8.
9.

Tantargyi program és kovetelményrendszer

A tantargy neve (csoportja): Szamvitel AV_KMLA211
A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. R0zsa Attila egyetemi adjunktus
Szakcsoport (szakirdny) megnevezeése:
Kereskedelem és marketing
Turizmus-vendéglatas
A tantérgy tipusa: kotelez6 ,,A”
A tantargy oktatasanak idéterve: 1 felév, 2+1 K
Targykadd Szemeszter  Orabeosztdss ~ Szamonkérés — Kredit Tagozat
Kereskedelem-
marketing
AV_KMLA211 3 9+9 K 6 Turizmus és
vendéglatas
levelezo
A tantargy kredit értéke: 6
A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok megismertetése a vallalkozasok szamvitelének
elméleti és gyakorlati kérdéseivel.
Az oktatas személyi feltételei: Dr. R6zsa Attila egyetemi adjunktus
A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint:

10. A tantérgy tartalma:

Hét

Eléadds |

Gyakorlat

1.

Regisztracios hét

2.

A szamvitel fogalma, targya. A
vallalkoz6 vagyona.

Vagyon szambavétele

3.

A vagyon csoportositasa, a vagyon
kimutatasa (a leltar és a mérleg). A
mérleg szerkezete, jellemzoi.

A gazdasagi miiveletek és hatasuk a
vagyonra.

Gazdasagi miiveletek hatasa

Az eredmény fogalma, csoportositasa
Az eredménykimutatas modja. Az
eredmenykategoridk. Az 6sszkoltség és
a forgalmi koltség eljarassal torténd
eredmeny-kimutatas 6sszehasonlitasa

A konyvvezetés (kdnyvvitel) fogalma.
A konywviteli szdmla levezetése a
mérlegbdl. A konyvviteli szamla
fogalma, jellege. Az egyszeres és
kettds konyvvitel Iényege

Gazdasagi miiveletek hatasa

A kettds konyvvitel harmas szabélya.
A konyvviteli szamlak csoportositasa.
Az eredményszamlak levezetése a
mérlegszamlakbol. Az egységes
szamlakeret és a szdmlarend.

A négy szamlasoros szamlaelmélet

Az eredménykimutatas




lényege. Az iddsoros és szamlasoros
konyvelés A szamviteli munka
szakaszali, a bizonylat fogalma. A
bizonylat csoportositasa.

9. A bizonylat altalanos alaki és tartalmi
kellékei. A bizonylatra vonatkozé
szigor( szamadasi kotelezettség. A
bizonylati és az utalvanyozasi elv
lenyege. A bizonylat feldolgozasanak
eldirasai. A bizonylat ttja. A bizonylati
rend szabéalyozasa. A nyilvantartas. A
bizonylat megdrzése.

10. A konywviteli zarlat. Az analitikus Bizonylatok és feldolgozasuk
szamlakivonat. A fékonyvi kivonat. A
forgalmi kimutatas. A zar0 kimutatas.
11. A szamviteli torvény szerkezete. A
szamviteli rendszer célja és feladatai.
A szamviteli torvény hatalya ala
tartoz6 gazdalkodok. Mit hataroz meg
a szamviteli torvény?

12. A szamviteli alapelvek. A szamviteli A szamviteli alapelvek
politika.
13. A beszamolasi kotelezettség, a

beszamolok formai, tartalmi elemei Az
éves beszamolo tartalma.

14. A mérlegtételek ertékelésének A mérlegtételek értékelése
elmélete, gyakorlata.

15. Az AFA és az értékcsokkenés
elszamolas lenyege

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 40-60%

12. Evkozi ellenérzés médja: Kovetelmény az Osszevontan tartott eléadasokon és gyakorlatokon
valé aktiv részvétel. A zh dolgozat megirasa, a folyamatos tanulas, mert az egymasra épiild
ismeretek csak igy érthetok meg.

13. Szamonkérés modja: irasbeli kollokvium

14. A tantargy eloirt kiils6 szakmai gyakorlatai: -

15. Kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kételez6 irodalom:

Dr. Kozma Andrés: Vazlatok a szamvitel tanulasahoz I. kotet.
Dr. Kozma Andras: Szamviteli gyakorlatok I.

Ajanlott irodalom:

Horvath Katalin: Szamvitel a gyakorlatban Saldo kiado

16. A tantargy targyi szuksegletei: tabla, projektor, notebook.

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. ROzsa Attila
egyetemi adjunktus
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16.

TEMATIKA ES KOVETELMENYRENDSZER

GAZDASAGI JOG (AV_KMLA212-K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 1. félév

A tantargy neve (csoportja): Gazdasagi jog

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Helmeczi Andras, egyetemi adjunktus

Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és marketing BA levelez6, Turizmus BA levelez6

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 1. félév, 6raszam: 9+0

A tantargy kredit ertéke: 3K

A tantargy oktatasi célkitlizése: A gazdasagi jog tantargy bevezetd, jogi alapmiveltséget
megteremto jellege mellett segitséget kivan nytjtani a jogi szakmai alapfogalmak megértéséhez
¢s helyes alkalmazasdhoz. A studium a gazdasag miikodését szabalyozd jogintézmények
leglényegesebb elemeinek és a gyakorlatban felhalmozddott tapasztalatoknak az ismertetésével
elosegiti a hatdlyos jogi szabalyok megértését, az alkalmazast koriilvevd intézmények
megismeréset. Célja, hogy a hallgatok az elsajatitott ismeretek birtokdban 6nalléan legyenek
képesek felismerni a gazdasagi események jogi vonatkozasait, eligazodjanak az egyes
folyamatokat jogi szempontbol elhatarolé ismerveken.

A tantargy személyi feltételei (k6zremtikodok): Dr Helmeczi Andrés, egyetemi adjunktus

A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

. A tantargyi tematika

A jogrendszer tagozodasa, jogforrasok, jogalkalmazas

A tulajdonjog és a birtokjog, hasznalati jogok

A kotelmi jog alapjai, az egyes szerzodések

A gazdasagi tarsasdgok és az egyéni vallalkozas joga, végelszamolas, cs6d és felszamolas

Cégeljaras, polgari peres és nem peres eljaras, kdzigazgatasi eljaras

A munkajog alapvetd szabalyai

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 10% - 90%

Evkozi ellen6rzés modja: /£

Félév elfogadasanak feltétele: az eladasok rendszeres latogatasa

Szamonkérés modja: kollokvium

Kotelezo, illetve ajanlott irodalmak:

@ A tantargyhoz kapcsolodo kotelez6 jegyzet az egyetemi Moodle-rendszerben hozzaférhetd
(,gazdasagi jog_BSc” c. kurzuson belil a ,,tansegédlet_gazdasagi jog_BSc_2011" elnevezés
alatt)

@ hatalyos jogszabalyszovegek: www. magyarorszag.hu (,,Jogszabalykeresé” meniipont)

A tantargy targyi szuksegletei: projector, tabla

NRORORORORN

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Helmeczi Andrés
egyetemi adjunktus
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV

GAZDASAGI JOG (AV_KMLA212-K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 1. félév

1. eloadas

A jog mint tarsadalmi norma, a jogrendszer tagozdédasa, a jogforrasok. A jogviszony fogalma,
alanyai, targya, szerkezete. A jogalanyok csoportositasa. Jogképesség, cselekvoképesség,
képviselet. A joggyakorlas alapelvei.

2. eloadas
A tulajdonjog és a hasznalati jogok, birtokjog. Az ingatlan-nyilvantartas.

3. el6adas
A jogi személy fogalma, létrejotte, megsziinése. A jogi személyek fajtai..

4. eloadas
A gazdasagi tarsasagok altalanos szabélyai: alapitas, képviselet, szervezet, megsziinés.

5. el6adas
Kozkereseti tarsasag, betéti tarsasag, korlatolt feleldsségli tarsasag. Részvénytarsasag, egyesiilés,
szovetkezet.

6. eloadas
Kotelmi jogi alapfogalmak, kotelem-keletkeztetd tények. A szerz6déskotés folyamata, a szerzodés
alanyai és targya, a szolgaltatas és a teljesités.

7. el6adas
Ervénytelenségi ¢és semmisségi okok. A szerzddést biztositdé mellékkotelezettségek. A
szerzOdésszegés ¢és jogkdvetkezményei. A kartérités.

8. eloadas
Egyes szerzédések 1.

9. el6adas
Egyes szerzodések 2., Munkajogi alapfogalmak
Debrecen, 2011. szeptember 15.
Dr. Helmeczi Andras

egyetemi adjunktus
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK

GAZDASAGI JOG (AV_KMLA212-K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanév, 1. félév

@ A félév elfogadasanak (alairas) feltétele az el6adasok rendszeres latogatésa.
@ A félév irasbeli vagy szobeli kollokviummal zarul.
Az irésbeli vizsgéztatas papir alapl, elére nyomtatott kérdéssor kitoltésével torténik. A
vizsgadolgozat maximalis pontszama 15, az egyes érdemjegyek az alabbiak szerint érhetdk el:
0-7 pont: elégtelen (1)
8-9 pont: elégséges (2)
10-11 pont:  kozepes (3)
12-13 pont.  jo (4)
14-15 pont:  jeles (5)
A szbbeli vizsgéztatas értékelési szempontjai:

elégtelen (1) | fogalmak ismeretének hianya

elégséges (2) | fogalmak altalanos, lényegi ismerete és helyes alkalmazasa

fogalmak pontos ismerete és helyes alkalmazédsa, néhany fontos

kozepes (3) részletszabaly ismerete az egyes jogintezményekhez

i6 (4) fogalmak pontos ismerete és helyes alkalmazésa, részletszabalyok
J tobbségének ismerete és helyes alkalmazasa az egyes jogintézményekhez

fogalmak pontos ismerete és helyes alkalmazésa, részletszabalyok
jeles (5) ismerete és helyes alkalmazasa az egyes jogintézmenyekhez,
osszefliggések értelmezése

@ A félév soran az elGadasokon felvett katalogus mindegyikén szerepld hallgato irdsbeli
vizsgan a vizsgadolgozatara +3 pontot kap, szobeli vizsga esetén pedig egy érdemjeggyel
jobbat, feltéve, hogy sajat felelete legaldbb az ,elégséges (2)” mindésitést eléri. A
kedvezmény kizarolag az eléadasok félévében érvényes, az adott félévben megismételt
vizsgéak szamatol fiiggetleniil. Hidnyzas miatt igazolas elfogadasara nincs lehetdség.

@ Felmentésben részesil az al&bbi kurzusokat teljesitett hallgato:

- ajogasz egyetemi oklevéllel rendelkezé hallgatd automatikusan,

- a Debreceni Egyetem ugyanezen vagy mas szakan/karan — a 2006/2007 tanévnél nem
régebben — eredményes vizsgaval lezart ugyanezen targy esetén automatikusan,

- mas felsdoktatasi intézményben azonos szakon — a 2006/2007 tanévnél nem régebben —
eredményes vizsgaval lezart ugyanezen targy esetén automatikusan,

- a Debreceni Egyetemen vagy mas felsGoktatasi intézményben — a 2006/2007 tanévnél
nem régebben — eredményes vizsgaval lezart, azonos tematikaju targy esetén egyedi
elbiralas alapjan.

A felmentés kizardlag egyetemi alapképzésben (BSc, BA), mesterképzésben (MSc, MA)

vagy osztatlan egyetemi képzésben teljesitett tantargyra vonatkozhat!

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Helmeczi Andras
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



VIZSGAKERDESEK

GAZDASAGI JOG (AV_KMLA212 -K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanév, 2. félév

1. A szamonkérés a kiadott jegyzetbdl ¢és az eldadason elhangzottakbol —Osszeallitott
vizsgakérdesek alapjan torténik. Mind a jegyzet, mind az el6adasok anyaga teljes egészében
vizsgaanyag.

2. A szamonkérés az alabbi tipust kérdések koré szervezodik:
- fogalmak
- felsorolasok
- elhatarolasok
- kifejtendd kérdések

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Helmeczi Andrés
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



Tantargyi program
1. Atantargy neve, kédja: AV_KMLA216-K5 Marketing alapjai
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Szakaly Zoltan egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezd tagozat
4. A tantargy tipusa: A
5. Atantargy oktatiasanak idéterve: 3. félév 9+4 K
6. A tantargy kredit értéke: 4
7. A tantargy oktatasi célkitiizése: Megismertetni a hallgatokat a marketing alapvetd kérdéseivel.
8. Az oktatés személyi feltételei: Dr. Szakaly Zoltan egyetemi docens
9. A tantérgy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

A marketing alapfogalmai

A marketing kialakulasanak szakaszai

A vallalati piacorientaci6 tipusai

Vevoérték, vevoelégedettség

A modern marketing folyamata

A marketing-informéacid rendszer

A marketingkutatés folyamata

A fogyasztdi magatartas elemzése

A stratégiai marketing alapjai: szegmentacid
A stratégiai marketing alapjai: célcsoport kivalasztas és pozicionalas
Termék-életciklusok menedzselése

A termékstratégia alapjali

Az arstratégia alapjali

Az elosztasi stratégia alapjai

A marketingkommunikacios stratégia alapjai

11. Orarendi, illetve "otthoni'" terhelés aranya: 100 — 0 %
12. Evkozi ellenérzés médja: -

13. Szamonkérés mddja: irasbeli vizsga

14. A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

15. A kételezd, illetve ajanlott irodalom:

Az el6adéasok anyaga

Kotler, P.: Marketing menedzsment. Akadémiai Kiado, 2002.

16. A tantargy targyi sziikségletei: projektor és szamitogép az el6adasokhoz

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakély Zoltan
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLAZ216-K5 Marketing alapjai tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A marketing alapfogalmai

A marketing kialakul&sanak szakaszai

A véllalati piacorientéacio tipusai

Vevoéérték, vevoelégedettség

A modern marketing folyamata

A marketing-informacio rendszer

A marketingkutatas folyamata

A fogyaszt6i magatartas elemzése

A stratégiai marketing alapjai: szegmentacid
A stratégiai marketing alapjai: célcsoport kivalasztas és pozicionalas
Termék-életciklusok menedzselése

A termékstratégia alapjai

Az arstratégia alapjai

Az elosztasi stratégia alapjai

A marketingkommunikécids stratégia alapjai

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakaly Zoltan
egyetemi docens
tantdargyfelelds



KOVETELMENYRENDSZER
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLAZ216-K5 Marketing alapjai tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A levelez6 hallgatok szamara kovetelmény, hogy a konzultacion megjelenjenek, azon aktivan részt
vegyenek. A megadott irodalom alapjan el6zetesen felkésziilnek és a foglalkozasokon konzultaciot

folytassanak.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakaly Zoltan
egyetemi docens
tantargyfelelds
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VIZSGAKERDESEK
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLAZ216-K5 Marketing alapjai tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A marketing alapfogalmai

A termelési-, a termék- és az értékesitési koncepcio lényege

A marketing- és a tarsadalom-kozpontd marketingkoncepcié lényege
A vevoérték és a vevoelégedettség legfontosabb Osszefiiggései

A marketing (menedzsment) folyamata

A marketingkutatas folyamata, szekunder és primer informacidk, a mintavétel lényege és
modszerei

Kvantitativ és kvalitativ piackutatasi eljarasok, a kérd6ivszerkesztés modszertana

A vasarléi magatartas modellje, a fogyasztdi magatartast befolydsold tényezOk elemzése, a
vasarloi magatartastipusok jellemzése

A termék-életciklus fogalma, a termek-életciklus mas lehetséges formai, az idealis termék-
életciklus

10. A piacfejlddés szakaszai és jellemzésiik

11. A termék harom, illetve 6t szintje, a termékmindség marketing szemponti megkdzelitése
12. Mérkazasi dontések a termékstratégiaban

13. A csomagolas helye és szerepe a termékstratégiaban, cimkézési dontések

14. Az arak megallapitasa, a piaci arképzés lehetdségei

15. A marketingcsatorna alapvetd dsszefiiggései kiilonbdz6 piactipusok esetében

16. A kiskereskedelem tipusai és jellemzésiik

17. A kommunikécios eszkozok tipusai és hatékony alkalmazasuk szempontjai

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakaly Zoltan
egyetemi docens
tantargyfelelds
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11.

Tantargyi program
(tantargyleirasok)

A tantargy neve (csoportja): Uzleti tervezés (AV_KMLA219-K3)
A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Sz6116si Laszlo, adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése (agrarmérnok, gazdasagi agrarmerndok, stb.):
Kereskedelem és marketing BA szak, levelez6 tagozat Il1. évfolyam
Turizmus-vendéglatas BA szak, levelez6 tagozat III. évfolyam

A tantargy tipusa (A, B, C): A-tipust tantargy (kotelezo)
A tantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 0+9GY
A tantargy kredit ertéke: 3 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A hallgatok a felév soran elsajatitjak a vallalkozasok Uzleti tervezésenek alapjait. A
gyakorlatvezetd iranyitdsaval a hallgatok szamitogép segitségével onalldan készitik el
egy véllalkozas uzleti tervét. Kovetelmény, hogy a hallgatok kidolgozzak az
eléiranyzott tervrészleteket a gyakorlatvezetd itmutatdsa szerint.

Az oktatas személyi feltételei (kozremiikodok):
Dr. Sz6116si Laszlo, adjunktus

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni):

A tantargy feltételezi mindazon gazdaséagi tantargyak (mikro-, makrodkondmia,
pénzigy, vallalati pénzigyek, marketing, vallalatgazdasagtan, szamuvitel,
menedzsment, gazdasagi elemzés) ismeretét, amelyek a tanterv szerint az 5. félévig
oktatasra kertlnek.

A tantargy tartalma (tematika max. ¥z oldal/félév):
- Atervezés fogalma, célja, a tervek tipusai, funkcioik

Az zleti terv funkcioja, célja, terv felépitésének ismertetése — fobb részek,
alapadatok forrésa, a vallalkozas kivalasztasanak szempontjai
A vallalkozas azonosito adatai, a vallalkozas bemutatasa, vezetdi 6sszefoglald
Iparég, vagy Uzletdgelemzés
A termék, vagy szolgaltatas bemutatésa
Miikodési (termelési, szolgaltatasi) terv
Marketing terv
Szervezeti felépités
Struktura és tokésités
Pénziigyi terv
Kockazat becslés, fobb szakaszok tlitemezése

C')rarendi,, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:
10-90%, Orarenden kiviili terhelés: adott vallalkozas felkeresése, adatgyiijtés, az tizleti
terv elkészitése.



12.  Evkozi ellenérzés modja (a foglalkozasokon valo részvétel eloirasai és feléevkozi
ellenorzésének modja, a vizsgara bocsatas és alairas feltételei):

A gyakorlatok latogatasa kotelez6 a ,,Tanulmanyi és vizsgaszabalyzat” ide vonatkozd
eloirasai szerint. A jelenlét folyamatosan ellendrzésre keriil. Az alairas feltétele a
foglalkozasok eléirasoknak megfeleld latogatasa, valamint az oktatd Utmutatésai
szerint elkészitendé Uzleti terv tartalmi és formai kovetelményeknek megfeleld
kidolgozasa és hataridore torténé leadasa. Az Uzleti terv legfébb tartalmi és formai
kdvetelményei a tantdrgyi programhoz csatolt mellékletben taldlhatdak, mely
kiegésziil a gyakorlatvezeté gyakorlatokon elhangzott eléirasaival.

A leadasi hataridé: az adott félév elején keril meghatarozésra és kihirdetésre.

Az (zleti terv tartalmi és formai kovetelményeknek nem megfelel6 elkészitése,
valamint a hatarid6é be nem tartasa a félévi alairas megtagadasat vonja maga utan.

13.  Szamonkérés madja (félévi vizsgajegy kialakitasanak modja [beszamolo, gyakorlati
jegy, kollokvium, szigorlat]):

A félev gyakorlati jeggyel zarul. A gyakorlati jegy kialakitasanak szempontjai: az
eléirasok alapjan elkészitett és hataridore beadott iizleti terv szakmai mindsége, a
szoveges részek szakszerlisége, valamint az abban szereplé adatok szamszaki
pontossaga.

14. A tantargy eléirt kiils6é szakmai gyakorlatai: Nincsenek
15. A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo:
A tantargy gyakorlatain elhangzott és kiadott anyagok;
Nabradi A. — Pupos T. (Szerk.): A stratégiai és Uzleti tervezes gyakorlata. Szaktudas
Kiadd Haz Zrt., Budapest, 2010.
Nagy L. — Szlics I. (Szerk.): Gyakorlati alkalmazasok — Az Uzleti tervezés
gyakorlata. Campus Kiad0, Debrecen, 2004.
Nabradi A. — Nagy A. (Szerk.): Vallalkozasok miikodtetése az Eurdpai Unidban.
Szaktudas Kiadd Haz, Budapest, 2007.
Balint J.- Ferenczi T. — Sziics I. (Szerk.): Uzleti tervezés, DE AMTC AVK, 2006.
HEFOP BSc elektronikus tanagyag, letolthetd: http://odin.agr.unideb.hu/hefop/,
tananyagok, kdzos jelszo: bschallgato
Ajanlott:
- Kresalek P.: Tervezés a vallalkozasok gyakorlatdban. Perfekt Rt. Budapest, 2003.
Kresalek P.: Példatar és feladatgyiijtemény az fizleti tervezéshez. Budapesti
Gazdasagi Foiskola Pénziigyi és Szamviteli Foéiskolai Kar Budapest, 2000.
Eric S. Siegel — Brian R. Ford — Jay M. Bontsein: Uzleti terv kalauz. CONEX Kft,
Budapest, 1996.

16.  Atantargy targyi sziikségletei: ~ Tanterem, laptop, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 12.
Dr. Sz6116si Laszlo
adjunktus
tantargyfelelds



Foglalkoztatési terv
Uzleti tervezés (AV_KMLA219-K3)

Kereskedelem és marketing BA szak, levelez6 tagozat I11. évfolyam
Turizmus-vendéglatas BA szak, levelez6 tagozat III. évfolyam

Oktatasi idoszak

Téma

Az adott félév elején
kerul meghatérozasra
és kihirdetésre.

Kovetelményrendszer ismertetese;

Alapfogalmak; Uzleti terv felépitése

Azonositd adatok, vezet6i dsszefoglald, a vallalkozas bemutatasa

Iparéagi elemzés

Termék, szolgaltatas bemutatasa

Miikodési (termelési, szolgaltatasi) terv

Marketing terv

Szervezeti felépités

Az adott félév elején
kerul meghatarozasra
és kihirdetésre.

Struktira és tokésités

Pénzligyi terv 1.

Pénzugyi terv II.

Kockazat becslés, fobb szakaszok ilitemezése

Az adott félév elején
kerul meghatarozasra
és kihirdetésre.

Az lizleti tervek beadasi hatéarideje

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. Szo6llosi Laszlo
adjunktus
tantargyfelelds




Az Uzleti terv tartalmi és formai kdvetelményei

Az iizleti terv eloirt felépitése, tartalmi kovetelmenyei:

Fedolap
Tartalomjegyzék

9

NGO~ WNE

Azonosito adatok

Vezetdi 0sszefoglalo

A vallaklozas bemutatésa

Iparagi elemzés

A termék, illetve szolgaltatas bemutatasa
Miikodési (termelési / szolgaltatasi) terv
Marketing terv

Vezetdség, szervezeti felépités

Struktara és tokésités

10. Pénziigyi terv

11. Kockéazatbecslés

12. Fobb szakaszok litemezése
Mellékletek

Kovetelmény, hogy minden egyes fejezet a témanak megfelelé részletezettseggel kerdiljon
kidolgozésra. Az Uzleti terv hidnyos tartalommal (hidnyzo fejezet) torténé leadasa az alairas
megtagadasat vonja maga utan.

Az Uzleti terv formai kdvetelményei:

Terjedelem: 30-40 oldal;

Times New Roman, 12 betliméret, 1 (szimpla) sortdv, margo: alul-feltl 2,5 cm, jobb
oldalon 2 cm, baloldalon 3 cm;

Oldalszamozas a lap aljan, jobb oldalon;

A tablazatok ¢s abrdk szerkesztésére, valamint egyéb formai eldirdsokra a
diplomadolgozatok formai kdvetelmeényei az irdnyaddak;

Az (zleti terv beadésa: 1 példanyban papiralapon kinyomtatva és spirdlozva, valamint
elektronikus formaban CD-n rogzitve. A CD-t papirtokban kérjik beragasztani a
dolgozat hétlapjara.

A CD tartalma: Az uzleti terv 1 db word dokumentumban (*.doc), valamint az tzleti
tervben bemutatott szdmadatokat és hattérszamitasokat tartalmazo 1 db excel
dokumentum (*.xIs).

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. Szo6llosi Laszlo
adjunktus
tantargyfelelds
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8.

9.
10.

TANTARGYI PROGRAM

A tantargy neve (csoportja): Matematika AV_KMLA220

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Szoke Szilvia, adjunktus

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és marketing BA szak,
I. évfolyam levelez6 tagozat

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 1. félév 13+13 /félév K

A tantargy kredit ertéke: 9 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A hallgatok elsajatitsdk a tanulmanyaikhoz szlikséges matematikai alapokat olyan
szinten, hogy azt gyakorlati problémak megoldasara tudjak alkalmazni.

Az oktatas személyi feltételei:

Dr. Széke Szilvia adjunktus

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: Nincs

A tantargy tartalma:

Ora
(eloadds+gyakorlat)

Eléadas Gyakorlat

1-2.

Halmazelméleti  alapfogalmak. Miveletek  halmazokkal.
Nevezetes szamhalmazok. Relacid, fuggvény fogalma.
Inverz és dsszetett fliggvény fogalma.

3-4.

Az egyvéltozos valos fliggvények jellemz6i. Végtelen valos
szdmsorozat definicioja. Korlatossdg, monotonités,
szélsoérték, hatarérték.

5-6.

Egyvéltozds fliggvények hatarértéke és hatarértékszamitasi
tételei.  Egyvaltozdés  flggvenyek  folytonossaga.
Egyvéaltozés  valés  fuggvény  differencia-  és
differencialhanyadosa. Elemi fliggvények
differencialhanyados fliggvényei. A differencidlhatdsag
és a folytonossag kapcsolata.

7-8.

A derivalas altalanos szabalyai. Magasabbrendii derivaltak. A
differencialszamitas alkalmazasai: monotonitas,
sz€lsOérték, inflexios pont, konvexitds meghatarozasa.

9-10.

Teljes fuggvényvizsgalat. Elaszticitas fogalma, meghatarozésa.
Szoveges széElséérték feladatok megoldasa.

11-12.

Egyvaltozdés valdés flggvenyek hatarozatlan integralja.
Integralasi szabalyok. Egyvaltozds valds fuggvények
hatarozott integralja. A Newton-Leibniz-formula.

13-14.

Matrix fogalma, specialis maétrixok. Matrix aritmetika.
Determinans és tulajdonsagai. Linearis egyenletrendszer
megoldasa a Cramer-szaballyal. Lineéris
egyenletrendszerek megoldasa, matrix invertalasa.

15-16.

Tobbvaltozos  fuggvények. Lokalis, globalis  szélséérték
fogalma. Tobbvaltozds fliggvények
differencidlszamitasa. Tobbvaltozés fuggvény feltétel
nélkiili szélsdérték meghatarozasa.

17-18.

Linearis programozasi feladat megoldasa grafikus modszerrel.
Szoveges szElsdérték feladatok megoldasa.

19-20.

Kombinatorika. Eseményalgebra. A valdsziniiség fogalma,

alaptételek. Klasszikus valosziniiség-szamitas.




21-22. Feltételes valoszinliség, teljes valoszinliség tétele, Bayes tétel.

Valoészinliségi valtozok ¢és jellemzdik. Varhatod érték, szoras,
valészintiség-eloszlas, striiség fiiggvény, ecloszlas

23-24. fiiggvény. Valosziniiségi valtozok kozotti kapcsolatok.
Korrelacio, regresszio
25.96 Nevezetes diszkrét valosziniiségi valtozok. Nevezetes folytonos

valosziniliségi valtozok.

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:
20%-80%
12. Evkozi ellenérzés médja:
Az egymasra ¢épiilé anyagrészek megértése, alkalmazasuk és begyakorlasa érdekében
rendszeres otthoni felkészllést kériink a hallgatdsagtol. A gyakorlatokon az el6z6
anyagrész megértését ellendrzo kérdéseket tesziink fel.
13. Szamonkérés modja: A félév kollokviummal zarul, formaja: irasbeli vagy szobeli.
14. A tantargy eléirt Kiilsé szakmai gyakorlatai: nincs
15. A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezd irodalom:
Sydseater — Hammond: Matematika k6zgazdaszoknak (Aula kiadd)
A kari honlapon hétrdl hétre elhelyezett el6adasjegyzet, kézirat
Drimba Péter — Farkas Istvan — Katona Szilvia — Kovacs Sandor — Széke Szilvia:
Gazdasagi matematika és alkalmazott matematikai példatar I. Egyetemi jegyzet.
Debreceni Egyetem, Agrartudomanyi Centrum.
Farkas: Differencidlszamitas (Gyakorlati jegyzet)
Ajénlott irodalom:
Obéadovics J. Gy-Szarka Z: Felsébb matematika. Scolar Kiad6, Budapest, 1999
Vincze — Bird: Bevezetés a gazdasagi matematikaba (Egyetemi jegyzet)
Denkinder — Gyurko: Analizis gyakorlatok
Solt Gyorgy: Valoszinliségszamitas (Bolyai-konyvek sorozat) Miiszaki Konyvkiado,
Budapest
Scharnitzky: Métrixszamitas (Bolyai konyvek)
Obadovics: FelsObb matematikai feladatgylijtemény
Obéadovics: Valoszinliségszamitas és matematikai statisztika
Denkinder: Valészinliségszamitas
Denkinder: Valdszinliségszamitds gyakorlatok
16. A tantargy targyi szukségletei: eléado, tabla, projektor, notebook

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Szdke Szilvia
adjunktus
tantargyfelelds
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10.

11.

12.

13.
14.
15.
16.
17.
18.

Kollokviumi ellenorzo kérdések

A tantargy neve (csoportja): Matematika AV_KMLA220

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Szoke Szilvia, adjunktus

Szakcsoport (szakirany) megnevezese: Kereskedelem és marketing BA  szak,
L. évfolyam levelez6 tagozat

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 1. félév 13+13 /félév K

Sorolja fel a halmazok megadasi madjat ! Mit ért alaphalmazon, tres halmazon, két halmaz
egyenldségén, részhalmazon? Milyen muveletek végezhetok halmazokkal ?

Adja meg a nevezetes szamhalmazok definicidjat! Ertelmezze a halmazok szamosséagat,
osztalyozza szamossag szerint a nevezetes szamhalmazokat !

Definialja a flggvényt, értelmezze az egyvaltozos valds fiiggvények jellemzoéit (zérushely,
monotonitas, szélséérték, konvexitas, inflexios pont, korlatossag, parossag, periodicitas).

Mit ért kolcsondsen egyértelmit hozzarendelésen, inverz fiiggvényen?

Sorolja fel az egyvaltozos valds fliggvények osztélyait!

Adja meg a sorozat, a konvergencia és divergencia fogalmat!

Sorolja fel a fuggvények hatarértékének tipusait, ezek meghatarozasi moédjat és a
hatarértékszamitasi tételeket!

Egyvaltozos fiiggvény folytonossaganak fogalma, a folytonos fliggvények jellemzoi.

Adja meg az egyvaltozos fiiggvényekre a differencia- és differencialhanyados fogalmat,
geometriai jelentését! Mi a folytonossag és a differencialhatosag kapcsolata ?

Sorolja fel az elemi fliggvények derivaltfliggvényeit, a derivalasi szabalyokat! Hogy
képezhetOk a magasabbrendl derivaltak ?

Ismertesse az egyvaltozos valos fiiggvények monotonitasanak, szélsdértékének jellemzését
az elsérendt derivalt fliggvennyel !

Ismertesse az egyvaltozos valos valds flggvények konvexitasanak, inflexios pontjanak
jellemzését a masodrendii derivalt fliggvénnyel !

Sorolja fel a teljes fliggvényvizsgalat Iépéseit, ismertesse ezek lényegét !

Példakkal ismertesse a szoveges szélséérték feladatok megoldasat !

Ismertesse az elaszticitas fogalmat, meghatarozasat, alkalmazasat.

Kétvaltozos fiiggvény fogalma, sz€lséérték fogalma, a parcialis derivalas szabalyai.
Ismertesse a kétvaltozos fiiggvény feltétel nélkiili széls6értékenek meghatarozasat !

Definialja az egyvaltozoés valos fuggvények hatarozatlan integraljat!



19.

20.
21.
22.
23.

24,
25.
26.
27.

28.
29.
30.

31.
32.
33.

Adja meg az egyvaltozds valds fliggvények hatarozott integralja fogalmat! Hogyan irhato fel
a Newton-Leibniz-formula?

Matrix fogalma, specialis matrixok. Miiveletek matrixokkal.

Determinans fogalma, tulajdonsagai, alkalmazasai.

Linearis egyenletrendszerek megoldasa, matrix invertalasa.

Tobbvaltozos fiiggvény fogalma. Lokalis, globalis szélséérték fogalma. Feltétel nélkiili
sz¢lsdérték meghatarozasa.

Linearis programozasi feladat megoldasa grafikus modszerrel

Szelséérték feladatok megoldasa

Permutacio, variacio, kombinacio fogalma, képletei. Binomialis tétel. Pascal haromszdog.
Eseményalgebra. A valoszinliség fogalma, alaptételek. Klasszikus valdsziniiség-szamitas.
Geometriai valosziniiség.

Feltételes valoszintliség fogalma. Teljes valdsziniliség tétele, Bayes tétel.

Egyiittes bekdvetkezés valoszinlisége altaldnosan és fliggetlen eseményekre.

Valoszinliségi valtozok és jellemzoik. Varhatd érték, szoras, valdsziniiségeloszlas, stirtiség
fuggveny, eloszlas fuggveny.

Nevezetes diszkrét valoszintliségi valtozok.

Nevezetes folytonos valosziniiségi valtozok.

Valoszintiségi valtozok kozotti kapesolatok. Korrel&cid, regresszio.

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Szdke Szilvia
adjunktus
tantargyfelelds
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Tantérgyi program

A tantargy neve, kodja: Statisztika, AV_KMLA221

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. habil. Huzsvai L&szl0, egyetemi docens

Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és marketing BA szak, I. évfolyam, levelez6 tagozat

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idoterve: 2. félév 13+13 K

A tantargy kredit értéke: 9

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A gazdasagi elemzésben hasznalhat6 leiré és matematikai statisztikai modszerek megismertetése,
elsajatittatasa és a turizmus-vendéglatas teruletén hasznalhatd eljarasok alkalmazasi lehet6ségei-
nek bemutatasa, gyakoroltatasa.

Az oktatés személyi feltételei: Dr. habil. Huzsvai Laszl6 egyetemi docens

A tantargy hallgatasanak elofeltétele, el6képzettségi szint: Matematika

A tantargy tematikdja:

Ora Az elbadas + gyakorlat témaja

A statisztika fogalma, részteriletei. Statisztikai alapfogalmak: alapsokasag, ismérv, para-
meter, minta. A statisztikai munka fazisai.

Viszonyszdmok. Megoszlasi, koordinécids, 6sszehasonlito, teljesitmény viszonyszamok
szamitas. Intenzitasi viszonyszamok meghatarozasa. Osszefiiggések a viszonyszamok
kozott.

Kdzépértékek: szamtani, geometriai, harmonikus, négyzetes. Sulyozott atlagok szamitéasa.
Atlagok (a szamtani atlag és f&bb tulajdonsagai, egyéb atlagfajtak és jellegzetes alkalma-
zési terileteik).

1-9

10-18 | Indexek. Az érték-, ar- és volumenindex szamitas alapjai. A Laspeyres- és Paasche-féle

A szbrddas mutatdi: szords, variancia, terjedelem, abszoldt, relativ eltérések, variacids
egyutthato, relativ variécios egyutthatd. Szorodasi mutatok szamitéasa a teljes sokasaghbol
és mintabol.

indexek. Index-6sszefliggések. A Fisher-féle indexek.
Adatgytjtési és adathasznositasi modok, adatforrasok. Statisztikai lehet6ségek az Excel
tablazatkezel6 programban. Filiggvények és eljarasok, statisztikai miiveletek.

19-26

Nem paraméteres 0sszefliggés és homogenitas vizsgalatok. Khi-négyzet proba. A Khi-
eloszlas nevezetes értékei. Nem paraméteres probak alkalmazhatosagi feltételeinek meg-
vizsgalasa. Paraméteres probak. A paraméteres statisztikai probak alkalmazhat6sagi feltét-
elei. Variancia-analizis alapjai. Egyvaltozos egytényezs variancia-analizis. A variancia-
analizist kiegészit6 post-hoc tesztek. Szignifikéans differencia, Tukey-teszt, tébbszoros
kozépérték dsszehasonlito tesztek (Duncan, Student-Newman-Kuels).

11.
12.

13.

14.
15.

Orarendi, illetve ""otthoni*' terhelés aranya: 20%-80%

Evkozi ellenérzés médja:

Evkozben szamitogépes gyakorl6 teszteket oldanak meg.

Szamonkérés maddja:

A félév kollokviummal zarul, amely elméleti és gyakorlati részbdl all, melyet a Moodle rendszer-
ben teljesitenek a hallgatok. A gyakorlati anyag feladatmegoldas az Excel tablazatkezelé prog-
ramban. Az elméleti rész szdmonkérése szdmitdgépes teszttel torténik. A sikeres kollokviumhoz
mindkét résznek legalabb elégséges szinten kell teljesiilnie. A végsé mindsitést az elméleti és gya-
korlati tudas atlaga adja.

A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: nincs

A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelez6 irodalom:

Hunyadi L. — Vita L.: Statisztika I. Aula Kiad6, Budapest, 2008. 1-348. o.

Hunyadi L. — Vita L.: Statisztika Il. Aula Kiadd, Budapest, 2008. 1-300. o.

Hunyadi L. — Vita L.: Statisztikai képletek és tablazatok (oktatasi segédlet), Aula Kiado, Buda-
pest, 2008. 1-51. o.




Ajénlott irodalom:
Sziics I.: Alkalmazott Statisztika Agroinform Kiado, Budapest, 2002. 1-551. o.
Kerékgyartd Gy-né — L. Balogh I. — Sugér A. — Szarvas B.: Statisztikai mddszerek és alkalmaza-
suk a gazdasagi és tarsadalmi elemzésekben AULA Kiadd, Budapest, 2008. 1-446. o.
16. A tantargy targyi szukségletei: szamitogépes gyakorld termek, projektor, notebook

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Huzsvai Lé&szl6
egyetemi docens
tantargyfelels



ELLENORZO KERDESEK

A tantargy neve, kodja: Statisztika, AV_KMLA221

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. habil. Huzsvai L&szl0, egyetemi docens

Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és marketing BA szak, |. évfolyam, levelez6 tagozat
A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idoterve: 2. félév 13+13 K

©WoNok~whE

22.

23.
24.
25.
26.
217.

28.

29.
30.
31.
32.
33.

34.
35.
36.

37.
38.
39.
40.

A statisztika fogalma, részterlletei

Az alapsokaség fogalma

A statisztikai ismérv fogalma tipusai

A statisztikai munka fazisai

A sokasag tipusai

A statisztikai ismérv fogalma tipusai

A j6 minta kritériumai

A mintavételi modok jellemzoi

Ismertesse az adatbazis tulajdonsagait, kritériumait!

. Viszonyszam fogalma

. Dinamikus viszonyszamok fogalma, jelentOsége

. A teljesitmény viszonyszamok tipusai, szamitasuk

. Sorolja fel adatok mérési szintjeit! Hatarozza meg a jellemzo értékeit!

. Ismertesse a kiilonb6z6 kozépértékeket!

. Mondjon gyakorlati példakat a kiilonb6z6 modon kiszamitott kozépértékekre!
. A median fogalma, alkalmazasa

. A harmonikus éatlag fogalma, szamitasa, alkalmazasa

. A szamtani atlag fogalma, szdmitasa

. Sz6rdodési mutatok

. Az abszolut atlageltérés fogalma, szamitasa

. Hatarozza meg a variancia, szoras, variacios egyiitthatd jelent0ségét, ismertesse kiszamitasuk

lehetséges modjait!

Ismertesse az atlag standard hibajanak és a megbizhat6sagi tartomany meghatarozasanak je-
lentdségét! Soroljon fel néhany gyakorlati alkalmazasat!

Mi a kullonbség a pontbecslés és az intervallumbecslés koz6tt?

A hisztogram alkalmazasanak lehetdségei a statisztikai elemzésekben

Ismertesse az indexek fogalmat és a legegyszertibb mutatokat.

A Fisher-féle indexek jelentdségei, értelmezésiik és meghatarozasuk.

Magyarazza el a normaleloszlas statisztikai jelentéségét! Mondjon példat a gyakorlati alkal-
mazésra!

Ismertesse a normaleloszlas eloszlas és stiriségfiiggvényének jelentdségét, meghatarozasanak
maodjat! Sorolja fel a nevezetes értékeit!

Ko6zépérték megbizhatdsagi tartomanyanak becslése. Nevezetes megbizhatdsagi tartomanyok.
Egymintés t-proba menete, alkalmazhat6sagi feltételei. Gyakorlati alkalmazasuk.

Kétmintas t-proba menete, alkalmazhatdsagi feltételei. Gyakorlati alkalmazasuk.

Parositott t-proba menete, alkalmazhatosagi feltételei. Gyakorlati alkalmazasuk.

Mi a kulénbség a paraméteres €s nem paraméteres tesztek kdzott, Soroljon fel mindkeét tipusra
példékat.

Nominalis tipusi valtozdk kozotti dsszefliggés vizsgalat. A flggetlenség alaptétele.
Homogenitas vizsgalat. Gyakorlati alkalmazasuk.

A belso és kiilsé szoras fogalma, meghatarozasuk menete. A szabadsagfok fogalma és megha-
tarozasa.

A variancia-analizis menete és alkalmazhat6sagi feltételei.

A variancia-analizis utani tesztek és alkalmazasi feltételeik.

A pérositott kozépérték dsszehasonlitd tesztek tulajdonséagai, alkalmazhatdsagi korlatai.
Tobbszoros kozépérték 6sszehasonlito tesztek. Az elsdfaju hiba halmozodasanak oka.

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Huzsvai Laszl6
egyetemi docens
tantargyfelelos
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Tantargyi program
I. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak levelezé képzés
Turizmus szak levelezo képzés
KOzGAZDASAGTAN I. tantargy

2011/2012. tanev, 2. félév

A tantargy neve (csoportja): KOZGAZDASAGTAN I. (AV_KMLA223-K7)

A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Kuti Istvan, egyetemi docens

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem — marketing szak (BA, I. évf.)
Turizmus szak (BA, I. évf.)

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 2. félév, 13+9 K

A tantargy kredit ertéke: 7

A tantargy oktatasi célkitizése: A félév soran a hallgatok megismerkednek a
kdzgazdasagtan alapfogalmaival, a mikrookondmia alapdsszefiiggéseivel (piaci
mechanizmusok, fogyasztoi preferencidk, vallalatok helye a gazdasagban, termelés
koltségei, a vallalatok profitmaximalizal6 magatartdsa, a vallalatok veszteség
minimalizalasa), Osszefuggéseivel. Igy képesek lesznek eligazodni a mindennapi
fogyasztoi, vallalati és gazdasagi torténésekben, a gazdasagi hirek kozott és értékelni
azokat.

Az oktatas személyi feltetelei: Karcagi-Kovats Andrea, ligyvivé-szakértd
A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: —
A tantargy tartalma:

§ Bevezetés, sziikosség és gazdalkodas, gazdalkodasi rendszerek, piac és piaci
mechanizmusok; a fogyaszto preferencia rendszere, koltségvetesi korlat, a fogyaszto
optimalis valasztasa,

§ Az arvéltozas hatasanak elemzése, a jovedelemvaltozas hatasanak elemzése, a teljes

arhatas felbontéasa, a piaci kereslet és a kereslet rugalmassaga, a vallalatok szerepe a
gazdasagban, termelés, termelési fuggveny,

§ A termelés koltségei, rovid tava koltségfuggvények, hosszu tavu koltségfliggvenyek,
profitmaximalizalas és kinalat a kompetitiv piacon

§ Piaci szerkezetek, a monopdlium kinalati magatartasa, profitmaximalizalas hosszl
tavon, ardiszkriminacio, a monopdlium joléti vonatkozésai, az oligopol piac,
klasszikus oligopdlium modellek

§ A monopolisztikus verseny, termelési tényezOk piaca, az eréforrasok kereslete és
kinalata kompetitiv piacon, az egyéni munkakinalati fuggvény levezetése, az altalanos
egyensuly és a joléti gazdasagtan, a piaci elégtelenségek, Kozjavak, Externaliak

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 10% : 90%

Evkozi ellendrzés modja: -

Szamonkérés modja: A félév irasbeli kollokviummal zarul.

A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai: —

Szamonkérés modja: A félév irasbeli kollokviummal zarul.

A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kopanyi M.: Mikro6konomia (Muszaki Kényvkiadd, Budapest, 2003)



Bauerné Gathy A. et. al. (szerk.): Mikrookonomia Feladatgytijtemény alapszint,
(DE AGTC, Debrecen, 2009)

Ajanlott irodalom:

Samuelson, P. A. — Nordhaus, W., D.: Kézgazdasagtan (KIK-KERSZOV Jogi és
Uzleti Kiad6 Kft., Budapest, 2000),

16. A tantargy targyi sziikségletei: tanterem, projektor, tabla, folydiratok, szakkdnyvek.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kuti Istvan - tantargyfelelés



FOGLALKOZTATASI TERV
K6zGAZDASAGTAN I. (AV_KMLA223-K7)
Kereskedelem-marketing szak BA
Turizmus szak BA
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 2. félév

1. alkalom (6 dra):

1. Bevezetés, szikOsség és gazdalkodas, gazdalkodasi rendszerek, piac és piaci
mechanizmusok; a fogyasztd preferencia rendszere, koltségvetési korlat, a fogyaszto
optimalis valasztasa,

2. Az arvaltozas hatasanak elemzése, a jovedelemvaltozas hatasanak elemzése, a teljes
arhatas felbontasa, a piaci kereslet és a kereslet rugalmassaga, a vallalatok szerepe a
gazdasagban, termelés, termelési fiiggvény;

2. alkalom (6 ora):

3. A termelés koltségei, rovid tava koltsegfuggvények, hosszu tava koéltségfuggvények,
profitmaximalizalas és kinalat a kompetitiv piacon

4. Piaci szerkezetek, a monopolium kinélati magatartasa, profitmaximalizalds hosszu
tavon, ardiszkriminacio, a monopdlium joléti vonatkozésai, az oligopol piac,
klasszikus oligop6lium modellek

3. alkalom (6 ora):

5. A monopolisztikus verseny, termelési tényez6k piaca, az er6forrasok kereslete és
kinalata kompetitiv piacon, az egyéni munkakinalati fliggvény levezetése, az altalanos
egyensuly és a joléti gazdasagtan, a piaci elegtelenségek, Kozjavak, Externaliak

4. alkalom (4 6ra):

6. Feladatmegoldas

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kuti Istvan - tantargyfelelés



KOVETELMENYEK
K6zGAZDASAGTAN I. (AV_KMLA223-K7)

Kereskedelem-marketing szak BA
Turizmus szak BA
I. évfolyam, 2011/2012-es tanév, 2. félév

Szamonkéres modja: a félév elfogadasanak (alairas) feltétele az irasbeli kollokviumban (50
pont) szerepld 10 minimumkérdés legalabb 80%-0s teljesitése, valamint a dolgozat nem
sikertilhet 30 pontnal gyengébbre. A dolgozat felépitése: igaz-hamis allitasok, feleletvalasztds
teszt, fliggvények abrazolasa és jellemzese, szamitasi feladatok, fogalmak. A dolgozatban a
kovetelményrendszerben Osszefoglalt tananyag kerul szamonkerésre, mely megtalalhato a
kotelezéen kiadott szakirodalomban (Kopanyi M.: Mikrookonémia (Miszaki Konyvkiado,
Budapest, 2003), Bauerné Gathy A. et. al. (szerk.): Mikrodkonémia Feladatgyiijtemény
alapszint, (DE AGTC, Debrecen, 2009) valamint elhangzik az eléadasokon.

A vizsga és az évkozi dolgozat soran el6fordulhaté minimum kérdések listaja:

1. Kozgazdasagtan

2. Gazdasag

3. Piac

4. Kereslet

5. Kinalat

6. Marshall-kereszt

7. Szlkséglet

8. Sziikdsség

9. Mikrotkonémia

10. Makrodkonémia

11. Termelés

12. Keresleti fuggvény

13. Kinalati fuggvény

14. Marshall-kereszt

15. Rezervacios ar

16. Termelési tényezok

17. Termelési tényezok tipusali

18. Hasznos jészag

19. Hasznossagi fliggvény

20. Preferenciarendszer

21. K6zb6mbdsségi gorbe

22. Helyettesitési hatarrata
(fogalom és képlet)

23. Koltségvetési egyenes
(fogalom és keplet)

24. Jovedelem-fogyasztas gorbe

25. Engel gorbe



26. Ar-fogyasztas gorbe
27. Normal joszag
28. Inferior joszag
29. A keresletrugalmasséag tipusai és képletei
30. Tranzakcids koltségek
31. Gazdasagi idétavok (nagyon rovid, rovid, hosszh, nagyon hosszi)
32. Hatérbevétel (fogalom és képlet)
33. Termeleési fliggvény
34. Parcidlis termelési fliggvény
35. Isoquant
36. Skalahozadék
37. Termelési koltségek (csoportositas definiciokkal)
38. Allando koltség (fogalom és képlet)
39. Valtozo koltség (fogalom es képlet)
40. Atlagos valtozé koltség (fogalom és képlet)
41. Atlagos fix kéltség (fogalom és képlet)
42. Atlagkoltség (fogalom és képlet)
43. Hatarkoltség (fogalom és képlet)
44. Kompetitiv piac jellemzoi
45. Gazdasagi profit
(fogalom és képlet)
46. Normal profit
47. Hatéarbevétel
48. Fedezeti pont
49. Uzembezarasi pont
50. Tokéletlen verseny
51. Ardiszkriminacio (és tipusai)
52. A monopodlium termeldi tobblete
53. Holtteher-veszteség
54. Szarmazékos kereslet
55. Reédlkamatlab
56. Hatartermék-bevétel
(fogalom és képlet)
57. Termelési tényez6 hatarkoltsége (fogalom és képlet)
58. A tdke jelenértéke (fogalom és képlet)
59. A téke jovoértéke (fogalom és képlet)
60. A piaci elégtelenségek
61. Externaliak
62. Kdzjavak

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kuti Istvan - tantargyfelelés



Tantargyi program

I1. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak levelezé képzés
Turizmus szak levelezo képzés
KbzGAZDASAGTAN Il. tantargy

2011/2012. tanév, 1. félév

1. A tantargy neve (csoportja): Kozgazdasagtan Il. (AV_KMLA224-K7)

2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Kuti Istvan, egyetemi docens

3. Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem — marketing szak (BA, levelez6)
Turizmus szak (BA, levelezd)

4. A tantargy tipusa: ,,A”

5. A tantargy oktatasanak idéterve: 3. félév, 13+9 K

6. A tantargy kredit értéke: 7

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A félév soran a hallgatok megismerkednek a
makrodkonomia alapfogalmaival (makrokibocsatas, makrojévedelem, makropiac,
egyensuly, ndvekedés stb.), dsszefiiggéseivel. Igy képesek lesznek eligazodni a mindennapi
nemzetgazdasagi és vilaggazdasagi torténésekben, a gazdasagi hirek kozott és értékelni
azokat. A kurzus célja tovabba, hogy megismertesse a hallgatokkal a nemzetkozi

gazdasagtan elméletének alapvetd Osszefiiggéseit.

8. A tantargy személyi feltételei (k6zremiikodok): Karcagi-Kovats Andrea, tigyvivo-

szakértd; Dr. Popovics Péter Andras, egyetemi adjunktus
0. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -
10.  Atantargyi tematika:

A targy bevezetése, alapfogalmak.
Termelés, jovedelmek, kiadasok, SNA.
Munkapiac.

Arupiac.

Pénz és pénzpiac.

Neoklasszikus és keynesianus modell.
Gazdasagpolitikai koncepcidk és eszkdzok.

w w W W W W W W

Munkanélkiliség és inflacio.



§ Bevezetés a nemzetkozi kozgazdasagtanba egyes alapfogalmak tisztazasa.

11.  Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 10% : 90%
12.  Evkozi ellenérzés modja: -
13.  Szadmonkéres modja: A felév irasbeli kollokviummal zarul.

14.  Félév elfogadasanak feltétele: A félév elfogadasanak (alairas) feltétele az irasbeli
kollokviumban (50 pont) szereplé 10 minimumkérdés legalabb 80%-0s teljesitése, valamint

a dolgozat nem sikeriilhet 30 pontnal gyengébbre.
15. Kotelezo, illetve ajanlott irodalmak:
Kotelez6 irodalom:
Meyer Dietmar — Solt Katalin(2007): Makrodkonomia, Aula Kiadd, Budapest

Paul R. Krugman — Maurice Obstfeld: Nemzetkdzi gazdasagtan. Elmélet és
gazdasagpolitika. Panem Konyvkiadé Kft., Budapest, 2003. (egyes Kkijelolt

fejezetei)

Ajénlott irodalom:

David C. Korten (2009): Gyilkos vagy humanus gazdasag, Kairosz Kiadd,
Budapest

Csaki Gyorgy: A nemzetkozi gazdasagtan és a vilaggazdasagtan alapjai. Napvilag

Kiadé Kft., Budapest, 2006.

16.  Atantargy targyi sziikségletei: projector, tabla

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Dr. Kuti Istvan, egyetemi docens

tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
K6zGAZDASAGTAN Il. (AVKMLA224-K7)

Kereskedelem-marketing szak BA, levelezo
Turizmus szak BA, levelezo

I1. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 1. félév

1. alkalom (6 6ra):

1. Bevezetés; A makrodkonomia targya, modszerei, szemlélete;
2. A makrogazdasagi tevékenység szambavétele;

3. A munkapiac;

2. alkalom (6 éra):
4. Az arupiac; fogyasztasi és beruhazasi kereslet
5. A pénz és a pénzpiac;

6. A neoklasszikus és a keynesianus modell;

3. alkalom (6 ora):
7. Munkanelkiliség a neoklasszikus és a keynesianus modellben;
8. Inflacid a neoklasszikus és a keynesianus modellben;

9. Gazdasagpolitikai koncepciok és eszkdzok;

4. alkalom (4 ora):

10. Bevezetés a nemzetkozi kdzgazdasagtanba egyes alapfogalmak tisztazasa.

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Dr. Kuti Istvan, egyetemi docens

tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
K6zGAZDASAGTAN Il. (AV_KMLA224-K7)

Kereskedelem-marketing szak BA
Turizmus szak BA
I1. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 1. félév

A félév elfogadasanak (alairas) feltétele az irasbeli kollokviumban (50 pont) szerepl6é 10

minimumkeérdés legaldbb 80%-o0s teljesitése, valamint a dolgozat nem sikeriilhet 30 pontnél

gyengebbre.

Magyarorszag aktualis makrogazdasagi adatainak ismerete.

Fontosabb abrak jegyzéke tankdnyvi oldalszammal:

2.6. | A munkaképes korl népesség csoportositasa (67. 0.)

2.12. | Munkapiaci egyensuly munkanélkiliség mellett (75. 0.)

2.13. | Aggregalt kinalat a neoklasszikus modellben (78. 0.)

2.19. | Aggregalt kinalati magatartas a keynesianus modellben (85. 0.)
A beruhazas és megtakaritas egyensulya a neoklasszikus modellben (102.

3.3. |o0)

3.5. | A kormanyzati aruvasarlas hatasa a neoklasszikus modellben (106. 0.)

3.9. | Az egyensulyi jovedelem meghatarozasa a keynesianus modellben (113. 0.)
A beruhazasi kereslet és az egyensulyi jévedelem a keynesianus modellben

3.11. [(116.0)

3.16. | IS gorbe levezetése (121. 0.)

diardl | LM gorbe levezetése

5.14. | A neoklasszikus modell aru- és munkapiaca (204. 0.)

5.2. | Az aggregélt keresleti figgvény levezetése (neoklasszikus modell) (207. 0.)

5.3. | Az egyensulyi arszinvonal meghatarozasa (neoklasszikus modell) (207. 0.)
Nem-egyensulyi helyzetek az 1S-LM rendszerben (keynesianus modell) (212.

5.7. |0.)

5.10. | Az aggregélt keresleti figgvény levezetése (keynesianus modell) (217. 0.)

5.11. | A keynesianus modell kapcsolatrendszere (219. 0.)

6.9. | A Laffer-gorbe (251. 0.)

7.11. | A Phillips-gorbe (292. 0.)

7.12. | A modositott Phillips-gorbe (293. 0.)




Minimumkérdesek jegyzeke tankonyvi oldalszammal:

1) Gazdasagi szektor (15. 0.)
2) Vallalati szektor (15. 0.)
3) Haztartasi szektor (15. 0.)
4) Maganszektor (16. 0.)

5) Allami szektor (16. 0.)

6) Arszinvonal (20. 0.)

7) Arindex (21.0.)

8) Nominalbér (25. 0.)

9) Realbér (25.0.)

10) Beruhazas (26. 0.)

11) Ado (27. 0.)

12) Transzferkifizetés (28. 0.)
13) Rendelkezésre all6 jovedelem (28. 0.)
14) Allami vasérlas (28. 0.)
15) Fogyasztas (29. 0.)

16) Megtakaritas (29. 0.)

Nemzeti szamlék rendszere
17) Brutto kibocsatas (36. 0.)
18) Bruttd hazai termék (termelési és jovedelem oldalrol) (36. 0.)
19) Brutté nemzeti jovedelem (36. 0.)
20) Brutté nemzeti rendelkezésre allé jovedelem (38. 0.)
21) Kozosségi fogyasztas (38. 0.)

Munkapiac
22) Munkakinalat (59. 0.)
23) Munkakepes koru (62. 0.)
24) Aktiv népesseg (62. 0.)
25) Inaktiv népesség (62. 0.)
26) Aktivitasi rata (62. 0.)
27) Munkanelkdlisegi rata (63. 0.)
28) Szandékolt munkanélkdliség (63. 0.)
29) Kényszerii munkanélkiiliség (63. 0.)
30) Frikcionalis munkanélkiliség (64. 0.)
31) Konjunkturalis munkaneélkiliség (64. 0.)
32) Strukturalis munkanélkiliség (65. 0.)
33) Természetes munkanelkiliség (67. 0.)
34) Egyensulyi reélbér (71. 0.)
35) Rovidebb oldal elve (74. 0.)
36) Potencidlis kibocsatés (77. 0.)

Arupiac
37) Abszolut jovedelem-hipotézis (108. 0.)
38) Fogyasztasi hatarhajlandosag (109. 0.)
39) Fogyasztasi hanyad (109. 0.)
40) Megtakaritasi hatarhajlandosag (110. o0.)
41) Kiadasi multiplikator (113. 0.)
42) 1S gorbe (118. 0.)



Pénzpiac
43) A pénz funkcioi (149-150. 0.)
44) Pénzkinalat (152. 0.)
45) Fisher-tétel (157. 0.)
46) Likviditas (163. 0.)
47) Tartalékrata (165. 0.)
48) Pénzmultiplikator (166. 0.)
49) Kotelez6 tartalékrata (170. o.)
50) LM-gorbe (190. 0.)

Gazdaséagpolitika
51) Aktivista, nem aktivista gazdasagpolitikai koncepci6 (235. 0.)
52) Diszkrecionalis gazdasagpolitika (235. 0.)
53) Szabalyhoz kétott gazdasagpolitika (236. 0.)
54) Koltségvetési politika (237. 0.)
55) Monetaris politika (238. 0.)

Munkanélkuliség és inflacio
56) Inflacid (271. 0.)
57) Defléacio (271. 0.)
58) Inflécids rata (272. 0.)
59) Kuszd, vagtato, hiperinflacio (272. 0.)
60) Okun-torvény (281. 0.)
61) Ar-bér-spiral (291. 0.)
62) Stagflacio (294. 0.)
63) Természetes munkanélkdiliség (296. o.)
64) Phillips-gorbe (292. 0.)

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Dr. Kuti Istvan, egyetemi docens
tantargyfelelds
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11.
12.
13.
14.
15.

Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): Uzleti tanacsadas AV_KMLA226-K4

A tantargyfelel6s neve, beosztasa:  Dr. Peté Karoly egyetemi docens

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: kereskedelem-marketing és turizmus-
vendéglatas BSc levelez6

A tantérgy tipusa: kotelezo
A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév, illetve 4. félev 0+9 G
A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A tantargy célkitlizése, hogy a targyat teljesité hallgatok tisztaban legyenek a hazai

szaktanacsadasi rendszer felépitésével, miikodésével, a szaktanacsadasban alkalmazhato

legfontosabb modszertani ismeretekkel, elsésorban az iizleti tanacsadas teriiletén.

Az oktatas személyi feltételei: Az oktatasban kézremiikodik Sérés Anett, igyvivo-
szakeértd

A tantargy hallgatéasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

. A tantargy tartalma (foglalkoztatasi terv):

1) Az lzleti tanacsadas fogalma, tipusai
2) Az iizleti tanacsadas f6bb jellemzdi, szerepe a hazai gazdasagban
3) Az (zleti tanacsadas soran alkalmazott kommunikéacids eszk6zok .
4) Az (zleti tanacsadas sordn alkalmazott kommunikacios eszkézok Il.
5) Az iizleti tanacsadas folyamata I. (a tanacsadas el6készitése, kapcsolatfelvétel,
adatgytijtés)
6) Az lzleti tanacsadas folyamata Il. (diagnozis szakasza, kdrnyezet elemzés,
megvalositasi terv készités)
7) Az lizleti tanacsadas folyamata I11. (implementacio és értekelés)
8) Valsag-elorejelzés, a vallalkozasok reorganizacidja
9) A szaktanacsadas menedzsmentje
Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: Dominans az 6rarendi elfoglaltsag.
Evkozi ellenérzés modja: nincs év kozbeni ellenérzés
Szamonkérés maodja: irasbeli vizsga
A tantargy eléirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -
A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Pelczné dr. Gall lldikd-Szadai Agnes: Uzleti tanacsadas alapjai (kételezo)

Poor Jozsef: Menedzsment tandcsadasi kézikonyv, KIK-Kerszov, Budapest 2000 (ajanlott)

16.

A tantargy targyi szuikségletei: laptop, projector

Debrecen, 2011. szeptember 01.

Dr. Pet6 Karoly
Egyetemi docens
tantargyfelelds
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9

10.
11.
12.
13.
14.
15.
16.
17.
18.
19.
20.
21.
22.
23.
24.
25.
26.
27.

Vizsgakérdések
Uzleti tanacsadas AV_KMLA226
kereskedelem-marketing és turizmus vendéglatas BSc szak, I1-111. évfolyam

A tanacsadas fogalma

Az Uzleti tandcsadés fogalma

Sorolja fel az Uzleti tan&csadas terileteit és magyardzza meg, mi az outsourcing!
Az ajanlat részei és a szerzodés tartalma

Mik a tercier szektor legfontosabb jellemzdi (iizleti tan. jellemz6inél)
A hatékonysag novelés soran milyen tipusu hatékonysagokrol beszeltink (felsorolas)
Az izleti tanacsadas tipusai (felsorolas)

A tanécsadas célpiramisanak bemutatasa

A tanacsadotol elvart tulajdonsagok révid bemutatasa

Az Uzleti tandcsadas folyamatabraja (felsorolas)

A tanacsadas elokészitése

A tanécsadas folyamata: Kapcsolatépitées

A tanéacsadas folyamata: Diagnozis

A kornyezet fogalma

PEST-analizis

SWOT-analizis

BCG-métrix elemeinek bemutatasa

GE-matrix

A tanécsadas folyamata: Megoldasi javaslatok révid bemutatasa

A tanécsadas folyamata: Implementacid

A tanéacsadas folyamata: Ertékelés

A menedzsment és a menedzser fogalma

A tanacsado szervezetek kialakitdsdnak néhany gyakorlati eleme
Szaktanacsadasi etika

A marketing-mix fogalma, elemei

A szaktanacsadasban alkalmazhato marketingeljarasok

A szolgéltatas dijanak megallapitasa

Debrecen, 2011. szeptember 01.

Dr. Pet6 Karoly
Egyetemi docens
tantargyfelelds



Tantargyi program

I. évfolyam, Kereskedelem Marketing szak
EU ismeretek tantargy, AV_KMLB201
2011/2012. tanév, 1. félev

A tantargy neve (csoportja): EU ismeretek (AV_KMLB201)

2. A tantargyfelelds neve, beosztasa: Katonané dr. Kovacs Judit, egyetemi adjunktus

w

N g oA

11.
12.
13.

14.

Szakcsoport (szakirdny) megnevezeése:

Kereskedelem Marketing szak (BA), 1. évfolyam levelez6
A tantérgy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 1. félév, 9+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatd megfelelé informacidval rendelkezzen az
eurdpai integracio kialakulasardl. Ismerje a dontéshozés, jogalkotas folyamatat az
Unidban. Ralatasa legyen az Unid koltségvetésébdl szarmazd forrasok magyarorszagi
megjelenésére. Aktiv dllampolgarava tudjon valni az Uniénak.

Az oktatas személyi feltételei (kozremiikodok): eloado:
Katonané dr. Kovacs Judit, egyetemi adjunktus

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni): -

. A tantargy tartalma (tematika max. %2 oldal/félév)

A nemzetkdzi integracio formai

Az eurlpai integrécio torténeti attekintése

Az Eurdpai Uni6 jogrendszere

Az Euroépai Uniot miikodtetd intézmények

Az Eurdpai Unio koltségvetése, Finanszirozasi alapok
Kdzosségi politikak, Gazdasagi és monetaris unid
Strukturalis politika

Magyarorszag EU-csatlakozasa

Fejlesztési programok Magyarorszagon

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 50:50%
Evkozi ellenérzés modja -
Szamonkérés modja:

irasbeli kollokvium: 100 pont, mely az éves anyagra épiil és a vizsgaiddszakban kell
teljesiteni

Osszesen: 100 pont szerezhetd a szamonkérések soran, melybdl a tantargy teljesitéséhez
min. 60 pontot kell elérni Plusz maximum 10 pontot szerezhet a hallgatd, ha a
http://www.ted.com/ honlaprél a vizsgan egy el6adast ismertet.

A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai: -



15. A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelez6 irodalom:

Fehér 1. — Katonané Kovacs J. — Sziics 1. (2006): Az Eurdpai Uni6 intézményrendszere (Eurdpai
uniés alapismeretek) c. Egyetemi jegyzet (Szerk. Sziics Istvan) DE ATC AVK 2006

Az el6adéasok anyaga, mely a kar honlapjan elérhetd lesz.

Az Unio honlapjarol kijeldlt fejezetek http://europa.eu

Ajanlott irodalom:

Horvath Zoltan (2007) Kézikonyv az Eurdpai Uniorol. Hetedik, atdolgozott, bovitett
kiadas hvgorac Lap- és Kdnyvkiadd Kft

Blaho Andras szerk. (2007): Eurdpai integracios alapismeretek. Aula Kiadd

Marjan Attila (2009): Hol a térkép kdzepe? HVG Kiado

Kiss Eva (2005): Az Eurépai Uni6 a XXI. szézad elején. Akadémiai Kiado

Tovabbi irodalmak az eldadasok soran folyamatosan keriilnek bemutatasra

16. A tantargy targyi szikségletei: folydiratok, szakkdnyvek, Internet, projektor, laptop

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonané dr. Kovacs Judit
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV

I. évfolyam, Kereskedelem Marketing szak
EU ismeretek tantargy, AV_KMLB201
2011/2012. tanév, 1. félev

1. el6adas: Tantargy tartalmanak, kovetelményrendszerének, valamint az EU honlapjanak és a
honlap altal nyajtott lehetéségeknek az ismertetése.A nemzetkdzi integracié formai. EIméleti
hattér. Az integracioés formak és a kozottik 1évo eltérések ismertetése, mely a kovetkezo
el6adason az eurodpai integracio fejlodésének vizsgalatanal is visszakoszon.

2. elb6adas: Az eurdpai integracié torténeti attekintése. Az attekintésnél kilonds figyelmet kap az
elsddleges jogforras valtozasa, mely alapot jelent a jogrendszer felépiiléséhez is.

3. elbadés: Az Eurdpai Unio jogrendszerének ismertetése. A jogalkotas példan keresztiil torténd
szemléltetése. A példan keresztil mar megjelennek az intézmények.

4. el6adas: Az Eurdpai Uniot mikodtetd intézmények megismerése két eléadason nyulik at. Elso
alkalommal az Eurdpai Bizottsag és az EurOpai Parlament felépitése és miikodése kerl
ismertetésre.

5. el6adas: Az Eur6pai Uni6t miikodtetd intézmények két eldadason nyulik at. Masodik
alkalommal az Eurdpai Uni¢ Tanacsa, az Eur6pai Tanacs és a szerz6désben rogzitett tovabbi
intézmények kerlilnek ismertetésre.

6. elbadas: Az Eurdpai Uni6 koltségvetésének altalanos jellemz6i, bevételi forrdsai és kiadasai
keriilnek ismertetésre és a fobb finanszirozasi alapok.

7. elbadas: Kozosségi politikék csak felsorolasszertien keriilnek ismertetésre. Részletesebben a
gazdasagi és monetaris unid, a konvergencia kritériumok kerlilnek bemutatasra.

8. elBadas. Strukturdlis politika célja eszkdzrendszer.

9. elbadas: Magyarorszag EU-csatlakozasanak Iépései, a fontosabb &llomasokkal,
dokumentumokkal, intézményi feladatokkal keriilnek bemutatasra. Az uniés forrasok
magyarorszagi megjelenését az unids koltségvetésbol kiindulva, a fejlesztési programokon
keresztiil mutatja be.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonéné dr. Kovéacs Judit
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



KOVETELMENYEK

I. évfolyam, Kereskedelem Marketing szak
EU ismeretek tantargy, AV_KMLB201
2011/2012. tanév, 1. félev

A hallgatdk a félév soran 6sszesen 100 + 10 pontot szerezhetnek.

100 pont szerezhetd, a vizsgaidOszakban egy irdsbeli vizsga teljesitése. A vizsga a teljes
tananyagot lefedi és az eléadasok végén feltett kérdésekbdl all ssze.

LehetOsége van tovabbi 10 plusz pont eléréséhez, ha a hallgatd a http://www.ted.com/
honlaproél a vizsgéan egy el0adast ismertet.

Ha a hallgatd az A’ vizsgat nem teljesitette, vagy javitani szeretne elért eredmenyén, a
vizsgaiddszakban két lehetdsége van "B’ és *C’ vizsga keretében.

A hallgaté munk@ja a szerzett pontok alapjan kerl értékelésre:
A szerezhet6 érdemjegy:

- 59% elégtelen

60 - 65% elégséges

66 - 79% kdzepes

80 - 89% jo

90% - jeles

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonané dr. Kovacs Judit

egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



VI1ZSGAKERDESEK
I. évfolyam, Kereskedelem Marketing szak
EU ismeretek tantargy, AV_KMLB201
2011/2012. tanév, 1. félev

Hogyan definidlhaté a nemzetkdzi integracio? Milyen integracios formékat kulonit el a
szakirodalom? Hogyan definidlhatok az egyes integracios formak? Mit takar a ,,négy
alapszabadsag”? Mely orszagok alkotjak ma az Eurdpai Uni6t?

Melyek az EU alapszerzédései ? Mikor és mely tagorszagok csatlakoztak az integraciohoz?
Mikor ¢és mely szerzodésekkel segitették eld az integracid6 mélyiilését? Milyen fontosabb
valtozasokat hoztak a modositd szerzddések? Mit jelent a szubszidiaritas elve? Mik voltak a
legfontosabb eredményei a Maastrichti Szerz6désnek? Mit jelent a harom pilléres szerkezet?
Miért volt sziikség a Nizzai Szerzddés elfogadasara az integracid tovabbi boviilésé¢hez?
Milyen jogforrasokra épul az EU szabalyozdsa? Milyen a kozosségi és a nemzeti jog
viszonya? Melyek az elsddleges jogforrasok? Melyek a masodlagos jogforrasok, mely
intézmények vesznek részt a megalkotasukban? Mi a szerepe az Unidé Hivatalos Lapjanak
(Official Journal)? Mit takar az acquis communautaire elnevezés?

Melyek az Unio koltségvetésenek altalanos jellemz6i? Milyen bevételi forrdsai vannak az
Unio koéltségvetésének? Milyen kiadasi tételei vannak az Unié koltségvetésének?

Melyek az Uniot miikddtetd intézmények? Az Unid dontéshozatalaban melyik harom {6
intézmeny vesz részt, milyen érdeket képviselnek? Milyen feladata van az Europai
Bizottsagnak? Hogyan épul fel a Bizottsag? Mi a legfobb feladata a Tanacsnak, hogyan épiil
fel? Hogyan véltozott a szavazatok figyelembe vétele a tanacsi dontéshozatalban a
kezdetektdl napjainkig?

Hogyan valtozott és milyen szerepe van az Eurdpai Parlamentnek? Magyarorszag hany
képvisel6t delegal az Eurdpai Parlamentbe? Milyen szerepe van az Eurdpai Birosagnak? Mi a
feladata a Szamvevoszéknek? Melyik intézmény segiti az unids intézményekben eléfordulo
hivatali visszaélések feltaradsat? Melyek az Unid pénziigyi szervezetei, koziiliik melyik felelés
az eurd Kkibocsataséért? Milyen két tandcsadd szervet hoztak létre, melyik a fiatalabb
intézmény?

Mi a legfébb cél a monetaris unid létrehozasanal? Melyik szerzodés fektette le a GMU
elérésének lépéseit? Melyek ezek a lépések? Mikor keriilt el6szor készpénzforgalomba a
kozos valuta, hogyan nevezzik? Hany tagorszag tagja 2010-ben a GMU-nak? Melyek a
konvergencia kritériumok?

Mikor, miért és hogyan jelenik meg a regionalis politika a kozossegi politikak kdzott? Melyek

a regionalis politikahoz k6todo 6 fejlesztési teriiletek? Milyen alapelveket fogalmaztak meg a



Regionalis politikdhoz kotédéen? Milyen alapok finanszirozzak ezt a politikat 2007-2013
kozott? Mit jelent a NUTS rendszer? Milyen célkitiizések mentén csoportositjak a forrasokat
2007-2013 kozott?

Milyen fébb allomasai voltak Magyarorszag unids tagga valasanak? Melyek a ,,koppenhéagai
kritériumok™?

Mi a szerepe a nemzeti fejlesztési terveknek? Hany nemzeti fejlesztési terv készilt a
csatlakozas ota, milyen id6szakot 6lelnek at? Milyen valtozast hozott a 2007-2013 id6szak a

régiokra nézve Magyarorszagon? Melyek az UMFT prioritasai?

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonéné dr. Kovéacs Judit
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



Tantargyi program
(tantargyleirasok)

1. A tantargy neve (csoportja):

Médiagazdasagtan

2. A tantargyfelelés neve, beosztasa:

Dr. Nagy Adrian Szilard, egyetemi adjunktus

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése (agrarmérnok, gazdasagi agrarmérnok, stb.):
Kereskedelem és Marketing BA (levelez6)

4. A tantargy tipusa (A, B, C):
A tipust kotelez6 tantargy

5. A tantargy oktatasanak idoterve:

Tantargykdéd | Szemeszter Ora Szamonkérés Kredit

AV_KMLD215 6 9+0 kollokvium 3

6. A tantargy kredit értéke:
3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése:

Megismertetni a hallgatokat a médiagazdasagtan vilagaval, annak kiilonboz6
iskolaival. Részletezni es elemezni a médiapiacok altalanos sajatossagait, bemutatni ezek
kiilonboz6 iparagakban vald konkrét megjelenését. Vizsgalja a lapkiadast a radiozast és a
televiziozast, de kitér az infokommunikacios lehetéségek fejlodésével kialakult Gj tipusu
médiara is. A tantargy elsajatitasat kovetden a hallgatok képesek lesznek eligazodni a média
gazdasagtan vilagaban, és elemz6 modon viszonyulni a média jelenségeihez, torténéseihez és
dsszefliggéseihez.

8. Az oktatas személyi feltételei (kozremiikoddk):

Dr. Nagy Adrian Szilard, adjunktus

9. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: nincs

10. A tantérgy tartalma:

A kovetelmények ismertetése, bevezetés a médiagazdasagtanba
A médiagazdasagtan targya, alapfogalmak

A termékek ¢és a kereslet jellemzdi a médiapiacokon

A kinélat, a piaci szerkezetek és a verseny jellemzdi

A lapok fajtéi és kereslete

A lapok el6allitasa, terjesztése



A lappiacok szerkezete

A réadidzas piaca

A televiziozas piaca, termék és kinalat

A televiziozas piaca, terjesztés, fogyasztas, szerkezet
Az U] média fogalma és hasznalata

Az U] média tartalomszolgaltatasok és piacok

A média szabalyozéasa

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:

60-40%
12. Evkozi ellenérzés médja (a foglalkozdsokon vald részvétel elbirdsai és félévkozi
ellenorzésének modja, a vizsgara bocsatas és alairas feltételei):

Kdvetelmény, hogy a hallgatok a megadott hataridére elkészitsék az eldirt tanulményt
a megadott témaban az oktatd Utmutatasa szerint, valamint a félévkozi zarthelyi dolgozat
sikeres teljesitése.

13. Szamonkérés maddja (félévi vizsgajegy kialakitasanak médja [beszamold, gyakorlati jegy,
kollokvium, szigorlat]):

Kollokvium

14. A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai:

nincs

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezo:

Galik Mihaly — Urban Agnes: Bevezetés a médiagazdasagtanba, AULA Kiadd, Budapest,
2009.
Az el6adasok abraanyaga

Ajanlott:

Galik Mihaly: Médiagazdasagtan, AULA Kiado, Budapest
Galik Mihaly: Médiagazdasagtan, médiaszabalyozas, AULA Kiad6, Budapest

16. A tantargy targyi szukségletei:
Notebook, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Adrian
adjunktus



Vizsgatematika

MEDIAGAZDASAGTAN
2011/2012. tanév Il. félév

A médiagazdasagtan targya, alapfogalmak

A termékek és a kereslet jellemz6i a médiapiacokon
A kinalat, a piaci szerkezetek €s a verseny jellemzoi
A lapok fajtai és kereslete

A lapok eléallitasa, terjesztése

A lappiacok szerkezete

A réadidzas piaca

A televiziozas piaca, termék és kinalat

© o N o g & D P

A televiziOzas piaca, terjesztés, fogyasztas, szerkezet
10. Az Gj média fogalma és hasznalata
11. Az Uj média tartalomszolgaltatasok és piacok

12. A média szabalyozéasa

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Adrian
adjunktus
tantargyfelelds



FOGLALKOZASI TERV
MEDIAGAZDASAGTAN (AV_KMND215)

2011/2012. tanév II. félév

Idépont Témakor El6ado
0. A médiagazdasagtan targya, alapfogalmak N. A. SZ.
1. A termékek ¢és a kereslet jellemzdi a médiapiacokon | N. A. SZ.
2. A kinalat, a piaci szerkezetek €s a verseny jellemzoi N. A. SZ.
3. A lapok fajtai és kereslete N. A. SZ.
4, A lapok eldallitasa, terjesztése, a lappiacok szerkezete | N. A. SZ.
5. A r&diozas és televiziozas piaca, termék és kinalat N. A. SZ.
6. A televiziozas piaca, terjesztés, fogyasztas, szerkezet | N. A. SZ.
7. Az (Uj media fogalma és hasznalata N. A. SZ.
8. Az Uj média tartalomszolgaltatisok és piacok N. A. SZ.
9. A média szabalyozésa N. A. SZ.

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Adrian
adjunktus
tantargyfelelds

N. A. SZ. — Dr. Nagy Adrian, adjunktus




Tantargyi program

1. A tantargy neve, kddja: Kereskedelem gazdasagtan alapjai, AV_KMLD 201-K3

2. A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Buzas Ferenc

3. Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA
4. A tantargy tipusa: A (szakmai kotelez6 torzsanyag)
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 2. félév, 9+0 K

6. A tantargy kredit értéke: 3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok a képzés soran megismerik a hazai és
kulfoldi kereskedelem rendszerét, a kereskedelmi véllalkozésok aruforgalmi tevekenységének
és gazdalkodasanak terlleteit, atlatjak azok Osszefuiggéseit és a tevekenység gazdalkodasra
gyakorolt hatasat. Megismerjék az aruforgalom valamennyi szakaszanak és a gazdalkodas
kiemelt teriileteinek elemzési és értékelési moddszereit, képesek legyenek a hatekonysag
novelését célzo javaslatok kidolgozasara.

8. Az oktatas szemelyi feltételei: Az el6adasokat a tantargyfelelds tartja, eseti jelleggel kiilsé
eléadok bevonasara sor keriilhet.

9. A tantargy hallgatiasanak el6feltétele, eloképzettségi szint: a szakcsoportnak megfeleld
legyen

10. A tantargyi tematika:

1. A Kkereskedelem makro- és mikrookonomiai funkciéi. A hazai kereskedelem
rendszere, fejlédése, nemzetk6zi és hazai kereskedelem alakuldsa, trendjei a
rendszervaltas utan.

2. A kereskedelmi vallalkozas jellemzdi. A kereskedelmi vallalkozésok rendszerezése
(tevékenység, vallalkozasi forma, méret, egyiittmitkodési kapcsolatok. Az tizletlancok
szerepe a hazai kereskedelemben. Franchise és franchise-szerti miikk6dés.

3. A kereskedelmi vallalkozast befolydsold tényezdk. Szervezeten kiviili tényezok. A
kereskedelmi tevékenység jogi/kbzgazdasagi szabalyozdsa és annak hatadsa a
vallalkozasokra. A vevOk (fogyasztok, szervezetek) hatasa a tevékenységre. A
konkurencia hatésa a vallalati tevékenységre. Belsd tényezdk (szervezet, gazdalkodas)
hatasa a tevékenységre.

4. Az aruforgalom jellemzo6i, szakaszai. A beszerzesi, készletezési és értékesitési
tevekenyseg feladatai és szervezeti struktdraja a kereskedelmi vallalkozasoknal. Az
uzletlancok aruforgalmanak szervezése.

5. Az értékesités elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek,
mutatdszamok, értékelési eljarasok. Internetes kereskedelem gazdasagtana.

6. Termeékpalyak elemzése (food és non-food termékpalyak)

7. A készletezés elemzése es tervezése. Elemzési és tervezési modszerek, mutatdszdmok,
értékelesi eljarasok. A készlet nagysaganak, dsszetételenek és valtozasanak hatasa a
gazdalkodasra.

8. A kereskedelmi tevékenyseg targyi és személyi feltételei, tervezése. A
Iétszamgazdalkodas elemzése és tervezése, elemzési modszerek.



9. Kereskedelmi vallalkozasok gazdalkodasa. Arképzés és arrésgazdalkodas. Az arak
felépitése a kereskedelemben, arképzési mddszerek a gyakorlatban. Az arréstomeg
elemzése és tervezése, elemzeési és tervezési modszerek, eljarasok.

10. Kereskedelmi vallalkozasok koltséggazdalkodasa. Kiemelt koltségek a nagy- és
Kiskereskedelemben. A bérkoltség jelentésége a koltséggazdalkodasban. A koltségek
elemzese és tervezese, elemzési és tervezési modszerek. gazdalkodasanak eredménye.
Az eredményre hato tényezok, az eredmény ndvelésének maddszerei.

11. Orarendi, illetve "otthoni'* terhelés aranya: 1:3

12. Evkozi ellenérzés modja: A félév soran a hallgatok 1 alkalommal zarthelyi
dolgozatot irnak, emellett dnallé feladatkent esettanulmanyt kell késziteniik egy egyénileg
kivalasztott kereskedelmi egységrél. A végleges jegy az esettanulmany és az irasbeli vizsga
atlagaként kertl beirasra.

13. Szamonkéres modja: Kollokvium (irasbeli vizsga és az esettanulmany atlaga -
minimum kovetelmény mindkét esetben legaldbb 2-es osztalyzat elérése!)

14. A tantargy eldirt Kkiilsé szakmai gyakorlatai: egyénileg valasztott kereskedelmi
egységrol készitett esettanulmany készitésének keretében.

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezd:

* Sokiné Nagy Erzsébet (2006): A kereskedelem gazdasagtana I.-111. c. sorozat. KIT Kiadd,
Budapest.

Ajanlott:

* Agérdi Irma (2008): Kereskedelmi menedzsment. Akadémiai Kiado.

* Dr. Bognar Jozsef (1964): A kereskedelem gazdasagtana. K6zgazdasagi és Jogi Budapest

* Gabor Miklés — Solyom Csaba (2003): Kereskedelmi vallalkozasok gazdalkodasa és
vezetése I1. Budapest: BGF-KVIF Féiskolai Kar.

* Progressziv Magazin, Elelmiszer, Trade Magazin - kereskedelmi szaklapok

* Supply Chain Monitor — logisztikai, szallitmanyozasi szaklap

* interneten elérhetd, témahoz kapcsolddd honlapok

16. A tantargy targyi szikségletei: laptop, projektor, iroszer (filctoll)

Debrecen, 2011. szept. 10.

Dr. Buzas Ferenc
tudomanyos munkatars
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV

1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing szak
Kereskedelem gazdasagtan alapjai tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

1. elbadas: Orientacio. A kereskedelem makro- és mikrookondmiai funkcioi. A hazai
kereskedelem rendszere. A hazai kereskedelem rendszere, fejlédése, nemzetkozi és
hazai kereskedelem alakulasa, trendjei a rendszervaltas utan.

2. elbadas: A kereskedelmi vallalkozas jellemz6i. A kereskedelmi vallalkozasok
rendszerezése (tevékenység, vallalkozasi forma, méret, egyiittmiikddési kapcsolatok.
Az (zletlancok szerepe a hazai kereskedelemben. Franchise és franchise-szert
mikodés.

3. elbadas: A kereskedelmi tevékenység jogi és kodzgazdasagi szabalyozédsa és annak
hatdsa a vallalkozasokra. A vevok (fogyasztok, szervezetek) hatdsa a tevékenységre. A
konkurencia hatésa a vallalati tevékenységre. Belsd tényezdk (szervezet, gazdalkodas)
hatasa a tevékenységre.

4. cléadas: Az aruforgalom jellemzOi, szakaszai. A beszerzési, készletezési és
értékesitési tevékenyseg feladatai és szervezeti struktarija a kereskedelmi
vallalkozasoknal. Az lizletlancok aruforgalménak szervezese.

5. eléadas: Az ertékesités elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek,
mutatoszamok, értékelesi eljardsok. Az ertékesités osszetételének es valtozasanak
hatdsa a gazdalkodasra.

Termekpalya elemzése (food és non-food termékpalyak).

6. eléadas. A kereskedelmi tevékenység targyi es személyi feltételei, tervezése.
Internetes kereskedelem menedzsmentje.

7. elbadas: Arképzés és arrésgazdalkodas. Az éarak felépitése a kereskedelemben,
arkepzési maddszerek a gyakorlatban. Az arréstomeg elemzése és tervezése, elemzési
és tervezési modszerek, eljarasok.

8. elOadas: A készletezés elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek,
mutatoszdmok, értékelési eljarasok.
Kereskedelmi vallalkozasok koltséggazdalkodasa. Kiemelt koltsegek a nagy- €s
kiskereskedelemben.

9. el6adas: Koltségelemzési és tervezési modszerek.
Kiskereskedelmi technika (Kategdria menedzsment, céljai, feladatai, Gzleti arculat-
épités)
Esettanulmanyok bemutatasa, értékelése

Debrecen, 2011. szept. 14.

Dr. Buzas Ferenc
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK

1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing szak hallgatdinak
Kereskedelem gazdasagtan alapjai tantargybol
2011/2012. tanév, 2. felév

Az el6adasok latogatasa kotelezd, legfeljebb 3 hianyzas megengedett, ebbdl legalabb
kettonek igazoltnak kell lennie.

Az eléadasokon elvart a hallgatok tisztességes magatartasa, killonos tekintettel a mobil
telefon hasznalatra vagy egyéb, eldadast zavard tevékenységre vonatkozodan.

Egyéb — oktatashoz kapcsolddd — kérdésekben A Debreceni Egyetem tanulmanyi és
vizsgaszabalyzata mérvado.

Az eldadasokon hangfelvétel, vagy vided anyag készitése kizarolag az oktatd eldzetes
hozzajarulasaval torténhet.

Az elektronikus illetve a nyomtatott formaban kiadott eléadas anyagok csak tanulas

céljabol sokszorosithatok, egyéb jellegii felhasznalas megfeleld hivatkozassal vagy az
oktatd engedélyével torténhet az 1999. évi LXXVI, valamint a 2004. évi XLIX
torvényi eldirdsoknak megfelelden.

A tantargy teljesitésének alapfeltétele egy — a hallgatd altal dnkéntesen valasztott —
kereskedelmi egységrdl készitett esettanulmany leadasa, amely osztalyozasra Kkerdil,
tovabba a sikeres irasbeli vizsga. A végleges jegy az esettanulmany és az irasbeli
vizsga egyszerli atlagaként kerlil meghatarozasra. Alapfeltétel, hogy mindkettdnek
legalabb 2-es osztalyzatot el kell érnie.

Debrecen, 2011. szept. 10.

Dr. Buzés Ferenc
tantargyfelelos
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9.

10.
11.
12.

13.

14.

15.
16.
17.
18.

19.

20.
21.
22.

23.
24.
25.

V1ZSGAKERDESEK / TETELEK
A
1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing szak hallgatoinak
Kereskedelem gazdasagtan alapjai tantargybol
2011/2012. tanév 2. félév

A kereskedelem makro- és mikro6konomiai funkcioi.

A hazai kereskedelem rendszere, agazati teljesitménye.

A nemzetkdzi és hazai kereskedelem alakulasa, trendjei a rendszervaltas utan.

A kereskedelmi vallalkozas jellemzdi.

A kereskedelmi vallalkozasok rendszerezese (tevékenyseg, véllalkozasi forma,
méret, egylittmiikodési kapcsolatok.

Az uzletlancok szerepe a hazai kereskedelemben.

Franchise és franchise-szerii mikodés.

A kereskedelmi tevékenyseg jogi eés kézgazdasagi szabalyozasa és annak hatésa a
vallalkozasokra.

A vevok (fogyasztok, szervezetek) hatasa a tevékenységre.

A konkurencia hatasa a vallalati tevékenységre.

Bels6 tényezok (szervezet, gazdalkodas) hatasa a kereskedelmi tevékenysegre.

Az aruforgalom jellemz6i, szakaszai. A beszerzési, készletezési és értékesitesi
tevekenység feladatai és szervezeti strukturaja a kereskedelmi vallalkozasoknal.
Az értékesités elemzése és tervezese. Elemzesi és tervezési modszerek,
mutatdszamok, értékelési eljarasok.

Az eértékesités nagysaganak, Osszetételének és valtozdsanak hatasa a
gazdalkodasra.

Termékpalya elemzése (food és non-food termékpalyéak)

A kereskedelmi tevékenység targyi és szemelyi feltételei.

Internetes kereskedelem, web aruhéz.

A létszdmgazdalkodas elemzése és tervezése, elemzesi modszerek. A bérkdltseg
jelentdsége a koltséggazdalkodasban.

Arképzés és arrésgazdalkodas. Az éarak felépitése a kereskedelemben, arképzési
modszerek a gyakorlatban.

Az arréstomeg elemzése és tervezése, elemzési és tervezesi modszerek, eljarasok.
Kereskedelmi vallalkozasok koltséggazdalkodasa. Kiemelt koltségek a nagy- €s

A készletezes elemzése es tervezése, mutatdszamok, értékelési eljarasok
kiskereskedelemben

A koltségek elemzése, tervezése, elemzesi es tervezési modszerek.
Kiskereskedelmi technika (Kategoria menedzsment, céljai, teruletei, modszerei)
Esettanulmany részletei, bemutatasa, értékelése

Debrecen, 2011. szept. 10.

Dr. Buzas Ferenc
tantargyfelelds
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12.
13.

14.

15.

9.
10.

Tantargyi program

Tantargy neve, kodja:
Nemzetkozi Gzleti kapcsolatok, AV_KMLD204 K3

A tantargyfelel6s neve, beosztasa:
Dr. Csap6né dr. Risk6 Tiinde, adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezeése:
Kereskedelem és Marketing (BA) alapszak I11. évfolyam

A tantargy tipusa:
C, szakmai tOrzsanyag

A tantargy oktatasanak idéterve: 5. félév, 9+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A félév soran a hallgatd megszerzi azokat az alapvetd ismereteket, melyek

szllkségesek a nemzetkozi Uizleti kapcsolatok sikeres kialakitasahoz és fenntartasahoz.

Az oktatas személyi feltétele:
Dr. Csaponé dr. Risko Tiinde, adjunktus

A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: -
A tantargy tartalma:

Regisztracio

Bevezet6 a tantargyhoz

Viselkedéskultdra, kapcsolattartasi szabalyok I.
Viselkedéskultira, kapcsolattartasi szabalyok I1.
Illemtan menedzsereknek — film megtekintése
A kultara elemei, szintjei, rétegei; Sztereotipiak

Az
Az
Az

etikett és protokoll sajatossagai kulfoldon 1. (Europa)
etikett és protokoll sajatossagai kulfoldon 1. (Azsia)
etikett és protokoll sajatosségai kilfoldon I11. (Arab orszagok, USA)

A kultdrak csoportositasa — Lewis modell
Nemzetkdzi marketing I.
Nemzetkdzi marketing I1.

Az

egységes piac

Orarendi, illetve otthoni terhelés aranya:

80-20%

Evkozi ellenérzés modja: -

Szamonkérés modja:

Megajanlott jegy a 2 zarthelyi dolgozat eredménye alapjan vagy irasbeli kollokvium
A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai:

A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:



16.

Dr. Sille Istvan: lllem, etikett, protokoll. KIK Kerszév Jogi és Uzleti Kiadé Kft.,
Budapest, 2000 (hazai viselkedeskultara)

Roger E. Axtel: Gesztusok, ajanlott és tiltott testbeszéd a vilag minden tajarol. Pécsi
Direkt Kft. Alexandra Kiadoja, 1997

Hidasi Judit (szerk.): Szavak, jelek, szokdsok. A nemzetkdzi kommunikécié kdnyve,
Windsor Kiadd, 1998 (az el6adason elhangzott azsiai és arab orszagok, USA)

Hidasi Judit (szerk.): Kultarak@kontextusok.kommunikécio. Perfekt Kiadd, 2007 (az
eldadason elhangzott eurdpai orszagok)

Dr. Csapd Zsolt — Dr. Karpati Laszl6 — Dr. Kozér L&szl6 — Dr. Zajacz Gizella:
Marketing az Eurdpai Unio egységes piacan. Az Europai Kodzosségek Hivatalos
Kiadvanyainak Hivatala, Luxembourg, 2006 (37-53.0.)

Bauer Andras — Beracs Jozsef: Bevezetés a marketingbe (199-215.0.)

A tantargy targyi sziikségletei:
Tabla, szamitogep, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. Csaponédr. Risko Tilinde
adjunktus
targyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV
I1I. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelez6 tagozat

Nemzetkozi Gzleti kapcsolatok, AV_KMLD204 K3

2011/2012. tanév, 1. félév

Regisztracio

Bevezet6 a tantargyhoz

Viselkedéskultira, kapcsolattartasi szabalyok 1.
Viselkedéskultura, kapcsolattartasi szabalyok II.
Illemtan menedzsereknek — film megtekintése

A kultara elemei, szintjei, rétegei; Sztereotipiak

Az etikett es protokoll sajatossagai kilfoldon I. (Eurdpa)
Az etikett és protokoll sajatossagai kiilféldon 11. (Azsia)
Az etikett es protokoll sajatossagai kalfoldon I11. (Arab orszagok, USA)
A kulturék csoportositasa — Lewis modell

Nemzetkdzi marketing I.

Nemzetkdzi marketing I1.

Az egységes piac

Debrecen, 2011. szeptember 19.
Dr. Csapdné Dr. Risk6 Tlnde

Tantargyfelelés
Adjunktus



KOVETELMENYEK

I1I. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezo tagozat

Nemzetkozi Gzleti kapcsolatok, AV_KMLD204 K3
2011/2012. tanév, 1. felév

A kovetelményrendszer alapvetdéen két részbdl tevodik Ossze, egyrészt az eldadasokhoz
kapcsolodo irasbeli vizsga teljesitésébdl, masrészt a gyakorlati feladatok (esettanulmanyok,
egyéni feladatok) teljesitésébdl. Az eléadashoz kapcsolodd irasbeli sulya az érdemjegy
kialakitasaban 70%, a gyakorlati feladat teljesitése értékelése 30%-ot tesz ki.

Az elért pontszdmok alapjan az érdemjegyek kialakitasa a kovetkezd:
- 50 %-ig elégtelen

51 % - 62,5%-ig elégséges

62,6% - 75%.-ig kozepes

75,1% - 87,5%-ig  jo

87,6% — 100% jeles

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csapdné Dr. Risk6 Tlnde
Tantargyfelelés
Adjunktus
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10.

11.

12.

13.

14.

Tantargyi program

A tantargy neve, kédja: AV_KMLD209-K3 Marketing menedzsment

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Lehota Jozsef egyetemi tanar

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, levelez6 tagozat

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 9+4 K

A tantargy kredit értéke: 5

A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok megismerkednek a Marketingmenedzsment rendszerével és
struktirajaval, a fogyasztoi érték /vevéi érték fogalmaval és Osszetevdivel és az értékteremtés kdzvetitési és
kommunikacio elemeivel. A véllalati stratégiai tipusokbol kiindulva a Marketingmenedzsment dontések
elsajatitasara kertiil sor, amely alapvetGen a termék, az értékesitési csatorna és az ar és szerzddéses feltételek,
valamint a marketingkommunikaciés dontéseket dlelik fol.

Az oktatés személyi feltételei: Eléadas: tantargyfelelés és oktaté: Dr. Lehota Jozsef egyetemi tanér

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: A tantargy a Marketing cimii szaktorzs targyra
épiil, annak ismerete alkotja az el6képzettségi szintet.

A tantargy tartalma:

A fogyasztdi és vevoi érték dsszetevoi, az értékteremtés kozvetités kommunikacio sszefliggésrendszere.

A vallalati marketing alapstratégiak tipusai és a fogyasztoi /vevoi értékrendszer kapcsolatai.

A termékmixszel kapcsolatos dontések: a termékmindség, termékvalaszték, termékfejlesztés, a csomagolas,
a cimkézés és jelolés.

Az értékesitési csatornaval kapcsolatos marketingmenedzsment déntések.

Az ar és szerzOdéses feltételek (szAllitsi és fizetési feltételek) és ahhoz kapcsolédé marketingmenedzsment
dontések.

A marketingkommunikacio és eladastsztonzés marketing dontései.

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70-30%
Evkozi ellenérzésé modja: -

Szadmonkérés maédja: Kollokvium, irasbeli vizsga formajaban.
A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo:

1. Lehota J. — Papp J. — Szabé Z. (2010): Marketingmenedzsment, Szent Istvan Egyetem, GTK BA
Jegyzet

2. A tantargyhoz kapcsolodo eléadas ppt.

3. A gyakorlatokon felhasznalt esettanulmanyok

Ajanlott:

1. Marketing és Menedzsment folydiratban megjelent cikkek

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Lehota J6zsef
egyetemi tanar
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat

AV_KMLD209-K3 Marketing menedzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

1. el6adas: A fogyasztdi / vevo érték teremtése, kozvetitése és kommunikalasa
2. eldadas: A marketing alapstratégiak bemutatasa, a versenystratégidk tipusai
3. el6adas: A marketingtervezés alapjai és dsszefliggései

4. eldadas: A termék, a termékhierarchia, a termékmindség és valaszték

5. eldadas: A termékfejlesztés 1épései modszerei

6. eladas: A szolgaltatasfejlesztés

7. eléadas: Az arképzés Osszefiiggései és modszerei

8. eldadas: Az értékesitési csatornatervezés alapjai

9. el6adas: A promdcios stratégiak és dontések tipusai

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Lehota Jozsef
egyetemi tanar
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
a 1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMLD209-K3 Marketing menedzsment tantargybol
2011/2012. tanév 2. félévében

A kovetelményrendszer alapvetdéen két részbol tevodik Ossze, egyrészt az eldadasokhoz
kapcsolodo irasbeli vizsga teljesitésébdl, masrészt a gyakorlati feladatok (esettanulmanyok,
egyéni feladatok) teljesitésébdl. Az el6adashoz kapcsolodo irasbeli sulya az érdemjegy
kialakitasaban 70%, a gyakorlati feladat teljesitése értékelése 30%-ot tesz ki.

Az elért pontszdmok alapjan az érdemjegyek kialakitasa a kovetkezo:
- 50 %-ig elégtelen

51 % - 62,5%-ig elégséges

62,6% - 75%.-ig kdzepes

75,1% - 87,5%-ig  jo

87,6% — 100% jeles

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Lehota Jozsef
egyetemi tanar
tantargyfelelds
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VIZSGAKERDESEK
a 1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMLD209-K3 Marketing menedzsment tantargybol
2011/2012. tanév 2. félévében

Integrativ marketing alapstrukturaja

Az észlelt vevoérték dsszetevai €s elemei

A piaci orientacidé modelljének 6sszetevoi

A marketing menedzsmentben bekdvetkez6 fontosabb valtozasai
Az értéklancon belil fontosabb folyamatok

Az értékteremtés folyamatanak 0sszetevoi

A vevoi értékromlas lehetséges formai

A vallalati tervezés szintjei

A Porter-féle marketing alapstratégiak

. A szegmentumok kivélasztasanak modszerei

. A piaci pozicionalas eszkozei

. Az alapvet6 arképzési célok

. Az arképzés lépeései

. Az arképzési mbdszerek (koltségalapu arképzés)

. Versenyalapu arképzes

. A végs0 arak kialakitasanak modszerei

. Alkalmazhat6 arengedmeények tipusai

. Az arcsokkentés okai és kockazatai

. Az aremelés okai es kockéazatai

. Az elosztas harom alapfajtaja

. A fontosabb elosztasi funkciok

. Az értékesitési csatorna szerepld és feladati koziil harom ismertetése
. Ertékesitési csatorna tagok fobb funkcioi, feladatai
. Az értékesitési csatornavalasztas szempontjai

. A kiskereskedelem fontosabb trendjei

. A kiskereskedelem jovobeni valtozasanak varhato trendjei
. A franchise rendszer l1ényege

. A franchise rendszere tipusai tartalmuk szerint

. A termékéletciklus szakaszai

. A fogyasztoi elfogadas folyamatanak szakaszai

. A fogyasztési cikkek csoportositasa

. A termékvonal elemzése és ahhoz kapcsolodo dontések
. A marka kialakitasahoz kapcsolédd dontések

. A marka fontosabb feladatai

. Az (j termékfejlesztes szakaszai

. A piaci tesztelés formai

. Csomagolas tipusai

. A marketingkommunikacio tervezésenek lépései

. A rekladm jellemzdi

. A reklam lehetséges hatasai



Tantargyi program
1. Atantargy neve, kédja: AV_KMNL211-K3 Marketing kutatas
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezd tagozat
4. A tantargy tipusa: A
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 0+9 G
6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: Olyan szakemberek képzése, akik a marketingkutatads elméleti,
modszertani alapjait olyan szinten ismerik, hogy az iizleti élet kiillonb6z6 teriiletein felmeriild marketing
problémék marketingkutatési kérdéseire megoldéast tudnak adni.

8. Az oktatas személyi feltételei: Gyakorlati oktatd: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens
9. A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

A marketingkutatas fogalma, folyamata és tipusai
Problémamegoldas, kutatasi kérdés és a hipotézis allitas
Szekunder kutatés

Kutatési terv I. — kvalitativ kutatas

Kutatési terv 1. — kvalitativ kutatés

Megfigyelés és a kisérlet

Kérdéivszerkesztés alapjai, kérddivszerkesztés a gyakorlatban
Probakérdezés elmélete és gyakorlata

Kutatasi terv — mintavétel

Szamitdgépes programok alkalmazasa a marketingkutatasban, az SPSS program
Adatrogzités és adatelemezés konkrét példan keresztil
Kutatési tanulmany készitésének f6 tudnivalOi

11. Orarendi, illetve "otthoni' terhelés aranya: 80 — 20 %

12. Evkozi ellenérzés médja: -

13. Szamonkérés mddja: szébeli vizsga

14. A tantargy eléirt kiilsé6 szakmai gyakorlatai: -

15. A kételezd, illetve ajanlott irodalom:

Az el6adéasok anyaga

Malhotra, N.: Marketingkutatas. Akadémiai Kiadd, Budapest, 2008. ISBN: 978-963-05-8648-1978-963-05-
8646-1

Hoffmann I-né, Kozak A., Veres L.: Piackutatds. Miiszaki Kiado, 2001. ISBN: 963-16-3064-1

Elelmiszer, Termékmix, Mai Piac és a Marketing & Menedzsment c. folyoiratok

16. A tantargy targyi sziikségletei: projektor és szamitogép az eléadasokhoz

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLD211-K3 MARKETING KUTATAS tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A marketingkutatas fogalma, folyamata és tipusai
Problémamegoldas, kutatasi kérdés és a hipotézis allitas
Szekunder kutatés

Kutatasi terv |. — kvalitativ kutatas

Kutatési terv Il. — kvalitativ kutatas

Megfigyelés és a kisérlet

Kérdoivszerkesztés alapjai, kérdbivszerkesztés a gyakorlatban
Probakérdezés elmélete és gyakorlata

Kutatési terv — mintavétel

Szamitogépes programok alkalmazasa a marketingkutatasban, az SPSS program
Adatrdgzités és adatelemezés konkrét példan keresztiil

Kutatasi tanulmany készitésének f6 tudnivaloi

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds



KOVETELMENYRENDSZER
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLD211-K3 MARKETING KUTATAS tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A felév elismerésének feltétele a gyakorlatok rendszeres latogatédsa, valamint 5-10 oldalas
esettanulmany elkészitése.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds



©Wo~NoTrwdE

V1ZSGAKERDESEK
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLD211-K3 MARKETING KUTATAS tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A marketingkutatas folyamata

A marketingkutatas tipusai

Problémamegoldas, kutatasi kérdés és a hipotézis allitas szabalyai
A szekunder kutatas jellemz6i

A kutatési terv kialakitasanak jellemzdi

A kvalitativ kutatas jellemz6i és tipusai

A kvantitativ kutatés jellemz6i és tipusai

Megfigyelés és a kisérlet

Fbkuszcsoportos interju és mélyinterjd

A kérdbivszerkesztés alapjai

. A probakérdezés elmélete és gyakorlata
. A mintavétel szabalyai

Szamitégépes programok alkalmazasa a marketingkutatasban, az SPSS program
Adatrogzités és adatelemezés
Kutatasi tanulmany készitésének f6 tudnivaloi

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantdargyfelelds



11.

12.

13.

14.

15.

Tantargyi program
A tantargy neve, kodja: Marketingkommunikacié AV_KMLD212-K3
A tantargyfelelés neve, beosztasa: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem-Marketing (BA) szak, levelezé tagozat
A tantargy tipusa: ,,A” kotelezd
A tantargy oktatasanak iddterve: 5. félév 9+0 K
A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a
marketingkommunikacio szakteriilethez kapcsol6dnak.

Az oktatas személyi feltételei: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
A tantargy hallgatasianak eldfeltétele, eloképzettségi szint: A Marketing alapjai tantargy abszolvalasa.
A tantargy tartalma:

A kommunikacié fogalma

Kommunikacios elméletek

A marketing kommunikacié szerepe az uizleti életben, a marketingben, és a tarsadalomban
A kommunikécids mix és a rekldmtorta

Fogyaszt6i magatartas trendek — VValtozé médiahasznalati szokasok
Nyomtatott média

Kdiltéri reklamok

Aktiv (elektronikus) média: TV, radié, mozi

Az internet; Kozosségi terek, mint rekldmterek

Mobilinternet és mobilkampéanyok, GPS- és Google maps alapl hirdetések
PR és a vallalati imazs; Szponzoracio és Mecenatira
Szegmentalas-pozicionélas-célcsoportvalasztas-Markéazas

A csomagolés és a merchandising

Kiallitasok és kereskedelmi rendezvények

Direktmarketing és adatbazis-marketing

Eladasosztonzés: Kereskedelmi dsztonzOk és Fogyasztdi promociok
Személyes eladas

A ,,BUZZ” - gerillakampanyok

Kampanytervezés

A Kreativitas sziikségessége

Kreativ feladatterv (brief)

Hatékony Reklamszovegek

Vonzerdk

B2B, B2C kommunikacio eltérései

A reklam jogi szabalyozésa

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 50-50 %

Evkozi ellenérzés médja/A félév elfogadasanak feltétele: Az eléadasokon valo részvétel.
Szamonkérés modja: Szdbeli vizsga.

A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

A Kkotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezd:  Bauer Andras — Beracs Jézsef: (2006) Marketing. Aula Kiad6. Budapest. 658 p.
Ajanlott:  Philip Kotler: Marketingmenedzsment, Miiszaki Kényvkiad6, Budapest, 2001.



Daniel L. Yadin: Hatékony marketingkommunikacio. GeomédiaSzakkdnyvek. Budapest 2000.
Bernard Brochand — Jacques Lendrevie: A reklam alapkonyve. KIK-Kerszdv, Budapest, 2004.
Jim Blythe: Essentials of Marketing Communications. (3rd Edition) Pearson Education, 2006.

Moriarty — Mitchell — Wells: Advertising — Principles & Practice (8th Edition) Pearson

Education, 2009.

Clow - Baack: Integrated Advertising, Promotion and Marketing Communivcations. (3rd

Edition) Pearson Education. 2007.

16. A tantargy targyi szukségletei: -

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
Kereskedelem-Marketing (BA) szak, levelez6 tagozat
Marketingkommunikacié tantargy
2011/2012. tanév, 1. felév

1. A kommunikécié fogalma; Kommunikéaciés elméletek; A  marketing
kommunikacid szerepe az Uzleti életben, a marketingben, és a tarsadalomban. A
kommunikéciés mix és a rekldmtorta; Fogyasztoi magatartas trendek — Valtozo
médiahasznélati szokasok; Nyomtatott média; Kaultéri rekldmok. Aktiv
(elektronikus) média: TV, radié, mozi

2. Az internet; KozOsségi terek, mint reklamterek; Mobilinternet és
mobilkampéanyok, GPS- és Google maps alapu hirdetések. PR és a vallalati imazs;
Szponzoracié és Mecenatura. Szegmentalas-pozicionalas-célcsoportvalasztas-
Markézéas; A csomagolés és a merchandising

3. Kiallitasok és kereskedelmi rendezvenyek; Direktmarketing és adatbazis-
marketing. Eladasdsztonzés: Kereskedelmi 0sztonzok és Fogyasztoi promociok;

4. Személyes eladas. A ,BUZZ” - gerillakampanyok; Kampanytervezes; A
Kreativitas sziikségessége

5. Kreativ feladatterv (brief); Hatékony Rekldmszévegek; Vonzerdk. B2B, B2C
kommunikacid eltérései; A reklam jogi szabalyozasa

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK / TETELSOR
Kereskedelem-Marketing (BA) szak, levelez6 tagozat

Marketingkommunikacié tantargy
2011/2012. tanév, 1. felév

A kommunikaci6 fogalma

Kommunikacios elméletek

A marketing kommunikécié szerepe az uizleti életben, a marketingben, és a tarsadalomban
A kommunikécids mix és a rekldmtorta

Fogyaszt6i magatartas trendek — Valtozé médiahasznalati szokéasok
Nyomtatott média

Kdiltéri reklamok

Aktiv (elektronikus) média: TV, radié, mozi

Az internet; K6z6sségi terek, mint reklamterek

10. Mobilinternet és mobilkampanyok, GPS- és Google maps alapu hirdetések
11. PR és a vallalati iméazs; Szponzoracid es MecenatUra

12. Szegmentalas-pozicionalas-célcsoportvalasztas-Markazas

13. A csomagolas és a merchandising

14. Kiallitasok és kereskedelmi rendezvények

15. Direktmarketing és adatbazis-marketing

16. Eladasosztonzés: Kereskedelmi 6sztonzok és Fogyasztoi promdciok
17. Személyes eladas

18. A ,,BUZZ” - gerillakampanyok

19. Kampanytervezés

20. A kreativitas

21. Kreativ feladatterv (brief)

22. Hatékony Reklamszdvegek

23. Vonzerék

24. B2B, B2C kommunikacio eltérései

25. A reklam jogi szabalyozasa

©Oo~NoOAM~WNE

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
Kereskedelem-Marketing (BA) szak, levelez6 tagozat
Marketingkommunikacié tantargy
2011/2012. tanev, 1. félév

Alapkdvetelmény, hogy a hallgaté rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a marketingkommunikacio
szakteriilethez kapcsolodnak. A szamonkeérés modja: Kollokvium, szébeli vizsga formajaban.

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelds



NookwdE

11.
12.
13.

14.
15.

16.

TANTARGYI PROGRAM

A tantargy neve, kédja: AV_KMLD213-K6 Nemzetkozi kereskedelempolitika, vamismeretek

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Csap0 Zsolt egyetemi docens

Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak Il. évfolyam levelez6 tagozat

A tantargy tipusa: kotelezd ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 9+9 K

A tantargy kredit értéke: 6

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd megismerje a nemzetkdzi kereskedelem
szabalyozasanak legfontosabb kérdéseit, az ehhez kapcsolddd fogalmakat és intézményeket. Tovabbi célja,
hogy megfeleld alapozast szolgéltasson a Kereskedelem és marketing BA szak tovabbi targyaihoz.

Az oktatas személyi feltételei: Dr. Csap6 Zsolt egyetemi docens, Arvané Dr. Vanyi Georgina tudomanyos
segédmunkatérs

A tantargy hallgatasinak eléfeltétele, eléképzettségi szint: -

A tantargy tartalma:

Bevezetés a Nemzetkozi kereskedelem targyba,

A kereskedelempolitika fogalma, alapkérdések

A nemzetkdzi kereskedelempolitika liberalizalasi folyamatanak attekintése,

Nemzetkdzi kereskedelempolitikai szervezetek: GATT

WTO és jelenlegi szabalyozasok

Az EU kereskedelempolitikaja,

Egyéb nemzetkdzi gazdasagi szervezetek

Vamelméleti alapkérdések,

A vdm, mint gazdasag és kereskedelempolitikai eszkdz ,

10. Szubvenciok

11. Mennyiségi korlatozasok.,

12. Nomindlis és effektiv vamvédelem

13. Vamunio

14. Véameljarasok

15. Elektronikus vamkérnyezet

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 60-40 %

Evkozi ellenérzés médja:

Szdmonkérés modja: Lehetdség van arra, hogy a tantargyi érdemjegy az évkdzi zarthelyi dolgozatok
eredményeibdl keriiljon kialakitasra megajanlott jegy forméajaban, de ez nem kotelezé. Azon hallgatok akik
ezzel a lehetdséggel nem kivannak éIni azok kollokvium formajaban a vizsgaidészakban abszolvalhatjak a
tantargyat.

A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

A Kkételezd, illetve ajanlott irodalom:

©Oo~NOAM~WNE

Kotelez6: Csapd Zsolt: Nemzetkdzi kereskedelempolitika, egyetemi jegyzet, Debrecen, 2009.

Ajanlott:
- Toth Tamas: Killgazdasagtan, Aula Kiadd, Budapest, 1999.
- John Sloman: Economics (IV. kiadas) Chapter: International Trade, Pearson Education Ltd., UK
2000.
A tantargy targyi sziikségletei: eléadoterem, laptop, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Dr. Csap6 Zsolt
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak levelezé tagozat
Nemzetkozi kereskedelempolitika, vamismeretek tantargy c. tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

Bevezetés a Nemzetkdzi kereskedelem targyba,

A kereskedelempolitika fogalma, alapkérdések

A nemzetkdzi kereskedelempolitika liberalizalasi folyamatanak attekintése,
Nemzetkdzi kereskedelempolitikai szervezetek: GATT
WTO és jelenlegi szabalyozasok

Az EU kereskedelempolitikaja,

Egyéb nemzetkdzi gazdasagi szervezetek

Vamelméleti alapkérdések,

A vam, mint gazdasag és kereskedelempolitikai eszkoz ,
Szubvenciok

Mennyiségi korlatozasok.,

Nominalis és effektiv vamvédelem

Vamunié

Vameljarasok

Elektronikus vamkornyezet

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Dr. Csap6 Zsolt
egyetemi docens
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK
a 1. évfolyam Kereskedelem és Marketing BA szak hallgatoinak
Nemzetk6zi kereskedelempolitika, vamismeretek tantargybol
2011/2012. tanév 2. félévében

Bevezetés a Nemzetkozi kereskedelem targyba, A kereskedelempolitika fogalma, alapkérdések

A nemzetkozi kereskedelempolitika liberalizalasi folyamatanak attekintése, Nemzetkdzi kereskedelempolitikai
szervezetek: GATT. WTO és jelenlegi szabalyozasok. Az EU kereskedelempolitikdja, Egyéb nemzetkdzi
gazdasagi szervezetek. Mennyiségi korlatozasok, nominalis és effektiv vamvédelem. Vamelméleti alapkérdések,
A vam, mint gazdasag és kereskedelempolitikai eszkdz, Szubvencidk. Vamunid. Elektronikus vamkornyezet.
Vameljarasok.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Dr. Csap6 Zsolt
egyetemi docens
tantargyfelelos



TANTARGYI PROGRAM
1. Atantargy neve: AV_KMLD214-K3 Kilkereskedelmi technika
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Kozar LaszI6 egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, levelez tagozat
4. Atantargy tipusa: ,,A”
5. Atantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 9+0 K
6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A gazdasagi szervezetek kereskedelmi tevékenységének atfogé ismerete, az aruforgalmi
folyamattal 6sszefiiggd tervezés, dontés elokészités, az aruforgalomhoz kapcsolodo technoldgiak hatékony mitkddtetése.

8. Az oktatas személyi feltételei: -
9. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint:-

10. A tantargy tartalma:

1. Bevezetés, A kereskedelem alapjai, A kereskedelem torténete, A kereskedelem fogalma, A nemzetkdzi kereskedelem legfontosabb
jellemz6i

2. A magyar kiilkereskedelem legfontosabb jellemz6i, A magyar belkereskedelem legfontosabb jellemz6i, A kereskedelempolitika
alapelvei és legfontosabb eszkozei

3. A vam, mint a kereskedelempolitika eszkdze.

4. Szubvenciok, Mennyiségi korlatozasok, A kereskedelempolitika egyéb, nem tarifalis eszkozei

5. Kereskedelempolitika az EU-ban, A vilagkereskedelem liberalizacidja, jelenlegi tendencidk, Magyarorszag és a WTO,
Kereskedelem az Eurépai Unidban és Magyarorszagon, kiilénés tekintettel az agrartermékekre

6. A kereskedelem nemzetkozi szervezédése, Az agrartermékek vilagkereskedelmét érinté nemzetkozi 1épések, Az EU ar- és
intervencids szabalyozasa agrartermékek esetén, Az USA agrarpolitikajanak hatasa a KAP-ra ,Magyarorszag és az Uni6s politikak,
Magyarorszag belkereskedelmi gyakorlatanak valtozasa az ezredforduld utan

7. Kilkereskedelmi technika, A magyarorszagi killkereskedelmi szabalyozas, A kiilkereskedelmi tigylet létrejotte, az adas-vételi
szerzOdés, A legfontosabb szerzddéses feltételek, A szerz6do felek megnevezése, Az adasvételi szerz6dés targya, Az ar és pénznem
8. Az INCOTERMS 2000., Az INCOTERMS 2000-es valtozatanak uj elemei, Az INCOTERMS 1990. és 2000. klauzulai, A
paritasok kozotti valasztas szempontjai, Fizetési modok és eszkdzok a nemzetkdzi kereskedelemben

9. Elérefizetés, Okmanyos meghitelezés, Bankgaranciaval fedezett fizetési igéret, Okmanyos beszedvény, Céghitelnyijtés, Nyitva
szallitas, Szallitasi hataridd, szallitas moédja, Csomagolas, A szerzédésre iranyado jog, Birdi illetékesség, Egyéb kérdések, zaradékok,
Az altalanos iizletkotési feltételek szerepe a szerzodéskotésben

10. Belkereskedelem, Elelmiszerkereskedelem a rendszervaltas el6tt, Garazsdiszkontok kora, A multinacionalis halézatok miikodése,
Kis- és nagykereskedelem &sszevonéasa, Kozponti arubeszerzés, Kereskedelem-orientalt szerz6dések, Koltség atharitd arstratégia

11. A kereskedelmi markdk szerepe, Akciokra épitd marketing kommunikacié, VevOkozpontu egyéni stratégiak, A hazai
¢élelmiszerkereskeddk lehetéségei

12. A kereskedelem egyéb teriiletei, Barkicsaru, Miiszaki cikkek, Konyvkereskedelem, Gépkocsi kereskedelem, Ruha- és cip6
kereskedelem

13. Arutézsde, Az arutézsde fogalma és jellemz6i, Az arkockazatok és arutézsdei menedzselése

14. A tdzsdei cikkek és arutézsdei tigyletek.

15. Az arutbzsdei arképzés és tigyletek kiegyenlitése.

11. Orarendi, illetve "otthoni" terhelés aranya: 70 - 30 %

12. Evkozi ellenérzés modja: -

13. Szamonkérés modja: Kollokvium, irasbeli vizsga formajaban
14. A tantargy el6irt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

15. A Kotelezé, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezd: Constantinovits Milan — Sipos Zoltan: Kilkereskedelmi technika, Aula, 2003.

Ajéanlott: Térzsok Eva: A kiilkereskedelmi igylet. Kdzgazdasagi és Jogi Kényvkiadd

16. A tantargy targyi sziikségletei: laptop, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar LészI6
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat

AV_KMLD214-K3 Kilkereskedelmi technika tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

Bevezetés, A kereskedelem alapjai, A kereskedelem tdrténete, A kereskedelem fogalma, A nemzetkozi kereskedelem
legfontosabb jellemzo6i

A magyar kiilkereskedelem legfontosabb jellemz6i, A magyar belkereskedelem legfontosabb jellemzdi, A
kereskedelempolitika alapelvei és legfontosabb eszkozei

A kereskedelempolitika intézményrendszere és alapelvei, A GATT, mint a nemzetkdzi kereskedelem
intézményrendszere, kialakulasa, Kereskedelempolitikai alapelvek a GATT-ban, A kereskedelempolitika legfontosabb
eszkozei, A vam, mint a kereskedelempolitika eszkdz

Szubvenciok, Mennyiségi korlatozasok, A kereskedelempolitika egyéb, nem tarifalis eszkozei

Kereskedelempolitika az EU-ban, A vilagkereskedelem liberalizacioja, jelenlegi tendenciak, Magyarorszag és a WTO,
Kereskedelem az Eurdpai Unidban és Magyarorszagon, kilonds tekintettel az agrartermékekre

A kereskedelem nemzetkozi szervez6dése, Az agrartermékek vilagkereskedelmét érinté nemzetkozi 1épések, Az EU ar-
és intervencios szabélyozasa agrartermékek esetén, Az USA agrérpolitikjinak hatdsa a KAP-ra ,Magyarorszag és az
Unids politikdk, Magyarorszag belkereskedelmi gyakorlatanak valtozasa az ezredfordul6 utan

Kiilkereskedelmi technika, A magyarorszagi kiilkereskedelmi szabalyozas, A killkereskedelmi tgylet létrejétte, az adas-
vételi szerz6dés, A legfontosabb szerzddéses feltételek, A szerz6do felek megnevezése, Az adasvételi szerz6dés targya,
Az ar és pénznem.

Az INCOTERMS 2000., Az INCOTERMS 2000-es valtozatanak uj elemei, Az INCOTERMS 1990. és 2000.
klauzuldi, A paritisok kozotti valasztas szempontjai, Fizetési modok és eszkdzok a nemzetkdzi kereskedelemben.
Elérefizetés, Okmanyos meghitelezés, Bankgaranciaval fedezett fizetési igéret, Okmanyos beszedvény, Céghitelnyujtas,
Nyitva szallitas, Szallitasi hatarid6, szallitdis modja, Csomagolas, A szerzédésre iranyado jog, Birdi illetékesség, Egyéb
kérdések, zdradékok, Az altalanos iizletkotési feltételek szerepe a szerz0déskotésben

Belkereskedelem, Elelmiszerkereskedelem a rendszervaltas el6tt, Garazsdiszkontok kora, A multinacionalis halézatok
miikodése, Kis- és nagykereskedelem dsszevonasa, Kdzponti arubeszerzés, Kereskedelem-orientalt szerzédések,
Koltség atharito arstratégia

A kereskedelmi markak szerepe, Akcidkra épité marketing kommunikacio, Vevékozpontl egyéni stratégidk, A hazai
¢élelmiszerkereskeddk lehetoségei. A kereskedelem egyéb teriiletei, Barkacsaru, Miiszaki cikkek, Konyvkereskedelem,

Gépkocsi kereskedelem, Ruha- és cip6 kereskedelem.

Arutézsde, Az arutézsde fogalma és jellemz6i, Az arkockazatok és arutdzsdei menedzselése. A tézsdei cikkek és
arutdzsdei iigyletek. Az arutézsdei arképzés és iigyletek kiegyenlitése

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar Laszlo
Tantargyfelelds



Vizsgakérdések
111. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat

AV_KMLD214-K3 Kilkereskedelmi technika tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A nemzetkdzi kereskedelem legfontosabb jellemzo6i

A magyar kiilkereskedelem legfontosabb jellemz6i

A kereskedelempolitika alapelvei és legfontosabb eszkozei

A Kkereskedelem nemzetkdzi szervez6dése

Kilkereskedelmi technika, A magyarorszagi kilkereskedelmi szabéalyozaés.,

A kulkereskedelmi tgylet Iétrejotte, az adas-vételi szerz6dés, A legfontosabb szerz6déses feltételek, A szerz6dé felek
megnevezése, Az adasvételi szerz6dés targya, Az ar és pénznem

Az INCOTERMS 2000., Az INCOTERMS 2000-es valtozatanak Uj elemei, Az INCOTERMS 1990. és 2000.
klauzulai, A paritasok kozotti valasztas szempontjai, Fizetési modok és eszk6zok a nemzetkozi kereskedelemben

Elérefizetés, Okmanyos meghitelezés, Bankgaranciaval fedezett fizetési igéret, Okmanyos beszedvény, Céghitelnyujtas,
Nyitva szallitas, Szallitasi hataridd, szallitas modja, Csomagolas, A szerz6désre iranyado jog, Birdi illetékesség, Egyéb
kérdesek, zaradékok, Az altalanos tizletkotési feltételek szerepe a szerz6déskotésben

Belkereskedelem, Elelmiszerkereskedelem a rendszervaltas elétt, Garazsdiszkontok kora, A multinacionalis halozatok
miikodése, Kis- és nagykereskedelem 6sszevonasa, Kdzponti arubeszerzés, Kereskedelem-orientalt szerzédések,
Koltség atharito arstratégia

A kereskedelmi markak szerepe, Akciokra épit6 marketing kommunikacio, Vevokozponta egyéni stratégiak, A hazai
¢lelmiszerkereskeddk lehetéségei

A kereskedelem egyéb terliletei, Barkacsaru, Miiszaki cikkek, Kdnyvkereskedelem, Gépkocsi kereskedelem, Ruha- és
cip6 kereskedelem

Arutézsde, Az arutézsde fogalma és jellemz6i, Az arkockazatok és arutézsdei menedzselése
A t6zsdei cikkek és arutdzsdei ligyletek

Az arutbzsdei arképzés és ligyletek kiegyenlitése

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozér L&szI6
Tantargyfelelos



Tantargyi program

(tantargyleirés)

1. A tantargy neve: Viladggazdasagtan AV_KMLE203 (AV_PLB205)
2.A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Fulop Mihaly, egyetemi magantanar
3. Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: kereskedelem és marketing BA, pénziigy és

szdmvitel BA, turizmus-vendéglatas BA levelez6

4. A tantargy tipusa: kotelezé
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév 9+0 K
6. A tantargy kreditértéke: 3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célja: eligazitast nydjtani a hallgatoknak a
vildggazdasag és az eurdpai, valamint regionalis integracié folyamataiban, atfogé kép
kialakitdsa hazank kiilgazdasagi kapcsolatairdl és torekvéseirdl.

8. Az oktatas személyi feltételei: Az el6adasokat a tantargyfelelés tartja

9. A tantargy oktatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: Nincs

10. Tantargy tartalma: A kurzus az aktualis vilaggazdasagi-pénziigyi folyamatok, a magyar
europai unid tanacselnokség és G20 eldzményei €s torekvései kereteiben vizsgalja az europai
és vildggazdasag korményzasanak formalddésat, azon belll Magyarorszag kilgazdasaganak
és nemzetkozi helyzetének dsszefuggeéseit. Kilonds figyelmet szentel a kdzép-eurdpai térseg
integracidés és dezintegracios folyamatainak bemutatasara, a Duna-régio stratégia
kialakulasara. A vizsgakovetelmények az el6adasokon aktiv részvétellel, Suranyi Béla
idevagod jegyzetének ismeretével teljesithetdk, tiz oldalas, forrasjegyzékkel ellatott dolgozat
irdsa a tantdrgy szabadon vélaszthatd témakoreibdl kotelezd, amely értékelése a szobeli
kollokviumon torténik.

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 1:1

12. Az évkozi ellenérzés modja: A félév soran a hallgatok dolgozatot irnak, melyek alapjan a
tantargyfelelds jegymegajanlast tesz lehetve.

13. A szamonkérés modja: szobeli kollokvium

14. A tantargy eléirt kiilsé szakmai gyakorlatai: Nincsenek

15. Kotelezo, illetve ajanlott szakirodalom:

Kotelezd: Szentes Tamas Vilaggazdasagtan, Aula 1999, 1., 1., IV., VL., VII. fejezetek A) B)
Magas Istvan — Kutasi Gabor (2010) Valtozé vildggazdasag BCE Budapest

Palankai Tibor, (2004) Az eurdpai integracié gazdasagtana. Budapest. Aula Kiadd. Palankai
Tibor (ed.) Kataklizmak csapdaja, TSR Model Kft. Budapest, 2008.



Ajanlott: 1llés Ivan: Kozeép- és Délkelet-Eurdpa az ezredfordulon. Budapest - Pécs: Dialdg
Campus, 2002. Kornai Janos: A szocialista rendszer, 1993. A gondolat erejével. Osiris Kiado,
Budapest, 2005. Kdzép-Kelet-Eurdpa nagy atalakulasa - Sikerek és csalédasok, Mindentudas
Egyeteme, Budapest, 2006. Poszt szocialista rendszerek és elézményeik. Aula, Budapest,
2000.

16. A tantargy targyi sziikségletei: irasvetito, laptop, video-projektor

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. FUlop Mihély
egyetemi tanar



Foglalkozési terv
Vildggazdasagtan (AV_KMLE203, AV_PLB205)
kereskedelem és marketing BA, pénziigy és szamvitel BA, turizmus-vendéglatas BA
levelez6 tagozat

I11. évfolyam

Téma

1. Bevezetés a vildggazdasdg, eurOpai és regionalis integracidé, magyar
kllgazdaséag fogalmaiba. Bretton-woods-i gazdasagi és pénziigyi vilagrend:
IMF és Vilagbank.

2. A vilaggazdasag kettéhasadasa a hideghaboruban. A haboru utani gazdasagi
és monetaris rend valsagai 1973-tdl.

3. A nyugat-eurdpai integraci6 és a KGST. Az Europai Gazdasdgi és
Monetaris Unid.

4. Betagoz6dés a szovjet 6vezetbe. Szocialista munkamegosztasi és reform
kisérletek. A kozép-eurdpai térség diverzifikalodasa, valsagjelenségek és
felbomlasa.

5. Demokrécia és piacgazdasdg bevezeteése. Euro-atlanti integracio. Az
alrégiok: balti, kozép-eurdpai, volt jugoszlav, roméan-bolgar.

6. Magyarorszag helye és szerepe Eurdpaban. A magyar EU elntkség és az
eurdpai gazdasagi kormanyzas.

7. Perifériabdl perifériaba. A modernizéacio ellentmondasai a kdzép-eurdpai
térségben.

8. A gazdasagi és monetaris valsag hatasa az ujjarendez6d6 vilaggazdasagban.

9. A francia G8 és G20 elndkség és a vildggazdasagi kormanyzasanak
kialakulasa.

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Fulép Mihaly
egyetemi tanar



Vizsgakérdések
Vildggazdasagtan (AV_KMLE203, AV_PLB205)
kereskedelem és marketing BA, pénziigy és szamvitel BA, turizmus-vendéglatas BA
levelez6 tagozat

I11. évfolyam

A vizsgakérdések a Foglalkozasi tervben felsoroltakkal azonosak.

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. FUlop Mihély
egyetemi tanar



Tantargyi program
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KMLE206)
2011/2012. tanév, 1. félév

A tantargy neve (csoportja): Okoldgiai marketing

A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Rathonyi-Odor Kinga, egyetemi adjunktus
Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem — marketing szak (BA, levelez6)

A tantargy tipusa: ,,C”

A tantargy oktatasanak idéterve: 2+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

N o g bk~ DR

A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célja, hogy a hallgatok rendelkezzenek alapvet6
elmeleti és gyakorlati ismeretekkel a vallalati szinti kdrnyezettudatossaggal kapcsolatban.

8. A tantargy személyi feltételei (k6zremiik6dok):

Dr. Rathonyi-Odor Kinga, egyetemi adjunktus
9. A tantargy hallgatasanak el6feltétele, eloképzettségi szint: -
10. A tantargyi tematika

§ A targy bevezetése, alapfogalmak.

§ Vallalati filozofidk és azok célrendszerei.

§8 Az 0komarketing megjelenése és formai.

§ Kornyezetorientalt vallalatvezetés a gyakorlatban.
§ Esettanulményok elemzese.

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 100%
12. Evkézi ellendrzés modja:
13. Félév elfogadasanak feltetele:
@ elbadason valo aktiv részvétel.
14. Szamonkérés modja: irasbeli kollokvium.
15. Kotelezo, illetve ajanlott irodalmak:

Kotelezo irodalom:
@ Szolnoki Gy.né (1999): A zold marketing és gazdasagi kornyezete, Mezbgazda
Kiadd — Osiris Kiado, Budapest

@ Szolnoki Gy.né K. M. (2005a): Az okomarketing szerepe, jelentdsége (1. rész)
Gazdalkodas, XLIX. évf. 3. sz. 31-47. o.

@ Szolnoki Gy.né K. M. (2005b): Az okomarketing szerepe, jelentdsége (2. rész)
Gazdalkodas, XLIX. évf. 6. sz. 8-21. o.



%)

Eldadas anyaga.

Ajanlott irodalom:

a

a

1%}

Csutora M. — Kerekes S. (2004): A koérnyezetbaréat vallalatiranyitas eszkdzei. KIK-
KERSZOV Jogi és Uzleti Kiado Kft., Budapest 189- 210. o.

Dudas K. (2006): A kérnyezettudatos vasarloi magatartas elemzése. Marketing &
Menedzsment, 2006/5-6. 106-113. o.

Karstens, B. (2005): Vom Oko zum Nachhaltigkeits-Marketing, Eine kritische
Literaturanalyse, Marketing und Management in der Lebensmittelbranche
Diskussionsbeitrag Nr.2, Minchen, 5-50. o.

Fodor L. (2003): Kornyezetvédelmi cimkezés az Eurdpai Unioban, In: Fodor L.
(2003): A kornyezetvédelmi szabalyozas elmélete és gyakorlata, Debreceni
Konferenciak 1. Debrecen, 51 — 64. o.

Frigyer A. (2003): A kornyezetbarat termék — Orokzold minéség, In: Fodor L.
(2003): A kornyezetvédelmi szabalyozas elmélete és gyakorlata, Debreceni
Konferenciak I. Debrecen, 85— 91. o.

Leitner, K. E. (2004): Nachhaltigkeits-Marketing in der Schweizer
Lebensmittelindustrie, IWO-Diskussionsbeitrag Nr. 106, Institut fur Wirtschaft und
Okologie Universitit St. Gallen, S. 1-16

Malovics Gy. — Racz G. (2005): A vallalati kornyezetvedelem hatdsa a
versenykepességre. Marketing és Menedzsment, 2005/4-5, Budapest, 19-26.0.

MecLean, R. — Gottfried, R. (2000): Corporate Environmental reports: Stuck
Management Processes Hold back Real Progress. Corporate Environmental Strategy
7, 244-255. p.

Peattie, K. — Crane, A. (2005): Green marketing: legend, myth, farce or prophesy?
Qualitative Marketing Research. Internationale Journal 8, 357-370 p.

Perrini, F. (2005): Building an European Portrait of Corporate Social Responsibility
Reporting. European Management Journal Vol. 23, No. 6, pp. 611-627

Rex, E. — Baumann, H. (2007): Beyond ecolabels: what green marketing can learn
from conventional marketing. Journal of Cleaner Product 15, 567-576 p.

Schéafferné D. K. (2007): A zoldmarketing perspektivai. Marketing & Menedzsment,
2007/6, 4-12. 0.

16. A tantargy targyi sziksegletei: projector, tabla

Debrecen, 2011-09-25

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KMLE206)
2011/2012. tanév, 1. félév

1. ecléadas: A Kkornyezettudat és kornyezettudatos magatartas fogalma, dimenzidi,
Ko6zgazdasagi iranyzaton alapulé véllalatelméletek. Az érték-alapu vallalati filozofiali,
célrendszer.

2. elbadas: Az 6komarketing megjelenése és formai

3. eclbéadas: Kornyezetorientélt vallalatvezetés a gyakorlatban

4. eléadés: Kornyezetkdzpontl iranyitasi rendszerek

5. elbadas: A véllalati z6ld kommunikéacio formai

6. eléadas: Online fenntarthat6sagi marketing a gyakorlatban

7. eladas: Allami szabalyozas a kdrnyezettudatossaggal kapcsolatban

8. eldadas: Hagyomanyos megkozelitéstdl az ipari 6kologiaig

9. eléadas: Esettanulmany: Kornyezettudatossag vizsgalata az Eszak-alfoldi régio élelmiszer-
gazdasagi véllalatainal

Debrecen, 2011-09-25

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



KOVETELMENYEK
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KMLE206)
2011/2012. tanév, 1. félév

U A hallgatok a félév folyaman egy beadandd dolgozatban ismertetik egy, az altaluk
kivalasztott vallalat/cégcsoport altal alkalmazott 6koldgiai marketinget.

U El6adason vald aktiv részvétel.

Debrecen, 2011-09-25

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



KOVETELMENYEK
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KMLE206)
2011/2012. tanév, 1. félév

U lrasbeli kollokvium: a hallgatok 6nallo eléadas keretén beliil ismertetik egy, az altaluk

kivalasztott vallalat/cégcsoport altal alkalmazott 6koldgiai marketinget.

Debrecen, 2011-09-25

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelds



Tantargyi program
(tantargyleirés)

1. A tantargy neve (csoportja):
Vaéllalkozasok alapitasa (AV_KMLE207)

2. A tantargy felelds neve, beosztasa
Dr. Posta Laszl4, egyetemi docens

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése (agrarmérnok, gazdasagi agrarmérnok, stb.):

Kereskedelem-marketing BA szakos, levelez6 tagozatos hallgatok szamara

4. A tantargy tipusa (A, B, C):
Vélaszthato tantargy

5. A tantargy oktatasanak idéterve
6. félév, 9 ora eldadas

6. A tantérgy kredit értéke:
3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése:

A tantargy oktatasanak célja, hogy a hallgatdk megismerjék az egyes véllalkozési
formékat, az azok kozotti kulonbségeket es hasonldsadgokat. Részletesen foglalkozunk a
jogi személyiség nélkiili és jogi személyiséggel rendelkezé vallalkozésokkal. Kiemelten
kezeljik az egyeni vallalkozas, KKT, BT, KFT, RT, SzOvetkezet, Egyesulés ismérveit,
alapitasuk lehetdségeit. Kiilon foglalkozunk az 10j tipusu termeldi szervezddésekkel

(TESZ, TCS, BESZ), valamint az Uj tarsasagi formakkal.

8. Az oktatés személyi feltételei (kozremiikodok):
A tantargy felel6se mindsitett oktato.

9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni):

A tantargy feltételezi mindazon targyak ismeretét, amelyek a megel6z6 félévvel bezardlag

oktatasra kerultek.

10. A tantargy tartalma (tematika max. ¥z oldal/félév):
A vallalkozas és a vallalat fogalma, jellemzdi
Kildnbségek és azonossagok az egyes vallalkozasi formak kozott
Jogi személyiséggel nem rendelkez6 vallalkozasok
Jogi személyiséggel rendelkezd vallalkozasok
Egyeéni vallalkozas inditdsanak lépései
Specialis gazdalkodasi formak: dstermeldk, csaladi gazdasagok
Bt és Kkt alapitasanak lehetéségei
Kft alapitdsanak lehetdségei
Részvénytarsasag alapitasanak lehetOségei
Szovetkezet, szovetkezeti elvek, szovetkezeti formak
Uj tipust termeldi szervezddések, 1j véllalkozasi formak

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:

A rendszeres tanulés idéigénye eléri, vagy meghaladja az 6rarendi id6terhelés nagysagat.



12. Evkozi ellenérzés médja (a foglalkozdsokon valé részvétel elSirdsai és felévkozi
ellendrzésének modja, a vizsgara bocsatds és alairas feltételei):

Az el6adasokon a részveétel kotelezd, a jelenlét alkalomszeritien ellenbrzésre keriil. A

vizsgara bocsatas ¢és alairds feltételei a tanulmanyi és vizsgaszabalyzat eldirdsainak

megfeleléen alakulnak.

13. Szamonkérés maddja (félévi vizsgajegy kialakitasanak modja [beszamolo, gyakorlati
jegy, kollokvium, szigorlat]):

A tantargy keretében a hallgatok zarthelyi dolgozat formajaban adnak szamot tudasukrol,

melynek alapjan kollokviumi jegyet kapnak. Amennyiben a hallgaté a zarthelyi dolgozatot

nem irja meg, ugy a tantargyfelelds oktatd szdmara megtagadja a félévi alairast.

14. A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai:
Nincsenek

15. A kotelezd, illetve ajanlott szakirodalom:
Kotelezo:
Az eléadasokon elhangzott tananyag
Nabradi A. — Pupos T. — Takacsné Gyorgy K. (2007): Uzemtan I. Szaktudas
Kiaddhaz, Budapest, 2008.
Ajéanlott:
Pfau E. — Nabradi A. (2007): A mezd6gazdasagi vallalkozasok termelési tényezdi,
er6forrasai. Egyetemi jegyzet, Debreceni Egyetem

16. A tantargy targyi szuksegletei:
Az el6adasokhoz oktatastechnikai eszkdz — irasvetitd, projektor — valamint fénymasold
sziikséges.

Debrecen, 2011. szeptember 5.
Dr. Posta L&szl6
egyetemi docens
tantargyfelelds



Vallalkozasok alapitasa
Vizsgakérdések

Hogyan csoportosithatok a vallalkozasok?

A véllalkozas fogalma, jellemz6i

Definialja a jogi személy fogalmat!

Hogyan csoportosithatok az egyes vallalkozasi formak a vallalati jelleg szerint?
Melyek az egyszemélyi tulajdonu vallalat eldnyei és hatranyai?
Melyek az egyéni vallalkozé ismérvei?

Ismertesse az egyéni vallalkozoi igazolvany megszerzésének lepéseit!
Melyek az egyéni vallalkozés jellemzdi?

Ki lehet Ostermel6?

Ismertesse a csaladi gazdaség definicidjat!

Melyek a csaladi gazdasag elonyei?

Melyek a tarsas vallalkozasok elényei és hatranyai?

Milyen azonossagok és kilonbsegek jelennek meg a tarsas vallalkozasokban?
Melyek a tarsasagi szerzddés kotelezd és ajanlott elemei?

Mikor szlinik meg egy gazdasagi tarsasag?

Melyek a Kkt és a Bt ismérvei?

Hogyan lehetséges Kft-t alapitani?

Melyek a kézhasznusag elényei?

Hogyan alapithato Egyesulés?

Melyek a kozosségi vallalkozasok jellemzdi?

Hogyan lehetséges részvénytarsasagot alapitani?

Mik a részvényesek jogai és kotelezettségei?

Melyek a szOvetkezet ismérvei?

Ismertesse a szOvetkezei elveket!

Hogyan lehet szdvetkezetet alapitani?

Ismertesse a szOvetkezetek tipusait!

Ismertesse az U] tarsasagi formakat!

Ismertesse a termeldi szervezddések jellemzoit!

Melyek a TESZ, TCS, BESZ jellemz6i és alapitasanak feltételei?

Debrecen, 2011. szeptember 5.
Dr. Posta Lé&szl6
egyetemi docens

tantargyfelelds



Tantargyi program
(tantargyleirés)

1. A tantargy neve: Turizmus véllalkozésgazdasagi
ismeretek AV_KML208

2.A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Szabo Bernadett, egyetemi docens

3. Szakcsoport (szakirdny) megnevezése:  Kereskedelem és marketing BA

4. A tantargy tipusa: valaszthato targy

5. A tantargy oktatasanak idoterve:

Targykod Szemeszter | Orabeosztas | Szamonkérés | Kredit
AV_KMLE?208 6 9 K 3
6. A tantargy kreditértéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célkitlizése, hogy a tananyagot
abszolval6 hallgatok tisztaban legyenek a turizmus nemzetgazdasagi helyzetével,
turisztikai vallalkozasok Okonomiai értékelésével, gazdasagossagi vizsgalataval, a
turizmus népességmegtartd képességének jelentdségével, a fejlesztés lehetdségeivel.

8. Az oktatas személyi feltételei: Az elGadasokat a tantargyfelelds, €s egy, az
egészsegturizmusban jartas oktato tartja.

9. A tantargy oktatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: -

10. Tantargy tartalma

11.
12.
13.
14.
15.

Magyarorszag turizmusa, a turizmus feltételei

A turizmus nemzetgazdasagi jelentOsége

A falusi turizmus szerepe a vidék funkciodinak ellatdsaban

Turisztikai vallalkozasok tevékenységének 6kondmiai ertékelése

Turisztikai vallalkozasok gazdasagossagi vizsgalata

Turisztikai kis- és kdzépvallalkozasok létesitése és helyzete

Turisztikai nagyvéllalatok helyzete

Az egészségturizmus helyzete €s jelentdsége Magyarorszagon

Az egészségturizmus, az életmindség €s a vidékfejlesztés kapcesolata

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 1:3

Az évkozi ellenérzés médja: Nincs, a tantargy irasbeli kollokviummal zarul

Szamonkérés modja: irasbeli kollokvium

A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai: -

Kotelezo, illetve ajanlott szakirodalom:

Kotelezo
Az eléadasokon elhangzott anyagok
Szab6 Bernadett — Konyves Erika — Tikasz Ildiké Edit: A falusi
turizmus helyzete és gazdasagi kérdései. MTA Tarsadalomkutato
kozpont, Budapest, 2009.
Ajanlott
- Gyorffy Anna: Széllodatan. Nemzeti Tankonyvkiado, Budapest, 2004.

Tasnadi Jézsef: A turizmus rendszere. Aula Kiado, Budapest, 2002.

Puczkd Lé&szl6 — Ratz Tamara: A turizmus hatésai. Aula Kiado,

Budapest, 2002.

Mundrocz6 Gydrgyné — Graham Stone: Turizmus — Elmélet és

gyakorlat. Kdzgazdasagi és Jogi Konyvkiadd, Budapest, 1996.



Fehér Istvan — Korodi Marta: A vidéki turizmus fejlesztése. Szaktudas
Kiadé Haz, Budapest, 2008.

16. A tantargy targyi szikségletei: Laptop, projektor
Debrecen, 2011. szeptember 5.
Dr. Szab6 Bernadett

egyetemi docens
tantargyfelelds



10.
. A falusi turizmus helye, szerepe a vidékfejlesztésben
12.
13.

11

14.
15.
16.
17.
18.
19.
20.
21.

VIZSGAKERDESEK
TURIZMUS VALLALKOZASGAZDASAGI ISMERETEK
(AV_KMLE208)

A turizmus fogalma, jellemzdi, fajtai

Az Europai Unid turizmusa, a turizmus nemzetgazdasagi jelentdsége,
kereslete, kinalata

A turizmus allami irdnyitasa, TDM szervezetek, a turizmus fejlesztése,
tdmogatasa

A turizmus gazdasagi, kornyezeti és tarsadalmi hatasai

A turizmus jelentdsége Magyarorszagon: kiilfoldi turistaérkezések, belfoldi
utak jellemzdi, a lakossag utazasai kiilfoldon

A turizmus jelentdsége Magyarorszagon: szallashely-szolgaltatas,
utazasszervezés, vendéglatas

A falusi turizmus hazai helyzete: fogalom, kialakulds, KSH-adatok, ad6zas,
jogi hattér

A falusi turizmus hazai helyzete: intézményrendszer, feltételek, tAmogatés
A falusi turizmus kialakulasa és helyzete Eurdpa mas orszagaiban

A falusi vendéglatas okondmiai kérdései

Egy turisztikai vallalkozas miikddési koltségei
Eqgy turisztikai vallalkozéas bevétel-, jovedelemszamitasa, hatékonysagi
mutatok
Turisztikai vallalkozasok dinamikus beruhazas-elemzési mutatoi
Utazasi irodak alapitasanak 1épései, fajtai
A turisztikai vallalkozéasok helyzetét befolyasolo belsé és kiilsd tényezdk
A turisztikai kereslet csoportositasi lehetdségei, keresleti trendek alakulasa
Szallodak miikodése, helyzete
Utazasi szerz0dés
Az egészsegturizmus helyzete és jelent6sége Magyarorszagon
Az egészségturizmus, az ¢letmindség és a vidékfejlesztés kapcsolata

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Szab6 Bernadett
egyetemi docens
tantargyfelelds
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10.

11.

12.
13.

14.

15.

Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): Kutatdsmodszertan, AV_KMLE210

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Nagy Lajos adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem és marketing BA szak,
levelezd

A tantéargy tipusa: ,,C”

A tantargy oktatasanak idéterve: 2. félév, K

A tantargy kredit értéke: 3 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A targy oktatasanak alapvetd celja, hogy a hallgatokkal megismertesse a tudomanyos
kutatas alapjait, a probléma megoldas f6 1épéseit, a modellépités alapjait, hogy a
képesek legyenek az egyetemeken, kutatd intézetekben, vallalati kutato-helyeken stb.
a gyors beilleszkedésre, illetve a kiilonb6zd — kreativ tudast igényld — munkahelyeken
maszaki fejlesztés feladatainak kidolgozasaban valo hatékony kozremikddesre.

Az oktatas személyi feltételei:

Dr. Nagy Lajos adjunktus

A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint:

A targy felvételénél elonyosek a kovetkezé készségek, jartassagok : kreativ
gondolkodas, matematikai, statisztikai modszerekben valé jartassag, kézépfoka angol
nyelvismeret

A tantargy tartalma:

Hét Eldadds

1 A kutatasmodszertan fogalma, altalanos kutatasmaodszertani alapfogalmak,
" | a kutatési folyamat

Matematikai programozasi modellek alkalmazésa a kutatasban

A linearis programozas alapjai, feladattipusok, arnyekarak

Erzékenységvizsgalat

Alternativ programok, alternativ optimumok, egész értékii programozas

Termelési szerkezet optimalizalas, Keverési modellek

Dinamikus és szimultdn modellek, pénzigyi modellek

@ IN|o| 01w N

Pénziigyi modellek

9 Halézati modellek

10. | Hal6zati modellek

11. | Hal6zati modellek

12. | Konyvtarhasznalati hét

13. | A szimulécio alkalmazésa a kutatasban

14. | A szimulacio alkalmazasa a kutatasban

15. | A kutatés soran alkalmazhatd statisztikai és egyéb programcsomagok

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 50-50%

Evkozi ellen6rzés modja:

Az el6adasok ismeretanyaga eévkozben 2 irasbeli (teszt) dolgozat soran Kkerl
szamonkérésre. A félév elismerésének feltétele, hogy a hianyzasok szdma ne haladja
meg az 50 %-ot, és a ket szamonkeéres atlagteljesitménye legalabb 50% legyen.
Szamonkérés modja: A félév kollokviummal zarul, formaja: irdsbeli az e-learning
rendszerben

A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: nincs



16. Kotelezo, illetve ajanlott irodalom:
Kotelez6 irodalom: Winston, W. L.: Operacidkutatds modszerek és alkalmazasok,
Aula Kiadd, 1. kotet, 2003
Ajanlott irodalom:
Majoros Pal : A kutatasmodszertan alapjai, Perfekt,2004
Tomcsanyi Pal: Altalanos kutatasmodszertan, Szent Istvan Egyetem, Budapest 2000
Mészaros Sandor : Agrargazdasagi kutatasmaodszertan jegyzet, Debrecen, 2005
Cliff T. Ragsdale: Spreadsheet Modelling and Decision Analysis Thomson-South
Western 2007

17. A tantargy targyi szukségletei: el6add, szamitastechnikai labor, tabla, projektor,
notebook

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Lajos
adjunktus
tantargyfelelds



ELLENORZO KERDESEK

A tantargy neve (csoportja): Kutatismodszertan, AV_KMLE210

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Nagy Lajos adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem és marketing BA szak, levelez6
A tantargy tipusa: ,,C”

A tantargy oktatasanak idéterve: 2. félév, K

A kutatas fogalma, kutatasi iranyzatok

A lineéris programozas fogalma, feladattipusok

Az erdforrasok és a tevékenységek arnyékarainak értelmezése

A termelési szerkezetet optimalizalé modell felépitése

A Kkapacitasok és a programvektor egyidejii optimalizalasa

Az erzékenységvizsgalat fogalma, Iépései

Alternativ programok

Alternativ optimumok

Az egészértékil és a vegyes egészértékil programozas fogalma, alkalmazasa
10. A keverési modellek megoldasa linearis programozasa

11. Tobbperiddusos szimultdn modellek felépitése, alkalmazasa

12. Tébbperiodusos rekurziv modellek felépitése, alkalmazésa

13. Pénzugyi terv készitése tobbperiédusos szimultan modellek alkalmazasaval
14. Az atrakési probléma jellemzo6i, megoldasa

15. A legrdvidebb at probléma fogalma, alkalmazésa

16. A hélotervezés fogalma, a haloterv leképezése

17. A kritikus Ut meghatarozasa, jelentdsége

18. Hogyan hasonlithato 0ssze a gazdasagi egységek hatékonysaga DEA modellezéssel?

CoNo~WNE

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Lajos
adjunktus
tantargyfelel6s



Tantargyi program
1. Atantargy neve, kddja: AV_KMLF201-K5 Fogyasztdi magatartas
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezd tagozat
4. A tantargy tipusa: A
5. Atantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 9+4 G
6. A tantargy kredit értéke: 5

7. A tantargy oktatasi célkitiizése:

A tantargy képzési célja, hogy a hallgatok ismerkedjenek meg azzal, hogyan jon létre a vasarlasi dontés és hogy
milyen tényez6k befolyasoljak a dontést, valamint gyakorlati ismereteket szerezzenek arr6l, hogyan
hasznosithatjdk a marketingmenedzserek ezeket az informécidkat hatékonyan.

8. Az oktatas személyi feltételei: El6adas: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens; Gyakorlati oktatok: Dr.
Szigeti Orsolya egyetemi docens

9. A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

. hét: Bevezetés a fogyasztdi magatartas tanulmanyozésaba.

. hét: A vésarlasi dontési folyamat szakaszainak kihivésai.

hét: A vasarldi dontések tipusai.

hét: A vasarlasi magatartast befolyasolo tényezok (tarsadalmi és kulturalis tényezok).
hét: A vasarlasi magatartast befolyasold tényezok (pszicholdgiai tényezok).

hét: A vasarléi attitlidok szerepe a dontésben.

hét: Esetpéldak feldolgozasa.

. hét: Trendek a fogyasztéi magatartasban. Az Y-generacié példaja.

. hét: A trendkutatas specialis modszerei.

10. hét: Trendek és ellentrendek I.

11. hét: Trendek és ellentrendek II.

12. hét: A régi és az Uj fogyasztd dsszehasonlitasa.

13. hét: LOHAS, mint trend az élelmiszerfogyasztasban. A tudatos fogyaszto lélektana.
14. hét: Impulzusvasarlast befolyasold tényezdk, a nem tudatos fogyasztd magatartasa
15. hét: Esettanulmany prezentacioja.

CENDO A WNE

11. Orarendi, illetve ""otthoni*' terhelés aranya: 80 — 20 %

12. Evkozi ellenérzés médja: -

13. Szamonkérés maddja: szébeli vizsga

14. A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

15. A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Az eléadasok anyaga

Hofmeister T. A.: Fogyaszt6i magatartas. Aula Kiadd, Budapest, 2003.
Toréesik M.: Fogyasztdi magatartas trendek. KJK, Budapest, 2003.

16. A tantargy targyi sziikségletei: projektor és szamitogép az eléadasokhoz

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLF201-K5 FOGYASZTOI MAGATARTAS tantargy
2011/2012. tanév, 2. félév

1. el6adas: Bevezetés a fogyasztoi magatartas tanulmanyozésaba.

2. elbadas: A vasarlasi dontési folyamat szakaszainak kihivasai.

3. el6adas: A vasarloi dontések tipusai.

4. el6adas: A vasarlasi magatartast befolyasold tényezok (tarsadalmi és kulturalis tényezok).
5. el6adas: A vasarldsi magatartast befolyasolo tényezok (pszicholdgiai tényezok).

6. el6adas: A vasarloi attitlidok szerepe a dontésben.

7. el6adas: Esetpéldak feldolgozasa.

8. eldadas: Trendek a fogyasztéi magatartasban. Az Y-generacié példaja.

9. el6adas: A trendkutatas specialis modszerei.

10. el6adas: Trendek és ellentrendek |.

11. el6adas: Trendek és ellentrendek I1.

12. el6adas: A régi és az Uj fogyaszt6 6sszehasonlitasa.

13. eléadas: LOHAS, mint trend az élelmiszerfogyasztasbhan. A tudatos fogyasztd lélektana.
14. eldadas: Impulzusvasarlast befolyasolo tényezok, a nem tudatos fogyasztd magatartasa

15. eléadas: Esettanulmany prezentacioja.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelos



KOVETELMENYRENDSZER
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLF201-K5 FOGYASZTOI MAGATARTAS tantargy
2011/2012. tanév, 2. félév

A félév elismerésének feltétele az eldadasok és a gyakorlatok rendszeres latogatasa, valamint 5-10
oldalas esettanulmany elkészitése.

Az érdemjegyet 40%-ban az irasbeli tanulmany, 50%-ban a prezentacio és a vitakészség, 10%-ban
pedig az érai munka hatarozza meg, amely alapjan jegymegajanlas torténhet.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds
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V1ZSGAKERDESEK
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLF201-K5 FOGYASZTOI MAGATARTAS tantargy
2011/2012. tanév, 2. félév

Bevezetés a fogyasztoi magatartds tanulmanyozasaba.

A vésarlasi dontési folyamat szakaszainak kihivasai.

A vasarloi dontések tipusai.

A vasarlasi magatartast befolyasolo tényezok (tarsadalmi és kulturalis tényezok).
A vasarlasi magatartast befolydsolo tényezok (pszicholdgiai tényezok).

A vasarlai attitlidok szerepe a dontésben.

Trendek a fogyasztoi magatartasban

A trendkutatas specialis mddszerei.

Trendek és ellentrendek 1.

Trendek és ellentrendek I1.

. Arégi és az (j fogyaszt6 6sszehasonlitasa.

LOHAS, mint trend az élelmiszerfogyasztasban. A tudatos fogyaszto lélektana.
Impulzusvasarlast befolyasolo tényezok, a nem tudatos fogyasztd magatartasa

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelos



Tantargyi program
1. Atantargy neve, kédja: AV_KMLF202-K3 Termék és markamenedzsment

2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és marketing (BA) szak, levelez6 tagozat

4. A tantargy tipusa: ,,A” kotelezd
5. A tantargy oktatasinak iddterve: 4. félév 9+0K
6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgat6 rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a
termék-marketing szakteriilethez kapcsolodnak.

8. Az oktatas személyi feltételei: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
9. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: A Marketing alapjai tantargy abszolvalasa.
10. A tantargy tartalma:

- Termék fogalma

- Termékszintek

- Termékkinalat

- Marka és védjegy

- Markakiterjesztés, termékfejlesztés

- Termékéletgorbe-elmélet

- Ansoff-matrix stratégiai

- A BCG-maétrix stratégiai

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 30-70 %

12. Evkozi ellenérzés modja:

13. Szamonkérés modja: kollokvium, irasbeli vizsga forméajaban legalabb 60 %-o0s teljesités mellett. A
tantargyi érdemjegy a félévvégi zarthelyi dolgozat eredményébdél keriil kialakitasra.

14. A tantargy eléirt kiilsé6 szakmai gyakorlatai: -

15. A kotelezé, illetve ajanlott irodalom:
Kotelez6:  Bauer A. — Beracs J.: Marketing. Budapest, Aula Kiad6, 2006.

Ajanlott: Randall, G.: Markazas a gyakorlatban. Geomédia Kiad6, Budapest, 2001.
Wally O.: A markak. Budapest. J6szoveg Miihely. 2004.

16. A tantargy targyi sztikségletei: -

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
Kereskedelem és marketing (BA) szak, levelez6 tagozat

Termék és markamenedzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. felév

1. Termeékpolitika, A termék , A szolgaltatas

2. Termekszintek, Termékkinalat, termékkategoridk, Markazas - pozitivumok /
negativumok, Marka, védjegy, kilonbségiik

3. A markakiterjesztés lehetdségei. Termékfejlesztés folyamata, jellemzoi

4. Termékéletgorbe szakaszai, jellemzeésik, . A termék-kannibalizmus. Ansoff-matrix, a
4 stratégia reszletes bemutatasa

5. Termékportfolié (BCG) — matrix (4 része, bemutatasuk), Markatervezés, Nemzetkozi

markéazas

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK / TETELSOR
Kereskedelem és marketing (BA) szak, levelez6 tagozat
Termék és markamenedzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

Termekpolitika

A termék

A szolgéltatas

Termékszintek

Termekkinalat, termékkategoriak
Mérkazas — pozitivumok/negativumok
Marka, védjegy, kilonbségik

A markakiterjesztés lehetdségei
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Termékfejlesztés folyamata, jellemzoi
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. Termékeletgorbe szakaszai, jellemzésuk,
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. A termék-kannibalizmus
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. Ansoff-matrix, a 4 stratégia részletes bemutatasa

[EEN
w

. Termékportfolio (BCG) — matrix (4 része, bemutatasuk)

[EEN
SN

. Méarkatervezés

. Nemzetkdzi markéazés

[EEN
(S

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
Kereskedelem és marketing (BA) szak, levelez6 tagozat
Termék és markamenedzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

Alapkdvetelmény, hogy a hallgaté rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a Termék és markapolitika
szakteriilethez kapcsolodnak. A szamonkérés modja: Kollokvium, irasbeli vizsga formajaban.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelds



Tantargyi program
1. A tantargy neve, kodja: Arpolitika a marketingben AV_KMLF203-K3

2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Arvané Dr. Vanyi Georgina, tudomanyos
segédmunkatars

3. Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, levelez6 tagozat
4. A tantargy tipusa: ,,A”

5. A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 9+0 G

6. A tantargy kredit értéeke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok megismertetése az arképzés marketing
aspektusaival.

8. Az oktatas személyi feltételei: Vida Viktdria

9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargyi tematika:

A feléev soran a hallgatok megismerkednek az arképzéshez szorosan kapcsolodo
alapfogalmakkal, majd a kilonbozé arstratégiakkal, arképzési célokkal. A tantargy
lehallgatasa utan a hallgatok képesek lesznek 0nallo arkalkulaciot végezni, elemezni a
fogyasztdi arat, kulonbséget tenni az arengedmények kozott, és értelmezni a fogyasztok
arvéltozasokra torténd reagalasat.

11. Orarendi, illetve "otthoni" terhelés aranya: 80-20 %

12. Evkozi ellenérzés modja: -

13. Szamonkérés modja: irasbeli vizsga.

14. A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai:-

15. A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezd: Philip Kotler: Marketing menedzsment. 2. kiadas, Miiszaki Kényvkiado, Budapest,
1999.

Ajanlott: Dr. Lehota Jozsef — Dr. Karpati Lasz16: Agrarmarketing cimi elektronikus jegyzet
Arpolitikaval foglalkozo fejezete. 2007.

16. A tantargy targyi szikségletei: Projektor
Debrecen, 2011. szeptember 20.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV

1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat

Arpolitika a marketingben tantargy
(AV_KMLF203-K3)
2011/2012. tanév, 2. félév

Oktatasi hét

Téma

Regisztracios hét

Kovetelményrendszer, Alapfogalmak.

Az ér szerepe a marketingben.

Az arképzesi célok kivalasztasa.

A kereslet meghatarozéasa, a kereslet arrugalmassaga.

Az arképzes modjanak kivalasztasa.

Arképzés a koltségek alapjan.

Arképzés piaci alapon.

© o No|ga~w N

Armegallapitas kozgazdasagi elvek alapjan.

[EEN
©

Armegallapitas szimulacios modszerrel.

[N
[N

Az ardontések szempontrendszere.

[EEN
Nt

Az aradaptacio.

[EEN
w

Arvaltozéasok (arcsokkentések kezdeményezése).

[EEN
-

Arvéltozasok (arnovekedések kezdeményezése).

[EEN
o

Az arvéaltozasok marketing aspektusai.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Arvané Dr. Vanyi Georgina

tantargyfelelds




VIZSGAKERDESEK
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
Arpolitika a marketingben tantargy
(AV_KMLF203-K3)
2011/2012. tanév, 2. félév

A vizsgakérdések meghatarozasa a kotelezd konyvek és az el6adas anyaga alapjan torténik a félév
végén kivalasztva.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
tantargyfelelos



KOVETELMENYRENDSZER
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
Arpolitika a marketingben tantargy
(AV_KMNF203-K3)
2011/2012. tanév, 2. félév

Részvétel az eléadasokon, amelyeken maximum 3 hianyzas engedélyezett.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Vida Viktoria
ligyvivo szakérto
tantargyfelelds



Tantargyi program

A tantargy neve, kodja: Szolgaltatds marketing, AV_KMLF204-K3

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Arvané Dr. Véanyi Georgina tudoméanyos segédmunkatars
Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem-marketing BA levelezd tagozat 3. évfolyam
A tantargy tipusa: kételezd ,,A” tipusU targy

A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 9+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd megismerje a szolgaltatds marketing alapvetd
Osszefuiggéseit, és annak specialis marketing eszkdzrendszerét.

8. Az oktatas személyi feltételei: Arvané Dr. Vanyi Georgina tudomanyos segédmunkatars

9. A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

Nogah~owdhE

Eléadasok:
A szolgéltatasok piaca. Szolgéltatdismarketing alapok.
Szolgéltatésmarketing specifikumok. A 7P.
A kétoldalta kockazatérzetet csokkenté mechanizmusok.
Minéségmenedzsment. A franchise.
A fizetés menedzsmentje. Kapacitasmenedzsment. Markamenedzsment.
Frontvonal menedzsment. Az aktiv Uigyfél politika. A targyiasitas a szolgaltatasokban.
Folyamatmenedzsment. A fazisspecifikus marketing. Kulttrakézi marketing menedzsment.
Marketingkutatas a szolgaltato szektorban.
A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi teriletei 1.
A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi teriiletei 2. Esettanulmanyok

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 40-60%

12. Evkozi ellendrzés modja:

13. Szamonkérés mddja: Kollokvium irasbeli vizsga forméajaban.
Az osztélyzatok az alabbiak szerint kerilnek kialakitasra:

0-59 pont elégtelen
60-69 pont elégséges
70-79 pont kdzepes
80-89 pont jé
90-100 pont jeles

14. A tantargy eléirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -
15. A kételezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezo:
Veres Zoltan:; Szolgaltatasmarketing. KIK Kerszév Kiadd, Budapest, 2002.

16. A tantargy targyi sziikségletei: eldadéterem, laptop, projektor
Debrecen, 2011. szeptember 19.
Arvané Dr. Vanyi Georgina

Tudoményos segédmunkatérs
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA
AV_KMLF204-K3 Szolgéaltatdsmarketing tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

A szolgaltatasok piaca. Szolgaltatdsmarketing alapok.

Szolgaltatasmarketing specifikumok. A 7P.

A kétoldalt kockazatérzetet csokkenté mechanizmusok.

Minéségmenedzsment. A franchise.

A fizetés menedzsmentje. Kapacitaismenedzsment. Markamenedzsment.

Frontvonal menedzsment. Az aktiv tigyfél politika. A targyiasitas a szolgaltatasokban.
Folyamatmenedzsment. A fazisspecifikus marketing. Kultrakézi marketing menedzsment.
Marketingkutatas a szolgaltaté szektorban.

A szolgaltatasmarketing alkalmazasi teriletei 1.

A szolgaltatasmarketing alkalmazasi teriletei 2. Esettanulmanyok

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
Tudomanyos segédmunkatars
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK

Szolgéltatdsmarketing c. tantargybol

A szolgaltatasok piaca.
Szolgaltatasmarketing alapok.

A szolgaltatdsmarketing gyakorlata
Marketingkutatas a szolgaltaté szektorban.

A szolgaltatasmarketing alkalmazasi teriletei

A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi terliletei

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
Tudomanyos segédmunkatars

tantargyfelelos



10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

Tantargyi program
A tantargy neve, kddja: Marketingtervezés és -elemzés AV_KMLF206-K3
A tantargyfelelés neve, beosztasa: Varga Levente, tanarsegéd
Szak megnevezése: kereskedelem-marketing BA szak, levelez6 tagozat
A tantargy tipusa: A - kotelezd
A tantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 9+9 G
A tantargy kredit eérteke: 6

A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok megismertetése a marketing tervezés és elemzés elméleti es
gyakorlati kérdéseivel.

Az oktatas személyi feltételei: Varga Levente, tanarsegéd.

A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: A Marketing alapjai targybol elért megfelelt
eredmény.

A tantargy tartalma: A marketing elemzés sordn a vallalkozas el6z6 évi marketing tevékenységét
ellenérizve, feltarni annak pozitiv és negativ elemeit, erre épitve pedig a jovOre vonatkozdan marketing
tervezés keretében a kiilsé tizleti kornyezet megismerése, SWOT analizis, célkitiizések megfogalmazasa,
stratégiai tervezés, taktikai, illetve akcidtervezés, marketing koltségvetés elkészitése.

Orarendi, illetve ""otthoni** terhelés aranya: 50-50 %

Evkozi ellenérzés médja: A dolgozat készitésének rendszeres ellenérzése a foglalkozasok targya.
Szamonkérés maddja: A hallgatok egy 1étezé vallalkozas termékének, illetve szolgaltatasanak eléz6 évi
marketinghez kapcsolhaté koltségeit ismertetd elemzést készitenek. Erre épitve a marketing terv. Ezek

megfeleld mindségil kivitele alapjan kollokviumi osztalyzatot kap a hallgato.

A tantargy el6irt kiilsé szakmai gyakorlatai: A marketing tervet egy létez6 cég, 1étez6 marketing
tevékenységének vizsgalatara végzik el a hallgatok, ezért a kiils6 szakmai gyakorlat ez esetben kotelezd.

A Kkotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezd:

Philip Kotler: "Marketing Menedzsment" Miiszaki Kényvkiadé Budapest, 1999.
Karpati LaszId: Marketing terv, Gyakorlati Utmutatd, 2005.

Ajanlott:
Bauer Andras - Beracs JOzsef: "Marketing" Aula Kényvkiadd, 1998.

A tantargy targyi sziikségletei: Szeminariumi terem, nappali vetité

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Varga Levente
tanarsegéd
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem-Marketing BA Szak, levelezé tagozat
Marketing tervezés és elemzés tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

Eladés:

1. Vezet6i 6sszefoglalo
Bevezetés, célkitiizés
Cég bemutatas

2. Termék(csalad) bemutatésa
Marketing stratégia bemutatasa
Célpiac makro6kondmiai bemutatas
Célpiac leirasa

3. SWOT analizis
Célkittizések
Marketing taktikai 1épések

4. Akcioterv
Koltségvetés
Ellen6rzési terv

5. Konzultacio

Gyakorlat:

1. Vezet6i 6sszefoglald
Bevezetés, célkitiizés
Cég bemutatas

2. Termék(csalad) bemutatésa
Marketing stratégia bemutatésa
Célpiac makrotkonomiai bemutatas
Célpiac leirasa

3. SWOT analizis
Célkituzések
Marketing taktikai 1épések

4. Akcioterv
Koltségvetés
Ellen6rzési terv

5. Konzultacio

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Varga Levente
tanarsegéd
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK
I11. évfolyam, Kereskedelem-Marketing BA Szak, levelezé tagozat

Marketing tervezés és elemzés tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

1. A dolgozat értékelése.

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Varga Levente
tanarsegéd
tantargyfelelds



10.

11.
12.
13.
14.
15.

16.

Tantargyi program

A tantargy neve, kodja: AV_KMLF208-K3 Fuvarozas, szallitmanyozas

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Csap0 Zsolt egyetemi docens

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, levelez tagozat
A tantargy tipusa: A

A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév 9+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd rendelkezzen mindazon ismeretekkel, melyek
szilkségesek a kilkereskedelmi (gylet lebonyolitaséhoz, a fuvarozési, szallitmanyozasi szerz6dés
megkotéséhez. Tovabbi célja, hogy megismertesse a hallgatokkal a szallitast szabalyoz6 egyezményeket, a
fuvarozasi kalkulaciot, valamint a biztositast, mint a kockazatcsokkentes egyik maédjat.

Az oktatés személyi feltételei: -
A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint:
A tantargy tartalma:

Fogalmak, logisztikai szemlélet
Arufuvarozas az EU piacan

Kozuti fuvarozéasi mod

Kézuati fuvarozasi mod

Tengeri fuvarozasi mod

Légi fuvarozasi mod

Vasuti fuvarozasi mod

Folyami fuvarozéasi mod

Kombinéalt fuvarozési mddozatok
Okmanyok a nemzetkdzi fuvarozasban
A szallitmanyozas elényei, feladatai
A szallitmanyozo feleldssége

A szallitmanyozas okmanyai
Szallitmanybiztositas
Esettanulmanyok

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70-30 %

Evkozi ellenérzés modja: -

Szadmonkérés maédja: kollokvium, irasbeli vizsga formajaban

A tantargy eldirt kiils6é szakmai gyakorlatai: -

A Kkotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Koételez6: Constantinovics Milan - Sipos Zoltan: Kiilkereskedelmi technika-kiilpiaci kock&zat Aula, 2006.
Ajanlott: Arufuvarozasi és szallitmanyozasi ismeretek, KOTK Budapest 1998.

A tantargy targyi sziikségletei: eléadoterem, laptop, kivetitd

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csap6 Zsolt
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLF208-K3 Fuvarozas, szallitmanyozas tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

Fogalmak, logisztikai szemlélet
Arufuvarozas az EU piacan

Kdzuti fuvarozési mod

Kdzuti fuvarozési mod

Tengeri fuvarozasi mod

Légi fuvarozasi mad

Vasuti fuvarozasi mod

Folyami fuvarozasi méd

Kombinalt fuvarozasi médozatok
Okmanyok a nemzetkdzi fuvarozasbhan
A szallitmanyozas elényei, feladatai
A szallitmanyozo feleldssége

A széllitmanyozas okmanyai
Szallitmanybiztositas
Esettanulmanyok

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csap6 Zsolt
Tantdargyfelelds
Egyetemi docens



VIZSGAKERDESEK
Fuvarozas, szallitmanyozés (AV_KMLF208-K3) tantargybdl

1. Ismertesse az arufuvarozas-szallitmanyozas jelenlegi helyzetét és varhato tendenciait
az Europai Unioban.

2. Ismertesse a kozuati fuvarozas altalanos jellemzoit.

3. Ismertesse a kozuti fuvarozasra vonatkozo nemzetkdzi egyezményt.
4. Ismertesse a kozuti fuvarlevél jellemzbit, jelentOségét.

5. Ismertesse a tengeri fuvarozas altalanos jellemzdit.

6. Ismertesse a vonalhajozas jellemzdit, okmanyat.

7. Ismertesse a bérelt hajozas jellemzdit, okmanyat.

8. Ismertesse a vasuti fuvarozas jelentdségét, felhasznalasi teriiletét.
9. Ismertesse a vasuti fuvarlevél jellemzdit.

10. Ismertesse a folyami fuvarozas jellemzdit, okmanyat.

11. Ismertesse a 1égi fuvarozas jelentdségét, egyezményeit, okmanyat.
12. Ismertesse a kombinalt fuvarozas formait.

13. Ismertesse a szallitmanybiztositas jelentdségét, résztvevait.

14. Ismertesse a szallitmanybiztositasi modozatokat.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csap0 Zsolt

tantargyfelelds
egyetemi docens



TANTARGYI PROGRAM

1. Atantargy neve, kédja: AV_KMLF209-K4 Kereskedelmi tgyletek

2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Kozar LaszI6 egyetemi docens

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak levelez tagozat
4. Atantargy tipusa : A

5. A tantargy oktatasanak idoterve: 6. félév 9+4 G

6. A tantargy kredit értéke: 5

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy hatékonyan jaruljon hozz& jol felkészilt, a
kiilkereskedelemben jartas tizletk6tok képzéséhez. Tovabbi célja, hogy megismertesse a hallgatokkal a
kereskedés szabalyait, az aruk adas-vételének mdédozatait, a gazdalkodas szempontjait, mutassa be a
kiilonb6z6é tipustt  kiilkereskedelmi iigyletek kockazatait, gyakoroltassa azok feltarasat és ésszer(i
csokkentésének modjait.

8. Az oktatas személyi feltételei: -
9. A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint:

10. A tantargy tartalma:

Ertékpapirok

Szamlak, bizonyitvanyok

Adasvételi szerzodés.

Bécsi Konvencid

Bérmunkaigylet

Export fovallalkozas

Exportlizing tgylet

Barter izlet

Reexport tgyletek

Reexport tigyletek

Esettanulmanyok: export akkreditiv fizetéssel
Esettanulmanyok: import atutalassal
Esettanulmanyok: okmanyos inkasszdval
Esettanulmanyok: tengerentdli import
Esettanulmanyok: kilkereskedelem az EU-val

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70-30 %

12. Evkozi ellenérzés modja: -

13. Szamonkérés madja: kollokvium, irasbeli vizsga formajaban
14. A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom: Dr. Kozar Lasz16: Nemzetkozi aru és tézsdei kereskedelmi tigyletek.
Szaktudas Kiad6 Haz, Budapest, 2011.

16. A tantargy targyi sziikségletei: -

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar La&szl6
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLF209-K4 Kereskedelmi tigyletek tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

Ertékpapirok

Szamlak, bizonyitvanyok

Adasvételi szerzodés,

Bécsi Konvencié

Bérmunkaligylet

Export fovallalkozas

Exportlizing tgylet

Barter uUzlet

Reexport igyletek

Reexport ligyletek

Esettanulmanyok: export akkreditiv fizetéssel
Esettanulmanyok: import atutalassal
Esettanulmanyok: okmanyos inkasszoval
Esettanulmanyok: tengerentuli import

Esettanulmanyok: kiilkereskedelem az EU-val

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar Laszl6
tantargyfelelos



VIZSGAKERDESEK
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, levelezé tagozat
AV_KMLF209-K4 Kereskedelmi Gigyletek tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

A kiilkereskedelmi tigyletekhez kapcsolodd konkrét esetek szimulalasa, szerzodések és

okmanyok toltése.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar Laszl6
tantargyfelelos



Tantargyi program

. Atantargy neve, kodja:

Irdsbeli és szébeli kommunikacio (készségfejlesztés)
AV_TNA126, AV_TLA126

. A tantargyfelelds neve, beosztasa:
Dr. Juhasz Csilla adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezeése:
Kereskedelem és marketing (BA) alapszak

. Atantargy tipusa: A, kotelez6

. A tantargy oktatasanak iddterve:

Targykadd Szemeszter  Orabeosztdss Szamonkérés — Kredit Tagozat
AV_KMNA120 1 1+1 G 2 nappali
NI 1 A+4* K 2 levelezd

*Levelez0O szakon az 0sszes Oraszam

. Atantargy kredit értéke: 2
. A tantargy oktatasi célkitiizése:

A tantargy keretében a hallgatok elsajatitjak a kommunikacié alapjait, szintjeit,
modelljeit, alapformait. Vided-felvételes szerepjatékok keretében élhetik &t a
hallgatok a kommunikacios kapcsolat létrenozasat, megteremtését, a meggy6zés
formai és tartalmi elemeit, az irasbeliség technikait.

. Az oktatas személyi feltételei:

Dr. Juhasz Csilla adjunktus

Dr. Gélyasz Jozsef egyetemi docens
Dr. Olah Judit adjunktus

Dr. Vantus Andras adjunktus

. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni):
nappali tagozatos hallgatoi jogviszony a Turizmus vendéglatas(BA) alapszakon

10. A tantargy tartalma:

Eloéadasok:

Kommunikéci6 alapjai.

Nonverbalis kommunikacios alapismertek

Verbalis kommunikécio, irasbeliség

Verbalis kommunikacid, szdbeliség

Zavarok a kommunikécidban

A nemek, népek kozotti kommunikacios kilonbségek
Zarthelyi dolgozat

NogakowdhE



Gyakorlatok:

=

Kovetelmények ismertetése. Bemutatkozas. A beadand6 dolgozat
tartalmi és formai kdvetelményeinek ismertetése

Vitakultara (szébeli kommunikacios sajatsagok)

Nonverbalis kommunikacio kisel6adas

A nemek kdzotti kommunikacids kilénbsegek

Kommuniké&cids zajok, zavarok, informacio torzulés

Verbalis kommunikacio. irasbeliség.

Félév értékelése, zaras

Nogkrwd

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:
A tantargy f6leg Orarendi elfoglaltsagot jelent, de a hallgatoknak beadando
dolgozatot is kell késziteniuk.

12. Evkozi ellenérzés modja:
A foglalkozasokon valdé részvétel kotelez0 a tantargyfelvételt kovetden.
A megengedett hidnyzas a kari Tanulmanyi és Vizsgaszabalyzatban rdgzitettek
szerinti. A félév soran egy irasbeli dolgozat készitése kotelezo.

13. Szamonkérés madja:
Gyakorlati jegy

14. A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai:
Nincsenek.

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Berde Cs. — Dienesné K. E. — Juh&sz Cs.: Kommunikécios alapismeretek Vider plusz
Nyomda Debrecen, 2000

Hofmeister-Toth A.: Uzleti kommunikacio és targyalastechnika. Akadémiai Kiadd
Budapest, 2010

Montagh I.: Figyelem vagy fegyelem? Holnap Kiadé Budapest, 2008

Nemenyiné Gyimesi l.. Hogyan kommunikaljunk targyalds kdzben? Akadémiali
Kiadd Budapest, 2009

Nierenberg, G. — Calero, H.: Testbeszed-kalauz Bagolyvar Kényvkiado Budapest, 1998

Szabd K.: Kommunikaci6 felséfokon Kossuth Kiadé Budapest, 2009

Wacha I.: A korszerti retorika alapjai I-11. Szemimpex Kiado 1996

16. A tantargy targyi sziksegletei:
Oktatastechnikai eszk6zok: irasvetitd, diavetitd, videokamera, videomagno, televizio
készilek, fénymasold, szamitogép, tabla, kréta
Atrendezhetd berendezésii tanterem vagy tréning szoba.

Debrecen, 2011. szeptember 06.

Dr. Juhasz Csilla
adjunktus,
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV

Turizmus vendeglatas (BA) alapszak 1. évfolyam

Irasbeli és szobeli kommunikacio (készségfejlesztés)
2011/2012. tanév 1. félev

Eléadas - Gyakorlat

Bevezetés. Kovetelmények ismertetése. Bemutatkozas. A
1. beadandé dolgozat tartalmi és formai kévetelményeinek
ismertetése
Vitakultara (sz6beli kommunikacios sajatsagok)

Nonverbalis kommunikacio kisel6adas
A nemek kozotti kommunikéacids kulénbségek
Kommuniké&cids zajok, zavarok, informacio torzulés

Verbalis kommunikacio. irasbeliség.

N g o~ N

Félév értékelése, zaras

Debrecen, 2011. szeptember 06.

Dr. Juhasz Csilla
adjunktus,
tantargyfelelds



oSN~ N E

19.
20.
21.
22.
23.

VIZSGAKERDESEK

Irasbeli és szobeli kommunikacio (készségfejlesztés) c. tantargybol
Mi a kommunikéacio ?
Milyen jellemzdi vannak az emberi kommunikacionak?
Ismertesse a kommunikacio folyamatéat!
Ertelmezze a kommunikéciot segit6 tényezoket!
Ismertesse a kommunikaciét akadalyozo tényezoket!
Milyen kommunikécids zajokat ismer?
Ismertesse a kommunikacio tipusait!
Milyen befolyasol6 tényezok hatnak a nonverbalis jelzésekre?
Ismertesse a nonverbalis kozlések {6 csatornait!

. Milyen jellemz6i vannak a sz6beli kommunikéacionak?

. Mik jellemz0k az irasbeli kommunikéciora?

. Milyen tényezdk befolyasolhatjak a kommunikaciéo megértését, értelmezését?

. Ismertesse és jellemezze a kommunikacios zajokat!

. Ismertesse a jol kommunikald vezetd tulajdonsagait!

. Ismertesse a rosszul kommunikal6 vezeto jellemzdit!

. Ertelmezze a vezeték szempontjabol torténd irasbeli kommunikacié jellemzdit!

. Milyen hatékonysdguak a kiilonb6z6 kommunikacios formak?

. Milyen kommunikacios formak kiilonboztethetok meg a kiildé és fogado kapcsolata

alapjan? Ismertesse jellemzdiket!

Milyen kommunikaciés formak kiilonithetok el a visszacsatoléas alapjan?
Ertelmezze a kommunikacids halokat!

Milyen tényezdk akadalyozzak, illetve segitik a kommunikaciot?
Milyen jellemzdi vannak egy targyalasnak?

Ismertesse a vezetdi informacids taktikakat!

Debrecen, 2011. szeptember 06.

Dr. Juhész Csilla
adjunktus,
tantargyfelelds



KOVETELMENY

Turizmus vendéglatas (BA) alapszak I. évfolyam

Irasbeli és szobeli kommunikacio (készségfejlesztés)
2011/2012 tanév 1. félév

Az irasbeli és szobeli kommunikacio kéthetente két ora eléadas és két ora gyakorlat. A

gyakorlatok helye az érarend szerinti beosztasu.

A gyakorlatok latogatasa kotelezd, az aktiv részvétel ajanlott. A hianyzas mertéke nem
haladhatja meg a ketté (2) alkalmat. A félévet a hallgaté gyakorlati jeggyel zérja. (Az orai
aktivitds a gyakorlati jegyet korrigalhatja.) A gyakorlati jegy megszerzése a szorgalmi
idGszakban teljesitend, amire irasban van lehetéség. A hallgatok évkozben beadando
dolgozatot keszitenek a diplomadolgozat kovetelményeinek megfeleléen. Az irasbeli vizsga

anyagat az eléadasokon és a gyakorlatokon elhangzottak alkotjak.

A hallgatd gyakorlati jegyét a beadandd dolgozat és a zarthelyi dolgozat eredményének

szamtani atlaga adja, de mindkét jegynek minimum elégségesnek kell lennie.

A zarthelyi dolgozat iddpontja: 2011. december 7.

Debrecen, 2011. szeptember 06.

Dr. Juhasz Csilla
adjunktus,
tantargyfelelds
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10.

11.
12.

13.
14.
15.

Tantargyi program (2010/2011, 2. félév)

A tantargy neve (csoportja): Kérnyezetgazdasagtan (AV_KMNA209)
A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Kuti Istvan, egyetemi docens
Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: kereskedelmi és marketing BSc
A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév, 2+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitlizése: a kornyezetgazdasagtan alapvetd fogalmainak
elsajatittatasa; a kiilonbozd kozelitések elkiilonitése és kapcsolatuk megértetése; a fobb
kdrnyezeti és tarsadalmi jelenségeket integraltan, egységesen kezel6 szemlélet kialakitasa.

Az oktatés személyi feltételei: Dr. Kuti Istvan
A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: —

A tantargy tartalma: 1. A kornyezetgazdasagtan targya; 2. Fenntarthat6 fejlodés; 3. A
gazdasagi novekedés és a kornyezet; 4. A gazdasagi makromutatok és a kdrnyezet; 5.
Természeti eréforrasok; 6. A kornyezeti javak értékelése; 7. A kornyezetszennyezés
gazdasagtana; 8. Kornyezetpolitikai eszkdzok; 9. Az EU kdrnyezetpolitikaja; 10. Vallalati
kornyezetpolitika; 11. Globalis 6kologiai problémak; 12. A fogyasztdéi magatartas
kornyezet-gazdasagtani 6sszefliggései; 13-14. Rendszerez6 attekintés

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 1 : 4

Evkozi ellenérzés modja: A félév soran két zarthelyi dolgozat irasara keriil sor (aprilis
3., m4jus 5.). Az elérheté pontszam mindkét dolgozat esetében 50. A félév elfogadasanak
(alairas) feltétele a két dolgozath6l (100 pont) egylttesen 60 pont elérése. Ezen belil
egyik dolgozat sem sikerllhet 20 pontnal gyengébbre. Sikertelenség esetén, a félév vegén
potdolgozat egy alkalommal (majus 11.) irhatd6 a két zh anyagabol egyutt.
A 2. zarthelyi dolgozat megirasa is kotelezo, fiiggetleniil az elsé dolgozat eredményétol.

Szamonkéres madja: A félév irasbeli kollokviummal zarul.
A tantargy eldirt kiils6 szakmai gyakorlatai: —
A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelez6: Kerekes Sandor: A kérnyezetgazdasagtan alapjai, Aula Kiado, Budapest, 2007
Ajanlott irodalom: Szab6 Gabor: Kérnyezetgazdalkodas (DE ATC, Debrecen, 2001, 97 0.),
Szolnoki Gy6zéné: Z0ld marketing és gazdasagi kornyezete (Mez6gazdasagi Kiadd — Osiris
Kiadd, Budapest, 1999, 208 0.), a tovabbi irodalmat a félév soran folyamatosan kapjak meg a
hallgatok

16.

A tantargy targyi szuksegletei: tanterem, projektor, tabla, folydiratok, szakkdnyvek.

Debrecen, 2011. szeptember 24.

(Dr. Kuti Istvan)
egyetemi docens, tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
Kdrnyezetgazdasagtan (AV_KMNA209)
Kereskedelmi és marketing BSc
I1. évfolyam, 2010/2011-es tanév, 2. félév

. A kdrnyezetgazdasagtan targya;

. Fenntarthato6 fejlodés;

. A gazdasagi ndvekedés és a kornyezet;

. A gazdasagi makromutatok es a kdrnyezet;
. Természeti er6forrasok;

. A kornyezeti javak értékelése;

. A kdrnyezetszennyezés gazdasagtana;

. Kdrnyezetpolitikai eszkdzok;

. Az EU kornyezetpolitikaja;

10. Vallalati kérnyezetpolitika;

11. Globalis 6kologiai problémaék;

12. A fogyasztdi magatartas dkologiai 6sszefliggései;
13-14. Rendszerezd attekintés

© 0 N O OB W N B

Debrecen, 2011. szeptember 24.

(Dr. Kuti Istvan)
egyetemi docens, tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
Kdrnyezetgazdasagtan (AV_KMNA209)

Kereskedelmi és marketing BSc
I1. évfolyam, 2010/2011-es tanév, 2. félév

A félév soran két zarthelyi dolgozat irasara keriil sor. Az elérheté pontszam mindkét dolgozat
esetében 50.

A felév elfogadasanak (alairas) feltétele a két dolgozatbol (100 pont) egyittesen 60 pont
elérése. Ezen belll egyik dolgozat sem sikeriilhet 20 pontnal gyengébbre.

Sikertelenség esetén, a félév végén potdolgozat egy alkalommal irhaté a két zh anyagéabdl
egydtt.
A 2. zarthelyi dolgozat megirasa is kotelezo, fiiggetleniil az els6 dolgozat eredményétol.

A félév irasbeli kollokviummal zarul. Az elégséges szint elérésehez minimum 60%-ot kell
elérni.

Debrecen, 2011. szeptember 24.

(Dr. Kuti Istvan)
egyetemi docens, tantargyfelelds



MINTAKERDESEK AZ EVKOZI SZAMONKERESHEZ ES A VIZSGADOLGOZATHOZ
1. Egyes természettuddsok vitatjak, hogy a tarsadalmi-gazdasagi rendszer jelenlegi méretében elfér a
bioszféran. (Tk. 17. 0.)

2. A fejlett polgari demokraciak kormanyai szdmos kdrnyezeti programot dolgoztak ki, melyek jo része azzal
szamol, hogy a sziikséglet-kielégités szintjét egyes pazarlé tarsadalmakban csdkkenteni kell. (Tk. 22. 0.)

3. A gyenge fenntarthatosag feltétele, hogy a tdrsadalom rendelkezésére allo tokejavak értéke idében ne
csokkenjen. (Tk. 25. 0.)

4. A szigoru (er6s) fenntarthatosag nem engedi meg a tokeelemek egymas kozotti helyettesithetdségét. (TK. 26.
0.)

5. A kornyezeti Kuznets-gorbe elsé (csokkend) szakasza a szerkezeti-, mig masodik (ndvekvo) szakasza a
skalahatéas kdvetkezménye. (Tk. 41. 0.)

6. A dematerializaci6 (anyagtalanitas) kovetelménye abbél indul ki, hogy a technoszféra és a bioszféra kdzotti
anyagaramlas adja a kulcsot a legtébb 6koldgiai probléma megoldasahoz. (Tk. 45. 0.)

7. ATMR az MFA egyik mutatdja, tdmegegységekben mérik.

8. Az ISEW és a GPI ugyanazt a modszertant kdveti, ugyanazon az elvi alapon épiil fel.
9. A fenntarthatsdg gyenge kovetelménye bevezeti a kritikus természeti tke fogalmat.
10. Az dkoldgiai deficit az 6koldgiai Iabnyom és a biokapacitéas kilénbsege. (Tk. 78. 0.)

11. Teszt (A megfeleld betijelet jeldlje az els6 oldalon 1évo tablazatban.)
1. A kérnyezetgazdasagtan az aldbbi megnevezés szinonimaja

a) kdrnyezet b) kérnyezetpolitika c) dkologiai d) egyik sem
gazdalkodas gazdasagtan

2. Az alabbiak kozul melyik mutatészam veszi legkevéshé figyelembe a tarsadalmi folyamatokat?
a) NNI b) ISEW c) GPI d) HDI

3. Az alébbiak kdzil melyik nem monetaris jelz6szam?
a) GDP b) nemzeti vagyon  ¢) TMR d) NNI

4. Az alabbiak koziil melyik a fenntarthatosag erds kovetelménye?
a) dK/dt=0 b) dK/dt £ 0 c) S(t) - dK(t) 30 d) dKn* <a

5. Kinek a nevéhez fuzddik a Gaia elmélet?

a) James Lovelock  b) Howard T. Odum c) Nicholas d) Robert Solow
Georgescu-Roegen

6. Ki vetette fel az (in stacionarius allapott gazdasag fogalmat?
a) Herman Daly b) Robert Costanza  ¢) E. Schumacher  d) René Passet

7. A Romai Klub els6 jelentésének 1j, sokkolo koncepcidja az tn.

a) zérb ndvekedés b) optimalis c) fenntarthaté d) maximalis
novekedés fejlodés novekedés

8. A kdrnyezeti Kuznets-gorbe
a) logisztikus gorbe  b) U alaku c) forditott U alaki  d) S alaku

9. Erdekérvényesités szempontjabél melyik szerepld tekinthet6 ,.erésnek’??
a) Jovo generaciok  b) Természet c) ,,Déli” allamok d) Emberi érdekek

10. Az alabbiak kozil mit nem vesznek figyelembe a HDI szamitasakor?

b) irni-olvasni tudok
aranya feln6tt
népességben

d) A hosszu tavu
koérnyezeti karok
jelenértéke

a) Sziletéskor
varhato élettartam

c) GDP/fo
vasarloero paritason



Tantargyi leiras és kdvetelményrendszer

1. Atantargy neve (csoportja): Pénzugytan, AV_KMNA210-K6
A tantargyfelelds neve beosztasa: Dr. Csajbok 1ldiko, adjunktus

. Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem-Marketing BSc, Turizmus-
Vendéglatas BSc alapszak

4. A tantargy tipusa:: ,A”

5. A tantargy oktatasi idéterve:
Targykadd Szemeszter Orabeosztds Szamonkérés — Kredit Tagozat
Kereskedelem-
AV_KMNA210 2 2+2 K 5 marketing
nappali
Turizmus és
AV_KMNA210 4 2+2 K 5 vendéglatas
nappali

6. A tantargy kredit ertéke: 6 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célkitlizése a hallgatokat bevezetni a
pénzigyi alapfogalmak vilagaba, megismertetni a hallgatokat bankrendszer felépitésével,
a Magyar Nemzeti Bank feladataival, eszkdzrendszerével, a bankugyletekkel, fizetési
modokkal, az értékpapirok és a pénziigyi piacok miikodésével. A szeminariumokon a
hallgatok a pénz idéértékéhez kapcsoldddan kiillonbozd szamitasok elvégzését sajatitjak
el.

8. Az oktatés személyi feltételei (kozremiikodoék): Dr. Csajbok Ildiko, adjunktus;
9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni): -
10. A tantéargy tartalma

Hét Eldaddas Gyakorlat
1. Regisztracios hét.
2. | A pénzkeletkezese ¢s fejlodese. A A pénz idéértéke, jovoértek szamitas,
penz idéertéke. egyszerii kamatszamitas
3. A pénzigyi intézményi rendszer
(felépitése, pénziugyi intézmeények A pénz id6értéke, jovoérték szamitas,

alapitasa, miikodés feltételei, alapveté | kamatos kamatszamités
banki kockazatok, PSZAF).

4. | Az MNB jogallasa és feladatai. A

monetaris politika, eszkdzrendszere. Jelenérték szamitas

5. | Bankigyletek és bankszolgaltatasok | Specidlis pénzaramlés sorozatok — egyszerii
(aktiv-, passziv bankugyletek). és novekvd tagh orokjaradek

6 Hitelezéssel kapcsolatos fogalmak, e , iy
' forgoeszkoz-hitelek, fejlesztési Speciélis pénzaramlés sorozatok — annuitas

hitelek. jelenértéke

7. | Passziv, semleges- és egyeb . Specidlis pénzaramlas sorozatok — annuités
bankiigyletek (betétgyiijtés, faktoring, | jsvoérteke




11.
12.

13.

forfait, lizing)

g. | Pénzforgalom lebonyolitasa

(bankszamla szerz6dés) Ertékpapirok — valto

9. | A pénzforgalom lebonyolitasa

(belfoldi fizetési modok) Ertékpapirok — részvény, kotvény
10. | A penzforgalom lebonyolitasa. Ertékpapirok — belsd megtériilési rata,
Kilkereskedelmi fizetési modok. arfolyam-rugalmassag, atlagos futamidé,

linearis interpolacio I.

11. EI"té,I'(papl'rok fogalma, csoportositasa, | Ertékpapirok — belsé megtériilési rata,
fajtai. arfolyam-rugalmassag, atlagos futamido,
linearis interpolacio I1.

12. | Konyvtarhasznélat, felkesziilés zarthelyi dolgozatok iraséra

13. | Kovetelést megtestesito értékpapirok

(Valto, csekk, kitvény). Netto jelenertek |.

14, Résztulajdonosi jogot megtestesitd L. L
értékpapirok. A részveny Netto jelenertek I1.
15. | Nemzetkozi pénziigyi intézmények Gyakorl6 feladatsor vegyes feladatokkal
Orarendi, ill. ,,otthoni ,, terhelés aranya: 70 — 30 %

Evkozi ellenérzés médja (a foglalkozasokon vald részvétel eldirasai és félévkozi
ellendrzésének modja, a vizsgara bocsatés és alairas feltételei):
A megfeleld felkésziilés érdekében elvart és ajanlott az eldadasokon vald részvétel.
Kovetelmény a gyakorlati foglalkozasokon vald felkészilt megjelenes és aktiv részvétel
(hidnyzas csak a szabalyzat szerint megengedett mértékben, azaz 6sszesen 2 igazolatlan
hianyzas engedélyezett). Amennyiben a hianyzasok mértéke meghaladja ezt, a félév nem
teljesitettnek mindsiil.

Evkozi ellendrzés:

irasbeli zarthelyi dolgozat (Kényvtarhasznalati héten, potzh lehetdség vizsgaiddszak elsé
hetében)
A zarthelyi dolgozat elméleti és gyakorlati részbdl all.
Elméleti rész a végs6 jegy 20%-at jelenti (eredmények %-os értéke sulyozottan kerdl
figyelembe vételre a végsé eredményben)
Gyakorlati rész a végso jegy 20%-at jelenti (eredmények %-os értéke sulyozottan kerdil
figyelembe vételre a végsé eredményben)

Osszességében tehat a zarthelyi dolgozat a végsd jegy 40%-at jelenti

Ertékelés:

0-59% - elégtelen (1)
60-69% - elégséges (2)
70-79% - kdzepes (3)
80-89% -j6 (4)

90-100% - jeles (5)

Szamonkérés modja (félévi vizsgajegy kialakitasanak mddja (beszamold, gyakorlati

jegy, kollokvium, szigorlat):

I. lIrasbeli zarthelyi dolgozat Konyvtarhasznalati héten, potzh lehetdség vizsgaidészak
elsé hetében)

A zarthelyi dolgozat elméleti és gyakorlati részbdl all.



Elméleti rész a végsé jegy 20%-at jelenti (eredmények %-os értéke sulyozottan Kerdl
figyelembe vételre a végsd eredményben)

Gyakorlati rész a végs6 jegy 20%-at jelenti (eredmények %-os értéke stlyozottan Kerdil
figyelembe vételre a végsd eredményben)

Osszességében tehdt a zarthelyi dolgozat a végsd jegy 40%-at jelenti

Ertékelés:

0-59% - elégtelen (1)
60-69% - elégséges (2)
70-79% - kdzepes (3)
80-89% -j6 (4)

90-100% - jeles (5)

I1. Trasbeli kollokvium Végsé jegy 60%-at adja
Az irasbeli kollokvium elméleti kérdésekbol és szamitasi feladatokbol all.

Ertékelés:

0-59% - elégtelen (1)
60-69% - elégséges (2)
70-79% - kdzepes (3)
80-89% -j6 (4)

90-100% - jeles (5)

Amennyiben az irasbeli zarthelyi dolgozat eredménye 80% feletti, akkor megajanlott jegyet
kaphat a hallgaté.

14. A tantargy eléirt kiils6 szakmai gyakorlatai: -

15. A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:
Dr. Tétényi Veronika: Pénzligyi és vallalkozas finanszirozasi ismeretek. Perfekt 2001.
Dr. Csajbok Ildikd: Pénzligytan tavoktatas jegyzet 2011.
Brealey-Myers: Modern véllalati pénziigyek (Panem-McGraw-Hill)

16. A tantargy targyi szikségletei: Tanterem, projektor, laptop

Debrecen, 2012. februar 11.

Dr. Csajbok Ildiko



Pénziigytan ellenorzo, felkésziilést segité elméleti kérdések

A pénziigyi rendszer fogalma, bankrendszerek fajtai

Penzids lgyletek fogalma, fajtéi

Ismertesse a pénz funkcioit!

A magyar bankrendszer felépitése

Betétuigyletek csoportositasa

Az egyszintl és kétszintli bankrendszer elényei, hatranyai

Faktoring fogalma, szerepldi, folyamata

Ismertesse az egyszerli €s kamatos kamat jelentését, szamitasat jovoérték szamitas esetén!
Az MNB alapvet6 feladatai

Ertékpapirok fajtai a benniik foglalt jog szerint

Ismertesse a diszkont fogalmat és a diszkontszamitas madjéat, kepletét!
Monetaris politika fogalma, értelmezése

A Vvalté fogalma, fajtai, torvényes kellékei

Ismertesse az 6rokjaradék fogalmat, jelentéset és szamitasanak maddszerét!
Monetéris politika eszkdzrendszere

A csekk fogalma, torvényes kellékei, a csekkel torténd fizetés folyamata
Ismertesse az annuitas fogalmat, jelentését és szamitasanak modszerét!
Ismertesse a pénziigyi intézmények altal nyQjtott penziigyi szolgaltatasokat!
Kotvény fogalma, jellemzdi, a kdtvény fajtai hozam szerint

Hazipenztar fogalma, nyomtatvanyai

Ismertesse a pénziligyi intézmények altal nyQjtott befektetési szolgaltatasokat!
A biztositékok altalanos jellemzo6i. A targyi biztositékok.

A részvény fogalmai, jellemzdi, fajtai

Ismertesse a bankok alapvet6 kockazatait!

A személyi biztositékok.

Elektronikus fizetési eszkdzok

Prudens miikodés szabéalyozasa

A készpénzkimél6 fizetési modok (bankkartyak, csekkek)

Ismertesse az akkreditiv fizetési modot.

Aranystandard rendszer és megsziinésének okai

A banki Uzletszabalyzat, hitel- és kdlcsonszerzédés tartalma
Betétligyletek: szamlabetét, devizabetét, takarékbetét

IMF célja, feladatai

Sorolja fel a pénzhitelek fajtait! Mit jelent a kotelezettségvallalasi hitel?
A véllalkozéi bankszamla fajtai

Vilagbank és intézményei

Mit tartalmaz a hiteldij?

Atutalassal torténé fizetés folyamata

WTO céljai, eszkdzrendszere

A rovidlejarata hitelfelvételt kivaltd okok. A rovidlejaratd hitelek tervezése.
A készpenz nélkili fizetési modok

Passziv bankiigyletek fogalma, a passziv banktevékenységek

A kotvények csoportositasa kockazat szerint

Hitelbiztositékokkal szembeni kdvetelmények

Aktiv bankigyletek fogalma és fajtai



Befektetési jegy, kincstarjegy, karpétlasi jegy fogalma, fajtai

Fedezet nélkiili hitelek fajtai, jellemzoi

A betétgylijtés fogalma. Bankbetét és a betéti kamat. Milyen tényezdk befolyasoljak a
kamatokat?

A lizing fogalma, fajtéi. A lizingdij, lizingszorzo.

A hitelezés folyamata

A betétek tipusai. A bank idegen forrésai.

Ertékpapirok csoportositasa hozam alapjan

Forfait tigylet fogalma, jellemzd, eltérései a faktoringtol

Bankhitel fogalma, a hitelek csoportositasa

Ertékpapirok csoportositas atruhazési lehetéség alapjan

Az atutalasi megbizassal torténd fizetési mod, a nyomtatvanyai s utjai.
A szavatol6 toke fogalma ¢€s Osszetétele

Az "5C" hitelmindsit6 kritériumok es tartalmuk.

Ertékpapirok csoportositasa forgalomképesség és lejarat alapjan
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9.

Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): Szamvitel AV_KMNA211
A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Rdzsa Attila egyetemi adjunktus

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és marketing
Turizmus-vendéglatas

A tantargy tipusa: kotelezé ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 3. félév, 2+2 K

A tantargy kredit értéke: 6 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:
A hallgatok megismertetése a vallalkozasok szamvitelének elméleti és gyakorlati alapjaival.

Az oktatas személyi feltételei:
Dr. Rbzsa Attila egyetemi adjunktus

Herczeg Adrienn tanarsegéd
Téth Réka tudomanyos segédmunkatars

A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: Pénziigyi ismeretek
10. A tantérgy tartalma:

Hét | Eldadds | Gyakorlat
1. | Regisztracios hét
2. | A szdmvitel fogalma. Vagyon, eszk6zok és forrasok értelmezése.
3. A vaIIaI!<ozo vagyona, a vagyon Mérleg, mérlegtételek besoroldsa
kimutatasa
4 A gazdasagi miiveletek és hatasuk a Gazdasagi események tipusai.
' vagyonra
5 Az eredmény fogalma, csoportositasa, Gazdasagi események vagyonra gyakorolt
" | kimutatasa hatésa.
6. | Konywviteli alapfogalmak Saatgcsj:sagl események vagyonra gyakorolt
7 A szamviteli munka szakaszai Gazdasagi események vagyonra gyakorolt
" | (bizonylatok) hatasa
A szamviteli munka szakaszai Eredménykimutatas 6sszeallitasa.
8. | (nyilvantartasok, analitikus és szintetikus
elszamolasok) 1. zarthelyi dolgozat
Osszefoglal6 példa a konyvviteli szamlak, | Konyvviteli szamlak, szamlak nyitasa.
9. | valamint az eredménykimutatas €s a Naplé vezetése. Feladat megoldas:
mérleg kozotti kapcsolatok bemutatasara | gazdasagi események konyvelése
10 A szamviteli munka szakaszai (rendez6 Feladat megoldas: gazdasagi események
" | tételek, Osszesitd kivonatok) konyvelése
RV - Eredmény szdmlak zarésa,
Beszamolasi és konyvvezeteési Lo L . e
11. ) . A Temrs eredménykimutatas 0sszeallitasa, fokonyvi
kotelezettség. A szamviteli szolgéltatas . - Iiees
kivonat Osszeallitasa.
12. | Konyvtarhasznalati hét
A véllalkozasok szdmvitelének . VAL ooz .
. . o Mérleg szamlék zarasa, mérleg
13. | szabalyozésa. A szamviteli rendszer. A - A
AT Osszedllitasa,
szamviteli torvény
A szamviteli alapelvek, a szamviteli .
14. politika. Beszamolo készitésrol altalaban Feladatmegoldas.
15 Az AFA és az értékcsokkenés elszamolas | Feladatmegoldas

Iényege

2. zarthelyi dolgozat

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 60-40%




12.

13.

14.
15.

16.

Evkozi ellenérzés modja:

Gyakorlaton vald részvétel, felév sordn a gyakorlat anyagabol 2 zarthelyi dolgozat sikeres
(legalabb 50-50%-0s) megirasa, potlas csak egy alkalommal a vizsgaidészakban..

Zarthelyi dolgozat id6pontja, helye:

1. zh. oktéber 27. 8.00 6ra szinhazterem
2. zh. december 15. 8.00 Ora szinhazterem
3. Poétlas: vizsgaiddszak 1-3. hetében

Kollokviumra csak az bocsathato, aki a gyakorlati anyagbol a zarthelyi dolgozatot legalabb 50-
50%-ot ért el.

Szamonkérés modja: irasbeli kollokvium az eléadas anyagabél (minimum 50%). Erdemjegy:
évkozi zarthelyi dolgozatok atlaga (60%-0s arany) és az irasbeli kollokvium (40%-o0s arany)
egyltt adja az érdemjegyet.

A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai: -

Kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo irodalom:

Dr. Kozma Andras: Vazlatok a szdmvitel tanulasédhoz I. kotet.
Dr. Kozma Andras: Szamviteli gyakorlatok I.

Ajéanlott irodalom:

Horvath Katalin: Szamvitel a gyakorlatban Saldo kiado

A tantargy targyi szuksegletei: tabla, projektor, notebook.

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. Rozsa Attila
egyetemi adjunktus
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11.
12.
13.
14.
15.

16.

TEMATIKA ES KOVETELMENYRENDSZER

GAZDASAGI JOG (AV_KMNA212-K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 1. félév

A tantargy neve (csoportja): Gazdasagi jog

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Helmeczi Andras, egyetemi adjunktus

Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és marketing BA, Turizmus BA nappali

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 1. félév, 6raszam: 2+0

A tantargy kredit ertéke: 3K

A tantargy oktatasi célkitlizése: A gazdasagi jog tantargy bevezetd, jogi alapmiveltseget
megteremto jellege mellett segitséget kivan nytjtani a jogi szakmai alapfogalmak megértéséhez
¢és helyes alkalmazasdhoz. A studium a gazdasag miikodését szabalyozd jogintézmények
leglényegesebb elemeinek és a gyakorlatban felhalmozddott tapasztalatoknak az ismertetésével
elosegiti a hatdlyos jogi szabalyok megértését, az alkalmazast koriilvevd intézmények
megismeréset. Célja, hogy a hallgatok az elsajatitott ismeretek birtokaban 6nalléan legyenek
képesek felismerni a gazdasagi események jogi vonatkozasait, eligazodjanak az egyes
folyamatokat jogi szempontbol elhatarolé ismerveken.

A tantargy személyi feltételei (k6zremtikodok): Dr Helmeczi Andrés, egyetemi adjunktus

A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

. A tantargyi tematika

A jogrendszer tagozodasa, jogforrasok, jogalkalmazas

A tulajdonjog és a birtokjog, hasznalati jogok

A kotelmi jog alapjai, az egyes szerzodések

A gazdasagi tarsasdgok és az egyéni vallalkozas joga, végelszamolas, cs6d és felszamolas

Cégeljaras, polgari peres és nem peres eljaras, kdzigazgatasi eljaras

A munkajog alapvetd szabalyai

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 30% - 70%

Evkozi ellen6rzés modja: /£

Félév elfogadasanak feltétele: az eladasok rendszeres latogatasa

Szamonkérés modja: kollokvium

Kotelezo, illetve ajanlott irodalmak:

@ A tantargyhoz kapcsolodo kotelez6 jegyzet az egyetemi Moodle-rendszerben hozzaférhetd
(,gazdasagi jog_BSc” c. kurzuson belil a ,,tansegédlet_gazdasagi jog_BSc_2011" elnevezés
alatt)

@ hatalyos jogszabalyszovegek: www. magyarorszag.hu (,,Jogszabalykeresé” meniipont)

A tantargy targyi szuksegletei: projector, tabla

NRORORORORN

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Helmeczi Andrés
egyetemi adjunktus
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV

GAZDASAGI JOG (AV_KMNA212-K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 1. félév

1. eloadas
A jog mint tarsadalmi norma, a jogrendszer tagozodasa, a jogforrasok.

2. eléadas
A jogviszony fogalma, alanyai, targya, szerkezete. A jogalanyok csoportositasa. Jogképesség, cselekvOképesséq,
képviselet. A joggyakorlas alapelvei.

3. eloadas
A tulajdonjog és a hasznalati jogok, birtokjog. Az ingatlan-nyilvantartas.

4. el6adas
A jogi személy fogalma, 1étrejotte, megsziinése. A jogi személyek fajtai.. A gazdaséagi tarsasagok altalanos szabalyai: 1:
alapitas, képviselet.

5. eléadas
A gazdasagi tarsasagok altalanos szabalyai 2: szervezet, megsziinés. Befolyasszerzés és elismert vallalatcsoport.

6. eloadas
Kozkereseti tarsasag, betéti tarsasag, korlatolt felelosségii tarsasag.

7. eloadas
Részvénytarsasag, egyesiilés, szOvetkezet.

8. eloadas
Az egyéni vallalkozas és az egyéni cég. A cégeljaréas. Versenyjogi szabalyok és a tisztességtelen piaci magatartas.

9. el6adas
Kotelmi jogi alapfogalmak, kotelem-keletkeztetd tények. A szerzédéskotés folyamata, a szerz6dés alanyai és targya, a
szolgaltatas és a teljesités.

10. eloadas
Ervénytelenségi ¢és semmisségi okok. A szerzédést biztosité mellékkotelezettségek. A szerzOdésszegés és
jogkovetkezményei.

11. el6adas
A Kértérités. Adasvételi, csere-, mez6gazdasagi termékértékesitési, bérleti, haszonbérleti és ajandékozasi szerz6dés.

12. eloadas
Szallitasi, fuvarozasi, szallitmanyozasi, vallalkozési, megbizasi szerzddés.

13. eloadas
Biztositas, bank- és hitelviszonyokkal kapcsolatos szerzédések, koncesszio, franchise.

14. el6adas
Munkajogi alapfogalmak: munkaviszony, munkaszerz6dés, kollektiv szerzddés, vezetdé allasu munkavallalokra
vonatkozo szabalyok, munkaerd-kozvetités és —kdlcsonzés.

15. eléadas
A polgari peres eljaras alapfogalmai. A kdzigazgatasi eljaras altalanos szabalyai.

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Helmeczi Andras
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



KOVETELMENYEK

GAZDASAGI JOG (AV_KMNA212-K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanév, 1. félév

@ A félév elfogadasanak (alairas) feltétele az el6adasok rendszeres latogatésa.
@ A félév irasbeli vagy szobeli kollokviummal zarul.
Az irésbeli vizsgéztatas papir alapt, elére nyomtatott kérdéssor kitoltésével torténik. A
vizsgadolgozat maximalis pontszama 15, az egyes érdemjegyek az alabbiak szerint érhetdk el:
0-7 pont: elégtelen (1)
8-9 pont: elégséges (2)
10-11 pont:  kozepes (3)
12-13 pont.  jo (4)
14-15 pont:  jeles (5)
A szbbeli vizsgéztatas értékelési szempontjai:

elégtelen (1) | fogalmak ismeretének hianya

elégséges (2) | fogalmak altalanos, lényegi ismerete és helyes alkalmazasa

fogalmak pontos ismerete és helyes alkalmazédsa, néhany fontos

kozepes (3) részletszabaly ismerete az egyes jogintezményekhez

fogalmak pontos ismerete és helyes alkalmazésa, részletszabalyok

10 (4) tobbségének ismerete és helyes alkalmazasa az egyes jogintézményekhez

fogalmak pontos ismerete és helyes alkalmazésa, részletszabalyok
jeles (5) ismerete és helyes alkalmazasa az egyes jogintézmenyekhez,
osszefliggések értelmezése

@ A félév soran az eldaddson megtartott harom katalégus mindegyikén szereplé hallgato
irasbeli vizsgan a vizsgadolgozatara +3 pontot kap, szObeli vizsga esetén pedig egy
érdemjeggyel jobbat, feltéve, hogy sajat felelete legalabb az ,,elégséges (2)” mindsitést eléri.
A kedvezmény kizarolag az eldadasok félévében érvényes, az adott félévben megismételt
vizsgéak szamatol fiiggetleniil. Hidnyzas miatt igazolas elfogadasara nincs lehetdség.

@ Felmentésben részesil az al&bbi kurzusokat teljesitett hallgato:

- ajogasz egyetemi oklevéllel rendelkezé hallgatd automatikusan,

- a Debreceni Egyetem ugyanezen vagy mas szakan/karan — a 2006/2007 tanévnél nem
régebben — eredményes vizsgaval lezart ugyanezen targy esetén automatikusan,

- mas felsdoktatasi intézményben azonos szakon — a 2006/2007 tanévnél nem régebben —
eredményes vizsgaval lezart ugyanezen targy esetén automatikusan,

- a Debreceni Egyetemen vagy mas felsGoktatasi intézményben — a 2006/2007 tanévnél
nem régebben — eredményes vizsgaval lezart, azonos tematikaju targy esetén egyedi
elbiralas alapjan.

A felmentés kizardlag egyetemi alapképzésben (BSc, BA), mesterképzésben (MSc, MA)

vagy osztatlan egyetemi képzésben teljesitett tantargyra vonatkozhat!

Debrecen, 2011. szeptember 15.
Dr. Helmeczi Andras

egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



VIZSGAKERDESEK

GAZDASAGI JOG (AV_KMNA212 -K3)
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 1. félév

1. A szémonkérés a kiadott jegyzetbdl ¢és az eldaddson elhangzottakbol —Osszedllitott
vizsgakerdesek alapjan torténik. Mind a jegyzet, mind az el6adasok anyaga teljes egészében
vizsgaanyag.

2. A szamonkérés az alabbi tipust kérdések koré szervezddik:
- fogalmak
- felsorolasok
- elhatarolasok
- kifejtendd kérdések

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Helmeczi Andras
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



Tantargyi program, kévetelmenyrendszer

1. A tantargy neve: Menedzsment

2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Berde Csaba
egyetemi tanar

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem marketing BA alapszak,
Turizmus vendéglatas BA alapszak
nappali tagozat

4. A tantargy tipusa: A

5. A tantargy oktatasanak idoterve:

Targykadd Szemesz-  Orabeosz- Szamonké- Kredit Tagozat
ter tas rés
AV_KMNA214 3 2+0 K 3 Kereskedelem
marketing
AV_KMNA214 3 2+0 K 3 Turizmus

vendéglatas

6. A tantargy kreditértéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitizése: A menedzsment fogalmanak és értelmezéseinek
bemutatasan keresztiil a hallgatok megismerik a vezetével szembeni elvarasokat,
gondolkodasmodokat, elméleteket, vezetési iskolakat. A vezetési folyamatban definialhatd
vezetési feladatok oktatasaval a célunk, hogy felkészitsiik 6ket az alapvetd vezetési Szituaciok
megértésére és megoldasara is.

8. Az oktatas személyi feltételei: Az el6adasokat a tantargyfelel6s tartja..

9. A tantargy oktatasanak eléfeltétele, eléképzettségi szint: Nincs

10. Tantargy tartalma:

A vezetés fogalma, vezetési feladatok
Vezetési szerepek

A vezetés kialakulasa, torténete, hires vezetok
Alapvet6 vezetési iskolak

(klasszikus; emberi viszonyok tana)

Vezetési iskolak 1945-t61

(szervezeti magatartas tudomanyi; strukturalis; kontingencia; kulturalis iskolak)
A vezetéstudomany hazai torténete

Szervezeti kommunikacio
Informaciomenedzsment

Tervezés, mint vezetesi feladat

Dontés



Dontés végrehajtas, rendelkezés
Szervezés, koordinacio
EllenOrzés

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 40 % az 6rarendi terhelés, 60 % az otthoni
terhelés aranya

12. Az évkozi ellenérzés modja: nincs
13. A szamonkeérés maddja: kollokvium
14. A tantargy eléirt Kkiilsé szakmai gyakorlatai: Nincsenek
15. Kotelezo, illetve ajanlott szakirodalom:
Kotelezo:

Berde Cs. - Laczay M.: Menedzsment, Nyiregyhaza, 2005.

Ajanlott:
Bakacsi Gy.: Szervezeti magatartas és vezetés. Aula Kiado, Budapest, 2007.
Dobéak M.: Szervezeti formak és vezetés. Aula Kiadd, Budapest, 2006.

16. A tantargy targyi sziikségletei: frasvetité, laptop, video-projektor,
Debrecen, 2011. szeptember 28.

Dr. Berde Csaba
egyetemi tanar



FOGLALKOZASI TERV

MENEDZSMENT
AV_KMNA214
2011/2012. tanév . félév
Kereskedelem marketing BA II. év
Turizmus vendéglatas BA 11. év

Elb6adas: péntek 08-10. Il. El6ado

Ssz. | Hét A téma El6ado
1 09.16. | A vezetés fogalma, vezetési feladatok B.CS.
2 09.23. | Vezetési szerepek B.CS.
3 09.30. | A vezetés kialakulasa, torténete, hires vezetok B.CS.
4 10.07. | Alapvet6 vezetési iskolak (klasszikus; emberi viszonyok tana) B.CS.
5 10.14. | Vezetési iskoldk 1945-t6l (szervezeti magatartas tudomanyi; | B.CS.
strukturalis; kontingencia; kulturalis iskolak)
6 10.21. | A vezetéstudomany hazai torténete B.CS.
7 10.28. | Szervezeti kommunikacio B.CS.
8 11.04. | Informéciémenedzsment B.CS.
9 11.11. | Tervezés, mint vezetési feladat B.CS.
10 | 11.18. | Dontés B.CS.
11 12.01. | Dontés végrehajtas, rendelkezés B.CS.
12 12.08. | Szervezeés, koordinacio B.CS.
13 | 12.16. | Ellenérzés B.CS.

Debrecen, 2011. szeptember 28.

Dr. Berde Csaba
egyetemi tanar
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-MENEDZSMENT” c. tantargy
Kereskedelem-marketing szak - nappali tagozat
Turizmus vendéglatas szak — nappali tagozat
2011/2012. tanev I. felév

Mi az informéacio?

Ismertesse az adat és az informacio kozti kiilénbséget!

Milyen jellemzokkel kell rendelkeznie a j6 mindségli informacidonak?
Mitdl fligg az informacio értéke?

Melyek Toffler korszakai?

Milyen jellemzdi vannak a vezetdi informacios rendszereknek?

Mit jelent a formai dimenzig?

Mit jelent a tartalmi dimenzi6?

Mit jelent az 1d6 dimenzid?

. Ismertesse a vezetdi informacids taktikakat!

. Mit neveziink irodanak?

. Milyen feladatok jellemzdek egy irodara?

. Milyen tényezdk alapjan értékelhetd egy szervezet informécids rendszere?
. Mit tud az informacio védelmérol?

. Ismertesse a Mintzberg-féle informacios szerepek jellemzoit!

. Mit értiink informacio visszatartason?, mint vezetoi informacios taktikan?
. Mi a gumicsont?

. Mi a csopOgtetés?

. Mit értiink forré krumpli elnevezes alatt?

. Jellemezze az informécid elérasztast!

. Milyen vezet6i taktika az 1d6zités?

. Mit neveziink dontésnek?

. Ertelmezze a dontési folyamatot!

. Mik jellemzik a dontés feltételeit?

. Ertelmezze a dontés filoz6fiai megkdzelitését!

. Ismertesse a dontés kdzgazdasagtani megkozelitését!

. Mit jelent a homo oeconomicus?

. Milyen feltevésekkel élhet az adminisztrativ dontési modell?

. Mit mond ki az adminisztrativ dontési elmélet?

. Mi a dontés megerdsité modellje?

. Melyek a Skinner elmélet sarkalatos pontjai?

. Mi az optimalis dontés?

. Mi a kielégité dontés?

. Mi a korlatozott racionalités elve?

. Ismertesse a kockazat, a hatrany és a bizonytalansag fogalmat!

. Milyen formai vannak a racionalitasnak?

. Melyek a racionalis dontés kritériumai?

. Ismertesse a korlatozott racionalitds ismérveit!

. Hogyan epil fel a dontési folyamat?

. Mit neveziink értékracionalis dontésnek?

41.
42,
43.
44,

Mit jelent a célracionalis dontés?

Milyen jellemzdi vannak a csoportos dontéshozatalnak?
Ismertesse a konszenzusos dontéshozatal elonyeit!
Ertelmezze a japan és az eurdpai dontési modell eltéréseit!



45. Mi a rendelkezés?

46. Milyen jellemzdi vannak rendelkezésnek?

47. Ismertesse a rendelkezéssel szemben tamaszthatd kovetelményeket!

48. Ertelmezze a kompetencia fogalmat!

49. Ismertesse a rendelkezés sikerességét akadalyozo tényezdket!

50. Milyen rendelkezés formakat ismer?

51. Jellemezze aparancsot!

52. Mi az utasitas?

53. Mit jelent a megbizas?

54. Jellemezze a felkérést!

55. Mit jelent az érdeklddés felkeltése?

56. Ismertesse a rendelkezés eredményességére jelentds hatassal bir6 tényezoket!
57. Ismertesse a rendelkezés eredmenyességére kozepes hatéssal bird tényezoket!
58. Ismertesse a rendelkezés eredményességére kis hatassal biro tényezoket!
59. Mi a szervezés?

60. Milyen jellemz0i vannak a szervezés és a vezetés kapcsolatanak?

61. Ismertesse a szervezés eszkozeit!

62. Ertelmezze a struktura szervezésben betoltott szerepét!

63. Ismertesse a vezetési tipust koordinacios eszkdzoket!

64. Milyen technokratikus eszk6zoket ismer?

65. Ismertesse a szervezeés tipusait!



Tantargyi program
1. Atantargy neve, kddja: AV_KMA216-K5 Marketing alapjai
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Szakaly Zoltan egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
4. A tantargy tipusa: A

5. Atantargy oktatasanak idéterve: 3. félév 2+1 K
6. A tantargy kredit értéke: 4

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: Megismertetni a hallgatokat a marketing alapvetd kérdéseivel.

8. Az oktatds személyi feltételei: Eldadas: Dr. Szakaly Zoltan egyetemi docens; Gyakorlati oktatok: Dr.
Szigeti Orsolya egyetemi docens

9. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

. hét: A marketing alapfogalmai

hét: A marketing kialakulasanak szakaszai

hét: A vallalati piacorientacié tipusai

hét: Vevoérték, vevoelégedettség

hét: A modern marketing folyamata

hét: A marketing-informacio rendszer

hét: A marketingkutatas folyamata

hét: A fogyasztoi magatartas elemzése

. hét: A stratégiai marketing alapjai: szegmentécié
10. hét: A stratégiai marketing alapjai: célcsoport kivalasztas és pozicionalas
11. hét: Termék-életciklusok menedzselése

12. hét: A termékstratégia alapjai

13. hét: Az arstratégia alapjai

14. hét: Az elosztasi stratégia alapjali

15. hét: A marketingkommunikacios stratégia alapjai

COENDU A WNE

11. Orarendi, illetve "otthoni' terhelés aranya: 80 — 20 %
12. Evkozi ellenérzés médja: -

13. Szamonkérés mddja: sz6beli vizsga

14. A tantargy eléirt kiilsé6 szakmai gyakorlatai: -

15. A kotelezé, illetve ajanlott irodalom:

Az el6adasok anyaga

Kotler, P.: Marketing menedzsment. Akadémiai Kiadd, 2002.

16. A tantargy targyi sziikségletei: projektor és szamitogép az el6adisokhoz

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakély Zoltan
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNA216-K5 MARKETING ALAPJAI tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

1. el6adas: A marketing alapfogalmai

2. eléadas: A marketing kialakulasanak szakaszai

3. el6adas: A véllalati piacorientacio tipusai

4, el6adas: Vevoérték, vevoelégedettség

5. el6adas: A modern marketing folyamata

6. el6adas: A marketing-informéacié rendszer

7. el6adas: A marketingkutatas folyamata

8. eldadas: A fogyasztdi magatartas elemzése

9. el6adas: A stratégiai marketing alapjai: szegmentacio
10. eléadas: A stratégiai marketing alapjai: célcsoport Kivalasztas és pozicionalas
11. el6adas: Termék-életciklusok menedzselése

12. el6adas: A termékstratégia alapjai

13. eléadas: Az arstratégia alapjai

14. el6adas: Az elosztési stratégia alapjai

15. eléadas: A marketingkommunikacis stratégia alapjai

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakaly Zoltan
egyetemi docens
tantargyfelelos



KOVETELMENYRENDSZER
1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNA216-K5 MARKETING ALAPJAI tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

Az elbéadasokon valo részvétel, eldadas tartasa a félév soran egy alkalommal az elméleti tananyag
gyakorlati oldalarol. Az eléadasokon 3 hianyzéds engedhetd meg, a hallgaté a gyakorlatokon koteles

megjelenni és a gyakorlatvezetd utmutatasai szerint a kapott gyakorlati feladatokat megoldani.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakaly Zoltan
egyetemi docens
tantargyfelelds
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V1ZSGAKERDESEK
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNA216-K5 MARKETING ALAPJAI tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A marketing alapfogalmai

A termelési-, a termék- és az értékesitési koncepcio lényege

A marketing- és a tarsadalom-kozpontd marketingkoncepcié lényege

A vevoérték és a vevoelégedettség legfontosabb Osszefiiggései

A marketing (menedzsment) folyamata

A marketingkutatds folyamata, szekunder és primer informécidk, a mintavétel lényege és
modszerei

Kvantitativ és kvalitativ piackutatasi eljarasok, a kérdéivszerkesztés modszertana

A vasarl6i magatartas modellje, a fogyasztdi magatartast befolyasold tényezOk elemzése, a
vasarloi magatartastipusok jellemzése

A termék-életciklus fogalma, a termék-életciklus mas lehetséges formai, az idealis termék-
életciklus

10. A piacfejlddés szakaszai és jellemzésiik

11. A termék harom, illetve 6t szintje, a termékminéség marketing szemponti megkdzelitése
12. Mérkazasi dontések a termékstratégiaban

13. A csomagolas helye és szerepe a termékstratégiaban, cimkézési dontések

14. Az arak megallapitasa, a piaci arképzés lehetéségei

15. A marketingcsatorna alapveté dsszefiiggései kiilonbdz6 piactipusok esetében

16. A kiskereskedelem tipusai és jellemzésiik

17. A kommunikécios eszkozok tipusai és hatékony alkalmazasuk szempontjai

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szakaly Zoltan
egyetemi docens
tantargyfelelos
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Tantargyi program
(tantargyleirasok)

A tantargy neve (csoportja): Uzleti tervezés (AV_KMNA219-K3)
A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Sz6116si Laszlo, adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése (agrarméernok, gazdasagi agrarmerndok, stb.):
Kereskedelem és marketing BA szak, nappali tagozat I11. évfolyam
Turizmus-vendéglatas BA szak, nappali tagozat I11. évfolyam

A tantargy tipusa (A, B, C): A-tipust tantargy (kotelezo)
A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév 0+2GY
A tantargy kredit ertéke: 3 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A hallgatok a félév soran elsajatitjak a vallalkozasok Uzleti tervezésének alapjait. A
gyakorlatvezetd iranyitasaval a hallgatok szamitogép segitségével onalldan készitik el
egy vallalkozés Uzleti tervét. Kovetelmény, hogy a hallgatok kidolgozzak az
eldiranyzott tervrészleteket a gyakorlatvezetd utmutatdsa szerint.

Az oktatas személyi feltételei (kozremiikodok):
Dr. Sz6116si Laszlo, adjunktus
Blasko Beata, Ph.D. hallgatd
Kiss Istvan, Ph.D. hallgatd

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni):

A tantargy feltételezi mindazon gazdaséagi tantargyak (mikro-, makrodkondmia,
pénzigy, vallalati pénzigyek, marketing, vallalatgazdasagtan, szamuvitel,
menedzsment, gazdasagi elemzés) ismeretét, amelyek a tanterv szerint az 5. félévig
oktatasra kertlnek.

A tantargy tartalma (tematika max. ¥z oldal/félév):
- Atervezés fogalma, célja, a tervek tipusai, funkcioik

Az Uzleti terv funkcidja, célja, terv felépitésenek ismertetése — fébb részek,
alapadatok forrasa, a vallalkozéas kivalasztasanak szempontjai
A vallalkozas azonosit6 adatai, a vallalkozas bemutatasa, vezetdi 6sszefoglald
Iparégi elemzés
A termék vagy szolgéaltatas bemutatasa
Miikodési (termelési, szolgaltatasi) terv
Marketing terv
Szervezeti felépités
Struktura és tokésités
Pénziigyi terv
Kockazat becslés, fobb szakaszok tlitemezése



11.

12.

Orarendi,,illetve ,,otthoni” terhelés aranya:
20-80%, Orarenden Kivili terhelés: kotelezé szakirodalmak részletes feldolgozasa,
elsajatitasa, adott vallalkozas felkeresése, adatgyiijtés, Uzleti terv készitése.

Evkozi ellenérzés modja (a foglalkozasokon valo részvétel eldirasai és félévkozi

ellendorzésének modja, a vizsgara bocsatas és alairas feltételei):

A félév elfogadasanak (a félévi alairas megszerzésének) feltételei:

13.

A gyakorlatok latogatéasa kotelezé a ,,Tanulmanyi és vizsgaszabalyzat” ide
vonatkozo elbirasai szerint. A jelenlét folyamatosan ellenérzésre keriil. Az alairas
feltétele a foglalkozasok el6irasoknak megfelel6 latogatasa.

Az oktatd utmutatdsai szerint elkészitend6é Uzleti terv tartalmi és formai
kovetelményeknek megfelelé kidolgozasa és hataridore torténé leadasa. Az Uzleti terv
legfobb tartalmi és formai kovetelményei a tantargyi programhoz csatolt mellékletben
talalhatd, mely kiegésziil a gyakorlatvezeté gyakorlatokon elhangzott eléirasaival.
A leadasi hataridé: az adott félév elején kertl meghatarozasra és kihirdetésre. Az
Uzleti terv tartalmi és formai kdvetelményeknek nem megfeleld elkészitése, valamint a
hatarid6 be nem tartasa a félévi alairas megtagadasat vonja maga utan.

A késziil6 tzleti terv bizonyos fejezeteinek a félév soran elektronikus formaban
torténd beadasa (moodle rendszerbe vald feltdltes), amely a megfelelé el6rehaladas
ellenérzését szolgalja. Az 1. részbeadas hatérideje: az adott félév elején kerl
meghatarozasra és Kkihirdetésre. Beadandd fejezetek (1 Word file): Fedélap,
Azonosito adatok, Vallalkozas bemutatasa. A 2. részbeadas hatérideje: az adott félév
elején kertl meghatarozasra és kihirdetésre. Beadandd fejezetek (1 Word file):
Miikodési terv, Struktura és tOkésités. A részbeaddsok hataridére torténd teljesitése
kotelezo.

Az Uzleti terv szébeli prezentécidja a szorgalmi idészak utolso két gyakorlatan (14.
és 15. hét). Igazolt hidnyzas esetén a prezentacio a gyakorlatvezeté oktatoval tortént
egyeztetést kovetden potolhatd. A hianyzas beszamit a félévi hianyzasba.

Azonnali aldirds megtagadast von maga utan, ha a beadott Uzleti terv nem a
hallgatdk sajat munkajanak eredménye.

Szamonkérés maddja (félévi vizsgajegy kialakitasanak modja [beszamolo, gyakorlati

jegy, kollokvium, szigorlat]):

14.

A félév gyakorlati jeggyel zarul. A gyakorlati jegy kialakitdsdnak szempontjai:
Egyrészt az elbirasok alapjan elkészitett és hataridére beadott iizleti terv szakmai
mindsége, a szdveges részek szakszerlisége, valamint az abban szerepld adatok
szdmszaki pontossaga (50%). Masrészt az Uzleti terv védése 15 perces prezentacio
forméajaban (50%).

A tantargy eléirt Kiilsé szakmai gyakorlatai: Nincsenek



15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo:
A tantargy gyakorlatain elhangzott és kiadott anyagok;
Néabradi A. — Pupos T. (Szerk.): A stratégiai és Uzleti tervezés gyakorlata. Szaktudas
Kiadd Haz Zrt., Budapest, 2010.
Nagy L. — Szlics I. (Szerk.): Gyakorlati alkalmazasok — Az Uzleti tervezés
gyakorlata. Campus Kiado, Debrecen, 2004.
Balint J.- Ferenczi T. — Sziics I. (Szerk.): Uzleti tervezés, DE AMTC AVK, 2006.
HEFOP BSc elektronikus tanagyag, letoltheté: http://odin.agr.unideb.hu/hefop/,
tananyagok, kdzos jelszo: bschallgato
Nabradi A. — Nagy A. (Szerk.): Vallalkozasok miikodtetése az Europai Unidban.
Szaktudéas Kiad6 Haz, Budapest, 2007.

Ajanlott:
- Kresalek P.: Tervezés a vallalkozasok gyakorlatdban. Perfekt Rt. Budapest, 2003.

Kresalek P.: Példatar és feladatgylijtemény az {iizleti tervezéshez. Budapesti

Gazdasagi Foiskola Pénziigyi és Szamviteli Foéiskolai Kar Budapest, 2000.

Eric S. Siegel — Brian R. Ford — Jay M. Bontsein: Uzleti terv kalauz. CONEX Kft,

Budapest, 1996.

16.  Atantargy targyi sziikségletei: Tanterem, laptop, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. Szo6llosi Laszlo
adjunktus
tantargyfelelds



Foglalkoztatési terv

Uzleti tervezés (AV_KMNA219-K3)

Kereskedelem és marketing BA szak, nappali tagozat I1l. évfolyam
Turizmus-vendéglatas BA szak, nappali tagozat I11. évfolyam

Oktatasi het Téma
1. Regisztracios hét
2. Kovetelményrendszer; Alapfogalmak; Uzleti terv felépitése;
3. Azonosit6 adatok; Vezetdi 6sszefoglald; A vallalkozas bemutatésa;
4. Iparégi elemzés;
5. Termék, szolgaltatas bemutatasa;
6. Miik6dési (termelési, szolgaltatasi) terv; 1. részbeadas;
7. Marketing terv;
8. Vezetdseég, szervezeti felépités; Struktura és tokésités
9. Pénzlgyi terv 1.;
10. Pénzlgyi terv I1.;
11. Kockazatbecslés; Fébb szakaszok titemezése; 2. részbeadas;
12. Konyvtarhasznalati hét; az Uzleti terv 6nallo keszitése;
13. Prezentacio el6készitése; Konzultacio; Uzleti terv leadasa;
14. Uzleti terv prezentacioja, gyakorlati jegy megszerzése;
15. Uzleti terv prezentacioja, gyakorlati jegy megszerzése;

Fontosabb idopontok és hataridok:

Megnevezés

Tartalom

Hatarido

1. részbeadas

Feddlap,
Azonositd adatok,
Vallalkozas bemutatésa,

Az adott félév elején keral
meghatarozasra és
kihirdetésre

2. részbeadas

Miukodési terv,
Struktara és tokésités,

Az adott félév elejen kerl
meghatarozasra és
kihirdetésre

Uzleti terv leadéasa

Lasd ,,Az Uzleti terv tartalmi
és formai kdvetelményei”

Az adott félév elejen kerl
meghatarozasra €s
kihirdetésre

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. Szo6llosi Laszlo
adjunktus
tantargyfelelds




Az Uzleti terv tartalmi és formai kdvetelményei

Az iizleti terv eloirt felépitése, tartalmi kovetelmenyei:

Feddlap
Tartalomjegyzék

9
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Azonosito adatok

Vezetdi 6sszefoglald

A vallaklozas bemutatasa

Iparégi elemzés

A termék, szolgaltatas bemutatéasa
Miikodési (termelési / szolgaltatasi) terv
Marketing terv

Vezetdség, szervezeti felépités
Struktura és tokésités

10. Pénzugyi terv
11. Kockéazatbecsles
12. FObb szakaszok iitemezése
Mellékletek
+ A prezentacio (*.ppt) emlékeztetd formaban kinyomtatva

Kovetelmény, hogy minden egyes fejezet a témanak megfeleld részletezettséggel keriiljon
kidolgozasra. Az Uzleti terv hidnyos tartalommal (hidnyzo fejezet) torténé leadasa az alairas
megtagadasat vonja maga utan.

Az Uzleti terv formai kdvetelményei:

Terjedelem: 30-40 oldal;
Times New Roman, 12 betliméret, 1 (szimpla) sortav, margo: alul-feltl 2,5 cm, jobb
oldalon 2 cm, baloldalon 3 cm;
Oldalszamozas a lap aljan, jobb oldalon;
A tablazatok ¢és abrak szerkesztésére, valamint egyéb formai eldirasokra a
diplomadolgozatok formai kovetelményei az iranyaddak;
Az (zleti terv beadasa: 1 példanyban papiralapon kinyomtatva és spiralozva, valamint
elektronikus formaban CD-n rogzitve. A CD-t papirtokban kérjik beragasztani a
dolgozat hétlapjara.
A CD tartalma: 1) Az uzleti terv 1 db Word dokumentumban (*.doc);
2) Az uzleti tervben bemutatott szamadatokat és hattérszamitasokat
tartalmazé 1 db Excel dokumentum (*.xIs);
3) A szlbeli prezentacié diaanyaga 1 db PowerPoint
dokumentumban (*.ppt).

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. Sz6116si LaszIo
adjunktus
tantargyfelelds
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10.

11.
12.

13.
14.
15.

Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): KOZGAZDASAGTAN I. (AV_KMNA223-K7)

A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Kuti Istvan; egyetemi docens

Szakcsoport (szakirdany) megnevezése: Kereskedelem — marketing szak (BA, I. évf.)
Turizmus szak (BA, 1. évf.)

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 2. félév, 3+2 K

A tantargy kredit értéke: 7K

A tantargy oktatasi célkitizése: A félév soran a hallgatok megismerkednek a
kdzgazdasagtan alapfogalmaival, a mikrookondmia alapdsszefiiggéseivel (piaci
mechanizmusok, fogyasztoi preferencidk, vallalatok helye a gazdasagban, termelés
koltségei, a vallalatok profitmaximalizal6 magatartdsa, a vallalatok veszteség
minimalizalasa), Osszefuggéseivel. Igy képesek lesznek eligazodni a mindennapi
fogyasztoi, vallalati és gazdasagi torténésekben, a gazdasagi hirek kozott és értékelni
azokat.

Az oktatas személyi feltetelei: Karcagi-Kovats Andrea, ligyvivé-szakértd
A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: —

A tantargy tartalma: 1. Bevezetes, Sziikosség és Gazdalkodas, Gazdalkodasi rendszerek,
Piac és piaci mechanizmusok, 2. A fogyaszto preferencia rendszere, Koltségvetesi korlét,
A fogyasztd optimélis valasztasa, 3. Az arvaltozas hatasanak elemzése, A
jovedelemvaltozas hatasanak elemzése, a teljes arhatas felbontasa, A piaci kereslet és a
kereslet rugalmassaga, 4. A vaéllalatok szerepe a gazdasdgban, Termelés, Termelési
fuggvény, 5. A termelés koltségei, Rovid tavi koltségfliggvények, Hosszu tava
koltségfuggvenyek, 6. Profitmaximalizalas és kindlat a kompetitiv piacon 7. Piaci
szerkezetek, A monopolium kinalati magatartadsa, Profitmaximalizalas hossz( tavon,
Ardiszkriminéacio, A monopélium joléti vonatkozasai, 8. Az oligopol piac, Klasszikus
oligopolium modellek, A monopolisztikus verseny, 9. Jatékelmélet, Piaci szerkezetek és
piacszabalyozas 10. A termelési tényezOk piaca, Az erdéforrasok kereslete és kinalata
kompetitiv piacon, 11. Az egyéni munkakinalati fliggveny levezetése, Egyéni, agazati és
0sszpiaci munkakinalat és munkapiac, 12. Kényvtarhasznalati hét, 13. A pénztoke értéke
az id6folyamatban (t6ke, kamat, befektetés), Monopol hatasok az eréforrasok piacan 14.
Az altalanos egyensuly és a joléti gazdasagtan 15. A piaci elégtelenségek, Kdzjavak,
Externaliak, zarthelyi dolgozatok pétlésa, javitasa;

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 40% : 60%
Evkozi ellenérzés modja: A félév soran harom zarthelyi dolgozat iraséara keril sor.

Az elérheté pontszam két dolgozat esetében 50-50 pont. A félév elfogaddsénak (alairas)
feltétele a két dolgozatbdl (100 pont) egylttesen 60 pont elérése és a dolgozatonkeénti
feladatmegoldasokbdl és abrazolasbol (mely dolgozatonként 25-25 pont) legalabb 60%-0s
teljesitése. Ezen belul egyik dolgozat sem sikerilhet 20 pontnal gyengebbre. Sikertelenség
esetén, a félév végén potdolgozat egy alkalommal irhaté a két zh anyagabdl egyiitt. A 2.
zarthelyi dolgozat megirasa is kotelezo, fliggetlentil az elsé dolgozat eredményétol.

Szamonkéres madja: A félév irasbeli kollokviummal zarul.
A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: —
A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kopanyi M. : Mikrookonomia (Miiszaki Kényvkiado, Budapest, 2003)



Bauerné Gathy A. et. al. (szerk.): Mikrookonomia Feladatgytijtemény alapszint,
(DE AGTC, Debrecen, 2009)

Ajanlott irodalom :

Samuelson, P. A. — Nordhaus, W., D.: Kézgazdasagtan (KIK-KERSZOV Jogi és
Uzleti Kiad6 Kft., Budapest, 2000),

Hal. R. Varian: Mikrookondmia kézépfokon (KIK-KERSZOV Jogi és Uzleti
Kiadd, Budapest, 2003)

Berde E. (szerk.): Mikrookonomiai és piacelméleti feladatgyiijtemény (TOKK,
Budapest, 2009)

Aktudlis tanulmanyok

16. A tantargy targyi sziikségletei: tanterem, projektor, tabla, folydiratok, szakkdnyvek.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kuti Istvan — tantargyfelelés



FOGLALKOZTATASI TERV
K6zGAZDASAGTAN I. (AV_KMNA223-K7)
Kereskedelem-marketing szak BA
Turizmus szak BA
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 2. félév

1. Bevezetés, Sziikosség és Gazdalkodas, Gazdalkodasi rendszerek, Piac és piaci
mechanizmusok,

2. A fogyaszto preferencia rendszere, Koltségvetési korlat, A fogyaszto optimalis valasztasa,
3. Az arvaltozas hatdsanak elemzése, A jovedelemvaltozas hatasanak elemzése, a teljes
arhatas felbontasa, A piaci kereslet és a kereslet rugalmassaga,

4. A véllalatok szerepe a gazdasagban, Termelés, Termelési fuggveény,

5. A termelés koltségei, Rovid tava koltségfiiggvények, Hosszu tava koltségfiuggvények,

6. Profitmaximalizalas és kinalat a kompetitiv piacon

7. Piaci szerkezetek, A monopdlium Kkinélati magatartasa, Profitmaximalizalas hosszu tavon,
Ardiszkriminécio, A monopdlium joléti vonatkozasai,

8. Az oligopol piac, Klasszikus oligopélium modellek, A monopolisztikus verseny,

9. Jatékelmelet, Piaci szerkezetek és piacszabalyozas

10. A termelési tényezOk piaca, Az er6forrasok kereslete és kindlata kompetitiv piacon

11. Az egyéni munkakinalati fliggvény levezetése, Egyéni, agazati és 0sszpiaci munkakinalat
és munkapiac,

12. Konyvtarhasznalati het,

13. A pénztdke értéke az idéfolyamatban (téke, kamat, befektetés), Monopol hatdsok az
er6forrasok piacan

14. Az altalanos egyensuly és a joléti gazdasagtan

15. A piaci elégtelenségek, Kdzjavak, Externaliak,

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kuti Istvan — tantargyfelels



KOVETELMENYEK
K6zGAZDASAGTAN I. (AV_KMNA223-K7)
Kereskedelem-marketing szak BA
Turizmus szak BA
I. évfolyam, 2011/2012-es tanev, 2. félév

Evkozi ellendrzés médja: A félév soran két zarthelyi dolgozat irasara keriil sor.

Az elérheté maximalis pontszam dolgozatonként 50-50 pont. A félév elfogaddsanak
(aléairas) feltétele a ket dolgozatbol (100 pont) egylttesen 60 pont elérése és a
dolgozatonkeénti feladatmegoldasokbdl és abrézolasbol (amely dolgozatonként 25-25 pont)
legalabb 60%-0s teljesitése. Ezen belul egyik dolgozat sem sikeriilhet 20 pontnal
gyengébbre. Sikertelenség esetén, a félév végén pdétdolgozat egy alkalommal irhatd a két
zh anyagabdl egyltt. A 2. zarthelyi dolgozat megirasa is kotelezo, fiiggetleniil az els6
dolgozat eredményétol.

Szamonkérés modja: A félév irasbeli kollokviummal zarul. A dolgozat felépitése
megegyezik az évkozi dolgozat felépitésevel (Igaz-hamis allitasok, Feleletvalasztos teszt,
Flggvények abrazolasa és jellemzése, Szamitasi feladatok, fogalmak). A dolgozatok soran
a kovetelményrendszerben dsszefoglalt tananyag kerll szamonkerésre, mely megtalalhaté
a kotelezben kiadott szakirodalomban (Kopanyi M.: Mikrodkonémia (Miiszaki
Konyvkiadd, Budapest, 2003), Bauerné Gathy A. et. al. (szerk.): Mikrodkondémia
Feladatgytlijtemény alapszint, (DE AGTC, Debrecen, 2009) valamint elhangzik az
eléadasokon és gyakorlatokon.

A vizsga ¢€s az évkozi dolgozat soran eléfordulhaté minimum kérdések listaja:

1. Kozgazdasagtan

2. Gazdasag

3. Piac

4. Kereslet

5. Kinalat

6. Marshall-kereszt

7. Szikseéglet

8. Szilikosség

9. Mikrotkonomia

10. Makrodkondmia

11. Termeleés

12. Keresleti fuggvény
13. Kinalati fuggveény
14. Marshall-kereszt

15. Rezervacios ar

16. Termelési tényezok
17. Termelési tényezok tipusai
18. Hasznos jészag

19. Hasznosséagi fliggveny
20. Preferenciarendszer
21. Koz6mbdosségi gorbe



22,

23.

24,
25.
26.
217.
28.
29.
30.
31.
32.
33.
34.
35.
36.
37.
38.
39.
40.
41.
42.
43.
44,
45.

46.
47.
48.
49.
50.
51.
52.
53.
54,
55.
56.

57.
58.
59.
60.
61.
62.

Helyettesitési hatarrata

(fogalom és keplet)

Koltségvetési egyenes

(fogalom és keplet)
Jovedelem-fogyasztas gorbe

Engel gorbe

Ar-fogyasztas gorbe

Normal joszag

Inferior joszag

A keresletrugalmassag tipusai es képletei
Tranzakcids koltségek

Gazdasagi idétavok (nagyon rovid, rovid, hosszu, nagyon hosszu)
Hatarbevétel (fogalom és képlet)
Termeleési flggvény

Parcialis termelési fuggvény

Isoquant

Skéalahozadék

Termelési koltsegek (csoportositas definiciokkal)
Allandé koltség (fogalom és képlet)
Valtozo koltség (fogalom és képlet)
Atlagos valtozo koltség (fogalom és képlet)
Atlagos fix koltség (fogalom és képlet)
Atlagkoltség (fogalom és képlet)
Hatarkoltség (fogalom es képlet)
Kompetitiv piac jellemz6i

Gazdasagi profit

(fogalom és képlet)

Normal profit

Hatarbevétel

Fedezeti pont

Uzembezarasi pont

Tokeéletlen verseny

Ardiszkriminéci6 (és tipusai)

A monopdlium termeldi tobblete
Holtteher-veszteség

Szarmazékos kereslet

Reélkamatlab

Hatartermék-bevétel

(fogalom és képlet)

Termelési tényezd hatarkoltsége (fogalom és képlet)
A téke jelenértéke (fogalom és képlet)

A toke jovoerteke (fogalom és képlet)

A piaci elégtelenségek

Externaliak

Kozjavak

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kuti Istvan — tantargyfelels
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10.

Tantargyi program

I1. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak nappali képzés
Turizmus szak nappali képzés
KbzGAZDASAGTAN Il. tantargy

2011/2012. tanév, 1. félév

A tantargy neve (csoportja): KOZGAZDASAGTAN II. (AV_KMNA224-K7)

A tantargyfelel6s neve, beosztdsa: Dr. Kuti Istvan, egyetemi docens

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem — marketing szak (BA, II. évf.)
Turizmus szak (BA, 1. évf.)

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 3. félév, 3+2 K

A tantargy kredit ertéke: 7

A tantargy oktatasi célkitizése: A félév soran a hallgatok megismerkednek a
makrodkonomia alapfogalmaival (makrokibocsatds, makrojovedelem, makropiac,
egyensuly, novekedés stb.), 6sszefliggéseivel, igy képesek lesznek eligazodni a
mindennapi nemzetgazdasagi és vildggazdasagi torténésekben, a gazdasagi hirek kozott és
értékelni azokat. A kurzus célja tovabba, hogy megismertesse a hallgatokkal a nemzetkozi
gazdasagtan elméletének alapvetd Osszefliggéseit. A targy keretében a hallgatok
megismerik a nemzetkozi kereskedelem alapvetd elméleteit, a kereskedelempolitika
eszkozeit, a nemzetkozi fizetésekkel kapcsolatos legalapvetdbb Osszefliggéseket, valamint

a gazdasagpolitika miikodését nyitott gazdasagban.

Az oktatds személyi feltételei: Karcagi-Kovats Andrea, Dr. Popovics Péter Andras,
Rakos Monika

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: —

A tantargy tartalma: 1. Bevezetés. A makrodkonomia targya, modszerei, szemlélete; A
makrogazdasagi tevekenység szambavétele; 2. A munkapiac; 3. Az arupiac, a fogyasztasi
és a beruhazasi kereslet; 4. A pénz és a pénzpiac; 5. A neoklasszikus és a keynesianus
modell; 6. Gazdaséagpolitikai koncepciok és eszkdzok; 7. Munkanélkiiliség a
neoklasszikus és a keynesianus modellben; 8. Inflaci6 a neoklasszikus és a keynesianus
modellben; 9. Bevezetés a nemzetkdzi kdzgazdasagtanba; 10. Munkatermelékenység és a
komparativ elény: ricardoi modell; 11. Specifikus termelési tényezok €s
jovedelemelosztés; 12. Konyvtéari hét, zarthelyi dolgozatok potlasa, javitasa; 13.
Eréforrasok és kiilkereskedelem: a Heckscher-Ohlin- modell; 14. A kereskedelempolitika

eszkozei és politikai gazdasagtana; 15. Arszinvonal és valutaarfolyam hosszu tavon.



11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 1 : 4

12. Evkozi ellenérzés modja: A félév soran harom zarthelyi dolgozat iraséara keriil sor.
Makrodkondmia: Az elérheté pontszam két dolgozat esetében 50-50 pont. A félév
elfogadasanak (alairas) feltétele a két dolgozathdl (100 pont) egyiittesen 60 pont elérése és
a dolgozatonkenti feladatmegoldasokbol és abrazolasbol (mely dolgozatonként 25-25
pont) legaldbb 60%-o0s teljesitése. Ezen belil egyik dolgozat sem sikeriilhet 20 pontnal
gyengébbre. Sikertelenség esetén, a félév vegen potdolgozat egy alkalommal irhato a két
zh anyagabdl egyutt. A 2. zarthelyi dolgozat megirasa is kotelezo, fiiggetleniil az elsé
dolgozat eredményétol.
Nemzetkozi gazdasagtan: A hallgatok a 15. hetet kovetéen egy 50 pontos zarthelyi
dolgozatot irnak. A félév végi aldirds megszerzésének a feltétele, hogy a hallgatok az
Osszesen elérhetd 50 pontbol legalabb 30 pontot megszerezzenek. A 30 pontot el nem érd

hallgatok egyetlen alkalommal pot zarthelyi dolgozatot irhatnak az alairas megszerzéséért.
13. Szamonkérés maddja: A félév irasbeli kollokviummal zarul.
14. A tantargy eléirt kiils6 szakmai gyakorlatai: —
15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezé — Makrodkondmia:

Solt Katalin — Meyer Dietmar: Makrodkonomia (Aula Kiado, Bp., 2007, 315 0.),
Bock Gy. — Czagany L. — Nagy R.: Makrodkondmia feladatok (TRI-MESTER,
Tatabanya, 1999).

Ajéanlott irodalom — Makrodkondémia:

Samuelson, P. A. — Nordhaus, W., D.: Kézgazdasagtan (KIK-KERSZOV Jogi és
Uzleti Kiadé Kft., Budapest, 2000),

Mankiw, N.G.: Makrodkonomia (Osiris, 1999), Hall, Robert E. — Taylor, John B.:
Makrookonomia (KJK, Bp., 1997).

Ernst F. Schumacher (1991): A Kicsi szép, Kdzgazdasagi és Jogi Kdnyvkiado,
Budapest

David C. Korten (2009): Gyilkos vagy humanus gazdasag, Kairosz Kiado,
Budapest

Amartya Sen (2003): A fejlédés mint szabadsag, Eurdpa Konyvkiadé Budapest

Kiss Karoly (2011): A kozgazdasagtan esenddsége (és mihaszna valsag idején),

Stratégiakutato Intézet, Budapest



Greenspan Alan (2009): A ziirzavar kora, HVG Kiadé Zrt. Budapest

Kotelezé — Nemzetkozi gazdasagtan:
Paul R. Krugman — Maurice Obstfeld: Nemzetkozi gazdasagtan. EImélet és

gazdasagpolitika. Panem Konyvkiadd Kft., Budapest, 2003. (egyes fejezetei)

Ajanlott irodalom — Nemzetkdzi gazdasagtan:
Csaki Gyorgy: A nemzetkdzi gazdasagtan és a vilaggazdasagtan alapjai. Napvilag
Kiadd Kft., Budapest, 2006.
Samuelson, P. A. — Nordhaus W. D.: Kdzgazdasagtan (megfelel6 fejezetei) KIK —
Kerszov. Budapest, 2000.

16. A tantargy targyi sziikségletei: tanterem, projektor, tabla, folydiratok, szakkdnyvek.

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Dr. Kuti Istvan — tantargyfelels



FOGLALKOZTATASI TERV
K6zGAZDASAGTAN 1. (AV_KMNA224-K7)

Kereskedelem-marketing szak BA
Turizmus szak BA
I1. évfolyam, 2011/2012-es tanév, 1. félév

1. Bevezetés. A makrookondémia targya, modszerei, szemlélete; a makrogazdasagi

tevékenyseg szambavétele;

2. A munkapiac;

3. Az arupiac, a fogyasztasi és beruhazasi kereslet;

4. A pénz és a penzpiac;

5. A neoklasszikus és a keynesianus modell;

6. Gazdasagpolitikai koncepcidk és eszk0zok;

7. Munkanélkuiliség a neoklasszikus és a keynesianus modellben;
8. Inflacio a neoklasszikus és a keynesianus modellben

9. A tantargy tartalmanak és kovetelményrendszerének ismertetése. Bevezetés a nemzetkozi

kdzgazdaségtanba.

10. Munkatermelékenység és a komparativ elény: ricardoi modell.
11. Specifikus termelési tényezok és jovedelemelosztas.

12. Konyvtari hét, zarthelyi dolgozatok potlasa, javitasa;

13. Er6forrasok és kiilkereskedelem: a Heckscher-Ohlin- modell;
14. A kereskedelempolitika eszkdzei és politikai gazdasagtana;

15. Arszinvonal és valutaarfolyam hosszu tavon.

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Dr. Kuti Istvan - tantargyfelelés



KOVETELMENYEK
K6zGAZDASAGTAN 1. (AV_KMNA224-K7)

Kereskedelem-marketing szak BA
Turizmus szak BA
I1. évfolyam, 2011/2012-es tanév, 1. félév

Evkozi ellenérzés modja: A félév soran harom zarthelyi dolgozat iraséara keril sor.

Makrodkondmia: Az elérhet6é pontszam két dolgozat esetében (makrodkondmia

targykorbol) 50-50 pont. A félév elfogadasanak (alairas) feltétele a két dolgozatbol (100

pont) egyiittesen 60 pont elérése és a dolgozatonkénti feladatmegoldasokbdl és

abrazolasbdl (amely dolgozatonként 25-25 pont) legalabb 60%-o0s teljesitése. Ezen belil

egyik dolgozat sem sikerilhet 20 pontnal gyengébbre. Sikertelenség esetén, a félév végén

potdolgozat egy alkalommal irhatdé a két zh anyagabol egyutt. A 2. zarthelyi dolgozat

megirasa is kotelezo, fliggetlentiil az elsé dolgozat eredményétol.

Nemzetk6zi gazdasagtan: A hallgatok a 15. heti eldadast kovetéen egy 50 pontos

zarthelyi dolgozatot irnak. A félév végi alairds megszerzeésenek a feltétele, hogy a

hallgatok az Osszesen elérhetd 50 pontbol legalabb 30 pontot megszerezzenek. A 30

pontot el nem éré hallgatok egyetlen alkalommal pot zarthelyi dolgozatot irhatnak az

alairas megszerzéséért.

Fontosabb abrak jegyzéke tankdnyvi oldalszammal:

2.6. | A munkaképes korl népesség csoportositasa (67. 0.)

2.12. | Munkapiaci egyensuly munkanélkiliség mellett (75. 0.)

2.13. | Aggregalt kinalat a neoklasszikus modellben (78. 0.)

2.19. | Aggregalt kinalati magatartas a keynesidnus modellben (85. 0.)
A beruhazas és megtakaritas egyensulya a neoklasszikus modellben (102.

3.3. |0)

3.5. | A kormanyzati aruvasarlas hatasa a neoklasszikus modellben (106. 0.)

3.9. | Az egyensulyi jbvedelem meghatarozasa a keynesianus modellben (113. 0.)
A beruhazasi kereslet és az egyensulyi j6vedelem a keynesianus modellben

3.11. |(116.0.)

3.16. | IS gorbe levezetése (121. 0.)

diardl | LM gorbe levezetése

5.14. | A neoklasszikus modell aru- és munkapiaca (204. 0.)

5.2. | Az aggregalt keresleti fliggveény levezetése (neoklasszikus modell) (207. 0.)

5.3. | Az egyensulyi arszinvonal meghatdrozasa (neoklasszikus modell) (207. 0.)
Nem-egyensulyi helyzetek az IS-LM rendszerben (keynesianus modell) (212.

5.7. |o0)

5.10. | Az aggregalt keresleti fliggvény levezetése (keynesianus modell) (217. 0.)




5.11. | A keynesianus modell kapcsolatrendszere (219. 0.)

6.9. | A Laffer-gorbe (251. 0.)

7.11. | A Phillips-gorbe (292. 0.)

7.12. | A modositott Phillips-gorbe (293. 0.)

Minimumkérdések jegyzeke tankonyvi oldalszammal:

1. zh. minimumkérdéseinek a listaja
1) Gazdasagi szektor (15. 0.)
2) Vallalati szektor (15. 0.)
3) Haztartési szektor (15. 0.)
4) Maganszektor (16. 0.)
5) Allami szektor (16. 0.)
6) Arszinvonal (20. 0.)
7) Arindex (21.0.)
8) Nominalbér (25. 0.)
9) Realbér (25.0.)
10) Beruhazas (26. 0.)
11) Adé (27. 0.)
12) Transzferkifizetes (28. 0.)
13) Rendelkezésre all6 jovedelem (28. 0.)
14) Allami vasarlas (28. 0.)
15) Fogyasztas (29. 0.)
16) Megtakaritas (29. 0.)
Nemzeti szamlék rendszere
17) Brutto kibocsatas (36. 0.)
18) Bruttd hazai termék (termelési és jovedelem oldalrol) (36. 0.)
19) Brutté nemzeti jovedelem (36. 0.)
20) Brutté nemzeti rendelkezésre allé jovedelem (38. 0.)
21) Kozosségi fogyasztas (38. 0.)
Munkapiac
22) Munkakindlat (59. 0.)
23) Munkakepes koru (62. 0.)
24) Aktiv népesség (62. 0.)
25) Inaktiv népesség (62. 0.)
26) Aktivitasi rata (62. 0.)
27) Munkanélkuliségi rata (63. 0.)
28) Szandékolt munkanelkdliseg (63. 0.)
29) Kényszerii munkanélkiiliség (63. o.)
30) Frikcionalis munkanélkuliség (64. 0.)
31) Konjunkturélis munkanélkiliség (64. 0.)
32) Strukturalis munkanélkiliség (65. 0.)
33) Természetes munkanelkuliség (67. 0.)
34) Egyensulyi realbér (71. 0.)
35) Rovidebb oldal elve (74. 0.)
36) Potencidlis kibocsatas (77. 0.)




2. zh. minimumkérdéseinek listaja

Arupiac
37) Abszolut jovedelem-hipotézis (108. 0.)
38) Fogyasztasi hatarhajlanddsag (109. 0.)
39) Fogyasztasi hanyad (109. o.)
40) Megtakaritési hatarhajlandéség (110. 0.)
41) Kiadasi multiplikator (113. 0.)
42) 1S gorbe (118. 0.)

Pénzpiac
43) A pénz funkcioi (149-150. 0.)
44) Pénzkinalat (152. 0.)
45) Fisher-tétel (157. 0.)
46) Likviditas (163. 0.)
47) Tartalékrata (165. 0.)
48) Pénzmultiplikator (166. 0.)
49) Kotelez6 tartalékrata (170. o.)
50) LM-gorbe (190. 0.)

Gazdasagpolitika
51) Aktivista, nem aktivista gazdasagpolitikai koncepcio (235. 0.)
52) Diszkrecionalis gazdasagpolitika (235. 0.)
53) Szabalyhoz kotott gazdasagpolitika (236. 0.)
54) Koltségvetesi politika (237. 0.)
55) Monetaris politika (238. 0.)

Munkanélkuliség és inflacio
56) Inflacid (271. 0.)
57) Deflacio (271. 0.)
58) Inflécids rata (272. 0.)
59) Kusz6, vagtato, hiperinflacio (272. 0.)
60) Okun-torvény (281. 0.)
61) Ar-bér-spiral (291. 0.)
62) Stagflacio (294. 0.)
63) Természetes munkanélkdiliség (296. o.)
64) Phillips-gorbe (292. 0.)

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Dr. Kuti Istvan - tantargyfelelés



Tantargyi program, kévetelményrendszer

1. A tantargy neve: Vallalati gazdasagtan

2.A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Nabradi Andras, egyetemi tanar

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Turizmus vendéglatas BA,
Kereskedelem marketing BA alapszakok, nappali és levelez6 tagozat
4. A tantéargy tipusa: A

5. A tantargy oktatasanak idéterve:

Targykod Szemesz-  Orabeosz- Szamonké- Kredit
ter tas rés
AV_KMNA225 2 3+0 K 5
AV_KMLA225 1 13+0* K 5

* Levelezo szakon az 0sszes Oraszam

6. A tantargy kreditértéke: 5

Tagozat

Kermark.,
Turizmus
nappali
Kermark.,
Turizmus
levelezd

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célkitlizése, hogy a tananyagot

abszolval6 hallgatok tisztdban legyenek a véallalkozés-gazdasagi alapismeretekkel,

ezen belll a vallalkozas mutikodtetéséhez sziikséges alapvetd gazdasagi szamitasokkal.

8. Az oktatas személyi feltételei: Az eldadasokat a tantargyfelelés tartja.. Eseti

jelleggel a tanszEék vezetd oktatdi az eldadasok megtartasara bevonasra kertilnek.

9. A tantargy oktatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: Nincs
10. Tantargy tartalma

A vallalati gazdasagtan jelentdsége, kialakulasa, fejlodése, a

vallalatgazdasagtan elméleti alapjai a vallalatgazdasagtan helye szerepe, az
uzleti vallalkozas és a vallalat fogalma, a véllalat jellemz6i. A vallalat
celjai, a tulajdonos, menedzser, munkavallalo céljaik és kapcsolatuk. A

vallalat helye a tarsadalmi rendszerben.
Termelési érték és kategoriai (hozam, ar, arbevétel és kategoriai)
Termelési koltség, onkdltség (koltségesoportositasok, raforditasok)

Jovedelem, termelési fuggvények (eredménykategoriak és szamitasuk)

Hatékonysag (atlagos, pétldlagos, marginalis)

A vallalati gazdalkodés eréforrésai:
0 Befektetett eszkdzok (kategoriai, értékcsokkenés)
0 Forgoeszkozok (kategdriai, forgoeszkoz szilkséglet)
0 Human er6forras

A tervezés, a stratégiai menedzsment alapjai



11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 1:3

12. Az évkozi ellendrzés médja: A félév soran a nappali hallgatok 2 alkalommal
zarthelyi dolgozatot irnak, melyek szamtani atlaga alapjan a tantargyfelel6s
jegymegajanlast tesz lehetové. Kollokvalni kell azon hallgatoknak, akiknek
valamelyik ZH eredménye elégtelen, tovabba akkor is, ha a megajanlott jegyet nem
fogadjak el..

Levelezé hallgatdk a vizsgaiddszakban tesznek irdsbeli kollokviumot.

13. A szamonkeérés modja: irasbeli kollokvium
14. A tantargy eléirt Kiils6 szakmai gyakorlatai: Nincsenek
15. Kotelezo, illetve ajanlott szakirodalom:

Kotelezo

Chikdn A.: Bevezetés a vallaltgazdasagtanba, AULA kiadd,
Budapest,2006.
Ajanlott
- Nabradi A.- Pupos T.-Takacsné Gy. K. Uzemtan I. Szaktudas Kiadd
Haz, Budapest 2008. ISBN 978-963-9736-90-0-6
Nébradi A.- Nagy A.. Vallalkozasok miikodtetése az EU-ban.
Szaktudas Kiadd, Bp. 2007
Ertsey |.-Nabradi A.(szerk): Altalanos vallalkozasi alapok. Campus
Kiadd, Debrecen, 2003.1-167.p. ISBN 963 86424 0 8.

16. A tantargy targyi sziikségletei: irasvetitd, laptop, video-projektor,
Debrecen, 2011szeptember 29.
Dr. Nabréadi Andrés s.k.

egyetemi tanar

intézetvezetd



FOGLALKOZASI TERV

Véllalatgazdasagtan
2011/2012. tanév II. félév
Turizmus vendéglatas BA

Kereskedelem marketing BA

Eldadas:

Ssz. Hét A téma El6ado
1 02.06-10 | Bev. Eldadas, a vallalat, a vallalkozas sajatossagai N. A.
2 | 02.13-02.17 | Alapfogalmak TE, TK N. A.
3 02.20-24 | Alapfogalmak Onkoltség, Jovedelem N. A.
4 |02.27-03.02 | Hatékonysag N. A.
5 03.05-09 | Befektetett eszk6zok N. A
6 03.12-16 | Alapfogalmi szdmitésok, Forgoeszkdzok
7 03.19-23 | Elsé Zarthelyi dolgozat, forgoeszkozok N. A.
8 03.26-31 | Termelés és szolgaltatas N. A.
9 04.02-06 | Konyvtarhasznalati hét miatt oktatismentes id6szak N. A.
10 04.09-13 | Tervezés N. A.
11 04.16-20 | Alapfogalmi sz&mitasok N. A.
12 04.23-27 | Masodik Zarthelyi dolgozat N. A.
13 | 04.30-05.04 | Stratégiai tervezés N. A.
14 05.17-11 | Munkaer6-gazdalkodas N. A.
15 05.14-18 | Javitd Zarthelyi dolgozat teljes év anyaga N.A.

Debrecen, 2011. szeptember 29.

Dr. Nabréadi Andrés
egyetemi tanar
tantargyfelelds




Tantargyi tematika (ellenérzé kérdések)

- A vallalati gazdasagtan jelentdsége, kialakulésa,
- A vallalati gazdasagtan fejlodése,
- avallalatgazdasagtan elméleti alapjai
- avallalatgazdasagtan helye szerepe,
- aziizleti vallalkozas és a vallalat fogalma, a vallalat jellemzdi.
- Avdllalat céljai, a tulajdonos, menedzser, munkavallald céljaik és
kapcsolatuk. A véllalat helye a tarsadalmi rendszerben.
- Termelési érték és kategodriai (hozam, ar, arbevetel és kategoriai)
- Termelési koltség, 6nkoltség (koltségesoportositasok, raforditasok)
- Jovedelem, termelési fliggvények (eredménykategoridk és szamitasuk)
- Hatékonyséag (atlagos, potlélagos, marginalis)
- A vallalati gazdalkodas eréforrasai:
0 Befektetett eszkdzok (kategorii, értékcsokkenés)
0 Forgbeszkozok (kategdriai, forgoeszkoz szlikséglet)
0 Human er6forras
A tervezés, a stratégiai menedzsment alapjai

A felsorolt témakorokben ismeretetett fogalmakkal kapcsolatos kérdések és szamitési

feladatok megoldésa.

Debrecen, 2011. szeptember 29.

Dr. Nabradi Andras

egyetemi tanar
tantargyfelelos



Tantargyi program

1. Atantargy neve (csoportja): Uzleti tanacsadas AV_KMNA226-K3

2. A tantargyfelels neve, beosztasa:  Dr. Peté Karoly egyetemi docens

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése: kereskedelem-marketing és turizmus
vendéglatas BSc

4. A tantargy tipusa: kotelez6

5. A tantargy oktatasanak idoterve: 6. félév, illetve 4. félev 0+2 G

6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célkitiizése, hogy a targyat teljesitd

hallgatdk tisztaban legyenek a hazai szaktanacsadasi rendszer felépitésével,
milkodésével, a szaktanacsadasban alkalmazhat6 legfontosabb mddszertani
ismeretekkel, elsdsorban az iizleti tanacsadas teriiletén.

8. Az oktatas személyi feltételei: az oktatasban kézremiikodik Sérés Anett, igyvivo-
szakértd

9. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: nincs

10. A tantargy tartalma (foglalkoztatasi terv):

1) A szaktanacsadéas fogalmi lehatarolasa, kialakulasa, célja. A tanacsadas jellemzoi
Magyarorszagon

2) A szaktanacsado feladata, kotelezettsége, a tanacsadoktol elvart jellemzok, a
szaktanacsaddi munkavégzés iranyelvei, a hatékony szaktanacsaddi rendszer
kialakitasanak prioritasai

3) Az lizleti tanacsadas fogalma, tipusai

4) Az iizleti tanacsadas fobb jellemzo6i, szerepe a hazai gazdasagban

5) Az (izleti tanacsadas soran alkalmazott kommunikéaciés eszktzok .

6) Az lzleti tanacsadas soran alkalmazott kommunikacios eszkdzok I1.

7) Az iizleti tanacsadas folyamata I. (a tanacsadas elokészitése, kapcsolatfelvétel,
adatgyijtés)

8) Az lizleti tanacsadés folyamata Il. (diagnozis szakasza, kornyezet elemzés,
megvaldsitasi terv készites)

9) Az lizleti tanacsadas folyamata I11. (implementacio és értékelés)

10)  Dontéstamogatas

11)  Konyvtarhasznalati hét

12)  Valsag-elorejelzés, a vallalkozasok reorganizacioja

13) A szaktanacsadas menedzsmentje I. (a szaktanacsaddi menedzsment alapjai,
6nmenedzselés)

14) A szaktanacsadas menedzsmentje Il. (a tanacsadoi szervezet menedzselése)

15)  Zarthelyi dolgozat

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: Dominans az 6rarendi elfoglaltsag.

12. Evkézi ellenérzés médja: évkozi zarthelyi dolgozat, évkozben elkészitett hazi dolgozat
leadasa, melyek egyben az alairas feltételei is (60% elérése a zh-n és minimum
elégséges ertékelése a hazi dolgozatnak) , ezekb6l szamoljuk a gyakorlati jegyet

13. Szadmonkeérés modja: érvényes gyakorlati jegy a zh és a hazi dolgozat jegyébdl sziiletik

14. A tantargy eléirt kiils6 szakmai gyakorlatai: -

15. A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Pelczné dr. Gall 1ldikd-Szadai Agnes: Uzleti tanacsadas alapjai (kételezo)

Poor Jozsef: Menedzsment tandcsadasi kézikonyv, KIK-Kerszov, Budapest 2000 (ajanlott)
16. A tantargy targyi szikségletei: laptop, projector
Debrecen, 2011. szeptember 01.

Dr. Pet6 Karoly
Egyetemi docens, tantargyfelelds
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10.
11.
12.
13.
14.
15.
16.
17.
18.
19.
20.
21.
22.
23.
24.
25.
26.
27.
28.
29.
30.
31.

Vizsgakérdések
Uzleti tanacsadas AV_KMNA226
kereskedelem-marketing és turizmus vendéglatas BSc szak, I1-111. évfolyam

A tanécsadas fogalma

Az Uzleti tanacsadas fogalma

Sorolja fel az tizleti tanacsadas tertleteit és magyardzza meg, mi az outsourcing!
Az ajanlat részei és a szerzodés tartalma

Mik a tercier szektor legfontosabb jellemzdi (iizleti tan. jellemz6inél)
A hatékonysag novelés soran milyen tipusu hatékonysagokrol beszeltink (felsorolas)
Az izleti tanacsadas tipusai (felsorolas)

A tanécsadas célpiramisanak bemutatasa

A tanacsadotol elvart tulajdonsagok révid bemutatasa

Az Uzleti tandcsadas folyamatabraja (felsorolas)

A tanacsadas elokészitése

A tanécsadas folyamata: Kapcsolatépitées

A tanéacsadas folyamata: Diagnozis

A kornyezet fogalma

PEST-analizis

SWOT-analizis

BCG-métrix elemeinek bemutatasa

GE-matrix

A tanécsadas folyamata: Megoldasi javaslatok révid bemutatasa

A tanécsadas folyamata: Implementacid

A tanéacsadas folyamata: Ertékelés

Dontéstamogato eljarasok csoportositasa

Az Osborne-féle brainstorming bemutatasa (célja, szakaszok, moderator)
Egyéb kotetlen csoporteljarasok bemutatasa

Kotott (szisztematikus) modszerek tipusai(felsorolas)

A menedzsment és a menedzser fogalma

A tanacsado szervezetek kialakitdsdnak néhany gyakorlati eleme
Szaktanacsadasi etika

A marketing-mix fogalma, elemei

A szaktanacsadasban alkalmazhato marketingeljarasok

A szolgéltatas dijanak megallapitasa

Debrecen, 2011. szeptember 01.

Dr. Pet6 Karoly
Egyetemi docens
tantargyfelelds
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Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): Eurdpai Unios ismeretek (AV_KMNB201)

A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Katonané dr. Kovacs Judit, egyetemi adjunktus
Szakcsoport (szakirany) megnevezése:

Kereskedelem Marketing BSc, I. évfolyam nappali

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 1. félév, 2+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgaté megfeleld informacidval rendelkezzen az
eurdpai integracié kialakulasarol. Ismerje a dontéshozas, jogalkotas folyamatat az
Unidban. Ralatasa legyen az Unio koltségvetésébdl szarmazod forrasok magyarorszagi
megjelenésere. Aktiv allampolgarava tudjon valni az Unionak.

Az oktatas személyi feltételei (kozremiikodok): eloado:
Katonané dr. Kovacs Judit, egyetemi adjunktus

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni): -

. A tantargy tartalma (tematika max. ¥ oldal/félév)

A nemzetkdzi integréacio formai

Az eurdpai integracio torténeti attekintése
Az Eurdpai Uniot mitkddtetd intézmények
Az Eurdpai Unio jogrendszere - A Magyar Koztarsasag Alkotmanya
Az Eurdpai Unio koltségvetése

Kdzosségi politikak

Gazdaségi és monetéris unio

Strukturalis politika

Finanszirozasi alapok

Magyarorszag EU-csatlakozésa
Fejlesztési programok Magyarorszagon

. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70:30%

.Evkozi ellenérzés médja, alairas feltétele Egy évkozi dolgozat teljesitése. Evkozi

dolgozat idépontja: 2011. oktober 25.

. Szamonkérés modja:

Eléadasok rendszeres latogatasa: 10 pont
Evkoézi dolgozat: 10 pont
irasbeli kollokvium: 100 pont

Osszesen: 120 pont szerezhetd a félév soran, melybdl a tantargy teljesitéséhez min. 61
pontot kell elérni

A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai: -



15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo irodalom:

Fehér 1. — Katonané Kovacs J. — Sziics 1. (2006): Az Eurdpai Uni6 intézményrendszere (Eurdpai
uniods alapismeretek) c¢. Egyetemi jegyzet (Szerk. Sziics Istvan) DE ATC AVK 2006

Az el6adéasok anyaga, mely a kar honlapjan elérhetd lesz.

Az Unio honlapjarol kijeldlt fejezetek http://europa.eu

Ajanlott irodalom:

Horvéath Zoltan (2007) Kézikdnyv az Europai Uniorél. Hetedik, atdolgozott, bovitett
kiadas hvgorac Lap- és Konyvkiadd Kft

Blaho Andras szerk. (2007): Eurdpai integracios alapismeretek. Aula Kiadd

Marjan Attila (2009): Hol a térkép kdzepe? HVG Kiado

Kiss Eva (2005): Az Eurépai Uni6 a XXI. szazad elején. Akadémiai Kiado

Tovébbi irodalmak az eldadasok soran folyamatosan keriilnek bemutatasra

16. A tantargy targyi szikségletei: folydiratok, szakkdnyvek, Internet, projektor, laptop

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonané dr. Kovacs Judit
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



1. elbadas:

FOGLALKOZTATASI TERV
Kereskedelem Marketing BSc I. évfolyam nappali
Eurdpai Unids ismeretek tantargy, AV_KMNB201

2011/2012. tanév, 1. félev

Tantargy tartalmanak, kdvetelményrendszerének, valamint az EU honlapjanak és a

honlap altal nyujtott lehetéségeknek az ismertetése.

2. elbadas:
3. eldadas:
4. eloadas:
5. eldadas:
allitva.
6. eldadas:
7. elbadés:
8. eldadas:
9. eldadas:
10. eldadas.
11. el6adas:
12. eldadas:
13. eldadas:
14. eldadas:

A nemzetkozi integracid formai. EIméleti hattér.
Az eurdpai integrécid torténeti attekintése.
Az Euro6pai Uniot miikddtetd intézmények. Fobb intézmények felépitése és miikddése

Az Eurdpai Unid jogrendszere. A Magyar Koztarsasag Alkotmanyaval parhuzamba

Az Eurdpai Unié koltségvetése.

Gazdasagi és monetéaris unio

Finanszirozasi alapok

Ko6z0sségi politikak

Strukturalis politika - Globalizéci6 és regionalizal6das

Az EU nemzetkozi kereskedelmének szerkezete, az EU nemzetkdzi kapcsolatai
Magyarorszag EU-csatlakozasa

Fejlesztési programok Magyarorszagon

Konzultacio

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonané dr. Kovacs Judit
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



KOVETELMENYEK
Kereskedelem Marketing BSc I. évfolyam nappali
Eurdpai Unids ismeretek tantargy, AV_KMNB201
2011/2012. tanév, 1. félev

A hallgatdk a félév soran 6sszesen 100 + 20 pontot szerezhetnek, mely az *A’ vizsga
eredményét adja.

1. rész, egy évkozi dolgozat megirdsa, melynek teljesitése az alairéas feltételét is jelenti.
A dolgozattal maximum 10 pont szerezhet6. A dolgozat az el6adasok végén feltett
kérdésekbdl all 6ssze. Idépontja egyeztetésre keriil a hallgatokkal. Elére lathatdlag:
2011. oktober 25. Azoknak a hallgatok, akik igazoltan hianyoznak, kozos idépont
egyeztetés utan, lehetdsége lesz a dolgozat potlasara. A szerzett pontok hozzaadddnak
az év végi eredményhez.

2. rész, mellyel 90 pont szerezhetd, a vizsgaidGszakban egy irasbeli vizsga teljesitése. A
vizsga a teljes tananyagot lefedi és az eldadasok végén feltett kérdésekbdl all dssze.

+1 Lehetdsége van tovabbi 10 plusz pont eléréséhez egy kiadott feladat teljesités alapjan
¢és az el6adasokon valo részvétel. Az igy szerzett pontok hozzaadodnak az évkdzben
szerzett pontokhoz.

A hallgaté munk@ja a szerzett pontok alapjan kerl értékelésre:
A szerezhet6 érdemjegy:

- 59% elégtelen

60 - 64% elégséges

65 - 79% kdzepes

80 - 89% jo

90% - jeles

Az igy kapott érdemjegy az ,,A” vizsga eredménye. Ha a hallgat6 az ,,A” vizsgat nem tudta teljesiteni.
,B” és ,,C” vizsgara johet, ahol 100 pontos, az egész éves anyagot atfogo dolgozat alapjan kerl
értékelésre eredménye.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonane dr. Kovacs Judit
egyetemi adjunktus
tantargyfele/ds



V1ZSGAKERDESEK / TETELEK
Kereskedelem Marketing BSc I. évfolyam nappali
Eurdpai Unids ismeretek tantargy, AV_KMNB201

2011/2012. tanév, 1. félev

Hogyan definidlhat6 a nemzetkozi integracié? Milyen integracios formakat kulonit el a szakirodalom?
Hogyan definidlhatok az egyes integracids formak? Mit takar a ,,négy alapszabadsag”? Mely orszagok
alkotjak ma az Eurdpai Uni6t?

Melyek az EU alapszerzédései ? Mikor és mely tagorszagok csatlakoztak az integraciohoz? Mikor és
mely szerzOdésekkel segitették eld az integracio mélyllését? Milyen fontosabb valtozasokat hoztak a
modositd szerzédések? Mit jelent a szubszidiaritas elve? Mik voltak a legfontosabb eredményei a
Maastrichti Szerz6désnek? Mit jelent a harom pilléres szerkezet? Miért volt sziikség a Nizzai
Szerz6dés elfogadasara az integracio tovabbi boviiléséhez?

Milyen jogforrasokra épul az EU szabalyozasa? Milyen a kdzosségi és a nemzeti jog viszonya?
Melyek az elsddleges jogforrasok? Melyek a masodlagos jogforrasok, mely intézmények vesznek részt
a megalkotasukban? Mi a szerepe az Uni6 Hivatalos Lapjanak (Official Journal)? Mit takar az acquis
communautaire elnevezés?

Melyek az Unid koltségvetésének altalanos jellemz6i? Milyen bevételi forrasai vannak az Unid
koltségvetésének? Milyen kiadasi tételei vannak az Uni6 koltségvetésének?

Melyek az Unidt miikddtetd intézmények? Az Unid dontéshozatalaban melyik harom {6 intézmény
vesz részt, milyen érdeket képviselnek? Milyen feladata van az Eurdpai Bizottsagnak? Hogyan épul
fel a Bizottsag? Mi a legf6ébb feladata a Tanacsnak, hogyan épul fel? Hogyan valtozott a szavazatok
figyelembe vétele a tanacsi dontéshozatalban a kezdetektdl napjainkig?

Hogyan valtozott és milyen szerepe van az Europai Parlamentnek? Magyarorszag hany képviselot
delegal az Eurdpai Parlamentbe? Milyen szerepe van az EurOpai Bir6sagnak? Mi a feladata a
Szamvevoszéknek? Melyik intézmény segiti az uniés intézményekben el6fordulo hivatali visszaélések
feltarasat? Melyek az Unid pénziigyi szervezetei, koziilik melyik felelés az eurd kibocsatasaért?
Milyen két tandcsadd szervet hoztak létre, melyik a fiatalabb intézmény?

Mi a legfébb cél a monetaris unio létrehozasanal? Melyik szerzodés fektette le a GMU elérésének
1épéseit? Melyek ezek a 1épések? Mikor keriilt elszor készpénzforgalomba a kdzods valuta, hogyan
nevezzik? Hany tagorszag tagja 2010-ben a GMU-nak? Melyek a konvergencia Kritériumok?

Mikor, miért és hogyan jelenik meg a regionalis politika a kdzdsségi politikdk kozott? Melyek a
regionalis politikdhoz ko6tédé f6 fejlesztési teriiletek? Milyen alapelveket fogalmaztak meg a
Regionalis politikahoz két6d6éen? Milyen alapok finanszirozzak ezt a politikat 2007-2013 kdzott? Mit
jelent a NUTS rendszer? Milyen célkitlizések mentén csoportositjak a forrasokat 2007-2013 k6z6tt?
Milyen f6bb allomésai voltak Magyarorszag unios tagga valasanak? Melyek a ,.koppenhégai

kritériumok™?



Mi a szerepe a nemzeti fejlesztési terveknek? Hany nemzeti fejlesztési terv készilt a csatlakozas ota,
milyen iddszakot Olelnek at? Milyen valtozast hozott a 2007-2013 iddszak a régidokra nézve

Magyarorszagon? Melyek az UMFT prioritasai?

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Katonéné dr. Kovéacs Judit
egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



Tantargyi program, kévetelmenyrendszer

1. A tantargy neve: filozdfia

2.A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Béacsné dr. Baba Eva
egyetemi tanarsegéd

3. Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem marketing, Turizmus vendeglatés,
Pénziigy szamvitel BA alapszak, nappali,
levelez6 tagozat

4. A tantargy tipusa: B Téarsadalomtudomanyi alapismeretek

5. A tantargy oktatasanak idoterve:

Targykadd Szemesz-  Orabeosz- Szadmonke- Kredit Tagozat
ter tas rés
AV_KMNB203 1 2+0 K 3 Kermark
nappali
AV_KMLB203 1 9+0* K 3 Kermark
levelez6
AV_KMNB203 1 2+0 K 3 Turizmus
nappali
AV_KMLB203 1 9+0* K 3 Turizmus
levelezd
AV_PNB201 1 2+0 K 3 Pénzlgy
nappali
AV_PLB201 1 9+0* K 3 Pénzligy
levelezd

* Levelezd szakon az Gsszes Oraszdm

6. A tantargy kreditértéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitizése: A filozofia kurzus azzal az igénnyel Iép fel, hogy
elosegitse a hallgatok altalanos miveltségét, amely elengedhetetlen a mai életunkben.
Torekszik bemutatnia a filozofiai gondolatokat: a természetr6l, a tarsadalomrdl, az emberrél,
a megismerésrol, az etikarol, a miivészetrél, és a vallasrol.

8. Az oktatas személyi feltételei: Az el6adasokat a tantargyfelel6s tartja.

9. A tantargy oktatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: Nincs.

10. Tantargy tartalma: A kurzus torekszik megismertetni a hallgatokkal a filozofiai
résztudomanyait, a f6bb filozofiai problémakat, fogalmakat. Csoportositja a filozofia térténet
korszakait, bemutatja a legjelentdsebb filozofusokat, akik munkéassdga ma is meghatarozza az
emberi gondolkodast. Tartalmilag feldleli az dkori gorog filozofiatol a mai modern polgari
filozofiaig a legismertebb filozofusok munkassagat.



Mi a filozéfia?

Ontoldgia — a létre vonatkozo kérdés
Természetfilozofia — ido, tér, szervetlen és €16 test
Gnoszeologia — megismerhet6ség, igazsag, bizonyossag
Empirizmus és racionalizmus

En-filozofia

Etika és tarsadalometika — jo és rossz

Esztétika — a szép érteke

Természetes teoldgia — hit és tudas

Logikai alapismeretek

Kdrnyezet és bioetika

Globalizacio és tarsadalom

Antik gorog filozéfia

Patrisztika és skolasztika

Felvilagosodas

Q8 8 8 8 8 8 8 8 8 8 8 8 8 O

Ujkori filozofiai iranyzatok

@ Posztmodern
11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: A tantargy 30 6ra elméleti, 60 6ra otthoni
felkészilést igenyel.
12. Az évkozi ellenérzés modja: A félév sordn a hallgatok 2 alkalommal zarthelyi dolgozatot
irnak, melyek szamtani 4atlaga alapjan a tantargyfelelds jegymegajanlast tesz lehetdvé.
Kollokvalni kell azon hallgatoknak, akiknek valamelyik ZH eredménye elégtelen, tovabba
akkor is, ha a megajanlott jegyet nem fogadjak el.
13. A szamonkérées modja: irasbeli kollokvium
14. A tantargy eldirt kiilsé6 szakmai gyakorlatai: Nincsenek.
15. Kotelezo, illetve ajanlott szakirodalom:
Kotelezo:.
ArnoAnzenbacher: Bevezetés a filozofiaba. Cartaphilus Kiado, Budapest, 2001
Ajénlott:
Maria Fiirst: Bevezetés a filozofidba.Miiszaki Konyvkiado, 2000.
Harsing Laszlo: A filozofiai gondolkodas Thalésztol Gadamerig. Bibor Kiadd,
Miskolc, 2002.

Filozofiai szoveggytijtemény L.-11.



16. A tantargy targyi sziikségletei: Irasvetit6, laptop, video-projektor,

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Dr. Bacsné dr. Baba Eva
egyetemi tanarsegéd
tantargyfelelds



Kereskedelem-marketig, Turizmus-vendéglatas BA nappali tagozat

Kereskedelem-marketig, Turizmus-vendéglatas BA levelez6 tagozat

FOGLALKOZASI TERV

Filozofia
AV_KMNB203

AV_KMLB203

AV_PNB201
Pénziigy-szamvitel BA nappali tagozat
AV _PLB201
Pénzigy-szamvitel BA levelezé tagozat
2011/2012. tanév 1. félév

Eléadas: hétfé 10.00 — 12.00 IIL.eléadod
Kedd: 8.00 - 10.00 III. Eléado

Cslitortok 10.00 — 12.00 IV. Eléado
Ssz. Hét A téma El6ado
1 09.12.-13.-15. | Mi a filozofia? B.B.E.
2 09.19.-20.-22. | Ontoldgia B.B.E
3 09.26.-27.-29. | Természetfilozofia B.B.E.
4 10.03.-04.-06. | Filozofiai antropolégia B.B.E
5 10.10.-11.-13. | Antik filozdfia korszakai, problematikaja B.B.E
6 10.17.-18.-20. | Elsé zarthelyi dolgozat B.B.E
7 10.24.-25.-27. | Ismeretelmélet, logika B.B.E
8 11.07.-08.-10. | Természetes teologia B.B.E.
9 11.14.-15.-17. | Etika B.B.E
10 11. 21-22.-24. | Kényvtar hasznalati hét B.B.E.
11 11.28.-29.- A kozépkori filozéfia korszakai, problematikaja B.B.E
12.01
12 | 12.05.-06.-08. | Masodik zarthelyi dolgozat B.B.E
13 | 12.12.-13.-15. | Ujkori filozofiai iranyzatok; Posztmodern B.B.E

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Dr. Bacsné dr. Baba Eva
egyetemi tanarsegéd
tantargyfelelds
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ELLENORZO KERDESEK

Filozéfia
AV_KMNB203
Kereskedelem-marketig, Turizmus-vendéglatads BA nappali tagozat
AV_KMLB203
Kereskedelem-marketig, Turizmus-vendéglatas BA levelez6 tagozat
AV_PNB201
Pénziigy-szamvitel BA nappali tagozat
AV_PLB201
Pénzigy-szamvitel BA levelez6 tagozat
2011/2012. tanév I. félév
Ismertesse a kovetkezd fogalmakat:
filozofia, ontoldgia, kozmoldgia, filozéfiai antropologia, termeszetes teologia,
ismeretelmélet (gnoszeoldgia, episztemoldgia), etika, esztétika, arché, apeiron,
hilozoizmus, logosz, transzcendentalé, entelekheia, a priori ismeretek, fenomenon,
noumenon, filozéfiai antropoldgia, utdpia, eszkhaton, apokaliptika, profécia, norma,
tarsadalometika, vallds, hit, természetes teoldgia, teizmus, deizmus, panteizmus,
pananteizmus, vallaskritika, logika, fogalom, konjunkcio, diszkonjunkcio,
kontravalencia, implikéacio, ekvivalencia, tagadas, rendszer, elmélet, tudomany,
kisérlet, modell, paradigma.
16n természetfilozofusok elméletei a 1étrdl (archéik)
Descartes: mechanikai vilagképe
Atomizmus
Leibniz szerint a tulajdonképpeni 1étezd
Szubsztancia és akcidens
Aktus és potencia
Kategoria fogalma, osztélyai
Anyag - forma, Iényeg -1ét

. Ontoldgiai oksag
. Porphdirioszi fa

. Test

. Tér

. 1d6

. E161ény

. Animélis létezés

. Kiils6 és belso érzékelés



18.
19.
20.
21.
22,
23.
24,
25.
26.
27.
28.
29.
30.
31.
32.
33.
34.
35.
36.
37.
38.
39.
40.
41.
42.
43.
44,
45.
46.
47.
48.
49.
50.
51.

Szellemi megismerés
Empirizmus

Racionalizmus

Empirikus targy

Empirizmus iranyzatai
Racionalizmus formai
Igazsagelméletek

Az ember ,,két vilag polgara

Az ember, mint fenomén

Az ember torténetisége

A torténelem célja egyes filozofiai iranyzatok, filoz6fusok szerint
A tarsadalmisag alapformai
Tarsadalmi szintek

Konfliktusok

Megismerés és akaras

Kiils6 és belso szabadsag

JO és rossz, lelkiismeret
Utilitarizmus

Liberalizmus

Szocializmus

Emberi jogok ethosza

Az emberi gyakorlat értelem szintjei
Az Ujplatonista isteni abszolitum
Keresztény teoldgia
Determinacio - Absztrakcio

A fogalmak hatérai

A fogalmak fajtéi

A fogalmak viszonyai, Venn diagrammok

itélet: ,,a” ,e”,i" 0" itéletek
Kovetkeztetés
Axiomatikus dedukcié

Indukcio
Antik gorog filozofia képvisel6i

Patrisztika es skolasztika képvisel6i



52. Felvilagosodas képvisel6i
53. Ujkori filozofusok

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Dr.Bécsné dr. Baba Eva
egyetemi tanarsegéd
tantargyfelelds



Tantargyi program

1. A tantargy neve, kddja: Kereskedelem gazdasagtan alapjai, AV_KMND201-K3

2. A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Buzas Ferenc

3. Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA
4. A tantargy tipusa: A (szakmai kotelez6 torzsanyag)
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 2. félév, 2+0 K

6. A tantargy kredit értéke: 3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok a képzés soran megismerik a hazai és
kulfoldi kereskedelem rendszerét, a kereskedelmi véllalkozésok aruforgalmi tevekenységének
és gazdalkodasanak terlleteit, atlatjak azok Osszefuiggéseit és a tevekenység gazdalkodasra
gyakorolt hatasat. Megismerjék az aruforgalom valamennyi szakaszanak és a gazdalkodas
kiemelt teriileteinek elemzési és értékelési moddszereit, képesek legyenek a hatekonysag
novelését célzo javaslatok kidolgozasara.

8. Az oktatés személyi feltételei: Az el6adasokat a tantargyfelelds tartja, eseti jelleggel kiilsé
eldadok bevonasara sor keriilhet.

9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: a szakcsoportnak megfeleld
legyen

10. A tantargyi tematika:

1. A kereskedelem makro- és mikrookondmiai funkcidi. A hazai kereskedelem
rendszere, fejlédése, nemzetkdzi és hazai kereskedelem alakulasa, trendjei a
rendszervaltas utan.

2. A kereskedelmi vallalkozés jellemzdi. A kereskedelmi véllalkozdsok rendszerezése
(tevékenység, véllalkozasi forma, méret, egyiittmiitkodési kapcsolatok. Az iizletlancok
szerepe a hazai kereskedelemben. Franchise és franchise-szer(i miikodés.

3. A kereskedelmi vallalkozast befolyasold tényezdk. Szervezeten kiviili tényezdk. A
kereskedelmi tevékenyseg jogi/kbzgazdasagi szabalyozdsa és annak hatasa a
vallalkozasokra. A vevOk (fogyasztok, szervezetek) hatisa a tevékenységre. A
konkurencia hatdsa a vallalati tevékenységre. Belso tényezok (szervezet, gazdalkodas)
hatasa a tevékenységre.

4. Az aruforgalom jellemzOi, Szakaszai. A beszerzési, készletezési es értekesitési
tevékenység feladatai és szervezeti struktlraja a kereskedelmi vallalkozasoknal. Az
uzletlancok aruforgalmanak szervezése.

5. Az értékesites elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek,
mutatdszamok, értékelési eljarasok. Internetes kereskedelem gazdasagtana.

6. Termékpalyak elemzése (food és non-food termékpalyak)

7. A készletezés elemzése es tervezése. Elemzési és tervezeési modszerek, mutatdszamok,
értékelési eljardsok. A készlet nagysadganak, Osszetételének és valtozasanak hatdsa a
gazdalkodasra.

8. A Kereskedelmi tevékenység targyi és személyi feltételei, tervezése. A
létszamgazdalkodas elemzése és tervezése, elemzési modszerek.



9. Kereskedelmi vallalkozasok gazdalkodasa. Arképzés és arrésgazdalkodas. Az arak
felépitése a kereskedelemben, arképzési mddszerek a gyakorlatban. Az arréstomeg
elemzése és tervezése, elemzeési és tervezési modszerek, eljarasok.

10. Kereskedelmi vallalkozasok koltséggazdalkodasa. Kiemelt koltségek a nagy- és
Kiskereskedelemben. A bérkoltség jelentésége a koltséggazdalkodasban. A koltségek
elemzese és tervezese, elemzési és tervezési modszerek. gazdalkodasanak eredménye.
Az eredményre hato tényezok, az eredmény ndvelésének maddszerei.

11. Orarendi, illetve "otthoni'* terhelés aranya: 1:3

12. Evkozi ellenérzés modja: A félév soran a hallgatok 1 alkalommal zérthelyi dolgozatot
irnak, emellett 6nallé feladatként esettanulmanyt kell késziteniik egy egyénileg kivalasztott
kereskedelmi egységrél. A végleges jegy az esettanulmény és az irdsbeli vizsga atlagaként
ker(l beirasra.

13. Szamonkeérés modja: Kollokvium (irasbeli vizsga és az esettanulmany atlaga -minimum
kdvetelmény mindkét esetben legalabb 2-es osztalyzat elérése!)

14. A tantargy eldirt Kkiilsé szakmai gyakorlatai: egyénileg valasztott kereskedelmi
egységrol készitett esettanulmany készitésének keretében.

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo:
* Sokiné Nagy Erzsébet (2006): A kereskedelem gazdaségtana I.-111. c. sorozat. KIT Kiado,
Budapest.

Ajanlott:

* Agérdi Irma (2008): Kereskedelmi menedzsment. Akadémiai Kiado.

* Dr. Bognar Jozsef (1964): A kereskedelem gazdasagtana. K6zgazdasagi és Jogi Budapest

* Gabor Miklés — Solyom Csaba (2003): Kereskedelmi vallalkozasok gazdalkodasa és
vezetése I1. Budapest: BGF-KVIF Féiskolai Kar.

* Progressziv Magazin, Elelmiszer, Trade Magazin - kereskedelmi szaklapok

* Supply Chain Monitor — logisztikai, szallitmanyozasi szaklap

* interneten elérhetd, témahoz kapcsolddd honlapok

16. A tantargy targyi szukségletei: laptop, projektor, irészer (filctoll)

Debrecen, 2011. szept. 10.

Dr. Buzas Ferenc
tudomanyos munkatars
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV

1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing szak
Kereskedelem gazdasagtan alapjai tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev
Eloadas helye:

1. elBadas: Orientacio. A kereskedelem makro- és mikrookonémiai funkcidi. A hazai
kereskedelem rendszere.

2. el6adas: A hazai kereskedelem rendszere, fejlédése, nemzetkdzi és hazai
kereskedelem alakulasa, trendjei a rendszervaltas utan.

3. eldadas: A kereskedelmi vallalkozas jellemzdi. A kereskedelmi véllalkozasok
rendszerezése (tevékenység, vallalkozasi forma, méret, egytittmiitkodési kapcsolatok.

4. Az zletldncok szerepe a hazai kereskedelemben. Franchise és franchise-szerii
miikodés.

5. eldadas: A kereskedelmi tevékenyseg jogi és kozgazdasagi szabalyozasa és annak
hatasa a vallalkozéasokra. A vevok (fogyasztok, szervezetek) hatasa a tevékenységre. A
konkurencia hatdsa a vallalati tevékenységre. Belso tényezok (szervezet, gazdalkodas)
hatasa a tevékenységre.

6. eléadas: Az aruforgalom jellemz6i, Szakaszai. A beszerzési, készletezési és
értékesitési tevékenyseg feladatai és szervezeti struktarija a kereskedelmi
vallalkozasoknal. Az lizletlancok aruforgalménak szervezese.

7. eldadas: Az értékesités elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési madszerek,
mutatoszdmok, értékelési eljarasok. Az értékesités Osszetetelének és valtozasanak
hatasa a gazdalkodésra.

8. elbadas: Termékpalya elemzése (food és non-food termékpalyak).

9. elbadas. A kereskedelmi tevékenység targyi es személyi feltételei, tervezése.
Internetes kereskedelem menedzsmentje.

10. eléadas:  Arképzés és arrésgazdalkodas. Az arak felépitése a kereskedelemben,
arkepzési maddszerek a gyakorlatban. Az arréstomeg elemzése és tervezése, elemzési
és tervezési modszerek, eljarasok.

11. eldadas: A készletezés elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek,
mutatoszdmok, értékelési eljarasok.

12. eléadas: eldadas: Kereskedelmi vallalkozasok koltséggazdalkodasa. Kiemelt koltségek
a nagy- és kiskereskedelemben.

13. el6adas: Koltsegelemzési és tervezési modszerek.

14. el6adas: Kiskereskedelmi technika (Kategdria menedzsment, céljai, feladatai, tzleti
arculat-épites)

15. eléadas: Esettanulmanyok bemutatasa, értékelése
Debrecen, 2011. szept. 10.

Dr. Buzas Ferenc
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK

1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing szak hallgatdinak
Kereskedelem gazdasagtan alapjai tantargybol
2011/2012. tanév, 2. felév

Az eldadasok latogatasa kotelezd, legfeljebb 3 hidnyzas megengedett, ebbdl legalabb
kettdnek igazoltnak kell lennie.

Az eléadéasokon elvart a hallgatok tisztességes magatartasa, kiilonos tekintettel a mobil
telefon hasznalatra vagy egyéb, eldadast zavaro tevékenységre vonatkozoan.

Egyéb — oktatdshoz kapcsolodd — kérdésekben A Debreceni Egyetem tanulmanyi és
vizsgaszabalyzata mérvado.

Az eldadéasokon hangfelvétel, vagy vided anyag készitése kizardlag az oktatd eldzetes
hozzajarulasaval torténhet.

Az elektronikus illetve a nyomtatott formaban kiadott eléadas anyagok csak tanulas
céljabol sokszorosithatok, egyéb jellegii felhasznalas megfelel hivatkozassal vagy az
oktatd engedélyével torténhet az 1999. évi LXXVI, valamint a 2004. évi XLIX
torvényi eldirasoknak megfelelden.

A tantargy teljesitesenek alapfeltétele egy — a hallgatd altal dnkéntesen valasztott —
kereskedelmi egységrol készitett esettanulmany leadasa, amely osztalyozasra keriil,
tovabba a sikeres irasbeli vizsga. A végleges jegy az esettanulmény és az irsbeli
vizsga egyszerii atlagaként keriil meghatarozasra. Alapfeltétel, hogy mindkettonek
legaldbb 2-es osztalyzatot el kell érnie.

Debrecen, 2011 szept. 14.

Dr. Buzés Ferenc
tantargyfelelos
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13.

14.

15.
16.
17.
18.

19.

20.
21.
22.

23.
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25.

V1ZSGAKERDESEK / TETELEK
Az 1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing szak hallgatoinak
Kereskedelem gazdasagtan alapjai tantargybol
2011/2012. tanév 2. félév

A kereskedelem makro- és mikro6konomiai funkcioi.

A hazai kereskedelem rendszere, agazati teljesitménye.

A nemzetkdzi és hazai kereskedelem alakulésa, trendjei a rendszervaltas utan.

A kereskedelmi vallalkozas jellemzoi.

A kereskedelmi vallalkozasok rendszerezése (tevékenység, vallalkozasi forma,
méret, egylittmiitkodési kapcsolatok.

Az Uzletlancok szerepe a hazai kereskedelemben.

Franchise es franchise-szerii miikodés.

A kereskedelmi tevékenység jogi és kdzgazdasagi szabalyozasa és annak hatsa a
vallalkozasokra.

A vevok (fogyasztok, szervezetek) hatasa a tevékenységre.

A konkurencia hatasa a vallalati tevékenységre.

Bels6 tényezok (szervezet, gazdalkodas) hatasa a kereskedelmi tevékenységre.

Az aruforgalom jellemz6i, szakaszai. A beszerzési, készletezési és értékesitési
tevékenység feladatai és szervezeti struktiraja a kereskedelmi vallalkozasoknal.
Az értékesités elemzese és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek,
mutatoszdmok, értékelési eljarasok.

Az értekesités nagysaganak, Osszetételenek és valtozasanak hatasa a
gazdalkodasra.

Termekpalya elemzése (food és non-food termékpalyak)

A kereskedelmi tevékenység targyi es személyi feltételei.

Internetes kereskedelem, web aruhaz.

A létszamgazdalkodas elemzése és tervezese, elemzési mddszerek. A bérkdltség
jelentdsége a koltséggazdalkodasban.

Arképzés és arrésgazdalkodas. Az éarak felépitése a kereskedelemben, arképzési
modszerek a gyakorlatban.

Az arréstdmeg elemzése és tervezése, elemzési és tervezési modszerek, eljarasok.
Kereskedelmi vallalkozasok koltseggazdalkodasa. Kiemelt koltségek a nagy- és

A Kkészletezés elemzése és tervezése, mutatészamok, értékelési eljarasok
kiskereskedelemben

A koltségek elemzése, tervezése, elemzeési és tervezési modszerek.
Kiskereskedelmi technika (Kategdria menedzsment, céljai, teruletei, modszerei)
Esettanulmany részletei, bemutatéasa, értékelése

Debrecen, 2011. szept. 10.

Dr. Buzés Ferenc
tantargyfelelos



11.

12.
13.
14.
15.

Tantargyi program

1. Tantéargy neve, kodja:
Nemzetkozi Gzleti kapcsolatok, AV_KMND204 K3

2. A tantargyfelelds neve, beosztasa:
Dr. Csap6né dr. Riskd Tiinde, adjunktus

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezese:
Kereskedelem és Marketing (BA) alapszak I11. évfolyam

4. A tantargy tipusa:
C, szakmai tOrzsanyag

5. A tantargy oktatasanak idoterve: 5. félév, 2+0 K
6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése:
A félév soran a hallgatd megszerzi azokat az alapvetd ismereteket, melyek
szllkségesek a nemzetkozi Uizleti kapcsolatok sikeres kialakitasahoz és fenntartasahoz.

8. Az oktatas személyi feltétele:
Dr. Csaponé dr. Risko Tiinde, adjunktus

9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: -
10. A tantargy tartalma:

Regisztracio
Bevezet6 a tantargyhoz
Viselkedéskultdra, kapcsolattartasi szabalyok 1.
Viselkedéskultira, kapcsolattartasi szabalyok I1.
Illemtan menedzsereknek — film megtekintése
A kultara elemei, szintjei, rétegei; Sztereotipiak
Az etikett és protokoll sajatossagai kulfoldon 1. (Eurdpa)
Az etikett és protokoll sajatossagai kiilfoldon 11. (Azsia)
Az etikett és protokoll sajatossagai kulfoldon I11. (Arab orszdgok, USA)
A kultdrak csoportositasa — Lewis modell
Nemzetkdzi marketing I.
Nemzetkdzi marketing I1.
Az egységes piac
Orarendi, illetve otthoni terhelés aranya:
80 -20 %
Evkozi ellenérzés modja: -
Szamonkérés modja: kollokvium irasbeli formaban
A tantargy eloirt kiilsé szakmai gyakorlatai:
A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:
o Dr. Sille Istvan: Illem, etikett, protokoll. KIK Kersz6v Jogi és Uzleti Kiadd Kft.,
Budapest, 2000 (hazai viselkedéskultdra)
0 Roger E. Axtel: Gesztusok, ajanlott és tiltott testbeszéd a vildg minden tajarol. Pécsi
Direkt Kft. Alexandra Kiadoja, 1997



16.

Hidasi Judit (szerk.): Szavak, jelek, szokdsok. A nemzetkdzi kommunikécié kdnyve,
Windsor Kiadd, 1998 (az el6adason elhangzott azsiai és arab orszagok, USA)

Hidasi Judit (szerk.): Kultarak@kontextusok.kommunikécio. Perfekt Kiadd, 2007 (az
eldadason elhangzott eurdpai orszagok)

Dr. Csapd Zsolt — Dr. Karpéati Laszl6 — Dr. Kozér L&szl6 — Dr. Zajacz Gizella:
Marketing az Eurdpai Unio egységes piacan. Az Europai Kodzosségek Hivatalos
Kiadvanyainak Hivatala, Luxembourg, 2006 (37-53.0.)

Bauer Andras — Beracs Jozsef: Bevezetés a marketingbe (199-215.0.)

A tantargy targyi sziikségletei:
Tabla, szamitogep, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 12.

Dr. CsapoOnédr. Risko Tilinde
adjunktus
targyfelelos

FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat



Nemzetkozi Gzleti kapcsolatok, AV_KMND204 K3

2011/2012. tanév, 1. félév

Regisztrécid

Bevezet6 a tantargyhoz

Viselkedéskultira, kapcsolattartasi szabalyok 1.
Viselkedéskultara, kapcsolattartasi szabalyok 11.
Illemtan menedzsereknek — film megtekintése

A kultdra elemei, szintjei, rétegei;

Sztereotipidk

Az etikett és protokoll sajatossagai kulfoldon I. (Eurdpa)
Az etikett és protokoll sajatossagai kiilféldon 11. (Azsia)
10. Az etikett és protokoll sajatossagai kilfoldon I11. (Arab orszagok, USA)
11. A kultdrak csoportositasa — Lewis modell

12. Nemzetko6zi marketing 1.

13. Nemzetkozi marketing II.

14. Az egységes piac

15. Osszefoglalas.

©OoNO~WNE

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csaponé Dr. Risko6 Tiinde
Tantargyfelelés
Adjunktus



KOVETELMENYEK

I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
Nemzetkozi Gzleti kapcsolatok, AV_KMND204 K3

2011/2012. tanév, 1. félév

A kovetelményrendszer alapvetéen két részbdl tevodik Ossze, egyrészt az el6adasokhoz
kapcsolodo irasbeli vizsga teljesitésébdl, masrészt a gyakorlati feladatok (esettanulmanyok,
egyéni feladatok) teljesitésébdl. Az eldadashoz kapcsolodd irasbeli sulya az érdemjegy
kialakitasaban 70%, a gyakorlati feladat teljesitése értékelése 30%-ot tesz ki.

Az elért pontszdmok alapjan az érdemjegyek kialakitasa a kovetkezd:
- 50 %-ig elégtelen

51 % - 62,5%-ig elégséges

62,6% - 75%.-ig kozepes

75,1% - 87,5%-ig  jo

87,6% — 100% jeles

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csapdné Dr. Risk6 Tlnde
Tantargyfelelés
Adjunktus



9.

N o g bk~ wbd e

TEMATIKA ES KOVETELMENYRENDSZER

A tantargy neve: Véllalati penziigyek AV_KMND205_ K6

Tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. R6zsa Andrea, adjunktus

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA alapszak
A tantargy tipusa:”C” szakmai torzsanyag

A tantargy oktatasanak idéterve: 3. félév, 2+2 oOraterhelés, G

Kredit érték: 6 kredit

A tantargy célja:

A Vallalati pénzlgyek I. targy a pénziigyi menedzsment alapjaival ismerteti meg a Hallgatokat. A
kurzus soran az éves beszdmold ismeretére, és adataira alapozva - a pénzaramléds szemléletet
hasznalva - a vallalati teljesitmény értékelése, a forgotéke menedzsment, €s ezen belll a készpénz-
és kovetelésmenedzsment; majd a kockazat alapjai, a fedezetszamitas és tokeattétel, valamint a
pénz id6értéke és a beruhdzasi dontések témakdroket dolgozzuk fel.

A kurzus feltételeit teljesitdé Hallgatok képesek atlatni és értékelni a vallalati gazdalkodési
dontéseket, és azok éves beszamoldra gyakorolt hatasat.

Az oktatas személyi feltételei:

Dr. Rézsa Andrea, adjunktus

Dr Lérinczi Krisztian, tudomanyos segédmunkatars
Kulcsar Edina, PhD hallgato

Tantervi el6feltétel: Pénziigytan

10. A tantargy tartalma:

Hét Eléadasok Gyakorlatok
1. | REGISZTRACIOS HET
5 Vaéllalati penzugyek,, penzugyi |rany|tgs: hglye, Tematika + Excel alapjai
fogalma, szerepe, céljai, az éves beszamolo
Eves beszamolo, cash flow kimutatas, a .
3. . L " Beszamold, Cash flow
pénzaramlasok jelentdsége
4. | Pénzigyi kimutatasok elemzese I. Elemzés I.
5. | Pénzlgyi kimutatasok elemzése 1. Elemzes II.
6. | Forgotdke menedzsment Pénzciklus és miikddési ciklus
7. | Készlet- és készpénzmenedzsment Készpénzmenedzsment
. . 1. teszt
8. | Kbvetelésmenedzsment (+Kovetelésmenedzsment)
9. | Kockéazat és fedezetszamitas Fedezetszamitas
10. | Tokeattétel Tokeattétel
11. | A pénz idértéke PV, FV, EIR; evjaradek,
orokjaradék
12. | KONYVTARHET
13. | Beruhazési dontések I. NPV, IRR, Pl
s s 2. teszt
14. I%eruhazaa dontések 11. (+Gyakorls)
15. Osszefoglalas Feladatmegoldas zh Excelben

11. Orarendi és otthoni terhelés aranya: 50-50%



12. Kdvetelmények:
Az alairas megszerzésének feltételei:
Kotelez6 szeminariumi részvétel (max. 3 hianyzas)
A gyakorlatokon kotelezd a részvétel, a jelenlétet ellendrizziik. Max. 3 hianyzas lehetséges. A
kurzus anyagok a Moodle rendszeren keresztiil érhetdek el. A gyakorlatokon, az eléadason
elhangzott elméleti anyagokhoz kapcsolodd feladatok megoldasara kerll sor Excelben, ezért az
eléadas anyagat ismerni kell.

13. Szamonkeérés modja:

A gyakorlati jegy megszerzése:
Ebbdl a targybol gyakorlati jegyet (GY) kell szerezni.

Ehhez a félév folyamén 2 kotelezo Moodle tesztet és egy Excel feladatmegoldas zh-t kell
megirni, elére megadott idépontban a szeminariumokon. A Moodle tesztek a tananyaghoz
kapcsolodd feleletvalasztos kérdéseket, és igaz-hamis allitasokat tartalmaznak. Az Excel
feladatmegoldas zh az 6rakon megoldott Excel példakhoz hasonlé feladatokat tartalmaz.

A tesztek iddtartama kb. 30-40 perc. Tartalma: a teszt el6tti hetek eléadas és szeminariumi anyaga.
Az Excel feladatmegoldas zh iddétartama: 60-70 perc.

Félévi eredmény szamitasa: 1. teszt (20%), 2. teszt (20%), Excel feladatok (60%).

Pétlas, és javitas: vizsgaiddszak 3. hetéig (a vizsgaiddszak elsé 3 hetében, hetente 1-1 alkalom,
0sszesen max. 3 alkalom).

PGtl6 teszt: 6sszevont, 60 perces. PAtlo Excel feladatmegoldas zh: 60 perces.

Ertékelés:
Az elért atlagpontszdm (%-ok) alapjan:

60% alatt: 1, elégtelen

60-69%: 2, elegséges
70-79%: 3, kOzepes
80-89%: 4,6

90-100%: 5, jeles

Eldadas részvétellel és aktiv szeminariumi részvétellel max. 5 %-nak megfeleld plusz pontok
szerezhetdek.

14. A tantargy eléirt kiils6 szakmai gyakorlatai:-
15. Kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezd irodalom:

Eléadasanyag és szeminariumi feladatsorok (Moodle-ban elérhet6ek!)
Tankonyv:

Palinko-Szabd: Vallalati pénzigyek, BME

Ajéanlott irodalom:

Illés lvanné: Tarsasagok pénziigyei, Saldo

Bélyacz Ivan: A vallalati pénziigyek alapjai, BSc

16. A tantargy targyi szikségletei: tabla, projektor, toll, szamitogépes terem (Excel tablazatkezeld
hasznalata)

Debrecen, 2011-09-11

Dr. R6zsa Andrea
adjunktus
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8.

9.
10.

Tantargyi program és kdvetelmény

A tantargy neve (csoportja): AV_KMND206-K5 Gazdasagi elemzés

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Fenyves Veronika, adjunktus

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem-marketing BA 111. évfolyam
A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 1+2 G

A tantargy kredit ertéke: 5 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A hallgatokat olyan piaci, termel6-szolgaltatd és kereskedelmi elemzé-értékeld
feladatokkal ismertetjik meg (kiemelve a valamennyi tevékenységnél alkalmazhatd
modszereket, kilon targyalva az egyes tevekenységek sajatos elemzési feladatait),
amelyeket majd a gazdasagi életben hasznositani tudnak.

Az oktatas személyi feltételei:

Dr. Fenyves Veronika adjunktus, Toth Réka tudoméanyos segédmunkatars

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: Szamvitel alapjai

A tantargy tartalma:

Hét Eljadds | Gyakorlat

1. Regisztracios hét

5 A gazdasagi elemzés altalanos | A vallalkozasok elemzésének

vonatkozasai maodszertani alapjai

3. | A piaci tevékenység elemzése A piaci tevékenység elemzése

4 A termelési érték és az aruforgalom | A termelési érték és az aruforgalom
| elemzése elemzeése

5 Munkaer6 és bérgazdalkodas elemzése | Munkaerd és bérgazdalkodas elemzése

Targyi eszkozokkel valo ellatottsdg | Targyi eszkozokkel vald elltottsag

6. |vizsgalata, targyi eszk6z allomany | vizsgalata, targyi eszkéz allomany

elemzése elemzése
7. | Készletgazdalkodas Készletgazdalkodas
8. | Koltsegelemzés Koltsegelemzés
9. | Eredmenyelemzés Eredmenyelemzés

10. | informacios bazisa, az éves beszamolo

Eves beszamold, mint az elemzés | - . . ,
Eves beszamold, mint az elemzés

, informacios bazisa

elemzése

11. | Vagyoni helyzet mutatdinak elemzése | Vagyoni helyzet elemzése

12. | Kdnyvarhasznalat, felkészilés zarthelyi dolgozat irasara

13. | Pénzugyi helyzet mutatdinak elemzese | Pénzigyi helyzet mutatdinak elemzése

Jovedelmezdség, a jovedelmezOség | Jovedelmezdség, a  jovedelmezdség

14. | alakulasanak mutatoi, fedezeti | alakulasanak mutatoi, fedezeti
koltségszamitas koltségszamitas
15 A vallalkozasi tevékenyseg | A vallalkozasi tevekenység
" | hatékonysagéanak elemzése hatékonysaganak elemzése
11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 50-50%

12.

Evkozi ellen6rzés modja:

A félévkozi és a félevvégi megfeleld felkésziilés érdekében elvart és ajanlott az el6-
adasokon valo részveétel, amelyért a részvetel aranyaban maximum 6 % kerll beszami-
tasra a késdbbiekben ismertetett pontokon feliil.




Kovetelmény, hogy a hallgatok a gyakorlatokon felkészilten (kiadott feladatlapok,
szamologép) jelenjenek meg. A félevi alairds megszerzésének feltétele, hogy a
hallgatok a gyakorlatokat rendszeresen latogassak, az igazolatlan hianyzasok mertéke
nem haladhatja meg a 3 alkalmat, de az igazolt és igazolatlan hidnyzasok szama
egyltesen sem haladhatja meg az 6rak 50%-at, valamint a félév soran megszerezhet6
100%-bol elérjenek 60%-ot. A félév soran gyakorlati zarthelyi dolgozat megirasara 2
alkalommal elére egyeztetett idépontban Kerll sor a gyakorlatok anyagabol, amelynek
eredménye 25-25%-ban beleszdmit a gyakorlati jegybe.Az el6adasok anyagabol
felévkdzben két teszt megoldéaséra kerll sor a Moodle rendszerben (30-30 perc id6-
tartamban). A tesztek eredmenyei 25-25 %-ban szdmitanak be a félévvegi értékelesbe.
Mindkét teszt és a gyakolrati zarthelyi dolgozat is felévkdzben - orarendi
elfoglaltsagon kiviil - egyszer poétolhatd. Es dsszevont formaban egy alkalommal a
vizsgaidészak elsd harom hetében — a tanszék altal megadott idopontokban —
potolhato, illetve javithato.

13. Szamonkéreés madja:

A félév gakorlati jeggyel zarul. A félevkozi tesztek adjak a felévvégi érdemjegy 50 %-
at és a felévi gyakorlati zh tovabbi 50%-ot tesz ki. Mindkeét teszt és a gyakolrati
zarthelyi dolgozat is félévkdzben — drarendi elfoglaltsagon kivil - egyszer potolhato,
és 6sszevont formaban a vizsgaidészak els6 harom hetében — a tanszék altal megadott
idéopontokban — poétolhato, illetve javithato. Az eredményes érdemjegy
megszerzésének a feltétele, hogy mind a félévvégi tesztek és mind a gyakorlati
zarthelyi dolgozatok esetében az egyes szdmonkeréseken a hallgatoknak el kell érniuk
az 50-50%-ot, és atlagosan az elmeleti teszt és a gyakolrlati zh esetében is minimum
60%-ot kell teljesitenilk.

A végso osztalyzat kialakulasa, ha a pontszam:
<60 % elégtelen

>=616s<70 % elégséges

>=71¢és<80% kozepes

>=816s<90 % jo

>=91 jeles
Aki a félévkozben megirt tesztekkel legalabb 86 %-ot elér, annak jeles osztalyzat kertil
megajanlasra (a vizsgaidOszakban irt potlas, illetve javitas nem vehetd figyelembe!)

14. A tantargy eléirt kiils6 szakmai gyakorlatai: -

15. Kotelezo, illetve ajanlott irodalom:
Kotelez6 irodalom: Dr. Birher llona — Dr. Pucsek Jozsef: Vallalkozasok
tevékenységének gazdasagi elemzése, Perfekt Kiadd Rt, Budapest, 2007.; Dr. Biro
Tibor — Dr. Pucsek Jozsef — Dr. Szanté Imre: Vallalkozasok tevekenységének
komplex elemzése, Perfekt Kiadé Rt, Budapest, 2007.; Adorjan — Lukéacs — Roth —
Veit: Szamvitel és elemzés, Magyar Konyvvizsgaldéi Kamara Oktatasi Kdzpont Kft,
Budapest, 2003.; Dr. Sziics Istvan: Alkalmazott statisztika, Agroinform Kiado, 2002.,
SZAKMA folyoirat aktualis szamai

16. A tantargy targyi sziikségletei: tanterem, tabla, projektor, notebook

Debrecen, 2011. februar 6.

Dr. Fenyves Veronika
adjunktus
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9.

10.

11.

12.

13.

14.

Tantargyi program

A tantargy neve, kodja: AV_KMND209-K3 Marketing menedzsment

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Lehota Jozsef egyetemi tanar

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat

A tantargy tipusa: ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 2+1 K

A tantargy kredit értéke: 5

A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok megismerkednek a Marketingmenedzsment rendszerével és
struktirajaval, a fogyasztoi érték /vevéi érték fogalmaval és Osszetevdivel és az értékteremtés kdzvetitési és
kommunikacio elemeivel. A véllalati stratégiai tipusokbol kiindulva a Marketingmenedzsment dontések
elsajatitasara kertiil sor, amely alapvetGen a termék, az értékesitési csatorna és az ar és szerzddéses feltételek,
valamint a marketingkommunikaciés dontéseket dlelik fol.

Az oktatas személyi feltételei: Eléadas: tantargyfelelés és oktaté: Dr. Lehota Jozsef egyetemi tanar,
Gyakorlati oktatd: Vida Viktoria tigyvivé szakért6

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: A tantargy a Marketing cimii szaktorzs targyra
épiil, annak ismerete alkotja az el6képzettségi szintet.
A tantargy tartalma:

hét: Regisztracio

hét: A fogyasztoi és vevoi érték osszetevoi.

hét: Az értékteremtés kozvetiteés kommunikécid osszefliggésrendszere.

hét: A véllalati marketing alapstratégiak tipusai.

hét: A fogyasztoi /vevoéi értékrendszer kapcsolatai.

hét: A termékmixszel kapcsolatos dontések.

hét: A termékmindség, termékvalaszték, termékfejlesztés.

hét: A csomagolas.

. hét: A cimkézés és a jel6lés.

10. hét: Az értékesitési csatornaval kapcsolatos marketingmenedzsment déntések.
11. hét: Az ar és szerz6déses feltételek (szallitasi és fizetési feltételek).

12. hét: Az ar és szerzGdéses feltételekhez kapcsolddé marketingmenedzsment déntések.
13. hét: A marketingkommunikaci6é marketing dontései.

14. hét: Az eladdsdsztdnzés marketing dontései.

15. hét: Osszefoglalas. Vizsgakonzultacio.

©ooNOMLDNE

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70-30%
Evkozi ellenérzésé modja: -
Szamonkérés modja: Kollokvium, irasbeli vizsga formajaban.

A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo:
1. Lehota J. — Papp J. — Szabd Z. (2010): Marketingmenedzsment, Szent Istvan Egyetem, GTK BA
Jegyzet

2. A tantargyhoz kapcsolodo eléadas ppt.

3. A gyakorlatokon felhasznalt esettanulmanyok

Ajanlott:

1. Marketing és Menedzsment folydiratban megjelent cikkek

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Lehota Jozsef
egyetemi tanar
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat

AV_KMND209-K3 Marketing menedzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

hét: Regisztracié

hét: A fogyasztoi és vevoi érték Gsszetevoi.

hét: Az értékteremtés kozvetités kommunikacio 6sszefliggésrendszere.

hét: A vallalati marketing alapstratégiak tipusai.

hét: A fogyasztdi /vevdi értékrendszer kapcsolatai.

hét: A termékmixszel kapcsolatos dontések.

hét: A termékmindség, termékvalaszték, termékfejlesztés.

. hét: A csomagolas.

. hét: A cimkézés és a jel6lés.

10. hét: Az értékesitési csatornaval kapcsolatos marketingmenedzsment dontések.
11. hét: Az ar és szerzédéses feltételek (szallitasi és fizetési feltételek).

12. hét: Az ar és szerzédéses feltételekhez kapcsolodod marketingmenedzsment dontések.
13. hét: A marketingkommunikaci6 marketing déntései.

14. hét: Az eladasdsztonzés marketing dontései.

15. hét: Osszefoglalas. Vizsgakonzultacio.

©C®NO LA ®WN R

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Lehota Jozsef
egyetemi tanar
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
a 1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMND209-K3 Marketing menedzsment tantargybal
2011/2012. tanév 2. félévében

A kovetelményrendszer alapvetdéen két részbol tevodik Ossze, egyrészt az eldadasokhoz
kapcsolodo irasbeli vizsga teljesitésébdl, masrészt a gyakorlati feladatok (esettanulmanyok,
egyéni feladatok) teljesitésébdl. Az el6adashoz kapcsolodo irasbeli sulya az érdemjegy
kialakitasaban 70%, a gyakorlati feladat teljesitése értékelése 30%-ot tesz ki.

Az elért pontszdmok alapjan az érdemjegyek kialakitasa a kovetkezo:
- 50 %-ig elégtelen

51 % - 62,5%-ig elégséges

62,6% - 75%.-ig kdzepes

75,1% - 87,5%-ig  jo

87,6% — 100% jeles

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Lehota Jozsef
egyetemi tanar
tantargyfelelds
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Vizsgakerdések
a ll. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMND209-K3 Marketing menedzsment tantargybol
2011/2012. tanév 2. félévében

Integrativ marketing alapstrukturaja

Az észlelt vevoérték Osszetevdi és elemei

A piaci orientacié modelljének 6sszetevoi

A marketing menedzsmentben bekovetkezé fontosabb valtozasai
Az értéklancon belil fontosabb folyamatok

Az értékteremtés folyamatanak 6sszetevoi

A vevdi értékromlas lehetséges formai

A vallalati tervezés szintjei

A Porter-féle marketing alapstratégiak

. A szegmentumok kivalasztasdnak modszereli

. A piaci pozicionalas eszkozei

. Az alapvet6 arképzési célok

. Az arképzés lépeései

. Az arképzési mddszerek (koltségalapu arkepzés)

. Versenyalapu arképzés

. A végs0 arak kialakitasanak modszerei

. Alkalmazhat6 arengedmeények tipusai

. Az arcsokkentés okai és kockazatai

. Az aremelés okai es kockéazatai

. Az elosztas harom alapfajtaja

. A fontosabb elosztasi funkciok

. Az értékesitési csatorna szerepld €s feladati koziil harom ismertetése
. Ertékesitési csatorna tagok fobb funkcioi, feladatai

. Az értékesitési csatornavalasztas szempontjai

. A kiskereskedelem fontosabb trendjei

. A kiskereskedelem jovobeni valtozasanak varhato trendjei

27.
28.

A franchise rendszer lényege

A franchise rendszere tipusai tartalmuk szerint



29.
30.
31.
32.
33.
34.
35.
36.
37.
38.
39.
40.

A termékéletciklus szakaszai

A fogyasztoi elfogadés folyamatanak szakaszai
A fogyasztasi cikkek csoportositasa

A termékvonal elemzése és ahhoz kapcsolddd dontések
A marka kialakitasahoz kapcsol6do dontések

A marka fontosabb feladatai

Az (j termékfejlesztés szakaszai

A piaci tesztelés formai

Csomagolas tipusai

A marketingkommunikéci6 tervezésének lépései
A reklam jellemzo6i

A reklam lehetséges hatasai



Tantargyi program
1. Atantargy neve, kddja: AV_KMND211-K3 Marketing kutatas
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
4. A tantargy tipusa: A
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 0+2 G
6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése:

A képzés célja olyan szakemberek képzese, akik a marketingkutatas elméleti, médszertani alapjait olyan szinten
ismerik, hogy az iizleti élet kiilonboz6 teriiletein felmeriild marketing problémak marketingkutatasi kérdéseire
megoldast tudnak adni.

8. Az oktatas személyi feltételei: Gyakorlati oktatd: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens
9. A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

. hét: A marketingkutatas fogalma, folyamata és tipusai

hét: Problémamegoldés, kutatasi kérdés és a hipotézis allitas

hét: Szekunder kutatés

hét: Kutatasi terv I. — kvalitativ kutatés

hét: Kutatasi terv I1. — kvalitativ kutatas

hét: Megfigyelés és a kisérlet

hét: Kérdbivszerkesztés alapjai, kérdbivszerkesztés a gyakorlatban
hét: Probakérdezés elmélete és gyakorlata

. hét: Kutatasi terv — mintavétel

10. hét: Szamitogépes programok alkalmazasa a marketingkutatasban, az SPSS program
11. hét: Adatrogzités és adatelemezés konkrét példan keresztil

12. hét: Kutatasi tanulmany készitésének 6 tudnivaldi

13. hét: Hallgatdi prezentaciok

14. hét: Hallgatdi prezentaciok

15. hét: Hallgatdi prezentaciok

CENOTRWNE

11. Orarendi, illetve "'otthoni" terhelés aranya: 80 — 20 %

12. Evkozi ellenérzés modja: -

13. Szamonkérés madja: szdbeli vizsga

14. A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

15. A kételezo, illetve ajanlott irodalom:

Az eldadésok anyaga

Malhotra, N.: Marketingkutatds. Akadémiai Kiadd, Budapest, 2008. ISBN: 978-963-05-8648-1978-963-05-
8646-1

Hoﬁmann I-né, Kozak A., Veres 1.: Piackutatds. Miiszaki Kiado, 2001. ISBN: 963-16-3064-1

Elelmiszer, Termékmix, Mai Piac és a Marketing & Menedzsment c. folyGiratok

16. A tantargy targyi sziikségletei: projektor és szamitogép az eléadasokhoz

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
111. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMND211-K3 MARKETING KUTATAS tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

1. el6adas: A marketingkutatas fogalma, folyamata és tipusai

2. eléadas: Problémamegoldas, kutatasi kérdés és a hipotézis allitas

3. el6adas: Szekunder kutatés

4. el6adas: Kutatasi terv I. — kvalitativ kutatas

5. el6adas: Kutatési terv Il. — kvalitativ kutatas

6. el6adas: Megfigyelés és a kisérlet

7. eldadas: Kérddivszerkesztés alapjai, kérddivszerkesztés a gyakorlatban
8. eléadas: Probakérdezés elmélete és gyakorlata

9. el6adas: Kutatasi terv — mintavétel

10. eléadas: Szamitdgépes programok alkalmazésa a marketingkutatasban, az SPSS program
11. eléadas: Adatrogzités és adatelemezés konkrét példan keresztiil

12. eléadas: Kutatasi tanulmany készitésének 6 tudnivaloi

13. eléadas: Hallgatdi prezentaciok

14. el6adas: Hallgatoi prezentaciok

15. eléadas: Hallgatdi prezentaciok

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelos



KOVETELMENYRENDSZER
111. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMND211-K3 MARKETING KUTATAS tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A felév elismerésének feltétele a gyakorlatok rendszeres latogatédsa, valamint 5-10 oldalas
esettanulmany elkészitése.

Az érdemjegyet 40%-ban az irasbeli tanulmany, 50%-ban a prezentacio és a vitakészség, 10%-ban
pedig az érai munka hatarozza meg, amely alapjan jegymegajanlas torténhet.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds
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V1ZSGAKERDESEK
111. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMND211-K3 MARKETING KUTATAS tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A marketingkutatas folyamata

A marketingkutatas tipusai

Problémamegoldas, kutatasi kérdés és a hipotézis allitas szabalyai
A szekunder kutatas jellemz6i

A kutatési terv kialakitasanak jellemzdi

A kvalitativ kutatas jellemz6i és tipusai

A kvantitativ kutatés jellemz6i és tipusai

Megfigyelés és a kisérlet

Fbkuszcsoportos interju és mélyinterju

A kérdbivszerkesztés alapjai

. A probakérdezés elmélete és gyakorlata

A mintavétel szabalyai

Szamitdgépes programok alkalmazasa a marketingkutatasban, az SPSS program
Adatrogzités és adatelemezés

Kutatasi tanulmany készitésének f6 tudnivaloi

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantdrgyfelelos



11.

12.

13.

14.

15.

Tantargyi program
A tantargy neve, kodja: Marketingkommunikacié AV_KMND212-K3
A tantargyfelelés neve, beosztasa: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem-Marketing (BA) szak, nappali tagozat
A tantargy tipusa: ,,A” kotelezd
A tantargy oktatasanak iddterve: 5. félév 2+0 K
A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a
marketingkommunikacio szakteriilethez kapcsol6dnak.

Az oktatas személyi feltételei: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
A tantargy hallgatasinak eléfeltétele, eloképzettségi szint: A Marketing alapjai tantargy abszolvalasa.
A tantargy tartalma:

A kommunikacié fogalma

Kommunikacios elméletek

A marketing kommunikécié szerepe az uizleti életben, a marketingben, és a tarsadalomban
A kommunikécids mix és a rekldmtorta

Fogyaszt6i magatartas trendek — VValtozé médiahasznalati szokasok
Nyomtatott média

Kdiltéri reklamok

Aktiv (elektronikus) média: TV, radio, mozi

Az internet; Kozosségi terek, mint rekldmterek

Mobilinternet és mobilkampéanyok, GPS- és Google maps alapl hirdetések
PR és a vallalati imazs; Szponzoracio és Mecenatira
Szegmentalas-pozicionélas-célcsoportvalasztas-Markéazas

A csomagolés és a merchandising

Kiallitasok és kereskedelmi rendezvények

Direktmarketing és adatbazis-marketing

Eladasosztonzés: Kereskedelmi dsztonzok és Fogyasztdi promociok
Személyes eladas

A ,,BUZZ” - gerillakampanyok

Kampanytervezés

A kreativitas sziikségessége

Kreativ feladatterv (brief)

Hatékony Reklamszovegek

Vonzerdk

B2B, B2C kommunikacio eltérései

A reklam jogi szabalyozésa

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 80-20 %

Evkozi ellenérzés médja/A félév elfogadasanak feltétele: Az eléadasokon valo részvétel.
Szamonkérés modja: Szdbeli vizsga.

A tantargy eldirt kiils6 szakmai gyakorlatai: -

A Kkotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezd:  Bauer Andras — Beracs Jézsef: (2006) Marketing. Aula Kiad6. Budapest. 658 p.
Ajanlott:  Philip Kotler: Marketingmenedzsment, Miiszaki Kényvkiad6, Budapest, 2001.



Daniel L. Yadin: Hatékony marketingkommunikacio. GeomédiaSzakkdnyvek. Budapest 2000.
Bernard Brochand — Jacques Lendrevie: A reklam alapkonyve. KIK-Kerszdv, Budapest, 2004.
Jim Blythe: Essentials of Marketing Communications. (3rd Edition) Pearson Education, 2006.

Moriarty — Mitchell — Wells: Advertising — Principles & Practice (8th Edition) Pearson

Education, 2009.

Clow - Baack: Integrated Advertising, Promotion and Marketing Communivcations. (3rd

Edition) Pearson Education. 2007.

16. A tantargy targyi szukségletei: -

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
Kereskedelem-Marketing (BA) szak, nappali tagozat
Marketingkommunikacié tantargy
2011/2012. tanév, 1. felév

1. A  kommunikécié fogalma; Kommunikéaciés elméletek; A  marketing
kommunikacid szerepe az uzleti életben, a marketingben, és a tarsadalomban

2. A kommunikacids mix és a reklamtorta; Fogyasztéi magatartas trendek — Valtozo
médiahasznalati szokasok;

3. Nyomtatott média; Kultéri reklamok

4. Aktiv (elektronikus) média: TV, radio, mozi

5. Az internet; KozOsségi terek, mint reklamterek;  Mobilinternet és
mobilkampanyok, GPS- és Google maps alapu hirdetések

6. PR és a vallalati imazs; Szponzoracié és Mecenatlra

7. Szegmentalas-pozicionalas-célcsoportvalasztas-Markazas;

8. A csomagolas és a merchandising

9. Kiallitasok és kereskedelmi rendezvények;

10. Direktmarketing és adatbazis-marketing

11. Eladésosztonzés: Kereskedelmi 0sztonzok és Fogyasztdi promoéciok;Személyes

eladas
12. A ,,BUZZ” — gerillakampanyok;
13. Kampanytervezés; A kreativitas sziikségessége
14. Kreativ feladatterv (brief); Hat¢kony Reklamszovegek; Vonzerdk
15. B2B, B2C kommunikéacio eltérései; A reklam jogi szabalyozasa

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelos



VIZSGAKERDESEK / TETELSOR
Kereskedelem-Marketing (BA) szak, nappali tagozat
Marketingkommunikacié tantargy

2011/2012. tanév, 1. félév

A kommunikaci6 fogalma

Kommunikacios elméletek

A marketing kommunikécié szerepe az uizleti életben, a marketingben, és a tarsadalomban
A kommunikécids mix és a rekldmtorta

Fogyasztoi magatartas trendek — Valtozd médiahasznalati szokasok
Nyomtatott média

Kdltéri reklamok

Aktiv (elektronikus) média: TV, radi6, mozi

Az internet; K6z06sségi terek, mint reklamterek

10. Mobilinternet és mobilkampanyok, GPS- és Google maps alapu hirdetések
11. PR és a vallalati imazs; Szponzorécid és MecenatUra

12. Szegmentalas-pozicionalas-célcsoportvalasztas-Markazas

13. A csomagolas és a merchandising

14. Kiallitasok és kereskedelmi rendezvények

15. Direktmarketing és adatbazis-marketing

16. Eladasosztonzés: Kereskedelmi 6sztonzok és Fogyasztoi promdciok
17. Személyes eladas

18. A ,,BUZZ” - gerillakampanyok

19. Kampanytervezés

20. A kreativitas

21. Kreativ feladatterv (brief)

22. Hatékony Reklamszdvegek

23. Vonzerék

24. B2B, B2C kommunikacio eltérései

25. A reklam jogi szabalyozasa

©o~NoAM~WNE

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelos



KOVETELMENYEK
Kereskedelem-Marketing (BA) szak, nappali tagozat
Marketingkommunikacié tantargy
2011/2012. tanev, 1. félév

Alapkdvetelmény, hogy a hallgatd rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a marketingkommunikécio
szakteriilethez kapcsolodnak. A szamonkérés madja: Kollokvium, szébeli vizsga forméajaban.

Debrecen, 2011. szeptember 6.

Varga Levente
tantargyfelelds
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11.
12.
13.

14.
15.

16.

TANTARGYI PROGRAM

A tantargy neve, kédja: AV_KMND213-K6 Nemzetkozi kereskedelempolitika, vamismeretek

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Csap0 Zsolt egyetemi docens

Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak Il. évfolyam nappali tagozat

A tantargy tipusa: kotelezd ,,A”

A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 2+2 K

A tantargy kredit értéke: 6

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd megismerje a nemzetkdzi kereskedelem
szabalyozasanak legfontosabb kérdéseit, az ehhez kapcsolodd fogalmakat és intézményeket. Tovabbi célja,
hogy megfeleld alapozast szolgéltasson a Kereskedelem és marketing BA szak tovabbi targyaihoz.

Az oktatas személyi feltételei: Dr. Csap6 Zsolt egyetemi docens, Arvané Dr. Vanyi Georgina tudomanyos
segédmunkatérs

A tantargy hallgatasinak eléfeltétele, eléképzettségi szint: -

A tantargy tartalma:

Bevezetés a Nemzetkozi kereskedelem targyba,

A kereskedelempolitika fogalma, alapkérdések

A nemzetkdzi kereskedelempolitika liberalizalasi folyamatanak attekintése,

Nemzetkdzi kereskedelempolitikai szervezetek: GATT

WTO és jelenlegi szabalyozasok

Az EU kereskedelempolitikaja,

Egyéb nemzetkdzi gazdasagi szervezetek

Vamelméleti alapkérdések,

A vdm, mint gazdasag és kereskedelempolitikai eszkdz ,

10. Szubvenciok

11. Mennyiségi korlatozasok.,

12. Nomindlis és effektiv vamvédelem

13. Vamunio

14. Véameljarasok

15. Elektronikus vamkdrnyezet

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 60-40 %

Evkozi ellenérzés médja:

Szdmonkérés modja: Lehetdség van arra, hogy a tantargyi érdemjegy az évkdzi zarthelyi dolgozatok
eredményeibdl kertiljon kialakitasra megajanlott jegy formajaban, de ez nem kotelezé. Azon hallgatok akik
ezzel a lehetdséggel nem kivannak éIni azok kollokvium formajaban a vizsgaidészakban abszolvalhatjak a
tantargyat.

A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

A Kkételezd, illetve ajanlott irodalom:

©oOoNoOAM~WNE

Kotelez6: Csapd Zsolt: Nemzetkdzi kereskedelempolitika, egyetemi jegyzet, Debrecen, 2009.

Ajanlott:
- Toth Tamas: Killgazdasagtan, Aula Kiadd, Budapest, 1999.
- John Sloman: Economics (IV. kiadas) Chapter: International Trade, Pearson Education Ltd., UK
2000.
A tantargy targyi sziikségletei: eléadoterem, laptop, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Dr. Csap6 Zsolt
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak nappali tagozat
Nemzetkozi kereskedelempolitika tantargy c. tantargy
2010/2011. tanév, 2. félev

Bevezetés a Nemzetkdzi kereskedelem targyba,

A kereskedelempolitika fogalma, alapkérdések

A nemzetkdzi kereskedelempolitika liberalizalasi folyamatanak attekintése,
Nemzetkdzi kereskedelempolitikai szervezetek: GATT
WTO és jelenlegi szabalyozasok

Az EU kereskedelempolitikdja,

Egyéb nemzetkdzi gazdasagi szervezetek

Vamelméleti alapkérdések,

A vam, mint gazdasag és kereskedelempolitikai eszkoz ,
10. Szubvencidk

11. Mennyiségi korlatozasok.,

12. Nominalis és effektiv vamvédelem

13. Vamunio

14. Vameljarasok

15. Elektronikus vdmkornyezet

CoNoOR~wNE

Debrecen, 2011. februar 24.

Dr. Csap6 Zsolt
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK
a 1. évfolyam Kereskedelem és Marketing BA szak hallgatéinak
Nemzetkozi kereskedelempolitika tantargybol
2009/2010. tanév 2. félévében

Bevezetés a Nemzetkdzi kereskedelem targyba, A kereskedelempolitika fogalma, alapkérdések

A nemzetkozi kereskedelempolitika liberalizalasi folyamatanak attekintése, Nemzetkdzi kereskedelempolitikai
szervezetek: GATT. WTO és jelenlegi szabalyozasok. Az EU kereskedelempolitikaja, Egyéb nemzetkozi
gazdasagi szervezetek. Mennyiségi korlatozasok, nominalis és effektiv vamvédelem. Vamelméleti alapkérdések,
A vam, mint gazdasag és kereskedelempolitikai eszkdz, Szubvencidk. Vamunid. Elektronikus vamkornyezet.
Vameljarasok.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Dr. Csap0 Zsolt
tantargyfelelds



TANTARGYI PROGRAM
1. Atantargy neve: AV_KMND214-K3 Kiilkereskedelmi technika
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Kozar LaszI6 egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
4. Atantargy tipusa: ,,A”
5. Atantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 2+0 K
6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A gazdasagi szervezetek kereskedelmi tevékenységének atfogé ismerete, az aruforgalmi
folyamattal 6sszefliggs tervezés, dontés elokészités, az aruforgalomhoz kapcsolddé technologiak hatékony miikddtetése.

8. Az oktatas személyi feltételei: -
9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint:-

10. A tantargy tartalma:

1. Bevezetés, A kereskedelem alapjai, A kereskedelem torténete, A kereskedelem fogalma, A nemzetkdzi kereskedelem legfontosabb
jellemz6i

2. A magyar kiilkereskedelem legfontosabb jellemz6i, A magyar belkereskedelem legfontosabb jellemz6i, A kereskedelempolitika
alapelvei és legfontosabb eszkozei

3. A vam, mint a kereskedelempolitika eszkdze.

4. Szubvencidk, Mennyiségi korlatozasok, A kereskedelempolitika egyéb, nem tarifalis eszkozei

5. Kereskedelempolitika az EU-ban, A vilagkereskedelem liberalizacidja, jelenlegi tendenciak, Magyarorszag és a WTO,
Kereskedelem az Eurépai Unidban és Magyarorszagon, kiilénos tekintettel az agrartermékekre

6. A kereskedelem nemzetkozi szervezédése, Az agrartermékek vilagkereskedelmét érinté nemzetkozi 1épések, Az EU ar- és
intervencids szabalyozasa agrartermékek esetén, Az USA agrarpolitikjanak hatasa a KAP-ra ,Magyarorszag és az Unios politikak,
Magyarorszag belkereskedelmi gyakorlatanak valtozasa az ezredforduld utan

7. Kilkereskedelmi technika, A magyarorszagi kiilkereskedelmi szabalyozas, A kilkereskedelmi ligylet létrejotte, az adas-vételi
szerz6dés, A legfontosabb szerzddéses feltételek, A szerz6do felek megnevezése, Az adasvételi szerzodés targya, Az ar és pénznem
8. Az INCOTERMS 2000., Az INCOTERMS 2000-es valtozatanak uj elemei, Az INCOTERMS 1990. és 2000. klauzulai, A
paritasok kozotti valasztas szempontjai, Fizetési modok és eszkdzok a nemzetkozi kereskedelemben

9. Elérefizetés, Okmanyos meghitelezés, Bankgaranciaval fedezett fizetési igéret, Okmanyos beszedvény, Céghitelnytjtds, Nyitva
szallitas, Szallitasi hatarido, szallitas modja, Csomagolas, A szerzédésre iranyadé jog, Biroi illetékesség, Egyéb kérdések, zaradékok,
Az altalanos iizletkotési feltételek szerepe a szerz6déskotésben

10. Belkereskedelem, Elelmiszerkereskedelem a rendszervaltas el8tt, Garazsdiszkontok kora, A multinacionélis halozatok mitkodése,
Kis- és nagykereskedelem 6sszevonésa, Kdzponti arubeszerzés, Kereskedelem-orientalt szerz8dések, Koltség atharitd arstratégia

11. A kereskedelmi markdk szerepe, Akcidkra épitd6 marketing kommunikacid, Vevokozpontu egyéni stratégidk, A hazai
¢lelmiszerkereskeddk lehetdségei

12. A kereskedelem egyéb terliletei, Barkacs aru, Miiszaki cikkek, Konyvkereskedelem, Gépkocsi kereskedelem, Ruha- és cipd
kereskedelem

13. Arutézsde, Az arutézsde fogalma és jellemz6i, Az arkockazatok és arut6zsdei menedzselése

14. A t6zsdei cikkek és arutézsdei tigyletek.

15. Az arutézsdei arképzés és tigyletek kiegyenlitése.

11. Orarendi, illetve “otthoni** terhelés aranya: 70 - 30 %

12. Evkézi ellenérzés médja: -

13. Szamonkérés modja: Kollokvium, irasbeli vizsga formajaban
14. A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezd: Constantinovits Milan — Sipos Zoltan: Kulkereskedelmi technika, Aula, 2003.

Ajéanlott: Térzsok Eva: A kiilkereskedelmi igylet. Kdzgazdasagi és Jogi Kényvkiadd

16. A tantargy targyi sziikségletei: laptop, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar LészI6
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV

111. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMND214-K3 Kulkereskedelmi technika tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

1. el6adas: Bevezetés, A kereskedelem alapjai, A kereskedelem torténete, A kereskedelem fogalma, A nemzetkozi
kereskedelem legfontosabb jellemzdi

2. eldadas: A magyar kiilkereskedelem legfontosabb jellemz6i, A magyar belkereskedelem legfontosabb jellemz6i, A
kereskedelempolitika alapelvei és legfontosabb eszkozei

3. eldadas:A kereskedelempolitika intézményrendszere és alapelvei, a GATT, mint a nemzetkdzi kereskedelem
intézményrendszere, kialakulasa, Kereskedelempolitikai alapelvek a GATT-ban, A kereskedelempolitika legfontosabb
eszkozei, A vam, mint a kereskedelempolitika eszkdz

4. eléadas: Szubvencidk, Mennyiségi korlatozasok, A kereskedelempolitika egyéb, nem tarifalis eszkdzei

5. el6adas: Kereskedelempolitika az EU-ban, A viladgkereskedelem liberaliz&cidja, jelenlegi tendencidk, Magyarorszéag
ésa WTO, Kereskedelem az Eurdpai Unidban és Magyarorszagon, killénds tekintettel az agrartermékekre

6. eldadas: A kereskedelem nemzetkdzi szervezddése, Az agrartermékek vilagkereskedelmét érinté nemzetkdzi 1épések,

Az EU ar- és intervencids szabalyozasa agrartermékek esetén, Az USA agrarpolitikajanak hatdsa a KAP-ra
,Magyarorszag és az Unios politikdk, Magyarorszag belkereskedelmi gyakorlatanak valtozasa az ezredfordulé utan

7. eléadas: Kulkereskedelmi technika, A magyarorszagi kiilkereskedelmi szabalyozas, A kiilkereskedelmi tigylet
létrejotte, az adas-vételi szerz6dés, A legfontosabb szerzdéses feltételek, A szerz6do felek megnevezése, Az adasvételi

szerzOdés targya, Az ar és pénznem

8. eléadas: Az INCOTERMS 2000., Az INCOTERMS 2000-es véltozatanak Uj elemei, Az INCOTERMS 1990. és
2000. klauzulai, A paritasok kdzotti valasztas szempontjai, Fizetési mddok és eszkdzok a nemzetkdzi kereskedelemben

9. eléadas: Elorefizetés, Okmanyos meghitelezés, Bankgaranciaval fedezett fizetési igéret, Okmanyos beszedvény,
Céghitelnyujtas, Nyitva szallitas, Szallitasi hatarido, szallitas modja, Csomagolas, A szerzédésre iranyado jog, Birdi
illetékesség, Egyéb kérdések, zaradékok, Az altalanos iizletkotési feltételek szerepe a szerzodéskotésben

10. eléadas: Belkereskedelem, Elelmiszerkereskedelem a rendszervaltas elétt, Garazsdiszkontok kora, A
multinaciondlis halozatok miikodése, Kis- és nagykereskedelem 6sszevonasa, Kdzponti arubeszerzés, Kereskedelem-

orientalt szerzédések, Koltség atharito arstratégia

11. el6adas: A kereskedelmi markak szerepe, Akciokra épité marketing kommunikacio, Vev6kozpontl egyéni
stratégiak, A hazai élelmiszerkereskeddk lehetdségei

12. eléadas: A kereskedelem egyéb teriiletei, Barkacs aru, Miiszaki cikkek, Kényvkereskedelem, Gépkocsi
kereskedelem, Ruha- és cip6 kereskedelem

13. eléadas: Arutézsde, Az arutézsde fogalma és jellemzdi, Az arkockazatok és drutdzsdei menedzselése
14. elbadas: A tézsdei cikkek és arutézsdei tigyletek

15. eldadas: Az arutbzsdei arképzés és tigyletek kiegyenlitése

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar Laszlo
Tantargyfelelos



Vizsgakérdések
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat

AV_KMND214-K3 Kulkereskedelmi technika tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

A nemzetkozi kereskedelem legfontosabb jellemz6i

A magyar kiilkereskedelem legfontosabb jellemz6i

A kereskedelempolitika alapelvei és legfontosabb eszkozei

A kereskedelem nemzetkozi szervezddése

Kilkereskedelmi technika, A magyarorszagi kiilkereskedelmi szabalyozas.,

A kilkereskedelmi tgylet Iétrejotte, az adas-vételi szerzédés, A legfontosabb szerz6déses feltételek, A szerz6dé felek
megnevezése, Az adasvételi szerzodés targya, Az ar és pénznem

Az INCOTERMS 2000., Az INCOTERMS 2000-es valtozatanak uj elemei, Az INCOTERMS 1990. és 2000.
klauzulai, A paritsok kdzotti valasztas szempontjai, Fizetési modok és eszkdzok a nemzetkdzi kereskedelemben

Elérefizetés, Okmanyos meghitelezés, Bankgaranciaval fedezett fizetési igéret, Okmanyos beszedvény, Céghitelnydjtas,
Nyitva szallitas, Széllitasi hatarid6, szallitis modja, Csomagolas, A szerzédésre iranyado jog, Birdi illetékesség, Egyéb
kérdések, zaradékok, Az altalanos tlizletkotési feltételek szerepe a szerz6déskotésben

Belkereskedelem, Elelmiszerkereskedelem a rendszervaltas elétt, Garazsdiszkontok kora, A multinacionalis halézatok
miikodése, Kis- és nagykereskedelem dsszevonasa, Kdzponti rubeszerzés, Kereskedelem-orientalt szerzédések,
Koltség atharito arstratégia

A kereskedelmi markak szerepe, Akcidkra épité marketing kommunikacio, Vevékozpontd egyéni stratégidk, A hazai
¢élelmiszerkereskeddk lehetdségei

A kereskedelem egyéb terliletei, Barkacsaru, Miszaki cikkek, Konyvkereskedelem, Gépkocsi kereskedelem, Ruha- €s
cip6 kereskedelem

Arutézsde, Az arutézsde fogalma és jellemz6i, Az arkockazatok és arutézsdei menedzselése
A t6zsdei cikkek és arutdzsdei ligyletek

Az arutézsdei arképzés és ligyletek kiegyenlitése

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar L&szI6
Tantdargyfelelos



Tantargyi program
(tantargyleirasok)

1. A tantargy neve (csoportja):
Médiagazdasagtan

2. A tantargyfelelos neve, beosztasa:

Dr. Nagy Adrian Szilard, adjunktus

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése (agrarmérnok, gazdasagi agrarmérnok, stb.):

Kereskedelem és Marketing BA (nappali)

4. A tantargy tipusa (A, B, C):
A tipust kotelezo tantargy

5. A tantargy oktatasanak idoterve:
Tantargykdéd | Szemeszter Ora Szamonkérés Kredit
AV_KMND215 6 2+0 kollokvium 3

6. A tantargy kredit értéke:
3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése:

Megismertetni a hallgatokat a médiagazdasagtan vilagaval, annak kiilonboz6
iskolaival. Részletezni es elemezni a médiapiacok altalanos sajatossagait, bemutatni ezek
kiilonboz6 iparagakban vald konkrét megjelenését. Vizsgalja a lapkiadast a radidzast és a
televiziozast, de kitér az infokommunikacios lehetéségek fejlodésével kialakult Gj tipusu
médiara is. A tantargy elsajatitasat kovetden a hallgatok képesek lesznek eligazodni a média
gazdasagtan vilagaban, és elemz6 modon viszonyulni a média jelenségeihez, torténéseihez és

dsszefliggéseihez.

8. Az oktatas személyi feltételei (kozremiikoddk):

Dr. Nagy Adrian Szilard, adjunktus

9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint:
10.  Atantargy tartalma:

A kovetelmények ismertetése, bevezetés a médiagazdasagtanba
A médiagazdasagtan targya, alapfogalmak

A termékek ¢és a kereslet jellemzdi a médiapiacokon

A kinalat, a piaci szerkezetek €s a verseny jellemzoi

A lapok fajtai és kereslete

A lapok eldallitasa, terjesztése

nincs



A lappiacok szerkezete

A réadidzas piaca

A televiziozas piaca, termék és kinalat

A televiziozas piaca, terjesztés, fogyasztas, szerkezet
Az U] média fogalma és hasznalata

Az U] média tartalomszolgaltatasok és piacok

A média szabalyozéasa

11.  Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:

60-40%
12. Evkozi ellenérzés médja (a foglalkozdsokon valé részvétel elbirdsai és félévkozi
ellenorzésének modja, a vizsgara bocsatas és alairas feltételei):

Kdvetelmény, hogy a hallgatok a megadott hataridére elkészitsék az eldirt tanulményt
a megadott témaban az oktatd Utmutatasa szerint, valamint a félévkozi zarthelyi dolgozat
sikeres teljesitése.

13.  Szdmonkérés mddja (félévi vizsgajegy kialakitasanak modja [beszamold, gyakorlati
jegy, kollokvium, szigorlat]):

Kollokvium

14. A tantargy eloirt kiils6 szakmai gyakorlatai:

nincs

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezo:

Galik Mihaly — Urban Agnes: Bevezetés a médiagazdasagtanba, AULA Kiadd, Budapest,
2009.
Az el6adasok abraanyaga

Ajanlott:

Galik Mihaly: Médiagazdasagtan, AULA Kiado, Budapest
Galik Mihaly: Médiagazdasagtan, médiaszabalyozas, AULA Kiad6, Budapest

16.  Atantargy targyi sziikségletei:
Notebook, projektor

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Adrian
adjunktus



Vizsgatematika

MEDIAGAZDASAGTAN
2011/2012 tanév I1. félév

A médiagazdasagtan targya, alapfogalmak

A termékek és a kereslet jellemz6i a médiapiacokon
A kinalat, a piaci szerkezetek €s a verseny jellemzoi
A lapok fajtai és kereslete

A lapok eléallitasa, terjesztése

A lappiacok szerkezete

A réadidzas piaca

A televiziozas piaca, termék és kinalat

© o N o g & D P

A televiziOzas piaca, terjesztés, fogyasztas, szerkezet
10. Az Gj média fogalma és hasznalata
11. Az Uj média tartalomszolgaltatasok és piacok

12. A média szabalyozéasa

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Adrian
adjunktus
tantargyfelelds



FOGLALKOZASI TERV
MEDIAGAZDASAGTAN (AV_KMND215)

2011/2012. tanév II. félév

Hét | Idépont | Témakor El6ado
0. Regisztracios hét N. A. SZ.
1. A kovetelmények ismertetése, bevezetés N. A. SZ.
2. A médiagazdasagtan targya, alapfogalmak N. A. SZ.
3. A termékek ¢és a kereslet jellemzdi a médiapiacokon | N. A. SZ.
4, A kinalat, a piaci szerkezetek €s a verseny jellemzoi N. A. SZ.
S. Hirdetések és reklamok gazdasagi jellemzoi N. A. SZ.
6. A lapok fajtai és kereslete N. A. SZ.
7. A lapok eldallitasa, terjesztése, a lappiacok szerkezete | N. A. SZ.
8. A radidzas piaca N. A. SZ.
9. A televiziozas piaca, termék és kinalat N. A. SZ.
10. Konyvtarhasznalati hét -
11. A televiziozas piaca, terjesztés, fogyasztas, szerkezet | N. A. SZ.
12. Az Uj média fogalma és hasznélata N. A. SZ.
13. Az Uj média tartalomszolgaltatisok és piacok N. A. SZ.
14, A média szabalyozésa N. A. SZ.
15. Félévzaras, értékeleés N. A. SZ.

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Adrian
adjunktus
tantargyfelelds

N. A. SZ. - Dr. Nagy Adrian, adjunktus




Tantargyi program
(tantargyleiras)

1. A tantargy neve: Vilaggazdasagtan AV_KMNE203 (AV_PNB205)
2.A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Fulop Mihaly, egyetemi magantanar
3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése: kereskedelem és marketing BA, pénzigy és

szamvitel BA, turizmus-vendéglatas BA nappali

4. A tantérgy tipusa: kotelezo
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév 2+0 K
6. A tantargy kreditértéke: 3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célja: eligazitast nyujtani a hallgatoknak a
vildggazdasag és az eurdpai, valamint regionalis integracié folyamataiban, atfogd kép
kialakitasa hazank kiilgazdasagi kapcsolatairdl és torekvéseirdl.

8. Az oktatas személyi feltételei: Az el6adasokat a tantargyfelelGs tartja

9. A tantargy oktatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: Nincs

10. Tantargy tartalma: A kurzus az aktualis vilaggazdasagi-pénziigyi folyamatok, a magyar
eurdpai unid tanacselnokség és G20 elézményei és torekvései kereteiben vizsgalja az eurdpai
és vilaggazdasag kormanyzasanak formalddasat, azon belil Magyarorszag kiilgazdasaganak
és nemzetk6zi helyzetének Gsszefliggéseit. Kilonods figyelmet szentel a kbzép-eurdpai térség
integraciés és dezintegraciés folyamatainak bemutatdsara, a Duna-régié stratégia
kialakulaséra. A vizsgakOvetelmények az el6adasokon aktiv részvétellel, Suranyi Béla
idevago jegyzetének ismeretével teljesithetok, tiz oldalas, forrasjegyzékkel ellatott dolgozat
irasa a tantargy szabadon valaszthatd témakoreibdl kotelezd, amely értékelése a szobeli
kollokviumon torténik.

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 1:1

12. Az évkozi ellenérzés médja: A félév soran a hallgatdk dolgozatot irnak, melyek alapjan a
tantargyfelelds jegymegajanlést tesz lehetove.

13. A szamonkeérés maddja: szobeli kollokvium

14. A tantargy eldirt kiils6 szakmai gyakorlatai: Nincsenek

15. Kotelezo, illetve ajanlott szakirodalom:

Kotelez6: Szentes Tamas Vildggazdasagtan, Aula 1999, I, I, IV., VL., VII. fejezetek A) B)
Magas Istvan — Kutasi Gabor (2010) Valtoz6 vilaggazdasag BCE Budapest

Palénkai Tibor, (2004) Az eurdpai integracio gazdasagtana. Budapest. Aula Kiado. Palénkai
Tibor (ed.) Kataklizmék csapdaja, TSR Model Kft. Budapest, 2008.



Ajanlott: 1llés Ivan: Kozeép- és Délkelet-Eurdpa az ezredfordulon. Budapest - Pécs: Dialdg
Campus, 2002. Kornai Janos: A szocialista rendszer, 1993. A gondolat erejével. Osiris Kiado,
Budapest, 2005. Kdzép-Kelet-Eurdpa nagy atalakulasa - Sikerek és csalédasok, Mindentudas
Egyeteme, Budapest, 2006. Poszt szocialista rendszerek és elézményeik. Aula, Budapest,
2000.

16. A tantargy targyi sziikségletei: irasvetito, laptop, video-projektor

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. Fulép Mihaly
egyetemi tanar



Foglalkozési terv
Vildggazdasagtan (AV_KMNE203)
kereskedelem és marketing BA, pénziigy és szamvitel BA, turizmus-vendéglatas BA nappali

tagozat
I11. évfolyam
Oktatasi Téma
hét

1. Bevezetés a vilaggazdasag, eurdpai és regiondlis integracid, magyar kiilgazdasag
fogalmaiba.

2. Bretton-woods-i gazdasagi és pénzugyi viladgrend: IMF és Vilagbank.

3. A viladggazdasag kettehasadasa a hideghaboruban.

4, A héboru utani gazdasagi és monetéaris rend valsagai 1973-t0l.

5. A nyugat-europai integracio és a KGST.

6. Az Eurdpai Gazdasagi és Monetaris Unio.

7. Perifériabdl perifériaba. A modernizacio ellentmondéasai a kdzép-eurdpai
térségben.

8. Betagozodas a szovjet Ovezetbe. Szocialista munkamegosztasi és reform
Kisérletek.

9. A kbzép-europai térség diverzifikalodasa, valsagjelenségek és felbomlésa.

10. Demokréacia és piacgazdasag bevezetése.

11. Euro-atlanti integrécid. Az alrégiok: balti, k6zép-europai, volt jugoszlav, roméan-
bolgar.

12. Magyarorszag helye és szerepe Eurdpaban.

13. A magyar EU elntkség és az eurOpai gazdasagi kormanyzas. .

14, A gazdasagi €s monetaris valsag hatdsa az Ujjarendez6dé6 vilaggazdasagban.

15. A francia G8 és G20 elntkség és a vilaggazdasagi kormanyzasanak kialakulasa.

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. FUlop Mihély
egyetemi tanar



Vizsgakérdések
Vildggazdasagtan (AV_KMNE203)
kereskedelem és marketing BA, pénziigy és szamvitel BA, turizmus-vendéglatas BA nappali
tagozat

I11. évfolyam

A vizsgakérdések a Foglalkozasi tervben felsoroltakkal azonosak.

Debrecen, 2011. szeptember 15.

Dr. FUlop Mihély
egyetemi tanar



Tantargyi program
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KMNE206)
2011/2012. tanév, 1. félév

A tantargy neve (csoportja): Okoldgiai marketing

A tantargyfelel6s neve, beosztasa: Dr. Rathonyi-Odor Kinga, egyetemi adjunktus
Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem — marketing szak (BA, nappali)

A tantargy tipusa: ,,C”

A tantargy oktatasanak idéterve: 1. félév, 2+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

N o g bk~ w DR

A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy célja, hogy a hallgatok rendelkezzenek alapvet6
elmeleti és gyakorlati ismeretekkel a vallalati szinti kdrnyezettudatossaggal kapcsolatban.

8. A tantargy személyi feltételei (kozremtkodok): Dr. Réathonyi-Odor Kinga, egyetemi
adjunktus

9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: -
10. A tantargyi tematika
§ A targy bevezetése, alapfogalmak.

§ Vallalati filozofidk és azok célrendszerei.

§8 Az 0komarketing megjelenése és formai.

§ Kornyezetorientalt vallalatvezetés a gyakorlatban.
§ Esettanulményok elemzese.

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70% : 30%
12. Evkozi ellenérzés modja:
13. Félév elfogadasanak feltetele:
@ Elbadas tartasa;
@ eléadason valo aktiv részvétel.
14. Szdmonkérés modja: szobeli kollokvium.
15. Kotelezo, illetve ajanlott irodalmak:

Kotelezo irodalom:
@ Szolnoki Gy.né (1999): A zold marketing és gazdasagi kornyezete, Mezb6gazda
Kiadé — Osiris Kiado, Budapest

@ Szolnoki Gy.né K. M. (2005a): Az okomarketing szerepe, jelent6sége (1. rész)
Gazdalkodas, XLIX. évf. 3. sz. 31-47. o.



a

%)

Szolnoki Gy.né K. M. (2005b): Az okomarketing szerepe, jelentésége (2. rész)
Gazdalkodas, XLIX. évf. 6. sz. 8-21. o.

Eldadas anyaga.

Ajanlott irodalom:

a

1%}

1%}

Csutora M. — Kerekes S. (2004): A koérnyezetbaréat vallalatiranyitas eszkdzei. KIK-
KERSZOV Jogi és Uzleti Kiadd Kft., Budapest 189- 210. o.

Dudas K. (2006): A kérnyezettudatos vasarloi magatartas elemzése. Marketing &
Menedzsment, 2006/5-6. 106-113. o.

Karstens, B. (2005): Vom Oko zum Nachhaltigkeits-Marketing, Eine kritische
Literaturanalyse, Marketing und Management in der Lebensmittelbranche
Diskussionsbeitrag Nr.2, Munchen, 5-50. o.

Fodor L. (2003): Kdornyezetvédelmi cimkezés az Eurdpai Unioban, In: Fodor L.
(2003): A kornyezetvédelmi szabalyozas elmélete és gyakorlata, Debreceni
Konferenciak 1. Debrecen, 51 — 64. o.

Frigyer A. (2003): A kornyezetbarat termék — Orokzold minéség, In: Fodor L.
(2003): A kornyezetvédelmi szabalyozas elmélete és gyakorlata, Debreceni
Konferenciak I. Debrecen, 85— 91. o.

Leitner, K. E. (2004): Nachhaltigkeits-Marketing in der Schweizer
Lebensmittelindustrie, IWO-Diskussionsbeitrag Nr. 106, Institut fur Wirtschaft und
Okologie Universitit St. Gallen, S. 1-16

Malovics Gy. — Racz G. (2005): A vallalati kornyezetvedelem hatdsa a
versenykepességre. Marketing és Menedzsment, 2005/4-5, Budapest, 19-26.0.

MecLean, R. — Gottfried, R. (2000): Corporate Environmental reports: Stuck
Management Processes Hold back Real Progress. Corporate Environmental Strategy
7, 244-255. p.

Peattie, K. — Crane, A. (2005): Green marketing: legend, myth, farce or prophesy?
Qualitative Marketing Research. Internationale Journal 8, 357-370 p.

Perrini, F. (2005): Building an European Portrait of Corporate Social Responsibility
Reporting. European Management Journal Vol. 23, No. 6, pp. 611-627

Rex, E. — Baumann, H. (2007): Beyond ecolabels: what green marketing can learn
from conventional marketing. Journal of Cleaner Product 15, 567-576 p.

Schéafferné D. K. (2007): A zoldmarketing perspektivai. Marketing & Menedzsment,
2007/6, 4-12. 0.

16. A tantargy targyi sziksegletei: projector, tabla

Debrecen, 2011-09-17

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KME206)
2011/2012. tanév, 1. félév

1. elbadas: A kornyezettudat és kornyezettudatos magatartas fogalma, dimenzioi

2. elbadas: Kozgazdasagi iranyzaton alapuld vallalatelméletek. Az érték-alapt vallalati
filozofiai, célrendszer.

3. clbéadas: Az dkomarketing megjelenése és formai 1.

4. eléadas: Az 6komarketing megjelenése és formai Il.

5. elbéadas: Kornyezetorientélt vallalatvezetés a gyakorlatban

6. ecléadas: Kornyezetkdzpontl iranyitasi rendszerek

7. elbéadas: A véllalati z6ld kommunikéacio formai

8. elbadas: Online fenntarthat6sagi marketing a gyakorlatban

9. eléadas: Okocimkék a gyakorlatban

10. eldadas: Allami szabalyozas a kérnyezettudatossaggal kapcsolatban
11. el6adas: Hagyomanyos megkozelitéstol az ipari 6kologidig

12. eléadas: Esettanulmany: Kérnyezettudatossag vizsgalata az Eszak-alfoldi régio élelmiszer-
gazdasagi véllalatainal

13. eldadas: El6adasok megtartésa.
14. eldadas: El6adasok megtartésa.

15. el6adas: El6adasok megtartésa.

Debrecen2011-09-17

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KME206)
2011/2012. tanév, 1. félév

U A hallgatok a felév folyaman onalld eléadas keretén beliil ismertetik egy, az altaluk
kivalasztott vallalat/cégcsoport altal alkalmazott 6koldgiai marketinget.

U Eldadason valo aktiv részvétel, maximum 3 hidnyzas a megengedett.

Debrecen2011-09-17

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelds



KOVETELMENYEK
I11. évfolyam, Kereskedelem — marketing szak
Okoldgiai marketing tantargy (AV_KME206)
2011/2012. tanév, 1. félév

U Szobeli kollokvium: a hallgatok 6nalloé el6adas keretén belul ismertetik egy, az altaluk

kivalasztott vallalat/cégcsoport altal alkalmazott 6koldgiai marketinget.

Debrecen2011-09-17

Dr. Rathonyi-Odor Kinga

egyetemi adjunktus
tantargyfelelos



Tantargyi program
(tantargyleirés)

1. A tantargy neve (csoportja):
Vaéllalkozasok alapitasa (AV_KMNE207)

2. A tantargy felelds neve, beosztasa
Dr. Posta Laszl4, egyetemi docens

3. Szakcsoport (szakirany) megnevezése (agrarmérnok, gazdasagi agrarmérnok, stb.):

Kereskedelem-marketing BA szakos, nappali tagozatos hallgatok szamara

4. A tantargy tipusa (A, B, C):
Vélaszthato tantargy

5. A tantargy oktatasanak idéterve
6. félév, heti 2 6ra el6adas

6. A tantérgy kredit értéke:
3 kredit

7. A tantargy oktatasi célkitiizese:

A tantargy oktatasanak célja, hogy a hallgatdk megismerjék az egyes véllalkozési
formékat, az azok kozotti kulonbségeket es hasonldsadgokat. Részletesen foglalkozunk a
jogi személyiség nélkiili és jogi személyiséggel rendelkezd vallalkozasokkal. Kiemelten
kezeljik az egyeni vallalkozas, KKT, BT, KFT, RT, SzOvetkezet, Egyesulés ismérveit,
alapitasuk lehetdségeit. Kiilon foglalkozunk az 10j tipusu termeldi szervezddésekkel

(TESZ, TCS, BESZ), valamint az Uj tarsasagi formakkal.

8. Az oktatés személyi feltételei (kozremiikodok):
A tantargy felel6se mindsitett oktato.

9. A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni):

A tantargy feltételezi mindazon targyak ismeretét, amelyek a megel6z6 félévvel bezardlag

oktatasra kerultek.

10. A tantargy tartalma (tematika max. ¥z oldal/félév):
A véllalkozas és a vallalat fogalma, jellemzdi
Kilénbségek és azonossagok az egyes vallalkozasi formak kdzott
Jogi személyiséggel nem rendelkez6 vallalkozasok
Jogi személyiséggel rendelkez6 vallalkozasok
Egyéni vallalkozas inditasanak lépései
Specialis gazdalkodasi formak: Ostermelok, csaladi gazdasagok
Bt és Kkt alapitasanak lehetéségei
Kft alapitasanak lehet6ségei
Részvénytarsasag alapitdsanak lehetdségei
Szovetkezet, szvetkezeti elvek, szdvetkezeti formak
Uj tipust termeldi szervezédések, Gij vallalkozasi formak

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:

A rendszeres tanulés idéigénye eléri, vagy meghaladja az 6rarendi id6terhelés nagysagat.



12. Evkézi ellenérzés médja (a foglalkozdsokon valé részvétel eldirdsai és félévkozi
ellendrzésének maodja, a vizsgara bocsatds és alairas feltételei):

Az ecléadasokon a részvétel kotelezd, a jelenlét alkalomszertien ellendrzésre keril. A

vizsgara bocsatas ¢és aldirds feltételei a tanulmanyi és vizsgaszabalyzat eldirasainak

megfeleléen alakulnak.

13. Szamonkérés maddja (félévi vizsgajegy kialakitasanak médja [beszamold, gyakorlati
jegy, kollokvium, szigorlat]):

A tantargy keretében a hallgatok két zarthelyi dolgozat formajaban adnak szamot

tudasukrél, melynek alapjan kollokviumi jegyet kapnak. Amennyiben a hallgatd a

zarthelyi dolgozatokat nem irja meg, ugy a tantargyfelelds oktaté szamara megtagadja a

felévi alairast.

14. A tantargy eldirt kiils6 szakmai gyakorlatai:
Nincsenek

15. A kotelezd, illetve ajanlott szakirodalom:
Kotelezo:
Az eléadasokon elhangzott tananyag
Nabradi A. — Pupos T. — Takacsné Gyorgy K. (2007): Uzemtan I. Szaktudas
Kiadbdhaz, Budapest, 2008.
Ajanlott:
Pfau E. — Nébradi A. (2007): A mez6gazdasagi vallalkozasok termelési tényezoi,
er6forrasai. Egyetemi jegyzet, Debreceni Egyetem

16. A tantargy targyi szikségletei:
Az el6adasokhoz oktatastechnikai eszkdz — irasvetitd, projektor — valamint fénymasold
szlikséges.

Debrecen, 2011. szeptember 5.
Dr. Posta Laszl6
egyetemi docens
tantargyfelelds



Az el6adasok tematikaja:

FOGLALKOZASI TERV
Véllalkozasok alapitasa

(AV_KMNE207)
2011/2012. tanév II. félév

Sor- Oktatas ideje Téma Eléadok

szam
1. Orientacid, a kovetelményrendszer ismertetése P.L.
2. A vallalkozas ¢€s a vallalat fogalma, jellemz6i P.L.
3. Kilénbségek és azonossagok az egyes vallalkozasi formak P.L.

kozott
4. Jogi személyiséggel nem rendelkezd véllalkozasok P.L.
5. Jogi személyiséggel rendelkez6 vallalkozasok P.L.
6. Egyéni vallalkozas inditasanak lépései P.L.
7. Specialis gazdalkodasi formak: dstermeldk, csaladi gazdasagok P.L.
8. Zarthelyi dolgozat iratasa P.L.
9. Bt és Kkt alapitdsanak lehetdségei P.L.
10. Kft alapitasanak lehetOségei P.L.
11. Részvénytarsasag alapitasanak lehetoségei P.L.
12. Konyvtari hét -
13. Szdvetkezet, szdvetkezeti elvek, szdvetkezeti formak P.L.
14, Uj tipusu termel&i szervezddések, uj véllalkozasi formak P.L.
15. Zarthelyi dolgozat iratasa P.L.
P. L. Dr. Posta LaszI6 egyetemi docens

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Posta Laszl6

egyetemi docens

tantargyfelelés




Vallalkozasok alapitasa
Vizsgakérdések

Hogyan csoportosithatok a vallalkozasok?

A vallalkozas fogalma, jellemz6i

Definialja a jogi személy fogalmat!

Hogyan csoportosithatok az egyes vallalkozasi formak a vallalati jelleg szerint?
Melyek az egyszemélyi tulajdonu vallalat eldnyei és hatranyai?
Melyek az egyeni vallalkozd ismérvei?

Ismertesse az egyeni vallalkozéi igazolvany megszerzésének lépéseit!
Melyek az egyéni vallalkozas jellemz6i?

Ki lehet Ostermel6?

Ismertesse a csaladi gazdasag definiciojat!

Melyek a csaladi gazdasag elényei?

Melyek a tarsas vallalkozasok eldnyei és hatranyai?

Milyen azonossagok és kilonbségek jelennek meg a tarsas vallalkozasokban?
Melyek a tarsasagi szerzodés kotelezod €s ajanlott elemei?

Mikor sziinik meg egy gazdasagi tarsasag?

Melyek a Kkt és a Bt ismérvei?

Hogyan lehetséges Kft-t alapitani?

Melyek a kozhasznusag eldnyei?

Hogyan alapithato Egyesiilés?

Melyek a kozosségi vallalkozasok jellemz6i?

Hogyan lehetséges részvénytarsasagot alapitani?

Mik a részvényesek jogai és kotelezettségei?

Melyek a szovetkezet ismérvei?

Ismertesse a szOvetkezei elveket!

Hogyan lehet szdvetkezetet alapitani?

Ismertesse a szovetkezetek tipusait!

Ismertesse az U tarsasagi formakat!

Ismertesse a termeldi szervezddések jellemzoit!

Melyek a TESZ, TCS, BESZ jellemzdi és alapitasanak feltételei?

Debrecen, 2011. szeptember 5.
Dr. Posta L&szI6
egyetemi docens

tantargyfelelOs



NogakrowdpE

11.

12.

13.

14.
15.

Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): Turizmus vallalkozésgazdaségi ismeretek (AV_KMNE208)

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Szabé Bernadett, egyetemi docens
Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem és marketing szak BA
A tantargy tipusa (A, B, C): Vélaszthato tantargy

A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév, 2+0 K

A tantargy kredit ertéke: 3 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:

Megismertetni a hallgatokat a turizmus nemzetgazdasagi helyzetevel, turisztikai
vallalkozasok Okonomiai értékelésével, gazdasdgossagi vizsgalataval, a turizmus
népességmegtartd képességének jelentdségével, a fejlesztés lehetdségeivel

Az oktatas személyi feltételei (kozremiikoddk):

Az oktatasban kozremiikodik a tantargyfelelds oktato, egy, az egeszségturizmusban jartas
oktatd

A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint (felsorolni): -

. A tantérgy tartalma (tematika max. ¥z oldal/félév):

Magyarorszag turizmusa, a turizmus feltételei

A turizmus nemzetgazdasagi jelentosége

A falusi turizmus szerepe a vidék funkcioinak ellatasaban

Turisztikai vallalkozasok tevékenységenek okondmiai értékelése

Turisztikai vallalkozasok gazdasagossagi vizsgalata

Turisztikai kis- és kdzépvallalkozasok létesitése es helyzete

Turisztikai nagyvallalatok helyzete

A turizmus helyzete és fejlesztési lehetdségei az Eszak-alfoldi régioban

A turizmus népessegmegtarto képességének vizsgalata a Zemplénben

Az egészségturizmus helyzete és jelentdsége Magyarorszagon

Az egészségturizmus, az €¢letmindség és a vidékfejlesztés kapcsolata

Kereskedelmi szallashelyek 6kondmiai értékelése

Maganszallashelyek 6kondmiai értekelése

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya:

40-60%. Orarenden kiviili terhelés: egy adott turisztikai vallalkozas felkeresése,

adatgylijtés, az alapitas és mikodés koriilményeinek a megismerése, ezek alapjan az adott

vallalkozas helyzet- és 6kondmiai értekelésének elkészitése hazidolgozat formajaban

Evkozi ellenérzés moédja (a foglalkozdsokon valé részvétel elirdsai és félévkozi

ellendrzésének maodja, a vizsgara bocsatds és alairas feltételei):

Az alairas feltétele a hazidolgozat leadasa a szorgalmi id6szak 10. hetén, az eredmények

bemutatasa kisel6adas forméajaban, valamint a zarthelyi dolgozat megirasa a szorgalmi

iddszak 14. hetén. A zarthelyi dolgozat potlasara és javitasara a 15. héten van lehetdség.

Szamonkéres madja (felévi vizsgajegy kialakitdsanak modja [beszamold, gyakorlati jegy,

kollokvium, szigorlat]):

A hézidolgozat, a kisel0adas ¢és a zarthelyi dolgozat eredményei alapjan megajanlott jegy.

Egyebként irasbeli és szébeli kollokviumok.

A tantargy eloirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezd:

1. A tantargy el6adasain elhangzott anyagok

2. Szabd Bernadett — Konyves Erika — Tikasz Ildiké Edit: A falusi turizmus helyzete és
gazdasagi kérdései. MTA Tarsadalomkutat6 kdzpont, Budapest, 2009.



Ajéanlott:

Gyorfty Anna: Szallodatan. Nemzeti Tankonyvkiado, Budapest, 2004.

Tasnadi Jozsef: A turizmus rendszere. Aula Kiadd, Budapest, 2002.

Puczko Laszl6 — Ratz Tamara: A turizmus hatasai. Aula Kiadd, Budapest, 2002.

Mundrocz6 Gyorgyné — Graham Stone: Turizmus — Elmélet és gyakorlat.

Ko6zgazdasagi és Jogi Kényvkiado, Budapest, 1996.

5. Fehér Istvan — Korddi Marta: A vidéki turizmus fejlesztése. Szaktudas Kiado Haz,
Budapest, 2008.

Eal NS

16. A tantargy targyi szikségletei: Laptop, projektor
Debrecen, 2011. szeptember 5.
Dr. Szab0 Bernadett

egyetemi docens
tantargyfelelds



AZ ELOADASOK FOGLALKOZASI TERVE

TURIZMUS VALLALKOZASGAZDASAGI ISMERETEK

(AV_KMNE208)
2011/2012. tanév 11. félév

Kereskedelem és marketing szak BA
nappali tagozat

Hét | Eldadas ideje Témakor El6ado
1. Orientécio, félevkezdés Sz.B.
2. Magyarorszag turizmusa, a turizmus feltételei Sz.B.
3. A turizmus nemzetgazdasagi jelentOsége Sz.B.
A falusi turizmus szerepe a vidék funkcidinak

4, fsoz Sz.B.
ellatasaban
Turisztikai vallalkozasok tevékenységenek 6kondmiai

S. TR ) L Sz.B.
értékelése, gazdasagossagi vizsgalatok
Turisztikai kis- és kdzépvallalkozésok létesitése és

6. helyzete Sz.B.
Turisztikai nagyvéllalatok helyzete
A turizmus helyzete és fejlesztési lehetdségei az

7. . s s s Sz.B.
Eszak-alfoldi régidban
A turizmus  népességmegtartd  képességének

8. o . Sz.B.
vizsgalata a Zemplénben

9. Az egészségturizmus helyzete ¢és jelentdsége S.A.
Az egészségturizmus, az ¢letmindség és a

10. o . S.A.
vidékfejlesztés kapcsolata
Kereskedelmi szallashelyek 6konomiai értékelése -

11. . Sz.B.

esettanulma}nyok ] ]

12. KONYVTARHASZNALATI HET -

Magénszallashelyek 6konomiai értékelése —

13. . Sz.B.

esettanulmanyok

14, Zarthelyi dolgozat Sz.B.
15. Félévzaras Sz.B.

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Szab0 Bernadett
egyetemi docens

tantargyfelelds

Sz.B. — Dr. Szab6 Bernadett, adjunktus
S.A. — SOrés Anett, ligyvive szakértd
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VIZSGAKERDESEK

TURIZMUS VALLALKOZASGAZDASAGI ISMERETEK
(AV_KMNDO003)

A turizmus fogalma, jellemzdi, fajtai

Az Eurdpai Uni6 turizmusa, a turizmus nemzetgazdasagi jelentdsége, kereslete,
kinalata

A turizmus allami iranyitasa, TDM szervezetek, a turizmus fejlesztése, tamogatasa
A turizmus gazdasagi, kdrnyezeti és tarsadalmi hatésai

A turizmus jelent6sége Magyarorszagon: kiilfoldi turistaérkezések, belfoldi utak
jellemz6i, a lakossag utazasai kilfoldon

A turizmus jelent6sége Magyarorszagon: szallashely-szolgaltatas, utazasszervezes,
vendéglatas

A falusi turizmus hazai helyzete: fogalom, kialakulas, KSH-adatok, ad6zas, jogi hattér
A falusi turizmus hazai helyzete: intézményrendszer, feltételek, timogatas

A falusi turizmus kialakulasa és helyzete Eur6pa mas orszagaiban

. A falusi vendéglatas 6konomiai kérdései
. A falusi turizmus helye, szerepe a vidékfejlesztésben
. A falusi vendéglatas ¢és a mezOgazdasag potencialis kapcsolodasi lehetdségei az

Eszak-alfoldi régioban

. A turizmus népességmegtartd-képességének a vizsgélata

. Egy turisztikai vallalkozas mtikodési koltségei

. Egy turisztikai vallalkozés bevétel-, jovedelemszadmitésa, hatékonysagi mutatok
. Turisztikai vallalkozésok dinamikus beruhdzas-elemzési mutatoi

. Utazési irodak alapitasanak lépései, fajtai

. A turisztikai vallalkozasok helyzetét befolyasolo belso és kiilsé tényezdok

. A turisztikai kereslet csoportositasi lehetdségei, keresleti trendek alakulésa

20.
21.
22.
23.

Szallodak mikodése, helyzete

Utazasi szerz0dés

Az egészségturizmus helyzete és jelentdsége Magyarorszagon

Az egészségturizmus, az életmindség ¢s a vidékfejlesztés kapcsolata

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Szabo Bernadett
egyetemi docens
tantargyfelelds
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9.

10.

11.

12.
13.

14.

15.

Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): Kutatdsmodszertan, AV_KMNE210

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Nagy Lajos adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem és marketing BA szak

A tantargy tipusa: ,,C”

A tantargy oktatasanak idéterve: 2. félév 2+0 K

A tantargy kredit ertéke: 3 kredit

A tantargy oktatasi célkitiizése:

A targy oktatasanak alapvetd célja, hogy a hallgatokkal megismertesse a tudomanyos
kutatas alapjait, a probléma megoldas f6 Iépéseit, a modellépités alapjait, hogy a
képesek legyenek az egyetemeken, kutatd intézetekben, vallalati kutato-helyeken stb.
a gyors beilleszkedesre, illetve a kiilonbdzd — kreativ tudast igényld — munkahelyeken
a K+F+I terlleten elért eredmények hatékony adaptacidjara, egy-egy vallalkozas
mUszaki fejlesztés feladatainak kidolgozasaban valo hatékony kézremakodesre.

Az oktatas személyi feltételei:

Dr. Nagy Lajos adjunktus, Csipkés Margit tigyviv6-szakértd

A tantargy hallgatasanak elofeltétele, eloképzettségi szint:

A targy felvételénél eldnydsek a kovetkezd készségek, jartassagok : Kkreativ
gondolkodas, matematikai, statisztikai modszerekben valo jartassag, kozépfokd angol
nyelvismeret

A tantargy tartalma:

Hét Eloadas

1 A kutatdsmodszertan fogalma, altalanos kutatasmodszertani alapfogalmak,

" | a kutatasi folyamat

2. | Matematikai programozasi modellek alkalmazésa a kutatisban

3. | Alinearis programozas alapjai, feladattipusok, arnyékarak

4. | Erzékenységvizsgalat

5. | Alternativ programok, alternativ optimumok, egész értékii programozas
6. | Termelési szerkezet optimalizalas, Keverési modellek

7. | Dinamikus és szimultan modellek, pénzigyi modellek

8. | Pénziigyi modellek

9. | Halozati modellek

10. | Hal6zati modellek

11. | Hal6zati modellek

12. | Kdnyvtarhasznélati het

13. | A szimulacio alkalmazasa a kutatasban

14. | A szimulaci6 alkalmazasa a kutatasban

15. | A kutatés soran alkalmazhato statisztikai és egyéb programcsomagok

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 50-50%

Evkozi ellenérzés modja:

Az elb6adasok ismeretanyaga évkdzben 2 irasbeli (teszt) dolgozat soran kerdl
szamonkérésre. A félév elismerésének feltétele, hogy a hianyzasok szdma ne haladja
meg az 50 %-ot, és a két szdmonkérés atlagteljesitménye legalabb 50% legyen.
Szamonkéres modja: A félév kollokviummal zarul, forméja: irasbeli az e-learning
rendszerben

A tantargy eléirt kiilsé szakmai gyakorlatai: nincs



16. Kotelezo, illetve ajanlott irodalom:
Kotelez6 irodalom: Winston, W. L.: Operacidkutatds modszerek és alkalmazasok,
Aula Kiadd, 1. kotet, 2003
Ajanlott irodalom:
Majoros Pal : A kutatasmodszertan alapjai, Perfekt,2004
Tomcsanyi Pal: Altalanos kutatasmodszertan, Szent Istvan Egyetem, Budapest 2000
Mészaros Sandor : Agrargazdasagi kutatasmaodszertan jegyzet, Debrecen, 2005
Cliff T. Ragsdale: Spreadsheet Modelling and Decision Analysis Thomson-South
Western 2007

17. A tantargy targyi szukségletei: el6add, szamitastechnikai labor, tabla, projektor,
notebook

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Lajos
adjunktus
tantargyfelelds



ELLENORZO KERDESEK

A tantargy neve (csoportja): Kutatdsmaddszertan, AV_KMNE210

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Nagy Lajos adjunktus

Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem és marketing BA szak
A tantargy tipusa: ,,C”

A tantargy oktatasanak iddterve: 2. félév 2+0 K

A kutatas fogalma, kutatasi iranyzatok

A lineéris programozas fogalma, feladattipusok

Az erdforrasok és a tevékenységek arnyékarainak értelmezése

A termelési szerkezetet optimalizalé modell felépitése

A kapacitasok és a programvektor egyidejii optimalizalasa

Az erzékenységvizsgalat fogalma, Iépései

Alternativ programok

Alternativ optimumok

Az egészértékil és a vegyes egészértékil programozas fogalma, alkalmazasa
10. A keverési modellek megoldasa linearis programozasa

11. Tobbperiddusos szimultdn modellek felépitése, alkalmazasa

12. Tébbperiodusos rekurziv modellek felépitése, alkalmazésa

13. Pénzugyi terv készitése tobbperiédusos szimultan modellek alkalmazasaval
14. Az atrakési probléma jellemzo6i, megoldasa

15. A legrdvidebb at probléma fogalma, alkalmazésa

16. A hélotervezés fogalma, a haloterv leképezése

17. A kritikus Ut meghatarozasa, jelentdsége

18. Hogyan hasonlithato 0ssze a gazdasagi egységek hatékonysaga DEA modellezéssel?

CoNo~WNE

Debrecen, 2011. szeptember 5.

Dr. Nagy Lajos
adjunktus
tantargyfelelds
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11.
12.

13.
14.
15.

16.

Tantargyi program

A tantargy neve (csoportja): Kiallitasszervezés AV_KMNE211
A tantargyfelelos neve, beosztasa:  Kormosné dr. Koch Krisztina
Szakcsoport (szakirdny) megnevezése: Kereskedelem-marketing BA

A tantargy tipusa: valaszthato
A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév, 0+2 G
A tantargy kredit ertéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: A tantargy oktatasi célja, hogy a hallgatdk ismerjék
meg és sajatitsak el a a szakkiallitasok, vasarok szervezesenek és lebonyolitasanak
sajatos szakmai ismereteit. A hallgatok atfogo ismereteket kapnak a rendezvény-
szervezéshez kot6édo kulcsfogalmakrol, kKiemelten a szakkiallitas szervezés sajatos
feladatairdl. Cél, hogy ismerjék meg a szakkidllitas, vasar szervezésének
munkafolyamatat.

Az oktatas személyi feltételei: Kormosné dr. Koch Krisztina

A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

. A tantargy tartalma:

1. Bevezetés: torténeti Kitekintés, a rendezvények fogalma — értelmezése, csoportositasa,
a rendezvények gazdasagi jelentésége, a szakkiallitasok elhelyezése a rendezvénypiacon

2. kulfoldi és hazai fontosabb szakkiallitasok, vasarok

. A szakkiallitasok, vasarok személyi és targyi feltételei
. Szakkiallitasok, vasarok el0készitési munkafolyamatai
. Szakkiallitasok koltségvetése

. Szakkiallitasok, véasarok szervezési fazisai

. Standkiallitas

. Kiallitasok, vasarok — attrakcidk, programok

. Kiallitasok, vasarok lebonyolitas alatti feladatai

10. Kiallitasok, vasarok lebonyolitas utani feladatai

11. Reklameszkozok

12. Sajtomunka, informéacios tevekenység (Sales Promotion)
13. Koltsegelemzés, elemzeés, értékelés I.

14. Koltsegelemzés, elemzeés, értekelés 1.

15. Uzleti etikett és protokoll a rendezvényeken
Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70-30%
Evkozi ellenérzés modja:
Konkrét gyakorlati feladat otthoni feldolgozésa (5-8 oldalas hazi dolgozat) szorgalmi
idészak végén torténd leadasa, alairas feltétele az 6rak latogatasa a vizsgaszabalyzat
szerint
Szamonkéres modja: Beadandd hazi dolgozat alapjan gyakorlati jegy
A tantargy eloirt kiilso szakmai gyakorlatai: -
A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelez6 irodalom: gyakorlatok anyaga
Ajanlott irodalom: Tomecsko Erika: Kiallitasok és vasarok szervezése 2005.
A tantargy targyi szukségletei: projektor, laptop

© 00 N O O &~ W

Debrecen, 2011. szeptember 25.

Kormosné dr. Koch Krisztina targyfelels



FOGLALKOZASI TERV

TARGY NEVE: KIALLITASSZERVEZES

TARGY KODJA: AV_KMNC011
2011./2012. tanév 2. félév
Kereskedelem-Vendéglatas BA szak

Nappali tagozat 3. évfolyam

Hét | Gyakorlat Teémakor Oktato
ideje

1. Bevezetés: torténeti kitekintes, a
rendezvények fogalma — értelmezése,

1. alkalom | csoportositasa, a rendezvények gazdasagi | Kormosneé dr. Koch K.
jelentdsége, a szakkiallitasok elhelyezése a
rendezvénypiacon

2. alkalom 2. kUIf(,jIc'Ii,és haza}i fontosabb Kormosné dr. Koch K.
szakkiallitasok, vasarok
3. A szakkiallitasok, vasarok személyi és Kormosne dr. Koch

3. alkalom . P
targyi feltételei Krisztina

4. alkalom 4, Szakkiéllitésol_(, vasarok elokészitési Kormosné dr. Koch K.
munkafolyamatai

5.alkalom |5, Szakkiallitasok koltségvetése Kormosné dr. Koch K.

6. alkalom 6,. S_za'kkiallltasok, vasarok szervezési Kormosné dr. Koch K.
fazisai

7. alkalom | 7. Standkiallitas Kormosné dr. Koch K.

8 alkalom |8 Kiallitasok, vasarok — attrakciok, Kormosné dr. Koch K.
programok

9 alkalom | & Kiélli_tésok, vasarok lebonyolitas alatti Kormosné dr. Koch K.
feladatai

10. alkalom | 10: Kial]ltasok, vasarok lebonyolitas utani Kormosné dr. Koch K.
feladatai

11. alkalom | 11. Reklameszkdzok Kormosné dr. Koch K.

12. alkalom |12 Sajtémunk_a, informacids tevékenység Kormosné dr. Koch K.
(Sales Promotion)

13. alkalom | 13. Koltségelemzés, elemzés, értékelés 1. Kormosné dr. Koch K.

14. alkalom |14, Koltségelemzés, elemzés, értékelés 1. | Kormosné dr. Koch K.

15. alkalom | 12 Uzleti etikett és protokoll a Kormosné dr. Koch K.

rendezvényeken

Debrecen, 2011. szeptember 16.

Kormosné dr. Koch Krisztina targyfelelds
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Ellenorzé kérdések — Kiallitdsszervezés

Rendezvény fogalma

Rendezvényszervezés fogalma

Rendezvényszervezo képességeinek felsorolasa
Rendezvények csoportositasi szempontjainak felsorolasa
Rendezvények hatokor szerint

Rendezvények csoportositasa gazdasagi cél szerint
Rendezvények fontosabb tipusai

Bemutatd, borze fogalma

Kerekasztal, kiallitas, klinika fogalma

. A rendezvénypiac tarsadalmi kornyezetének elemei

. A rendezvénypiac gazdasagi kérnyezetének elemei

. A szakkiallitasok fogalma, jellemzdi

. A vasarok fogalma, jellemz6i

. A szakkiallitasok személyi feltételeinek felsorolasa

. A szakkidllitasok targyi ( és technoldgiai) feltételeinek felsorolasa

. A szakkiallitasok, vasarok tervezési munkafolyamatinak felsorolasa

. A szakkidllitasok, vasarok el6készitési munkafolyamatainak felsorolasa
. Forgatdkdnyv készitésének célja, tartalma

. Az elbzetes koltségkalkulacio elkészitésének célja, tartalma

. A lebonyolitasi Utemterv ismertetése

. A szakkiallitasok, vasarok lebonyolitasa — fontosabb feladatok megnevezése
. Tolmécsolés, fordités a rendezvényeken

. A szakkiallitasok, vasarok lebonyolitast kovetd feladatainak felsoroldsa
. Az értékelés célja, kore

. A szakkiallitasok tipusai

. A standok berendezése, targyi eszkozei

. Feladatok a standon, a stand menedzser feladatai

. Attrakciok tipusai a vasarokon, szakkiallitasokon

. Reklameszkdzok felhasznélasa a standokon

. Lebontasi munkak kore

. A vasarokon valo részvétel értékelése

. A sajtotajékoztatd megszervezesének lépései

. A sajtdanyag Osszeallitdsanak szabalyai

. A sajtokonferencia megtartasanak szabalyai

. Vendéglatas a sajtokonferencian

. A sajtdbmonitor célja és tevékenysége

. A marketing munka szakaszai a szervezéssel parhuzamosan

. A kiilonb6z6 rendezvények vendéglatasi igényei

. Az (lltetés szabalyai az asztalnal

. A vendégek fogadasanak, kdszontésének szabalyai hivatalos rendezvényen
. Oltozkodési szabalyok rendezvényeken

. Tarsalgési szabalyok rendezvényeken

. Etkezési szabalyok a rendezvényeken

. EIkdszonés a rendezvényen, tdvozas szabalyai



Tantargyi program
1. Atantargy neve, kddja: AV_KMNF201-K5 Fogyasztéi magatartas
2. A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens
3. Szak megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
4. A tantargy tipusa: A
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 2+1 G
6. A tantargy kredit értéke: 5

7. A tantargy oktatasi célkitiizése:

A tantargy képzési célja, hogy a hallgatok ismerkedjenek meg azzal, hogyan jon létre a vasarlasi dontés és hogy
milyen tényez6k befolyasoljak a dontést, valamint gyakorlati ismereteket szerezzenek arr6l, hogyan
hasznosithatjak a marketingmenedzserek ezeket az informaciokat hatékonyan.

8. Az oktatas személyi feltételei: El6adas: Dr. Szigeti Orsolya egyetemi docens; Gyakorlati oktatok: Dr.
Szigeti Orsolya egyetemi docens

9. A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

. hét: Bevezetés a fogyasztdi magatartas tanulmanyozésaba.

hét: A véasarlasi dontési folyamat szakaszainak kihivasai.

hét: A vasarldi dontések tipusai.

hét: A vasarlasi magatartast befolyasolo tényezok (tarsadalmi és kulturalis tényezo6k).
hét: A vasarlasi magatartast befolyasold tényezok (pszicholdgiai tényezok).

hét: A vasarloéi attitiidok szerepe a dontésben.

hét: Esetpéldak feldolgozasa.

hét: Trendek a fogyasztdi magatartasban. Az Y-generacié példaja.

. hét: A trendkutatas specialis modszerei.

10. hét: Trendek és ellentrendek I.

11. hét: Trendek és ellentrendek II.

12. hét: A régi és az Uj fogyasztd dsszehasonlitasa.

13. hét: LOHAS, mint trend az élelmiszerfogyasztasban. A tudatos fogyaszto lélektana.
14. hét: Impulzusvasarlast befolyasold tényezdk, a nem tudatos fogyasztd magatartasa
15. hét: Esettanulmany prezentacioja.

CENOURWNE

11. Orarendi, illetve "'otthoni*' terhelés aranya: 80 — 20 %

12. Evkozi ellenérzés médja: -

13. Szamonkérés mddja: szébeli vizsga

14. A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

15. A kételezo, illetve ajanlott irodalom:

Az el6adasok anyaga

Hofmeister T. A.: Fogyaszt6i magatartas. Aula Kiadd, Budapest, 2003.
Toréesik M.: Fogyasztdi magatartas trendek. KJK, Budapest, 2003.

16. A tantargy targyi sziikségletei: projektor és szamitogép az el6adasokhoz

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNF201-K5 FOGYASZTOI MAGATARTAS tantargy
2011/2012. tanév, 2. félév

1. el6adas: Bevezetés a fogyasztoi magatartas tanulmanyozésaba.

2. elbadas: A vasarlasi dontési folyamat szakaszainak kihivasai.

3. el6adas: A vasarloi dontések tipusai.

4, el6adas: A vasarlasi magatartast befolyasold tényezok (tarsadalmi és kulturalis tényezok).
5. eldadas: A véasarlasi magatartast befolyasold tényezok (pszicholdgiai tényezok).

6. el6adas: A vasarloi attitlidok szerepe a dontésben.

7. el6adas: Esetpéldak feldolgozasa.

8. eldadas: Trendek a fogyasztéi magatartasban. Az Y-generacié példaja.

9. eladas: A trendkutatas specialis modszerei.

10. el6adas: Trendek és ellentrendek |.

11. el6adas: Trendek és ellentrendek I1.

12. el6adas: A régi és az Uj fogyaszto 6sszehasonlitasa.

13. eléadas: LOHAS, mint trend az élelmiszerfogyasztasban. A tudatos fogyasztd lélektana.
14. eldadas: Impulzusvasarlast befolyasolo tényezok, a nem tudatos fogyasztd magatartasa

15. eléadas: Esettanulmany prezentacioja.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelos



KOVETELMENYRENDSZER
1. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNF201-K5 FOGYASZTOI MAGATARTAS tantargy
2011/2012. tanév, 2. félév

A felév elismerésének feltétele a gyakorlatok rendszeres latogatédsa, valamint 5-10 oldalas
esettanulmany elkészitése.

Az érdemjegyet 40%-ban az irasbeli tanulmany, 50%-ban a prezentacio és a vitakészség, 10%-ban
pedig az érai munka hatarozza meg, amely alapjan jegymegajanlas torténhet.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds
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V1ZSGAKERDESEK
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNF201-K5 FOGYASZTOI MAGATARTAS tantargy
2011/2012. tanév, 2. félév

Bevezetés a fogyasztoi magatartds tanulmanyozésaba.

A vésarlasi dontési folyamat szakaszainak kihivasai.

A vasarloi dontések tipusai.

A vasarlasi magatartast befolydsolo tényezok (tarsadalmi és kulturalis tényezok).
A véasarlasi magatartast befolyasold tényezok (pszichologiai tényezok).

A vasarloi attitidok szerepe a dontésben.

Trendek a fogyasztoi magatartasban

A trendkutatas specialis mddszerei.

Trendek és ellentrendek 1.

Trendek és ellentrendek 1.

. Arégi és az Uj fogyaszt6 6sszehasonlitasa.

LOHAS, mint trend az élelmiszerfogyasztasban. A tudatos fogyaszto lélektana.
Impulzusvasarlast befolyasolo tényezok, a nem tudatos fogyasztd magatartasa

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Szigeti Orsolya
egyetemi docens
tantargyfelelds



11.

12.

13.

14,

15.

Tantargyi program
A tantargy neve, kodja: AV_KMNF202-K3 Termék és markamenedzsment
A tantargyfelelés neve, beosztasa: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és marketing (BA) szak, nappali tagozat
A tantargy tipusa: ,,A” kotelezd
A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 2+0 K
A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a
termék-marketing szakteriilethez kapcsolodnak.

Az oktatas személyi feltételei: Varga Levente, egyetemi tanarsegéd
A tantargy hallgatasinak eldfeltétele, eloképzettségi szint: A Marketing alapjai tantargy abszolvalésa.
A tantargy tartalma:

Termék fogalma

Termékszintek

Termékkinlat

Marka és védjegy
Markakiterjesztés, termékfejlesztés
Termékéletgorbe-elmélet
Ansoff-matrix stratégiai

A BCG-matrix stratégiai

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 80-20 %

Evkozi ellenérzés modja: zérthelyi dolgozat legalabb 60 %-o0s teljesités mellett, egy valaszthat6
témakorbdl 6nallo szdbeli referatum megtartasa, 2 alkalmat meg nem halado6 hidnyzas a félév folyaman.

Szamonkérés mddja: kollokvium, irdsbeli vizsga formajaban legalabb 60 %-os teljesités mellett. A
tantargyi érdemjegy az évkozi zérthelyi dolgozat és a félévvégi zarthelyi dolgozat eredményeib6l keriil
kialakitasra.

A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

A Kkotelezo, illetve ajanlott irodalom:
Kotelez6:  Bauer A. — Beracs J.: Marketing. Budapest, Aula Kiadd, 2006.

Ajanlott: Randall, G.: Markazas a gyakorlatban. Geomédia Kiad6, Budapest, 2001.
Wally O.: A markak. Budapest. J6szoveg Miihely. 2004.

16. A tantargy targyi sziikségletei: -

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
Kereskedelem és marketing (BA) szak, nappali tagozat
Termék és markamendzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. felév

Termekpolitika

A termék

A szolgéltatas

Termékszintek

Termekkinalat, termékkategoriak
Mérkazas — pozitivumok/negativumok
Marka, védjegy, kilonbségik

A markakiterjesztés lehet6ségei

© 0 N o 0 bk~ w DN PE

Termékfejlesztés folyamata, jellemzoi

10. Termekeéletgorbe szakaszai, jellemzésuk,

11. A termék-kannibalizmus

12. Ansoff-matrix, a 4 stratégia részletes bemutatasa

13. Termeékportfolio (BCG) — matrix (4 része, bemutatasuk)
14. Mérkatervezes

15. Nemzetkdzi markéazas

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelos



VIZSGAKERDESEK / TETELSOR
Kereskedelem és marketing (BA) szak, nappali tagozat
Termék és markamendzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

Termékpolitika

A termék

A szolgéltatas

Termékszintek

Termékkinalat, termékkategdriak
Mérkazas — pozitivumok/negativumok
Mérka, vedjegy, kuldnbséguik

A markakiterjesztés lehetdségei

© 0o N o g bk~ w DN PE

Termékfejlesztés folyamata, jellemzdi

[EEN
o

. Termékeletgorbe szakaszai, jellemzésuk,

[EEN
[EEN

. A termék-kannibalizmus

[EEN
N

. Ansoff-matrix, a 4 stratégia részletes bemutatasa

[EEN
w

. Termékportfélio (BCG) — matrix (4 része, bemutatasuk)

[EEN
SN

. Méarkatervezés

[EEN
S

. Nemzetk6zi markazas

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelos



KOVETELMENYEK
Kereskedelem és marketing (BA) szak, nappali tagozat
Termék és markamendzsment tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

Alapkdvetelmény, hogy a hallgaté rendelkezzen mindazon alapismeretekkel, melyek a Termék és markapolitika
szakteriilethez kapcsolodnak. A szamonkérés modja: Kollokvium, irasbeli vizsga formajaban.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Varga Levente
tantargyfelelds



Tantargyi program
1. A tantargy neve, kodja: Arpolitika a marketingben AV_KMNF203-K3
2. A tantargyfelelds neve, beosztasa: Arvané Dr. Vanyi Georgina
3. Szakcsoport megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
4. A tantérgy tipusa: ,,A”
5. A tantargy oktatasanak idéterve: 4. felév 2+0 G
6. A tantargy kredit értéke: 3

7. A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatdk megismertetése az arképzés marketing
aspektusaival.

8. Az oktatéas személyi feltételei: Vida Viktoria

9. A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargyi tematika:

A félév soran a hallgatbk megismerkednek az &rképzéshez szorosan kapcsolodd
alapfogalmakkal, majd a kiilonboz6é arstratégiakkal, arképzési célokkal. A tantargy
lehallgatasa utan a hallgatok képesek lesznek ©6nallo arkalkulaciot végezni, elemezni a
fogyasztoi arat, kulonbseget tenni az arengedmények kozott, és értelmezni a fogyasztok
arvéltozasokra torténd reagalasat.

11. Orarendi, illetve "otthoni'" terhelés aranya: 80-20 %

12. Evkozi ellenérzés modja: -

13. Szamonkérés modja: irasbeli vizsga.

14. A tantargy eléirt kiils6 szakmai gyakorlatai:-

15. A kotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo: Philip Kotler: Marketing menedzsment. 2. kiadas, Miiszaki Konyvkiado, Budapest,
1999.

Ajanlott: Dr. Lehota Jozsef — Dr. Karpati Lasz16: Agrarmarketing cimi elektronikus jegyzet
Arpolitikéaval foglalkozo fejezete. 2007.

16. A tantargy targyi szikségletei: Projektor

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV

11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat

Arpolitika a marketingben tantargy
(AV_KMNF203-K3)
2011/2012. tanév, 2. félév

Oktatasi hét

Téma

Regisztracios hét

Kovetelményrendszer, Alapfogalmak.

Az ér szerepe a marketingben.

Az arképzesi célok kivalasztasa.

A kereslet meghatarozéasa, a kereslet arrugalmassaga.

Az arképzes modjanak kivalasztasa.

Arképzés a koltségek alapjan.

Arképzés piaci alapon.

© o No|ga~w N

Armegallapitas kozgazdasagi elvek alapjan.

[EEN
©

Armegallapitas szimulacios modszerrel.

[N
[N

Az ardontések szempontrendszere.

[EEN
Nt

Az aradaptacio.

[EEN
w

Arvaltozéasok (arcsokkentések kezdeményezése).

[EEN
-

Arvéltozasok (arnovekedések kezdeményezése).

[EEN
o

Az arvéaltozasok marketing aspektusai.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Arvané Dr. Vanyi Georgina

tantargyfelelos




VIZSGAKERDESEK
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
Arpolitika a marketingben tantargy
(AV_KMNF203-K3)
2011/2012. tanév, 2. félév

A vizsgakérdések meghatarozasa a kotelezd konyvek és az el6adas anyaga alapjan torténik a félév
végeén kivalasztva.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
tantargyfelelds



KOVETELMENYRENDSZER
11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
Arpolitika a marketingben tantargy
(AV_KMNF203-K3)
2011/2012. tanév, 2. félév

Részvétel az eléadasokon, amelyeken maximum 3 hianyzas engedélyezett.

Debrecen, 2011. szeptember 20.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
tantargyfelelos



Tantargyi program

A tantargy neve, kodja: Szolgaltatds marketing, AV_KMNF204-K3

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Arvané Dr. Véanyi Georgina tudoméanyos segédmunkatars
Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem-marketing BA nappali tagozat 3. évfolyam
A tantargy tipusa: kételezd ,,A” tipusU targy

A tantargy oktatasanak idéterve: 4. félév 2+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd megismerje a szolgaltatds marketing alapvetd
Osszefuiggéseit, és annak specialis marketing eszkdzrendszerét.

8. Az oktatas személyi feltételei: Arvané Dr. Vanyi Georgina tudomanyos segédmunkatars

9. A tantargy hallgatiasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint: -

10. A tantargy tartalma:

Nogak~wdhE

Eléadasok:
1. Aszolgaltatadsok piaca. Szolgaltatasmarketing alapok.
2. Szolgéltatdsmarketing specifikumok. A 7P.
3. A kétoldalu kockazatérzetet csokkenté mechanizmusok.
4. Mindségmenedzsment. A franchise.
5. A fizetés menedzsmentje.
6. Kapacitdsmenedzsment. Markamenedzsment.
7. Frontvonal menedzsment.
8. Az aktiv tigyfél politika.
9. Atargyiasitas a szolgaltatdsokban.
10. Folyamatmenedzsment. A fazisspecifikus marketing.
11. KultGrak6zi marketing menedzsment.
12. Marketingkutatas a szolgaltat6 szektorban.
13. A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi terletei 1.
14. A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi teriletei
15. Esettanulmanyok.

11. Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 40-60%

12. Evkozi ellenérzés médja:

13. Szamonkérés maédja: Kollokvium irasbeli vizsga formajaban.
Az osztalyzatok az alabbiak szerint keriilnek kialakitasra:

0-59 pont elégtelen
60-69 pont elégséges
70-79 pont kodzepes
80-89 pont jo
90-100 pont jeles

14. A tantargy eléirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -
15. A kételezd, illetve ajanlott irodalom:
Kotelezo:
Veres Zoltan: Szolgéltatasmarketing. KIK Kerszdv Kiadd, Budapest, 2002.

16. A tantargy targyi sziikségletei: eldadoterem, laptop, projektor
Debrecen, 2011. szeptember 19.
Arvéné Dr. Vanyi Georgina

Tudomanyos segédmunkatars
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA
AV_KMNF204-K3 Szolgaltatasmarketing tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

A szolgaltatasok piaca. Szolgaltatdsmarketing alapok.
Szolgaltatasmarketing specifikumok. A 7P.

A kétoldalt kockazatérzetet csokkenté mechanizmusok.
Minéségmenedzsment. A franchise.

A fizetés menedzsmentje.

Kapacitasmenedzsment. Markamenedzsment.
Frontvonal menedzsment.

Az aktiv tgyfél politika.

A téargyiasitas a szolgaltatasokban.

10. Folyamatmenedzsment. A fazisspecifikus marketing.
11. Kultdrakézi marketing menedzsment.

12. Marketingkutatas a szolgaltat6 szektorban.

13. A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi teruletei 1.

14. A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi teriletei

15. Esettanulményok.

©oOoNOAR~®WNE

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
Tudomanyos segédmunkatars
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK

Szolgéltatdsmarketing c. tantargybol

A szolgaltatasok piaca.
Szolgaltatasmarketing alapok.

A szolgaltatdsmarketing gyakorlata
Marketingkutatas a szolgaltaté szektorban.

A szolgaltatasmarketing alkalmazasi teriletei

A szolgaltatdsmarketing alkalmazasi terliletei

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Arvané Dr. Vanyi Georgina
Tudomanyos segédmunkatars

tantargyfelelos



10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

Tantargyi program
A tantargy neve, kddja: Marketingtervezés és -elemzés AV_KMNF206-K3
A tantargyfelelés neve, beosztasa: Varga Levente, tanarsegéd
Szak megnevezése: kereskedelem-marketing BA szak, nappali tagozat
A tantargy tipusa: A - kotelezd
A tantargy oktatasanak idéterve: 5. félév 2+2 G
A tantargy kredit érteke: 6

A tantargy oktatasi célkitiizése: A hallgatok megismertetése a marketing tervezés és elemzés elméleti és
gyakorlati kérdéseivel.

Az oktatas személyi feltételei: Varga Levente, tanarsegéd.

A tantargy hallgatiasanak elofeltétele, eloképzettségi szint: A Marketing alapjai targybol elért megfelelt
eredmény.

A tantargy tartalma: A marketing elemzés sordan a vallalkozas el6z6 évi marketing tevékenységét
ellenérizve, feltarni annak pozitiv és negativ elemeit, erre épitve pedig a jov6re vonatkozdan marketing
tervezés keretében a kiilsé iizleti kornyezet megismerése, SWOT analizis, célkitiizések megfogalmazasa,
stratégiai tervezés, taktikai, illetve akcidtervezés, marketing koltségvetés elkészitése.

Orarendi, illetve ""otthoni™* terhelés aranya: 50-50 %

Evkozi ellenérzés médja: A dolgozat készitésének rendszeres ellenérzése a foglalkozasok targya.
Szdmonkérés modja: A hallgatok egy 1étez6 vallalkozas termékének, illetve szolgéltatdsanak el6z6 évi
marketinghez kapcsolhaté koltségeit ismertetd elemzést készitenek. Erre épitve a marketing terv. Ezek

megfeleld mindségii kivitele alapjan kollokviumi osztalyzatot kap a hallgato.

A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: A marketing tervet egy létezé cég, 1étez6 marketing
tevékenységének vizsgalatara végzik el a hallgatok, ezért a kiils6 szakmai gyakorlat ez esetben kotelezd.

A Kkotelezo, illetve ajanlott irodalom:

Kotelezo:

Philip Kotler: "Marketing Menedzsment" Miiszaki Kényvkiadé Budapest, 1999.
Karpati Laszld: Marketing terv, Gyakorlati Utmutatd, 2005.

Ajanlott:
Bauer Andras - Beracs Jozsef: "Marketing" Aula Kényvkiadd, 1998.

A tantargy targyi sziikségletei: Szeminariumi terem, nappali vetité

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Varga Levente
tanarsegéd
tantargyfelelos



FOGLALKOZTATASI TERV
111. évfolyam, Kereskedelem-Marketing BA Szak, nappali tagozat
Marketing tervezés es elemzés tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév
1. eldadas-gyakorlat:

Vezet6i 6sszefoglalo

2. eldadas-gyakorlat:
Bevezetés, célkitlizés

3. eléadas-gyakorlat:
Cég bemutatas

4. el6adas-gyakorlat:
Termék(csalad) bemutatéasa

5. eléadas-gyakorlat:
Marketing stratégia bemutatasa

6. eléadas-gyakorlat:
Célpiac makro6kondmiai bemutatas

7. eléadas-gyakorlat:
Célpiac leirasa

8. eléadas-gyakorlat:
SWOT analizis

9. eléadas-gyakorlat:
Célkitiizések

10. el6adas-gyakorlat:
Marketing taktikai 1épések

11. el6adas-gyakorlat:
Akcioterv

12. el6adas-gyakorlat:
Koltségvetés

13. elbadas-gyakorlat:
Ellen6rzési terv

14-15. el6adas-gyakorlat:
Konzultacié

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Varga Levente
tanarsegéd
tantargyfelelds



VIZSGAKERDESEK
111. évfolyam, Kereskedelem-Marketing BA Szak, nappali tagozat

Marketing tervezés és elemzés tantargy
2011/2012. tanév, 1. félév

1. A dolgozat értékelése.

Debrecen, 2011. szeptember 1.

Varga Levente
tanarsegéd
tantargyfelelds



10.

11.
12.
13.
14.
15.

16.

Tantargyi program

A tantargy neve, kédja: AV_KMNF208-K3 Fuvarozas, szallitmanyozas

A tantargyfelelés neve, beosztasa: Dr. Csap0 Zsolt egyetemi docens

Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
A tantargy tipusa: A

A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév 2+0 K

A tantargy kredit értéke: 3

A tantargy oktatasi célkitiizése: Célja, hogy a hallgatd rendelkezzen mindazon ismeretekkel, melyek
sziikségesek a kilkereskedelmi (gylet lebonyolitdsahoz, a fuvarozési, szallitmanyozasi szerzédés
megkoteéséhez. Tovabbi célja, hogy megismertesse a hallgatokkal a szallitast szabdlyoz6 egyezményeket, a
fuvarozasi kalkulaciot, valamint a biztositast, mint a kockazatcsokkentés egyik maédjat.

Az oktatés személyi feltételei: -
A tantargy hallgatasanak eldfeltétele, eloképzettségi szint:
A tantargy tartalma:

. Fogalmak, logisztikai szemlélet

. Arufuvarozas az EU piacan

. Kozuti fuvarozasi méd

. Kozuti fuvarozési méd

. Tengeri fuvarozasi méd

. Légi fuvarozasi mod

. Vasuti fuvarozasi méd

. Folyami fuvarozési méd

. Kombinalt fuvarozasi médozatok

10. Okmanyok a nemzetkdzi fuvarozasban
11. A szallitmanyozas el6nyei, feladatai
12. A szallitmanyozo6 feleldssége

13. A széllitmanyozés okmanyai

14. Szallitméanybiztositas

15. Esettanulmanyok

O©CoOoONO O~ WNBEF

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70-30 %

Evkozi ellenérzés modja: -

Szadmonkérés maédja: kollokvium, irasbeli vizsga formajaban

A tantargy eldirt kiils6é szakmai gyakorlatai: -

A Kkotelezd, illetve ajanlott irodalom:

Kotelez6: Constantinovics Milén - Sipos Zoltan: Kulkereskedelmi technika-kulpiaci kockazat Aula, 2006.
Ajanlott: Arufuvarozasi és szallitmanyozasi ismeretek, KOTK Budapest 1998.

A tantargy targyi szikségletei: eléadoterem, laptop, kivetitd

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csap6 Zsolt
egyetemi docens
tantargyfelelds



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNF208-K3 Fuvarozas, szallitmanyozas tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

1. eléadas:
Fogalmak, logisztikai szemlélet

2. el6adas:
Arufuvarozas az EU piacan

3. el6adas:
Kozuti fuvarozasi mod

4. elGadas:
Kézati fuvarozasi mod

5. eldadas:
Tengeri fuvarozasi mod

6. eldadas:
Légi fuvarozasi mod

7. eloadas:
Vasuti fuvarozasi mod

8. eldadas:
Folyami fuvarozasi mod

9. el6adas:
Kombinalt fuvarozasi médozatok

10. eldadas:
Okmanyok a nemzetkdzi fuvarozasban

11. el6adas:
A szallitmanyozas elényei, feladatai

12. el6adas:
A szallitmanyozo feleldssége

13. elbadas:
A széllitmanyozas okmanyai

14. eldadas:
Szallitmanybiztositas

15. eldadas:
Esettanulmanyok

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csap6 Zsolt
Tantargyfelelds
Egyetemi docens



VIZSGAKERDESEK
Fuvarozas, szallitméanyozés (AV_KMNF208-K3) tantargybdl

1. Ismertesse az arufuvarozas-szallitmanyozas jelenlegi helyzetét és varhato tendenciait
az Europai Unioban.

2. Ismertesse a kozuati fuvarozas altalanos jellemzoit.

3. Ismertesse a kozuti fuvarozasra vonatkozo nemzetk6zi egyezményt.
4. Ismertesse a kozuti fuvarlevél jellemzoit, jelentdségét.

5. Ismertesse a tengeri fuvarozas altalanos jellemzdit.

6. Ismertesse a vonalhajozas jellemzdit, okmanyat.

7. Ismertesse a bérelt hajozas jellemzdit, okmanyat.

8. Ismertesse a vasuti fuvarozas jelentdségét, felhasznalasi teriiletét.
9. Ismertesse a vasuti fuvarlevél jellemzdit.

10. Ismertesse a folyami fuvarozas jellemzdit, okmanyat.

11. Ismertesse a 1égi fuvarozas jelentdségét, egyezményeit, okmanyat.
12. Ismertesse a kombinalt fuvarozas formait.

13. Ismertesse a szallitmanybiztositas jelentdségét, résztvevait.

14. Ismertesse a szallitmanybiztositasi modozatokat.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Csap0 Zsolt

tantargyfelelds
egyetemi docens



10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

TANTARGYI PROGRAM

A tantargy neve, kodja: AV_KMNF209-K4 Kereskedelmi lgyletek

A tantargyfelelds neve, beosztasa: Dr. Kozar L&szId egyetemi docens
Szakcsoport (szakirany) megnevezése: Kereskedelem és Marketing BA szak
A tantargy tipusa : A

A tantargy oktatasanak idéterve: 6. félév 2+1 G

A tantargy kredit értéke: 5

A tantirgy oktatasi célkitizése: Célja, hogy hatékonyan jaruljon hozzad jol felkészilt, a
kiilkereskedelemben jartas iizletkotok képzéséhez. Tovabbi célja, hogy megismertesse a hallgatokkal a
kereskedés szabalyait, az aruk adas-vételének mdédozatait, a gazdalkodas szempontjait, mutassa be a
kiilonb6z6é tipustt  kiilkereskedelmi iigyletek kockazatait, gyakoroltassa azok feltarasat és ésszer(i
csokkentésének modjait.

Az oktatés személyi feltételei: -
A tantargy hallgatasanak eléfeltétele, eloképzettségi szint:

A tantargy tartalma:
1. Ertékpapirok

2. Szamlak, bizonyitvanyok

3. Adasvételi szerzodés.

4. Bécsi Konvencio

5. Bérmunkatgylet

6. Export fovallalkozas

7. Exportlizing tgylet

8. Barter uzlet

9. Reexport Ugyletek

10. Reexport ugyletek

11. Esettanulmanyok: export akkreditiv fizetéssel
12. Esettanulmanyok: import atutalassal

13. Esettanulmanyok: okmanyos inkasszoval

14. Esettanulmanyok: tengerentGli import

15. Esettanulmanyok: kiilkereskedelem az EU-val

Orarendi, illetve ,,otthoni” terhelés aranya: 70-30 %
Evkozi ellenérzés méodja: -

Szamonkérés modja: kollokvium, irasbeli vizsga formajaban
A tantargy eldirt kiilsé szakmai gyakorlatai: -

A kotelezd, illetve ajanlott irodalom: Dr. Kozar Lasz16: Nemzetkozi aru és tézsdei kereskedelmi ligyletek.
Szaktudas Kiad6 Haz, Budapest, 2011.

A tantargy targyi szikségletei: -

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar Laszlo
tantargyfeleljs



FOGLALKOZTATASI TERV
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNF209-K4 Kereskedelmi tgyletek tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

eldadas: Ertékpapirok

eléadas: Szamlak, bizonyitvanyok
el6adas: Adasvételi szerzdés,
el6adas: Bécsi Konvencio
el6adas: Bérmunkaiigylet
eléadas: Export fovallalkozas
eléadas: Exportlizing tgylet

eldadas: Barter Gzlet
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eléadas: Reexport tgyletek

[y
e

eléadas: Reexport tgyletek

11. elBadas: Esettanulméanyok: export akkreditiv fizetéssel
12. elbadas: Esettanulmanyok: import atutalassal

13. elBadas: Esettanulméanyok: okmanyos inkasszdval

14. eléadas: Esettanulmanyok: tengerentuli import

15. elbéadas: Esettanulmanyok: kiilkereskedelem az EU-val

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar Laszlo
tantargyfelelos



VIZSGAKERDESEK
I11. évfolyam, Kereskedelem és Marketing BA szak, nappali tagozat
AV_KMNF209-K4 Kereskedelmi tgyletek tantargy
2011/2012. tanév, 2. félev

A kiilkereskedelmi tigyletekhez kapcsolodd konkrét esetek szimulalasa, szerzodések és

okmanyok toltése.

Debrecen, 2011. szeptember 19.

Dr. Kozar Laszl6
tantargyfelelos
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